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บทคัดยอ 

 
 การดําเนินธุรกิจในอุตสาหกรรมรถยนตปจจุบัน ผูประกอบการมีกลยุทธิ์หลากหลายรูปแบบ

ในการแขงขันเพ่ือเปนผูนําในตลาด การใชกลยุทธิ์ทางการตลาดท่ีมีผลตอการตัดสินใจซ้ือจึงเปน

เครื่องมือสําคัญของผูผลิต และเนื่องจากประเทศไทยเปนหนึ่งในประเทศหลักท่ีเปนฐานการผลิต

ภายในอุตสาหกรรมนี้ ทําใหการกระจายสินคาของผูผลิตในประเทศจําเปนตองใหความสําคัญตอ

ตัวแทนจําหนายซ่ึงเปนหนึ่งในหวงโซอุปทานสําคัญของอุตสาหกรรม โดยผูผลิตอาจไมไดมีความ

เชี่ยวชาญในการทําการตลาด หรือการกระจายสินคาไดเทากับตัวแทนจําหนาย ดังนั้นการกระจาย

สินคารถยนตและชิ้นสวนรถยนตท่ีเปนสินคาอุตสาหกรรมจึงตองอาศัยตัวกลางหรือตัวแทนจําหนาย

เปนสําคัญ ซ่ึงกลยุทธิ์ทางการตลาดท่ีผูผลิตใชในการจูงใจตัวแทนจําหนายเพ่ือใหทําหนาท่ีไดอยางมี

ประสิทธิภาพและสงผลตอรายไดมากท่ีสุดคือ การใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) และ

ในปจจุบันรูปแบบการใหสวนลดดังกลาวมีความหลากหลาย ดังนั้นผูประกอบการจึงตองให

ความสําคัญตอการรับรูรายไดและรายจาย เนื่องจากรายไดจากการขายสินคาท่ีเปนผลจากการจูงใจ

โดยการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือนี้ อาจทําใหท้ังผูผลิตซ่ึงเปนผูใหสวนลดและตัวแทนจําหนายท่ีเปน

ผูรับสวนลด หรือบางกรณีท่ีเปนผูใหสวนลดตอตัวแทนจําหนายรายยอยมีวิธีการรับรูรายไดและ

รายจายท่ีไมสอดคลองกัน ท้ังดานผูผลิตและตัวแทนจําหนายอาจมีการรับรูรายไดจากการขายสินคา 

ไมสอดคลองกับรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ หากสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือมีอายุ

สัญญา และขอปฏิบัติตามเง่ือนไขขามรอบบัญชี เนื่องจากการตีความตามการรับรูรายไดและรายจาย

เพ่ือการคํานวณกําไรสุทธิในการเสียภาษีเงินไดนิติบุคคลตามประมวลรัษฎากร พิจารณารวมกับคําสั่ง

กรมสรรพากรท่ี ท.ป. 1/2528 และคําสั่งท่ี ป. 118/2545 ซ่ึงไมไดมีการระบุชัดเจนถึงการรับรูรายได

และรายจายของธุรกรรมการซ้ือขายท่ีเก่ียวของกับการใหสวนลดเพ่ือจูงใจในการซ้ือสินคา   ท้ังนี้ตาม

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่อง รายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา ไดใหความสําคัญ

กับการรับรูรายไดตามสัญญา โดยคํานึงถึงปจจัยตาง ๆ ท้ังลักษณะ จํานวน จังหวะเวลา และความไม

แนนอนของรายได ท่ีมีผลตอการรับรูรายไดเพ่ือใหการแสดงรายไดในงบการเงินสามารถสะทอนมูลคา

ไดอยางแทจริง และนาเชื่อถือมากท่ีสุด  

 

 จากการศึกษาหลักเกณฑและวิธีการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 

15 เรื่อง รายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา เม่ือการซ้ือขายสินคามีความสัมพันธกับสวนลดตามปริมาณ

ซ้ือ ทําใหมีผลตอรายไดตามสัญญา รายไดนั้นถือเปนสิ่งตอบแทนผันแปร ท่ีกิจการตองใหความสําคัญ

กับการประมาณการ โดยพิจารณารวมกับปจจัยตาง ๆ ประกอบกับขอมูลท่ีผูบริหารตองรวบรวมเพ่ือ

การวิเคราะหความสามารถของตัวแทนจําหนายในการซ้ือและขายสินคาของผูผลิต เพ่ือใหไดรับ

สวนลดตามปริมาณซ้ือตามสัญญา แตเนื่องจากหลักเกณฑการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงาน

ทางการเงินฉบับท่ี 15 โดยใชการประมาณการซ่ึงอาจยังไมไดเปนหลักเกณฑท่ีชัดเจนมากพอท่ี



ข 

 

ผูประกอบการจะนํามาใชประมาณการการรับรูรายไดจากการขายสินคา และประมาณการรายจาย

สวนลดตามปริมาณซ้ือเพ่ือจูงใจในการซ้ือสินคานั้น ซ่ึงท้ังผูผลิตและตัวแทนจําหนายยังตองพิจารณา

เง่ือนไขในการคํานวณกําไรสุทธิตามมาตรา 65 ตรี (9) เก่ียวกับรายจายตองหามเนื่องจากเปนรายจาย

ท่ีควรจายในรอบระยะเวลาบัญชีอ่ืนดวย ผูเขียนเห็นวาเพ่ือความเปนธรรมสําหรับตัวแทนจําหนายท่ีมี

การตั้งประมาณการรายรับสําหรับการไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือ กรมสรรพากรควรกําหนดเง่ือนไข

เก่ียวกับรายไดในกรณีนี้ดวย อีกท้ังการบังคับใชตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ใน

อนาคต ผูเขียนเห็นวากรมสรรพากรควรใหความสําคัญกับหลักการบัญชีท่ีเปลี่ยนไป หากมีการ

เปลี่ยนแปลงจํานวนภาษีเงินไดนิติบุคคลอยางมีนัยสําคัญ อาจตองมีการเปรียบเทียบขอมูลในงบ

การเงินของผูเสียภาษีหลังจากมีการบังคับใชมาตรฐานฉบับใหมนี้ เพ่ือประกอบการประเมินการเสีย

ภาษีดวย นอกจากนี้เพ่ือเปนการกําหนดแนวปฏิบัติในการรับรูรายไดและรายจายเพ่ือการคํานวณ

กําไรสุทธิในการเสียภาษีเงินไดนิติบุคคลตามมาตรา 65 รายไดท่ีเปนผลจากการใหสวนลดตามปริมาณ

ซ้ือเพ่ือการสงเสริมการขาย กรมสรรพากรควรมีการพิจารณารายไดจากการขายสินคาของผูผลิต

รถยนตและตัวแทนจําหนายวามีรายจายใดบางท่ีสัมพันธกัน เพ่ือใหผูเสียภาษีมีหลักการปฏิบัติท่ี

เปนไปในทิศทางเดียวกันมากท่ีสุด เนื่องจากปจจุบันมีรูปแบบสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ี

หลากหลายและซับซอนมากข้ึน  
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กิตติกรรมประกาศ 

 
 เอกัตศึกษาฉบับนี้เปนสวนหนึ่งของการศึกษาตามหลักสูตรศิลปศาสตรมหาบัณฑิต สาขาวิชา

กฎหมายเศรษฐกิจ ผูเขียนไดศึกษาปญหาของผูประกอบการเก่ียวกับการรับรูรายไดและรายจาย

เก่ียวกับการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือในธุรกิจรถยนตและวิเคราะหแนวทางตามหลักการบัญชีเพ่ือหา

แนวทางแกปญหาอยางเหมาะสม และเอกัตศึกษาฉบับนี้สําเร็จลุลวงไดดวยความอนุเคราะหและความ

เมตตาเปนอยางสูงจากทานศาสตราจารยพิเศษ ดร.พล ธีรคุปต ท่ีไดกรุณารับเปนอาจารยท่ีปรึกษา 

และสละเวลาอันมีคาในการใหคําแนะนํา ขอคิดเห็นตาง ๆ และขอควรศึกษาเพ่ิมเติม ตลอดการทํา

เอกัตศึกษานี้ ผูเขียนไดรับความอนุเคราะห ความชวยเหลือจากผูท่ีทํางานเก่ียวของกับประเด็นปญหา

ท่ีผูเขียนศึกษา ผูเขียนขอกราบขอบพระคุณทานอาจารยและคณาจารยทุกทานท่ีไดประสิทธิ์ประสาท

วิชาความรูทางดานกฎหมายและดานตาง ๆ และขอขอบพระคุณ อาจารยดร.ศุภศิษฎ ทวีแจมทรัพย 

และอาจารยวิมพัทธ ราชประดิษฐ ท่ีไดรับฟงการบรรยายและแสดงความคิดเห็น ทําใหผูเขียนสามารถ

นํามาใชในการทําเอกัตศึกษาฉบับนี้จนเสร็จสมบูรณ 

 

 นอกจากนี้ ผูเขียนขอกราบขอบพระคุณบิดา มารดา และผูบังคับบัญชา ตลอดจนขอขอบคุณ

เจาหนาท่ีประจําหลักสูตรศิลปศาสตรมหาบัณฑิต สาขาวิชากฎหมายเศรษฐกิจ คณะนิติศาสตร 

จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย รวมถึงญาติพ่ีนอง และเพ่ือน ๆ ทุกคนซ่ึงคอยใหกําลังใจ คําแนะนํา 

คําปรึกษา และสนับสนุนผูเขียนในทุก ๆ ทางเปนอยางดีมาโดยตลอด ผูเขียนหวงัเปนอยางยิ่งวาเอกัต

ศึกษาฉบับนี้จะเปนประโยชนใหแกผูสนใจไมมากก็นอย และหากมีขอบกพรองประการใด ผูเขียนขอ

อภัยมา ณ ท่ีนี้ดวย 

 

 

       นางสาวภัทราพร คําไพเราะพันธุ 

 

 

 

 

 

 

 

 



ง 

 

สารบัญ 
           

           หนา 

 
บทคัดยอ ........................................................................................................................................... ก 

กิตติกรรมประกาศ............................................................................................................................. ค 

สารบัญ ................................................................................................................................................ง 
สารบญัตาราง .................................................................................................................................... ช 

สารบัญภาพ ...................................................................................................................................... ซ 
 

บทท่ี 1  บทนํา .................................................................................................................................. 1 
 

1.1 ความเปนมาและความสําคัญของปญหา ................................................................................ 1 

1.2  วัตถุประสงคของการศึกษา .................................................................................................... 2 

1.3  สมมติฐาน ............................................................................................................................. 3 

1.4  ขอบเขตการศึกษา ................................................................................................................. 3 

1.5  วิธีการดําเนินการศึกษา ......................................................................................................... 3 

1.6 ประโยชนท่ีคาดวาจะไดรับ .................................................................................................... 3 

 
บทท่ี 2  ลักษณะของรายจายเพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต และการรับรูรายการ                  
ตามมาตรฐานการบัญชี ..................................................................................................................... 5 
 

2.1 ลักษณะรายจายเพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต .................................................... 5 

2.1.1 คํานิยามและลักษณะของการสงเสริมการขาย............................................................... 5 

2.1.2 บทบาทและความสําคัญของการสงเสริมการขาย .......................................................... 6 

2.1.3 วัตถุประสงคของการสงเสริมการขาย ............................................................................ 9 

2.1.4 รูปแบบและลักษณะการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต .......................................... 10 

2.2 การรับรูรายการเพ่ือการสงเสริมการขายตามมาตรฐานบัญชี ............................................... 18 

2.2.1  แมบทการบัญชี (ฉบับปรับปรุง 2552) ........................................................................ 19 

2.2.2 กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ฉบับปรับปรุง 2558) ........................... 20 

2.2.3 มาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 (ปรับปรุง 2560) เรื่อง รายได ..................................... 29 

2.2.4 กรณีศึกษาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือระหวางผูผลิตและตัวแทนจําหนายในธุรกิจ
รถยนต  ................................................................................................................................... 32 



จ 

 

บทท่ี 3  การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณการซ้ือเพ่ือสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต              
ตามประมวลรัษฎากร และตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 .................................. 38 
 

3.1  หลักเกณการรับรูรายการการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริม
การขายของธุรกิจรถยนตตามประมวลรัษฎากร ........................................................................... 38 

3.1.1 การใชเกณฑสิทธิในการรับรูรายไดรายจายเพ่ือคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคล ............... 38 

3.1.2 การรับรูรายการของผูผลิต (ผูใหสวนลด) .................................................................... 43 

3.1.3 การรับรูรายการของตัวแทนจําหนาย (ผูไดรับสวนลด) ................................................ 43 

3.2 หลักเกณการรับรูรายการการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริม
การขายของธุรกิจรถยนตตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 (TFRS 15)............... 44 

3.2.1 แนวคิดในการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 .................. 45 

3.2.2  คํานิยามตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ........................................... 46 

3.2.3  แนวทางการปฏิบัติของการรับรูรายได ........................................................................ 48 

3.2.4 กรณีศึกษาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือระหวางผูผลิตและตัวแทนจําหนายตาม
มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ............................................................................ 57 

3.3 แนวความคิดของผูสอบบัญชีในการรับรูรายการการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume 
Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขาย ............................................................................................... 60 

 
บทท่ี 4  ปญหาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจ
รถยนตและการหักรายจายตามประมวลรัษฎากร เม่ือมีมาตรฐานการรายงานทางการเงิน                     
ฉบับท่ี 15 (TFRS 15) ...................................................................................................................... 61 
 

4.1  เปรียบเทียบหลักการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากร กับมาตรฐานการรายงาน
ทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญากับลูกคา ..................................................... 61 

4.2 ปญหาการตีความการรับรูรายไดจากการขายสินคาและการรับรูรายจายการใหสวนลดตาม
ปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) โดยใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากร ..................................... 64 

4.3 ปญหาของผูผลิตในการรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือ
การสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต .......................................................................................... 65 

4.4 ปญหาของตัวแทนจําหนายในการรับรูรายไดจากสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) 
เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต .................................................................................... 69 

4.5 ปญหาการรับรูรายไดและรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) 
เนื่องจากรูปแบบการทําสัญญา .................................................................................................... 70 

4.6 ปญหาอ่ืน ๆ ........................................................................................................................ 71 
 



ฉ 

 

บทท่ี 5  บทสรุปและขอเสนอแนะ ................................................................................................... 72 
 

5.1 บทสรุป ............................................................................................................................... 72 

5.2  ขอเสนอแนะ ....................................................................................................................... 74 

 
บรรณานุกรม ................................................................................................................................... 77 
 

ภาคผนวก 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



ช 

 

สารบัญตาราง 
 
 
ตารางท่ี 1 : ตารางเปรียบเทียบการคํานวณกําไร(ขาดทุน)ของผูผลิตและตัวแทนจําหนาย 

ตามตัวอยางกรณีศึกษาการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต   37 
 
ตารางท่ี 2 : ตารางการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของผูผลิตกรณีการใหสวนลดตาม 

ปริมาณซ้ือภายหลังการขายและการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต  43 
 
ตารางท่ี 3 : ตารางการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของตัวแทนจําหนายกรณีการใหสวนลดตาม 

ปริมาณซ้ือภายหลังการขายและการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต  44 
 
ตารางท่ี 4 : ตารางการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิตตามกรณีศึกษาเม่ือมีการพิจารณา 

ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15      57 
 
ตารางท่ี 5 : การเปรียบเทียบหลักการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากรกับ 

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญา 
กับลูกคา          62 

 
ตารางท่ี 6 : ตารางแสดงการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของผูผลิตท่ีมีการตั้งประมาณการตาม 

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15      67 

 

ตารางท่ี 7 : ตารางแสดงการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของผูผลิตท่ีไมมีการตั้งประมาณการตาม 

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15      68 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



ซ 

 

สารบัญภาพ 
 

 
ภาพท่ี 1 : รูปภาพผังโครงสรางกระบวนการผลิตรถยนตของไทย     11 

ภาพท่ี 2 : รูปภาพระบบชองทางการตลาดรถยนตผานตัวแทน     14 

ภาพท่ี 3 : รูปภาพแสดงการขายสินคามากกวาหนึ่งทอด     32 

ภาพท่ี 4 : แผนภาพแสดงการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือตัวอยางกรณีศึกษาการตกลงให 

สวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต     36 

ภาพท่ี 5 : แผนภาพแสดงการกระจายสินคาและการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิต 

กับตัวแทนจําหนายในตางประเทศตามกรณีศึกษา      66 



1 

 

บทท่ี 1 

บทนํา 
 

1.1 ความเปนมาและความสําคัญของปญหา  

การดําเนินธุรกิจในปจจุบันของธุรกิจรถยนตมีการใชเครื่องมือทางการตลาดหลากหลาย

รูปแบบเพ่ือกระตุนยอดขายใหสามารถแขงขันในตลาดได โดยรูปแบบของเครื่องมือทางการตลาดมี

ความแตกตางกันไปตามลักษณะในการดําเนินธุรกิจและปรับเปลี่ยนไปตามสถานการณการแขงขัน

ทางธุรกิจในขณะนั้น สําหรับการจัดจําหนายของธุรกิจรถยนตตองมีตัวแทนจําหนายเปนตัวกลางใน

การกระจายสินคา และสงมอบรถยนตใหไปถึงผูบริโภค ดังนั้นเครื่องมือทางการตลาดท่ีธุรกิจรถยนต

ใชเพ่ือสงเสริมการขายจึงมีท้ังการใชเพ่ือจูงใจตัวแทนจําหนาย และจูงใจผูบริโภคคนสุดทาย ซ่ึงเปนไป

ตามวัตถุประสงคของการสงเสริมการขายท่ีมุงเนนกลุมเปาหมายท่ีเปนคนกลาง (Trade Promotion 

Objectives) และการส งเสริมการขาย ท่ี มุ งเน นกลุ ม เป าหมาย ท่ี เป นผูบ ริ โภค (Consumer 

Promotion Objective)  

ประเทศไทยถือวาเปนประเทศท่ีมีฐานการผลิตสําหรับการผลิตรถยนตและชิ้นสวนยานยนต

ของบริษัทขามชาติท่ีบริษัทแมเจาของลิขสิทธิ์มีสํานักงานใหญตั้งอยูตางประเทศมีการเขามาลงทุนตั้ง

ฐานการผลิตในภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใต เนื่องจากปจจัยหลายประการท่ีประเทศในภูมิภาคนี้มี

ความเหมาะสมในดานตนทุนการผลิต อีกท้ังไดรับการสนับสนุนการลงทุนจากภาครัฐ ทําใหใน

ประเทศไทยมีการลงทุนจากธุรกิจรถยนตหลายราย เกิดการแขงขันในตลาดและปจจัยท่ีเก่ียวของกับ

เครื่องมือทางการตลาดเปนสวนสําคัญในการสงเสริมการขายของผูประกอบการแตละราย เนื่องจาก

การสงเสริมการตลาดมีวัตถุประสงคเพ่ือเพ่ิมยอดขาย และมีผลตอรายไดของผูประกอบการ สําหรับ

โรงงานผลิตรถยนตมีการใชเครื่องมือสงเสริมการขายท่ีมุงเนนไปท่ีตัวแทนจําหนาย และมีวัตถุประสงค

เพ่ือใหตัวแทนจําหนายมีการสั่งซ้ือในปริมาณและกระตุนการทําการตลาดของตัวแทนจําหนายโดยการ

ใหเงินสนับสนุน 

ดังนั้นรายจายท่ีจายไปเพ่ือการสงเสริมการตลาดจึงเปนรายจายท่ีเก่ียวของและมีผลโดยตรง

ตอรายไดของกิจการ ซ่ึงการรับรูรายไดและรายจายเพ่ือคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลตามประมวล

รัษฎากร เพียงแตกําหนดใหใชเกณฑสิทธิในการรับรูรายไดและรายจายในแตละรอบระยะเวลาบัญชี

ใด แมยังไมไดรับชําระหรือยังไมไดจายในรอบระยะเวลาบัญชีนั้น แตเนื่องดวยการดําเนินธุรกิจใน

ปจจุบันแตละธุรกิจยอมตองมีการกําหนดนโยบายในการดําเนินธุรกิจเปนแนวทางปฏิบัติ และนโยบาย

ทางบัญชีท่ีสําคัญท่ีเก่ียวของกับรายไดและรายจาย ผูบริหารผูกําหนดนโยบายตาง ๆ จึงมีความสําคัญ

ในการเลือกนโยบายทางบัญชีใหสอดคลองกับนโยบายขององคกรและถูกตองตามมาตรฐานการบัญชี 

สําหรับรายจายเพ่ือการสงเสริมการขายโดยการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) ของ
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ธุรกิจผูผลิตรถยนต รายจายดังกลาวมีสวนเก่ียวของ และมีผลโดยตรงกับรายไดจึงทําใหการ

กําหนดการเลือกใชนโยบายทางบัญชีเพ่ือเปนแนวปฏิบัติในการบันทึกรายการทางบัญชีมีความสําคัญ

ในการแสดงตัวเลขรายไดและรายจายดังกลาว แตดวยหลักการรับรูรายไดและรายจายตามประมวล

รัษฎากรท่ีใชเกณฑสิทธิมีความไมชัดเจนทําใหการบันทึกรายการทางบัญชีท่ีตองเปนไปตามมาตรฐาน

การบัญชีและในทางภาษีตองเปนไปตามประมวลรัษฎากรไมมีความชัดเจนเก่ียวกับรายจายการให

สวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) อีกท้ังการประกาศใชมาตรฐานการรายงานทางการเงินใน

ประเทศไทยไดมีการเปลี่ยนแปลงเพ่ือใหมีแนวทางปฏิบัติเปนแนวทางเดียวกันกับประเทศอ่ืน ท่ีเปนไป

ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินระหวางประเทศ ซ่ึงมาตรฐานสําคัญท่ีจะมีการเปลี่ยนแปลงคือ 

มาตรฐานการบัญชีเก่ียวกับการรับรูรายได คือ มาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 (TAS 18) จะถูกยกเลิก

และประกาศใชมาตรฐานการรายงานทางการเงิน (TFRS 15) รายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา ผูเขียน

จึงเห็นวาการเปลี่ยนแปลงมาตรฐานการบัญชีและมาตรฐานการรายงานทางการเงินนี้ยอมตอง

เก่ียวของกับการรับรูรายไดและรายจายทางภาษีอากรตามประมวลรัษฎากร  

ในเอกัตศึกษาฉบับนี้ผูเขียนจึงไดศึกษาการเปลี่ยนแปลงมาตรฐานการบัญชีและมาตรฐานการ

รายงานทางการเงิน และศึกษาการรับรูรายไดและรายจายเก่ียวกับการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ 

(Volume Rebate) ท่ีเปนไปตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน (TFRS 15) รายไดจากสัญญาท่ีทํา

กับลูกคาซ่ึงจะมีผลบังคับใชในปพ.ศ. 2562 เพ่ือเปนแนวทางในการรับรูรายไดและรายจายทางภาษี

ตามประมวลรัษฎากรเก่ียวกับรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) ใหชัดเจน

มากข้ึน 

 

1.2 วัตถุประสงคของการศึกษา  

1.2.1 เพ่ือศึกษาปญหาของการรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 

เก่ียวกับรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของ

ธุรกิจรถยนต 

1.2.2 เพ่ือศึกษาปญหาของการรับรูรายไดและรายจายโดยใชเกณฑสิทธิตามประมวล

รัษฎากรเก่ียวกับรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริมการ

ขายของธุรกิจรถยนต 

1.2.3 เพ่ือศึกษาและเขาใจหลักการการรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 (TFRS 15) เก่ียวกับรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ 

(Volume Rebate) 
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1.2.4 เพ่ือศึกษาหาแนวทางท่ีจะสามารถนํามาแกไขเพ่ิมเติมการรับรูรายไดและรายจาย

โดยใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากร 

 

1.3 สมมติฐาน 

การรับรูรายไดและรายจายโดยใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากรขาดความชัดเจนในการ
รับรูรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจ
รถยนต  

 

1.4 ขอบเขตการศึกษา  

1.4.1 ศึกษาการรับรูรายไดรายจายของการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume 

Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนตท่ีเปนอยูในปจจุบันตามประมวลรัษฎากร  

1.4.2  ศึกษาการรับรูรายไดรายจายของการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume 

Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนตตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 และความเห็น

ของผูสอบบัญชี 

           1.4.3 ศึกษาหลักการและแนวปฏิบัติในการรับรูรายไดรายจายของการใหสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนตตามมาตรฐานการรายงาน

ทางการเงิน ฉบับท่ี 15  

 

1.5 วิธีการดําเนินการศึกษา  

เอ กัต ศึกษาฉบั บนี้  ผู เ ขี ยน ศึกษาค นคว า  วิ จั ย  และรวบรวมข อ มู ลทางเอกสาร 

(Documentary Research) เพ่ือศึกษาแนวทางการรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐานการรายงาน

ทางการเงิน ฉบับท่ี 15 (TFRS 15) และการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากรเก่ียวกับ

รายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) ท้ังตําราไทย เอกสารอิเล็กทรอนิกส 

และสอบถามกับบุคคลผูเก่ียวของกับเรื่องท่ีศึกษา 

 

1.6 ประโยชนท่ีคาดวาจะไดรับ 

1.6.1 เพ่ือเขาใจถึงวิธีการการรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐานการรายงานทาง

การเงินฉบับท่ี 15 (TFRS 15) เก่ียวกับรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) 
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1.6.2 เพ่ือใหไดรับแนวทางท่ีเปนประโยชนในการรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐาน

การรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 (TFRS 15) 

 1.6.3 เพ่ือใหทราบถึงผลกระทบของการรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 (TFRS 15) เก่ียวกับรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ 

(Volume Rebate) 

1.6.4 เพ่ือใหทราบถึงแนวทางในการพิจารณาแกไขเพ่ิมเติมการรับรูรายไดและรายจาย

โดยใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากร 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



5 

 

บทท่ี 2 

ลักษณะของรายจายเพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต และการรับรูรายการ                  
ตามมาตรฐานการบัญชี 

 

อุตสาหกรรมรถยนตในประเทศไทยมีการเติบโตท้ังดานการผลิตและการจัดจําหนายในประเทศ

และตางประเทศเนื่องจากปจจัยตาง ๆ ท้ังในสวนตนทุนการผลิต วัตถุดิบ แรงงาน และนโยบายของ

รัฐบาลท่ีตองการใหมีการขยายการลงทุนใหมากข้ึน สงผลในตลาดรถยนตมีการปรับเปลี่ยนกลยุทธิ์

เพ่ือสรางศักยภาพในการแขงขันของแตละราย ดังนั้นเครื่องมือทางการตลาดเพ่ือการสงเสริมการขาย

จึงมีบทบาทสําคัญท่ีจะชวยสรางและกระตุนยอดขาย การวางแผนการขาย และแผนการสงเสริมการ

ขายจึงตองสอดคลองเพ่ือใหกิจการสามารถบรรลุเปาหมายได 

 การเปนฐานการผลิตสําหรับธุรกิจรถยนตของประเทศไทย ท่ีมีการลงทุนจากเจาของลิขสิทธิ์

โดยบริษัทขามชาติ ตองใหความสําคัญกับการกระจายสินคา การจัดจําหนายใหถึงมือผูบริโภคผาน

ตัวกลางหรือตัวแทนจําหนาย ดังนั้นเครื่องมือทางการตลาดท่ีกลุมผูผลิตรถยนตใชเพ่ือกระตุนยอดขาย 

จึงเนนไปท่ีการสงเสริมการขายไปยังตัวกลาง หรือตัวแทนจําหนาย เพ่ือความเขาใจในรูปแบบของ

เครื่องมือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต ในสวนนี้ผูเขียนไดอธิบายลักษณะการสงเสริมการขาย

ท่ีเนนไปท่ีตัวแทนจําหนายของธุรกิจรถยนตไวดังนี้ 

 

2.1 ลักษณะรายจายเพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต 

 
 เนื่องจากการสงเสริมการขายเปนกลยุทธิ์ทางการตลาดท่ีสําคัญและมีประสิทธิภาพสงผลตอ

การซ้ือขายสินคา ทําใหผูผลิตรถยนตพิจารณาวิธีการสงเสริมการขายรูปแบบตาง ๆ ตามวัตถุประสงค 

เพ่ือความเขาใจลักษณะรายจายเพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต จึงตองเขาใจความหมาย 

บทบาทและความสําคัญของการสงเสริมการขายดังนี้ 

 

2.1.1 คํานิยามและลักษณะของการสงเสริมการขาย 
 

คํานิยามของการสงเสริมการขายไดมีผูใหความหมายไวหลากหลาย เชน  

สมาคมการตลาดแหงสหรัฐอเมริกาไดใหความหมายของการสงเสริมการขายเอาไวโดย

เฉพาะเจาะจง หมายถึง “กิจกรรมการสงเสริมการตลาดอ่ืน ๆ ท่ีกระทํานอกเหนือจากการขาย อาจ

กระทําโดยบุคคล การโฆษณา และการประชาสัมพันธ ซ่ึงกระตุนเรงเราการซ้ือของผูบริโภคและ

กระตุนการปฏิบัติงานของคนกลางใหมีประสิทธิภาพเพ่ิมข้ึน”0

1 

                                                             
1 รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช (2557), การสงเสริมการขาย: ความหมายและลักษณะของการ

สงเสริมการขาย, หนา 10 
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Albert Frey ไดใหความหมายของการสงเสริมการขายไวดังนี้ “การสงเสริมการขายเก่ียวของ

กับการสรางสรรค การประยุกตใช และการเผยแพรวัสดุการโฆษณาและการสงเสริมการขาย รวมท้ัง

วิธีการหรือเทคนิคตาง ๆ ท่ีนํามาใชเพ่ือสนับสนุนการโฆษณาและการขายโดยบุคคล การสงเสริมการ

ขายกระทําโดยใชวิธีการสงจดหมายตรงทางไปรษณีย การจัดทําแคทตาล็อก สิ่งพิมพจากผูผลิต 

(House Organs) การจัดแสดงสินคาโดยมุงสูคนกลาง การแขงขันทางการขาย การจัดทําเครื่องมือ

และอุปกรณชวยขายอ่ืน ๆ แกคนกลาง โดยมีจุดมุงหมายเพ่ือกระตุนความพยายามดานการขายตอ

พนักงาน ตัวแทนจําหนาย เพ่ือใหคนกลางยินดีท่ีจะสนับสนุนยี่หอหนึ่งโดยเฉพาะ และเพ่ือกระทําให

ผูบริโภคมีความตองการท่ีจะซ้ือยี่หอนั้น ๆ รวมท้ังใหการขายโดยบุคคลและการโฆษณาจะดําเนินไปได

ดวยดี จะตองมีการตัดสินใจในเรื่องตาง ๆ ท่ีกลาวขางตน ซ่ึงการสงเสริมการขายจะเปนสิ่งกระตุน

พิเศษอยางหนึ่ง”1

2 

 

“การสงเสริมการขาย (Sale Promotion) หมายถึง วิธีการดึงดูดใจโดยตรงวิธีหนึ่งดวยการ

นําเสนอมูลคาพิเศษ หรือการเพ่ิมความดึงดูดในตัวสินคาใหแกทีมขาย ตัวแทนจําหนายหรือผูบริโภค

ปลายทางโดยมีวัตถุประสงคหลักเพ่ือใหเกิดการซ้ือสินคาทันที”2

3 

 

จากความหมายของการสงเสริมการขายท่ีกลาวมาขางตน จะเห็นไดวาลักษณะของการ

สงเสริมการขายคือ การกระตุน จูงใจใหเกิดการซ้ือสินคา ไมวาจะเปนการกระตุนตอตัวกลาง หรือ

ตัวแทนจําหนาย หรือ กระตุนท่ีผูบริโภคโดยตรง ซ่ึงกิจกรรมการสงเสริมการขายจะมีหลากหลาย

รูปแบบโดยจัดข้ึนเพ่ือวัตถุประสงคท่ีจะเพ่ิมยอดขาย และสงผลตอรายไดท้ังสิ้น 

 
2.1.2 บทบาทและความสําคัญของการสงเสริมการขาย 

 

การสงเสริมการขายเปนองคประกอบหนึ่งในเครื่องมือดานการตลาดท่ีเกิดจากสวนประสม

ทางการตลาดท่ีมีผลตอการสรางความพึงพอใจใหลูกคาเกิดความตองการในการซ้ือสินคา โดยท่ัวไป

สวนประสมทางการตลาดแบงไดเปน ผลิตภัณฑ (Product), การกําหนดราคา (Price), การจัด

จําหนาย (Place), การสงเสริมการตลาด (Promotion) และการสงเสริมการขาย (Sale Promotion) 

และเนื่องจากกิจกรรมดานการตลาดท่ีแตละกิจการกําหนดข้ึนเพ่ือใหเปนไปตามวัตถุประสงคทางการ

ตลาดนั้นมีหลากหลายรูปแบบ ซ่ึงการกําหนดเครื่องมือตาง ๆ ตองใชสวนประสมทางการตลาดเขา

รวมดวย โดยท่ัวไปแลวกิจการจะมีการใชการสงเสริมการขายใหมีบทบาทรวมกับสวนประสมทาง

การตลาดอ่ืน เพ่ือประสิทธิภาพดานการตลาด 

                                                             
2 รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช (2557), การสงเสริมการขาย: ความหมายและลักษณะของการ

สงเสริมการขาย, หนา 10 
3 แปลและเรียบเรียงโดย ดร.กมล ชัยวัฒน , การโฆษณาและการสงเสริมการตลาด: การสงเสรมิการขาย, 

หนา 377 
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การกําหนดเครื่องมือทางการตลาดเพ่ือใหบรรลุวัตถุประสงคในการสรางประสิทธิภาพในการ

ขาย จึงนิยมใชการสงเสริมการขาย ซ่ึงการสงเสริมการขายเปนเครื่องมือท่ีมีความเก่ียวของกับสวน

ประสมการตลาดตัวอ่ืนดังนี้34  
 

1.) การสงเสริมการขายกับผลิตภัณฑ ธุรกิจมีการนําลักษณะของผลิตภัณฑมาใชเปน

เครื่องมือในการสงเสริมการขาย เชน รูปแบบบรรจุภัณฑ รูปแบบการใหบริการ การ

ขายรวมเปนหอ เปนตน 

2.) การสงเสริมการขายกับราคา ธุรกิจจะนํานโยบายกลยุทธิ์ดานราคามาใชในการ

สงเสริมการขาย เชน การใหสวนลดแกคนกลาง การลดราคาแกผูบริโภค การผอน

ปรนการชําระเงิน 

3.) การสงเสริมการขายกับการจัดจําหนาย ธุรกิจมีการใชเครื่องมือการสงเสริมการขาย

ท่ีมุงสูคนกลาง เพ่ือใหคนกลางใชความพยายามในการขายมากข้ึน เชน การเผยแพร

ชื่อผูจัดจําหนาย การจัดประชุมตัวแทนขาย เปนตน 

4.) การสงเสริมการขายกับการสงเสริมการตลาด การสงเสริมการขายเปนเครื่องมือของ

การสงเสริมการตลาด ตองใชรวมกับเครื่องมืออ่ืน ๆ ของการสงเสริมการตลาด 

 

นอกจากนี้เทคนิคและวิธีการสงเสริมการขายหลากหลายรูปแบบท่ีผูผลิตและผูจัดจําหนาย

สามารถเลือกใชไดตองพิจารณาปจจัยท่ีมีอิทธิพลตาง ๆ รวมกับสวนประสมทางการตลาดท่ีเลือกใช 

โดยมีแนวทางในการตัดสินใจเลือกใชสวนประสมการสงเสริมการตลาดท่ีเปนการสงเสริมการขายดังนี4้5 
 

1.) พิจารณางบประมาณ งบประมาณท่ีไดรับจะเปนตัวกําหนดท่ีสําคัญประการหนึ่งวา 

จะเลือกใชสวนประสมการสงเสริมทางการตลาดสวนประสมใด มากนอยเพียงใด  

2.) ประเภทของผลิตภัณฑ โดยปกติสินคาบริโภคมักใชสวนประสมทางการสงเสริม

การตลาดในรูปของการโฆษณามากกวา ในขณะท่ีสินคาอุตสาหกรรมจะเนนการขาย

โดยบุคคล การสงเสริมการขายอาจนําไปใช ได ท้ั งสินคาบริโภคและสินค า

อุตสาหกรรมโดยพิจารณาตามวัตถุประสงคของการสงเสริมการขาย 

3.) ลักษณะของการตลาด หากตลาดเปาหมายเปนผูบริโภคคนสุดทายก็เลือกใชการ

โฆษณาและสนับสนุนดวยการสงเสริมการขายท่ีมุงสูผูบริโภค และถาหากตลาด

เปาหมายเปนผูใชทางอุสาหกรรมก็เลือกใชการขายโดยบุคคลเปนหลัก และทําการ

สงเสริมการขายท่ีมุงสูคนกลางสนับสนุน หากตลาดเปาหมายของธุรกิจเปนตลาด

                                                             
4 รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช (2557), การสงเสริมการขาย: ความหมายและลักษณะของการ

สงเสริมการขาย, หนา 16 
5 รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช (2557), การสงเสริมการขาย: ปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอการตัดสินใจ

เลือกใชการสงเสรมิการตลาด, หนา 35 
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ผูขายตอ (พอคาสง พอคาปลีก) ก็เลือกใชการขายโดยบุคคลและทําการสงเสริมการ

ขายท่ีมุงสูคนกลางประกอบ เปนตน 

4.) วงจรชีวิตผลิตภัณฑ ผลติภัณฑท่ีอยูในวงจรชีวิตผลิตภัณฑท่ีแตกตางกัน ยอมใชสวน

ประสมทางการสงเสริมการตลาดท่ีแตกตางกัน 

4.1) ระยะแนะนํา เปนการนําสินคาเขาสูตลาดเพ่ือกระตุนใหเกิดการ

ตัดสินใจซ้ือ  

4.2) ระยะเจริญเติบโต ระยะนี้ธุรกิจจะตองทุมงบประมาณดานการสงเสริม

การตลาดในระดับเดิมหรือสูงกวา 

4.3) ระยะเจริญเติบโตเต็มท่ี ระยะนี้มีการทุมงบประมาณดานการสงเสริม

การตลาดอยางเต็มท่ี เพราะเผชิญกับสภาวะการแขงขันท่ีคอนขาง

รุนแรง 

4.4) ระยะตกต่ํา ปกติธุรกิจมีการตัดงบประมาณดานการโฆษณาและหันมา

ทําการสงเสริมการขายแทน 

5.) วัตถุประสงคของการติดตอสื่อสาร หากตองการใหผูบริโภครูจักและเขาใจ

รายละเอียดของตัวสินคา ก็ควรใชการโฆษณาเปนหลัก แตถาตองการใหเกิด

ความชอบความเชื่อถือในตัวสินคา ก็ควรขายโดยบุคคลเพ่ิมข้ึน 

6.) การเลือกใชและปฏิกิริยาของคูแขงขัน เพ่ือเปนการปองกันการแบงสวนแบงตลาด 

ซ่ึงการเลือกใชสวนประสมทางการตลาดตองพิจารณาสถานการณเปนกรณีไป 

7.) สภาวะเศรษฐกิจ ในยามเศรษฐกิจตกต่ํา อํานาจการซ้ือของผูบริโภคก็จะลดลง การ

สงเสริมการขายจะเขามามีบทบาทในชวงโอกาสนี้คือ วิธีการลดราคา การใหของ

แถม เปนตน  

จากการพิจารณาการสงเสริมการขายท่ีเปนเครื่องมือหนึ่งของสวนประสมทางการตลาด

รวมกับสวนประสมทางการตลาดอ่ืน ๆ และปจจัยท่ีมีอิทธิพลตาง ๆ แลว ทําใหเห็นวาการสงเสริมการ

ขายตองกระทําในหลากหลายรูปแบบเพ่ือใหเหมาะสมกับวงจรชีวิตของผลิตภัณฑ ซ่ึงสินคาท่ีซ้ือขาย

กันในอุตสาหกรรมรถยนตเปนสินคาอุตสาหกรรม ท่ีตองเนนการสงเสริมการขายผานตัวกลาง หรือ

บุคคล และเนื่องจากมีชวงอายุของสินคาในระยะยาว การออกสินคารุนใหมตองใชระยะเวลานานใน

การวิจัยและพัฒนา ดังนั้นผูผลิตจึงตองจัดสรรงบประมาณการสงเสริมการขายในระยะยาว เพ่ือยัง

สามารถจูงใจการซ้ือสินคาจากท้ังตัวแทนจําหนายและผูบริโภค ทําใหผูผลิตในอุตสาหกรรมจึงใชการ

กําหนดราคารวมกับวิธีการสงเสริมการขายเพ่ือจูงใจผูซ้ือ และมีผลตอการกระจายสินคาแตละทอด ซ่ึง

วิธีการสงเสริมการขายท่ีมีประสิทธิภาพและมีผลตอการกระจายสินคาผานตัวกลางคือ การสงเสริม

การขายโดยการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ 

 

 



9 

 

2.1.3 วัตถุประสงคของการสงเสริมการขาย 
 

 ผูจัดใหมีการสงเสริมการขายตองมีรูปแบบการสงเสริมการขายท่ีเหมาะสมตอตัวแทน

จําหนายแตละราย และตองคํานึงถึงปจจัยดานตาง ๆ อีกท้ังยังตองเปนไปตามวัตถุประสงคของการ

สงเสริมการขาย โดยวัตถุประสงคหลักของการสงเสริมการขาย สามารถแบงออกได 6 หัวขอ5

6ดังนี้ 

 

1.) เพ่ือกระตุนใหเกิดการสอบถาม (Stimulating Inquiries) เปนวัตถุประสงคท่ีกําหนด

ข้ึนเพ่ือตองการใหกลุมเปาหมายมีการสอบถามขอมูลเก่ียวกับผลิตภัณฑหรือบริการของบริษัท จึงตอง

มีการสงขาวสารเก่ียวกับผลิตภัณฑใหมๆ การโฆษณาเชิญชวนไปยังกลุมเปาหมายเพ่ือใหเกิดการรับรู

ของกลุมเปาหมาย 

 

2.) เพ่ือเพ่ิมการทดลองใช (Increasing Trail) สําหรับผลิตภัณฑ ใหมๆ ตองทําให

กลุมเปาหมายเกิดการทดลองใช เกิดประสบการณจากการทดลอง ซ่ึงสามารถทําใหผูทดลองเกิดจินต

ภาพตอผลิตภัณฑไดเร็วกวาการโฆษณา 

 

3.) เพ่ื อสนับสนุน ให เกิดการ ซ้ือ ซํ้ า (Encouraging Repurchase) เป นการสราง

ความสัมพันธระหวางผูซ้ือกับผูขาย นําไปสูความศรัทธาตอยี่หอ (Brand Loyalty) เทคนิคท่ีนํามาใช

คือการใหคูปอง สวนลด สะสมคะแนน ชิงรางวัล ซ่ึงเปนวิธีท่ีรานคาปลีกนิยมนํามาใชกันเปนสวนมาก 

 

4.) เพ่ือเพ่ิมจํานวนลูกคาเขาราน (Traffic Building) เปนการใชการสงเสริมการขายเปน

ตัวนํา ชักจูงใหลูกคาใหมเขามาในรานเพ่ือเพ่ิมโอกาสในการขาย หรือมีการจัดรายการลดราคาสินคา 

และเทคนิคตาง ๆ รวมกัน 

 

5.) เพ่ือสนับสนุนใหมีการซ้ือกักตุน (Encouraging Inventory Building) โดยตองการ

ใหคนกลางเพ่ิมปริมาณสินคาคงคลังใหสูงข้ึน พรอมท่ีจะขายหรือใหบริการกับลูกคา ซ่ึงผูผลิตหรือคน

กลางอาจตองการใหผูซ้ือกักตุนโดยเพ่ิมปริมาณซ้ือแตละครั้ง สําหรับสินคาท่ีเปนตัวสําคัญในการทํา

ยอดขาย การบรรเทาหรือลดปญหาสินคาไมเพียงพอตอการจําหนาย นอกจากเปนการปองกันการ

สูญเสียลูกคาแลว ยังชวยปองกันไมใหลูกคาหันไปใชยี่หออ่ืนของคูแขงดวย  

 

6.) เ พ่ื อ ให ได รั บ ก า ร ส นั บ ส นุ น จ า ก ผู จั ด จํ า ห น า ย  (Obtaining Distributor 

Promotional) การบรรลุวัตถุประสงคขอนี้ตองมีการรวมมือจากผูจัดจําหนาย พนักงานขายของผูจัด

                                                             
6 รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช (2557), การสงเสริมการขาย: วัคถุประสงคหลักของการสงเสรมิการ

ขาย, หนา 26 
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จําหนาย เทคนิคหรือวิธีการท่ีใช การแขงขันทางการขาย เปนการตอบแทนในการรวมมือของผูจัด

จําหนาย เพ่ือสนับสนุนการสงเสริมท่ีไปถึงผูบริโภค ซ่ึงเปนการเพ่ิมยอดขายทางออมและมีผลตอความ

เจริญเติบโตของผูจัดจําหนายอีกดวย 

 

จากวัตถุประสงคหลักในการทําการสงเสริมการขายดังท่ีกลาวมา สามารถแบงระดับการ

สงเสริมการขายได 3 ระดับ คือ การสงเสริมการขายท่ีมุงสูผูบริโภค (Consumer Promotion), การ

สงเสริมการขายท่ีมุงสูคนกลาง  (Trade or Dealer Promotion) และ การสงเสริมการขายท่ีมุงสู

พนักงานขาย (Sale-Force Promotion) โดยในแตละระดับมีการใชรูปแบบและเครื่องมือการสงเสริม

การขายตางกันไปตามลักษณะของกลุมเปาหมาย 

การสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนตมีการใชเครื่องมือหลากหลายรูปแบบตามกลุมเปาหมาย

ในแตละระดับท้ังผูบริโภค คนกลางและพนักงานขาย สําหรับเอกัตศึกษาฉบับนี้ผูเขียนตองการศึกษา

การสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนตระหวางผูผลิตและผูจัดจําหนาย ดังนั้นรูปแบบและลักษณะการ

สงเสริมการขายท่ีจะศึกษาจึงเปนการสงเสริมการขายท่ีมุงสูคนกลาง (Trade or Dealer Promotion)  

การสงเสริมการขายท่ีมุงสูคนกลาง (Trade or Dealer Promotion) หมายถึง การดําเนิน

กิจกรรมสงเสริมการขายท่ีกระตุนตัวแทน พอคาสง หรือพอคาปลีก ใหใชความพยายามในการขาย รับ

สินคาไวขาย และชวยผลักดันสินคาจากผูผลิตไปยังผูบริโภคหรือผูใช จึงถือวาเปนการใชกลยุทธิ์ผลัก 

(Push strategy) โดยท่ัวไปมักใชการขายโดยใชพนักงานขาย (Personal selling) ควบคูกับการ

สงเสริมท่ีมุงสูคนกลาง (Trade promotion)6

7  

 
2.1.4 รูปแบบและลักษณะการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต 

 

 การจัดใหมีการสงเสริมการขายนั้น นอกจากจะตองคํานึงถึงวัตถุประสงคของการทํา

การตลาดและการสงเสริมการขายแลว รูปแบบและลักษณะของการสงเสริมการขายจึงมีความ

แตกตางไปในแตละรูปแบบธุรกิจ ในธุรกิจรถยนตจึงมีลักษณะการสงเสริมการขาย โดยพิจารณาตาม

ลักษณะธุรกิจดังตอไปนี้ 

 

2.1.4.1  ลักษณะธุรกิจชองอุตสาหกรรมรถยนต 
 

ตลาดรถยนตในประเทศไทยป 2560-2562 มีแนวโนมขยายตัว สงผลใหรายไดจากการ

จําหนายเพ่ิมข้ึน และสงผลดีตอผูผลิตและตัวแทนจําหนายรถยนต เนื่องมาจากการสนับสนุนจาก

รัฐบาลท่ีมีนโยบายสรางความเขมแข็งใหกับอุตสาหกรรมรถยนตในประเทศ โดยสงเสริมการผลิตและ

ใชชิ้นสวนยานยนตในประเทศ ซ่ึงป 2559 การผลิตรถยนตในประเทศไทยมีสัดสวนสูงกวา 80% ของ

                                                             
7 รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช (2557), การสงเสริมการขาย: การสงเสริมการขายท่ีมุงสูคนกลาง, 

หนา 161 
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มูลคาชิ้นสวนท่ีใชในการผลิต สงผลตอหวงโซอุปทานท่ีเขมแข็งข้ึน ทําใหอุตสาหกรรมรถยนตเปน

อุตสาหกรรมท่ีมีความสําคัญตอระบบเศรษฐกิจของประเทศไทย ท้ังการผลิต การสงออก การลงทุน 

การจางงาน และมีความเชื่อมโยงกับอุตสาหกรรมตอเนื่องจํานวนมาก  

อุตสาหกรรมยานยนตไทย (Thai Automotive Cluster) ประกอบดวย ผูประกอบการใหญ 

2 สวน สวนแรกเปนสวนกิจกรรมหลัก (Core Activities) ไดแก กลุมผูประกอบการยานยนตและ

ผูผลิตชิ้นสวนยานยนต 78 ตั้งแตผูจัดหาวัตถุดิบสงไปถึงผูผลิต ซ่ึงผลิตเพ่ือจําหนายในประเทศและ

สงออกไปจําหนายยังตางประเทศ สวนท่ีสองเปนสวนกิจกรรมสนับสนุน (Supporting Activities) 

ไดแก กลุมอุตสาหกรรมตนน้ํา กลุมอุตสาหกรรมบริการ กลุมนโยบายรวมถึงองคกรสนับสนุน ดัง

แสดงในภาพท่ี 1 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพท่ี 1 ผังโครงสรางกระบวนการผลิตรถยนตของไทย 

ท่ีมา.“โครงการศึกษาการพัฒนาขีดความสามารถในการแขงขันของไทย”, โดย จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย

,สถาบันบัณฑิตบริหารธุรกิจศศินทร, 2546,จาก http://www.chula.ac.th/ 

 

ธุรกิจตัวแทนจําหนายรถยนตเปนสวนหนึ่งท่ีสําคัญในหวงโซอุปทานของอุตสาหกรรมรถยนต 

ซ่ึงเปนสวนของกิจกรรมสนับสนุน ทําหนาท่ีเสมือนเปนผูนําเสนอรถยนตและผลิตภัณฑตาง ๆ รวมไป

ถึงการมอบการบริการใหกับลูกคาท้ังกอนและหลังการขายทําใหเกิดรายไดตอเนื่องในระยะยาวของ

บริษัทผูผลิตรถยนต เนื่องจากการขยายตัวและสภาพการแขงขันทางธุรกิจท่ีเพ่ิมมากข้ึน ทําใหรถยนต

ท่ีมีสวนแบงทางการตลาดสูงมักจะมียอดขายรถยนตตอตัวแทนจําหนายท่ีสูงตามไปดวย ซ่ึงลวน

แลวแตกลยุทธิ์ในการแขงขันของตัวแทนจําหนายแตละราย และกลยุทธิ์การจัดการสงเสริมการขาย

ของผูผลิต 

                                                             
8 ผูผลติช้ินสวนรถยนตแบงได 2 ประเภท คือ ผูผลิตช้ินสวนประเภท OEM (Original Equipment 

Manufacturing) ซึ่งสงมอบแกผูผลิตรถยนตโดยตรง และผูผลิตช้ินสวนประเภท REM (Replacement 
Equipment Manufacturing) เพ่ือใชเปนอะไหลทดแทน 

http://www.chula.ac.th/
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2.1.4.2 ชองทางการจัดจําหนายผานตัวกลาง 
 

  การตัดสินใจใชกลยุทธิ์ในการกระจายสินคาของผูผลิตยอมมีท้ังปจจัยดานอุปสงค และ

อุปทาน ทําใหเกิดระบบชองทางการตลาดในการกระจายสินคาโดยอาศัยธุรกิจคาสงในรูปแบบตาง ๆ 

ซ่ึงสามารถแบงสถาบันท่ีประกอบธุรกิจการคาสงเปน กลุมท่ี 1 พอคาสง (Merchant Wholesalers), 

กลุมท่ี 2 นายหนาและตัวแทนจําหนาย (Broker and Agent), กลุมท่ี 3 สาขาและสํานักงานขายของ

ผูผลิต (Manufacturers Sales Branches and Office) และกลุม ท่ี  4 พอค าส งประเภทอ่ืน ๆ 

(Miscellaneous Wholesalers) 9 

ปจจุบันเนื่องจากการประกอบธุรกิจผานตัวกลาง หรือตัวแทนจําหนายมีหลากหลายรูปแบบ 

ในธุรกิจรถยนตแตละยี่หอมีรูปแบบของตัวกลางหรือตัวแทนจําหนายแตกตางกันไปแลวแตนโยบาย

การดําเนินธุรกิจแตละราย ดังนั้นจึงยากท่ีจะใหคําจํากัดความหรือระบุรูปแบบการประกอบธุรกิจท่ีมี

ลักษณะเปนตัวกลางหรือตัวแทนจําหนาย โดยท่ัวไปจึงมีการจําแนกรูปแบบธุรกิจออกเปนพอคาสง 

และ ตัวแทนจําหนาย9

10ดังนี้ 

1.) พอคาสง (Wholesaler) มีกรรมสิทธิ์ในตัวสินคาท่ีขายไป โดยซ้ือมาจําหนาย เปนพอคา

สงกลุมใหญท่ีสุด โดยพิจารณาจากยอดขายและจํานวนกิจกรรมท่ีพอคาสงกระทํา แบงได 2 ประเภท

ดังนี้1011 

1.1) พอคาสงท่ีใหบริการอยางเต็มท่ี (Full Function or Service Wholesales) 

เปนพอคาสงท่ีจะปฏิบัติหนาท่ีทางการตลาดท้ังหมด หรือเกือบท้ังหมด ไดแก 

ทําหนาท่ีเปนเจาของสินคา และโอนกรรมสิทธิ์จากผูขายไปยังผู ซ้ือ มีการ

สงเสริมการตลาด เจรจาตอรองในเรื่องราคาสินคา ปริมาณ และคุณภาพสินคา 

ใหเครดิตกับลูกคา ซ้ือสินคามาสต็อกไว และรับภาระความเสี่ยงในกรณีสินคา

ขายไมไดหรือราคาลดลง 

1.2) พอคาสงท่ี ใหบริการจํากัด (Limited Function or Service Wholesales) 

เปนพอคาสงท่ีจะปฏิบัติหนาท่ีทางตลาดบางอยางเทานั้น 

2.) ตัวแทนจําหนาย (Agent) หมายถึง ธุรกิจท่ีทําหนาท่ีซ้ือหรือขายผลิตภัณฑหรือท้ังสอง

อยางโดยไมมีกรรมสิทธิ์ในผลิตภัณฑท่ีตนจําหนายอยู ตัวแทนจะไดรับผลตอบแทนในรูปคานายหนา 

หรือคาธรรมเนียม หรือเปอรเซ็นตจากการขาย ตัวแทนจําหนายมีหลายประเภทดังนี1้112 

                                                             
9 รองศาสตราจารยศิริ ภูพงษวัฒนา (2549), การจัดการชองทางการตลาด; ชองทางการตลาดผานพอคา

สงและตัวแทน, หนา 174 
10 รองศาสตราจารยศิริ ภูพงษวัฒนา (2549), การจัดการชองทางการตลาด; ชองทางการตลาดผานพอคา

สงและตัวแทน, หนา 175 
11 เรื่องเดียวกัน 
12 เรื่องเดียวกัน 
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2.1) ตัวแทนขาย (Selling Agents) เปนตัวแทนท่ีไดรับแตงต้ังใหทําหนาท่ีแทน

บริษัทผูผลิตแตผูเดียวในอาณาเขตหนึ่ง ลักษณะสําคัญดังนี้ 

- เปนตัวแทนการขายสินคานั้นแตเพียงผูเดียว  

- มีอํานาจในการตั้งราคา กําหนดเง่ือนไขและหนาท่ีอ่ืน ๆ ทางการตลาดแทน

บริษัทผูผลิต  

- ไมมีกรรมสิทธิ์ในตัวสินคาแตอาจถือครองสินคาและจัดการสินคา 

- ถูกจํากัดอาณาเขตในการขายสินคา  

- ไดรับคานายหนาหรือคาจางเปนคาตอบแทนซ่ึงข้ึนอยู กับสัญญาและ

ขอตกลง  

2.2) ตัวแทนผูผลิต (Manufacturer’s Agent) เปนตัวแทนท่ีแตงตั้งโดยผูผลิตใหทํา

หนาท่ีแตเพียงบางสวนหรือท้ังหมดมีลักษณะท่ีสําคัญดังนี้ 

- มีการตกลงกันในลักษณะคูสัญญาระหวางผูผลิตและตัวแทนใหทําหนาท่ี

ขายผลิตภัณฑของผูผลิตบางสวนหรือท้ังหมดจึงมีลักษณะเหมือนกับสาขา

หรือสํานักงานขายของผูผลิต 

- ทําหนาท่ีขายสินคาใหกับผูผลิตภายในขอบเขตระบุไวในขอตกลง 

- ตัวแทนผูผลิตอาจรับสินคาจากผูผลิตหลาย ๆ รายมาขายพรอมกันได 

2.3) ตัวแทนซ้ือ (Resident Buyers) เปนตัวแทนคนกลางท่ีทําหนาท่ีเฉพาะการซ้ือ

โดยปกติทําหนาท่ีเปนผูซ้ือใหพอคาปลีก โดยไดรับผลการตอบแทนจากการซ้ือ

แตละครั้ง เนื่องจากพอคาปลีกไมมีเวลาซ้ือดวยตนเอง การทํางานของคนกลาง

ประเภทนี้จะไมข้ึนอยูกับผูผลิตรายใดรายหนึ่ง นิยมใชในการจัดซ้ือระหวาง

ประเทศ 

2.4) ตัวแทนสงออก – สั่งเขา (Export-Import Agent) ตัวแทนประเภทนี้เก่ียวของ

กับการคาตางประเทศ ทําหนาท่ีจัดซ้ือสินคาในประเทศ ใหแกผู ซ้ือท่ีอยู

ตางประเทศ หรือ ทําหนาท่ีเปนตัวแทนผูขายท่ีอยูในตางประเทศ 

จะเห็นไดวาชองทางการจัดจําหนายผานตัวกลางมีหลากหลายรูปแบบ ท้ังนี้รูปแบบการ

บริหารจัดการจึงตองคํานึงถึงนโยบายการบริหารทางการตลาดดวย สําหรับธุรกิจท่ีมีชองทางการ

กระจายสินคาท่ีซับซอน การบริหารจัดการอยางเปนระบบยอมมีความสําคัญ รวมไปถึงการกระตุน

สมาชิกใหทํางานอยางมีประสิทธิภาพ โดยใชวิธีทางการตลาด สําหรับชองทางการกระจายสินคาของ

อุตสาหกรรมรถยนต ผูเขียนเห็นวามีความสอดคลองกับโครงสรางของอุตสาหกรรม เพราะเก่ียวของ

กับกลุมธุรกิจท้ังผูผลิตชิ้นสวนจากท้ังในและตางประเทศ ครอบคลุมไปถึงกลุมธุรกิจท่ีเปนผูกระจาย

สินคาไปถึงผูบริโภคท้ังในและตางประเทศดังแสดงในภาพท่ี 2 ผูผลิตจึงตองใชวิธีการสนับสนุนสมาชิก
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ในชองทางการตลาด 12

13ท่ีเปนสวนหนึ่งของการสงเสริมการขายสูคนกลางท่ีนิยมมากท่ีสุด โดยการให

สวนลดแกตัวแทนจําหนาย  

 

 

  

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาพท่ี 2 ระบบชองทางการตลาดรถยนตผานตัวแทน 
ท่ีมา.รองศาสตราจารยศริิ ภูพงษวัฒนา (2549), การจัดการชองทางการตลาด; ชองทางการตลาดผาน
พอคาสงและตัวแทน, หนา 187 

                                                             
13 นาย Mc Common ไดเสนอการใหการสนับสนุนสมาชิกในชองทางการตลาดไว 3 ประการ คือ  

1.) Cooperative Approach เปนการดําเนินการรวมกันระหวางผูผลิตกับสมาชิกในชองทางการตลาด  
2.) Partnership and Strategic Alliance เปนการสรางความรวมมือหรือสรางพันธมิตรทางธุรกิจ ซึ่งเปน
ความสัมพันธท่ีเกิดข้ึนเพียงครั้งคราว  
3.) Distribution Programming เปนการวางแผนกระจายสินคาจากผูผลิตในลักษณะโครงการระยะยาว 

                      

ลูกคา      

                 

 สถาบันการเงินท่ีเก่ียวของ 
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2.1.4.3 รูปแบบการสงเสริมการขายโดยการใหสวนลดตามปริมาณ ซ้ือ 

(Volume Rebate) ในอุตสาหกรรมรถยนต 
 

เนื่องจากวิธีการสงเสริมการขายโดยการใหสวนลดแกผูซ้ือเปนเครื่องมือท่ีมีประสิทธิภาพ 

สงผลตอการตัดสินใจซ้ือมากท่ีสุด และยังเปนกลยุทธิ์ท่ีสามารถผลักดันสินคาใหถึงมือผูบริโภคคน

สุดทายไดเร็วมากข้ึน โดยท้ังตัวแทนจําหนายและผูบริโภคคนสุดทายสามารถไดรับผลประโยชนจาก

การไดรับสวนลดดังกลาว การใหสวนลดของผูผลิตรถยนตเกิดข้ึนไดท้ังการใหสวนลดจากผูผลิตไปสู

ตัวแทนจําหนาย การใหสวนลดระหวางตัวแทนจําหนายดวยกันเอง หรือการใหสวนลดจากตัวแทน

จําหนายไปสูผูบริโภคคนสุดทาย ทําใหลักษณะของการใหสวนลดมีหลากหลายรูปแบบและเปนไปตาม

เง่ือนไขทางการคา เชน13

14 

1.) สวนลด (Discount) เปนสวนท่ีลดใหจากราคาท่ีกําหนดไว หรือราคาท่ีขายใหกับผูบริโภค 

เพ่ือใหคนกลางทําหนาท่ีทางการตลาดและไดผลประโยชนจากการทําการคาของคนกลาง เชน 

สวนลดการคา สวนลดปริมาณ สวนลดเงินสด สวนลดตามฤดูกาล การใหสวนลดโดยท่ัวไปจะคิดลด

เปนอัตรารอยละจากราคาขายท่ีกําหนดไว  

1.1) สวนลดเงินสด (Cash discount) เปนสวนลดใหแกผูซ้ือหรือคนกลาง ในกรณีท่ี

นําเงินมาชําระหนี้ตามเง่ือนไข เปนสวนลดท่ีกระตุนใหเกิดการชําระหนี้เร็วข้ึน 

1.2) สวนลดปริมาณ (Quantity discount) เปนสวนลดใหกับผูซ้ือหรือคนกลาง ใน

กรณีท่ีซ้ือในบริมาณมาก มีวัตถุประสงคเพ่ือกระตุนใหคนกลางซ้ือในปริมาณท่ี

มากข้ึน หรือซ้ือจากผูขายเพียงแหงเดียว แบงได 2 ลักษณะ คือ สวนลดปริมาณ

แบบสะสม เปนการกําหนดปริมาณการสั่งซ้ือหลายครั้งภายในชวงระยะเวลา

หนึ่ง และ สวนลดปริมาณแบบไมสะสม กําหนดปริมาณจากการซ้ือในแตละครั้ง 

เพ่ือใหซ้ือในปริมาณมาก 

1.3) ส วนลดตามหน า ท่ี ห รือส วนลดการค า  (Function discount or trade 

discount) เปนสวนลดท่ีผูผลิตลดให กับคนกลางในชองทางการตลาด มี

วัตถุประสงคเพ่ือใหคนกลางทําหนาท่ีการขายสินคาแทนตน 

1.4) สวนลดนอกฤดูกาล (Off-seasonal discount) เปนสวนลดท่ีผูผลิตใหกับคน

กลางในชวงท่ีสินคาขายไมดี มีวัตถุประสงคเพ่ือใหคนกลางสต็อกสินคาและเปน

การระบายสินคาออกจากคลังของผูผลิต 

 

                                                             
14 รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช (2557), การสงเสริมการขาย: วิธีการสงเสริมการขายท่ีมุงสูคนกลาง, หนา 
163 
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2.) สวนยอมให (Allowances) เปนสวนลดท่ีผูขายลดใหแกผู ซ้ือท้ังทางตรงและทางออม 

เพ่ือใหคนกลางสนับสนุนและใหความรวมมือชวยเหลือผูผลิตในการโฆษณา ดานกิจกรรมการสงเสริม

การขายหรือกิจกรรมอ่ืน ๆ เปนการแลกเปลี่ยน 

2.1) สวนยอมใหจากการซ้ือ (Buying allowances) เปนสวนลดท่ีผูขายยอมใหกับ

คนกลางจากการซ้ือสินคาในระยะเวลาและปริมาณท่ีกําหนดแนนอน 

2.2) สวนยอมใหจากใบกํากับสินคา (Off-invoice discount) เปนการลดราคา

โดยตรงจากใบกํากับสินคาในชวงเวลาท่ีแนนอนโดยไมคํานึงถึงปริมาณการซ้ือ 

2.3) สวนยอมใหตามปริมาณการขาย (Count and recount allowance) เปน

เทคนิคการสงเสริมการขายท่ีผูผลิตตองการใหเกิดการเคลื่อนยายสินคาจาก

คลังสินคาไปยังรานคาสงหรือเขาไปในรานคาปลีกซ่ึงเปนจุดซ้ือ 

2.4) สวนยอมใหเพ่ือสต็อกสินคาในปริมาณเดิม (Buy-back allowances) เปนการ

ใหสวนลดสําหรับสินคาท่ีคนกลางซ้ือจากผูผลิตเพ่ือรักษาปริมาณใหเทากับ

สินคาคงคลังท่ีมีอยูเดิม 

 

3.) การใหคืนเปนเงินสด เปนการสงเสริมการขายรูปแบบงายท่ีสุด ระหวางผูผลิตและรานคา

ปลีกโดยผูผลิตกําหนดอัตราการใหคืนเงินเปนเงินสดตอกลอง หรือรอยละของยอดขาย เพ่ือแลกกับ

การกระทํากิจกรรมตามผูผลิตกําหนด เม่ือผูผลิตไดพิสูจนแลววารานคาปลีกไดปฏิบัติตามเง่ือนไขท่ี

กําหนดแลว รานคาปลีกจึงจะไดรับสวนลดเปนเงินสด 

 

จากรูปแบบการสงเสริมการขายโดยการใหสวนลด ผูเขียนสามารถแบงลักษณะของการให

สวนลดเปน 2 ลักษณะ คือ การใหสวนลดในขณะท่ีขายสินคา และ สวนลดท่ีใหภายหลังการขาย

สินคา และในอุตสาหกรรมรถยนตมีการสงเสริมการขายโดยการใหสวนลดท้ัง 2 รูปแบบ ซ่ึงเอกัต

ศึกษานี้ผูเขียนไดศึกษาการใหสวนลดท่ีเก่ียวของกับปริมาณซ้ือ โดยมีเง่ือนไขท่ีผูซ้ือตองซ้ือในปริมาณท่ี

ตกลงกันไวจึงจะไดรับสวนลด หรือในกรณีเปนตัวแทนจําหนายท่ีตองขายสินคาไปอีกทอด โดยการ

ไดรับสวนลดจากผูผลิตจะเก่ียวของกับปริมาณการซ้ือของผูซ้ือในทอดท่ีสองดวย จากรูปแบบการให

สวนลดขางตนจึงไมสามารถกําหนดคํานิยามของสวนลดตามปริมาณซ้ือไดอยางเฉพาะเจาะจง ท้ังนี้

ผูเขียนเห็นวาข้ึนอยูกับรูปแบบทางธุรกิจ และเง่ือนไขการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือนั้น แตจะเห็นไดวา 

วัตถุประสงคหลักของการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ ผูใหสวนลดสามารถกําหนดเง่ือนไขใหผูรับสวนลด

ซ้ือสินคาในปริมาณท่ีกําหนดเปนการกระตุนยอดขายและสงผลตอรายได อีกท้ังหากเปนกรณีการออก

สินคาใหม และยังมีสินคาเกาคางสต็อกอยู ผูผลิตสามารถกําหนดการใหสวนลดเพ่ือใหตัวแทน

จําหนายผลักดันและเรงการขายสินคาไดอีกดวย ผูผลิตสินคาจึงนิยมใชกลยุทธิ์การสงเสริมการขาย

รูปแบบนี้โดยเฉพาะกับสินคาอุตสาหกรรมอยางรถยนตและชิ้นสวนรถยนต 
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รูปแบบการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) ในอุตสาหกรรมรถยนต 

ในอุตสาหกรรมรถยนตฝายผูผลิตท่ีมีความเชี่ยวชาญเฉพาะดานการผลิตรถยนต มักใชวิธีการ

สงเสริมการขายผานตัวแทนจําหนายท่ีมีความเชี่ยวชาญดานการทําการตลาดมากกวา และเพ่ือเปน

การลดตนทุนในการทําการตลาด ผูผลิตรถยนตจึงใชวิธีการสงเสริมการขายโดยใหสวนลดตามปริมาณ

ซ้ือในลักษณะโดยออมผานตัวแทนจําหนาย เปนการใหสวนลดโดยมีวัตถุประสงคมุงเนนท่ีตัวกลาง 

เปนการกระตุนใหตัวแทนจําหนายมีการผลักดันสินคา ผูผลิตตองการใหเกิดการเคลื่อนยายสินคาเร็ว

ข้ึน ตัวกลางหรือตัวแทนจําหนายรถยนตแตละรายตองใชวิธีการและเทคนิคตาง ๆ เพ่ือใหรถยนตหรือ

ชิ้นสวนอะไหลรถยนตขายออกสูตลาดไดมากข้ึนจึงจะไดรับสวนลดจากผูผลิต และเนื่องจากประเทศ

ไทยเปนประเทศฐานการผลิตรถยนตทําใหการจัดจําหนายมีท้ังในประเทศและตางประเทศ การ

สงเสริมการขายจึงเกิดข้ึนท้ังกับตัวแทนจําหนายในประเทศและตางประเทศเชนกัน การพิจารณาการ

สงเสริมการขายโดยการใหสวนลดตามปริมาณการซ้ือจากผูผลิตรถยนตนั้น เปนการสรางขอจํากัดใน

แนวตั้ง 14

15ของผูผลิตกับตัวแทนจําหนาย เชน การกําหนดราคาขาย รวมถึงการกําหนดการดําเนิน

กิจการโดยเจรจาทําขอตกลงเปนสัญญา ซ่ึงเปนวิธีท่ีผูผลิตในอุตสาหกรรมรถยนตนํามาใชรวมกับการ

กระจายสินคาผานตัวแทนจําหนาย 

การเจรจาตอรองระหวางผูผลิตรถยนตและตัวแทนจําหนายในการสงเสริมการขายท่ีมีผลตอ

ยอดขายนั้น ในทางปฏิบัติผูผลิตรถยนตมักกําหนดเง่ือนไขในการสงเสริมการขายเพ่ือจูงใจใหตัวแทน

จําหนายขายรถยนตหรือชิ้นสวนอะไหลรถยนตใหไดตามเปา (Volume Incentive) 15

16 ตัวแทน

จําหนายจึงจะไดรับสวนลดกลับคืน ดังนั้นปจจัยสําคัญคือ การปฏิบัติตามเง่ือนไขของตัวแทนจําหนาย

เพ่ือใหไดรับสวนลด และการตรวจสอบของผูผลิตเพ่ือการควบคุมรายจายการใหสวนลดดังกลาว ท้ังนี้

การสรางเง่ือนไขใหตัวแทนจําหนายจะสอดคลองตามนโยบายการบริหาร โดยเง่ือนไขท่ีระบุมี

ความสําคัญตอการพิจารณามีดังนี้ 

1.) ปริมาณสินคา เปนการกําหนดปริมาณการซ้ือขายสินคาเพ่ือเปนฐานในการคิดจํานวนเงิน

การใหสวนลด มีท้ังการกําหนดสวนลดตามปริมาณซ้ือจากปริมาณสินคาท้ังหมดตาม

สัญญา และการกําหนดการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือแบบข้ันบันไดเพ่ือใหตัวแทน

จําหนายขายสินคาในปริมาณมากข้ึนตัวอยางเชน หากสามารถขายไดตั้งแต 1-100 คัน 

จะไดรับสวนลดกลับคืน 3,000 บาทตอคัน และตั้งแตคันท่ี 101-200 ไดรับสวนลด

กลับคืน 5,000 บาทตอคัน 

2.) ชวงเวลาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ เปนการกําหนดชวงเวลาท่ีผูผลิตจะใหสวนลดโดย

ตัวแทนจําหนายตองซ้ือสินคาภายในชวงระยะเวลานั้น ๆ หรือชวงเวลาท่ีผูผลิตจะให

                                                             
15 อัศวิน วุฒิกนกวาณิชย, “การกระจายสินคาและการควบคมุตัวแทนจําหนายในแนวตั้งของธุรกิจ

จําหนายอะไหลรถยนต”,(งานวิจัยพาะเรื่อง คณะเศรษฐศาสตร มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร,2552) หนา 9 
16 อัศวิน วุฒิกนกวาณิชย, “การกระจายสินคาและการควบคมุตัวแทนจําหนายในแนวตั้งของธุรกิจ

จําหนายอะไหลรถยนต”,(งานวิจัยพาะเรื่อง คณะเศรษฐศาสตร มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร,2552) หนา 42 
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สวนลดเม่ือตัวแทนจําหนายสามารถขายสินคาไปอีกทอดหนึ่งตามท่ีกําหนด อาจกําหนด

เปนชวงระยะเวลาตามโครงการของสินคา หรือเปนรายไตรมาส หรือกําหนดตามรอบ

การผลิต  

3.) จํานวนเงินตอหนวย เปนจํานวนเงินสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีผูผลิตและตัวแทนจําหนาย

กําหนดเม่ือตัวแทนจําหนายสามารถปฏิบัติไดตามเง่ือนไข โดยกําหนดเปนจํานวนเงินตอ

หนวยสินคา หรือบางกรณีอาจกําหนดจํานวนเงินเปนรอยละของราคาขาย 

4.) เอกสารหลักฐาน ตัวแทนจําหนายตองสามารถแสดงเอกสารหลักฐานการซ้ือขายสินคา

ใหไดตามเง่ือนไข เชน กรณีขายสินคาในประเทศ เอกสารท่ีสามารถยืนยันการซ้ือขาย

สินคาไดอาจเปน ใบแจงหนี้หรือใบกํากับภาษี กรณีขายสินคาไปตางประเทศ เอกสารท่ี

ใชอาจเปน ใบตราสงสินคา Bill of landing (B/L), ใบขนสินคาขาออก เปนตน เอกสาร

หลักฐานจึงเปนปจจัยสําคัญท่ีสุดท่ีจะสามารถยืนยันไดวาตัวแทนจําหนายขายสินคาได

ตามท่ีกําหนดไดจริง ท้ังนี้ข้ึนอยูกับเง่ือนไขทางการคาและขอตกลงทางธุรกิจ หากเปน

การตกลงท่ีตัวแทนจําหนายตองสามารถขายสินคาใหกับตัวแทนจําหนายยอย หรือ

ผูบริโภคคนสุดทาย เอกสารหลักฐานจึงตองสอดคลองกัน เชน ใบยืนยันแสดงการจด

ทะเบียนรถยนตตามผูเปนเจาของ เปนตน 

จากรูปแบบการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) ในอุตสาหกรรมรถยนต จะ

เห็นไดวา การกําหนดเง่ือนไขของผูใหสวนลดและการปฏิบัติตามเง่ือนไขของผูไดรับสวนลดนั้นอาจทํา

ใหมีรูปแบบการดําเนินธุรกิจเพ่ือการไดรับสวนลดดังกลาวท่ีแตกตางกันไป และสงผลตอการรับรู

รายไดและรายจายของท้ังผูใหสวนลดและผูไดรับสวนลด ทําใหผูประกอบการตองมีความรูความเขาใจ

เก่ียวกับการรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐานการบัญชี และตามประมวลรัษฎากร ดังท่ีผูเขียนจะ

ไดกลาวในหัวขอถัดไป  

 

2.2 การรับรูรายการเพ่ือการสงเสริมการขายตามมาตรฐานบัญชี 

 

พระราชบัญญัติวิชาชีพบัญชี พ.ศ. 2543 กําหนดใหมีสภาวิชาชีพบัญชี ซ่ึงมีฐานะเปนนิติ

บุคคลตามกฎหมาย จัดตั้งข้ึนเพ่ือพัฒนา สงเสริมวิชาชีพบัญชี มีหนาท่ีในการควบคุมการประกอบ

วิชาชีพในดานการสอบบัญชี และ การทําบัญชี เพ่ือไมใหมีการประกอบวิชาชีพบัญชีท่ีมีผลกระทบตอ

ประโยชนไดเสียของประชาชน หรือผูมีสวนไดเสีย และกําหนดใหแตละธุรกิจมีการจัดทําบัญชีตาม

หลักการบัญชีท่ัวไป ผูจัดทําบัญชีจึงตองมีความเขาใจในหลักการตาง ๆ โดยสภาวิชาชีพบัญชีไดมีการ

กําหนดแมบทการบัญชีซ่ึงเปนแนวทางพ้ืนฐานสําคัญในการจัดทํางบการเงินและนําเสนองบการเงิน 

โดยตองทําความเขาใจเก่ียวกับกรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงินเพ่ือใหเขาใจถึงขอมูลท่ีอยู

ในงบการเงิน โดยผูเขียนไดกลาวถึงแมบทการบัญชี กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน และ

มาตรฐานการบัญชีท่ีเก่ียวของไวในหัวขอนี้ 
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2.2.1  แมบทการบัญชี (ฉบับปรับปรุง 2552) 
 

แมบทการบัญชีเปนแนวคิดพ้ืนฐานสําหรับการจัดทําและนําเสนองบการเงินใหกับผูใชงบ

การเงินท่ีเปนบุคคลภายนอก โดยแมบทการบัญชีมีวัตถุประสงคเพ่ือ16

17 

1.) เปนแนวทางสําหรับคณะกรรมการกําหนดมาตรฐานการบัญชีในการพัฒนา

มาตรฐานการบัญชีในอนาคต และในการทบทวนมาตรฐานการบัญชีท่ีมีในปจจุบัน 

2.) เปนแนวทางสําหรับคณะกรรมการกําหนดมาตรฐานการบัญชีในการปรับปรุง

ขอกําหนดในมาตรฐานการบัญชีและการปฏิบัติทางบัญชีท่ีเก่ียวของกับการนําเสนอ

งบการเงินใหสอดคลองกันโดยใหหลักเกณฑเพ่ือใชในการลดจํานวนทางเลือกของ

วิธีการบันทึกบัญชีท่ีเคยอนุญาตใหใช 

3.) เปนแนวทางใหองคกรท่ีจัดทํามาตรฐานบัญชีแตละประเทศสามารถพัฒนามาตรฐาน

การบัญชีเองได 

4.) เปนแนวทางสําหรับผูจัดทํางบการเงินในการนํามาตรฐานการบัญชีมาถือปฏิบัติ

รวมท้ังเปนแนวทางในการปฏิบัติสําหรับเรื่องท่ียังไมมีมาตรฐานการบัญชีรองรับ 

5.) เปนแนวทางสําหรับผูสอบบัญชีในการแสดงความเห็นตองบการเงินวาไดจัดทําข้ึน

ตามมาตรฐานการบัญชีหรือไม 

6.) ชวยใหผูใชงบการเงินสามารถเขาใจความหมายของขอมูลท่ีแสดงในงบการเงินซ่ึง

จัดทําข้ึนตามมาตรฐานบัญชี 

7.) ใหผูสนใจทราบขอมูลเก่ียวกับแนวทางในการกําหนดมาตรฐานการบัญชีของ

คณะกรรมการกําหนดมาตรฐานการบัญชี 

 

กลาวโดยสรุป แมบทการบัญชีมีวัตถุประสงคในการใหความสําคัญกับขอมูลทางการเงิน และ

การนําเสนอขอมูลทางการเงินนั้นตอบุคคลภายนอก และบุตคลท่ีเก่ียวของ โดยเนนแนวทางสําหรับผู

ท่ีเก่ียวของกับงบการเงินท้ังคณะกรรมการผูกําหนดมาตรฐานบัญชี องคกรผูจัดทํางบการเงิน ผูสอบ

บัญชี และผูใชงบการเงิน เนื่องจากขอมูลในงบการเงินนั้นมีประโยชนในการตัดสินใจเชิงเศรษฐกิจใน

อนาคต ดังนั้นการแสดงขอมูลผลการดําเนินงานของแตละกิจการจึงตองสามารถทําใหผูใชงบการเงิน

เขาใจถึงการเปลี่ยนแปลงฐานะทางการเงินอยางมีประสิทธิภาพ  

 

การแสดงตัวเลขเพ่ือจัดทําในงบการเงินของกิจการจึงตองคํานึงถึงขอสมมติในการจัดทํางบ

การเงิน17

18 คือ 

                                                             
17 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. แมบทการบัญชี (ปรับปรุง 2552): วัตถุประสงคและสถานะ 

หนา 5 
18 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. แมบทการบัญชี (ปรับปรุง 2552) : ขอสมมติ หนา 10 
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1.) เกณฑคงคาง (Accrual Basis)  งบการเงินจัดทําข้ึนโดยใชเกณฑคงคางเพ่ือให

บรรลุวัตถุประสงคดังท่ีกลาวมาแลว ภายใตเกณฑคงคาง รายการ และเหตุการณทาง

บัญชีจะรับรูเม่ือเกิดข้ึนมิใชเม่ือมีการรับหรือจายเงินสดหรือรายการเทียบเทาเงินสด โดย

รายการตาง ๆ จะบันทึก และแสดงในงบการเงินตามงวดท่ีเก่ียวของ งบการเงินท่ีจัดทํา

ข้ึนตามเกณฑคงคางนอกจากจะใหขอมูลแกผูใชงบการเงินเก่ียวกับรายการคาในอดีตท่ี

เก่ียวของกับการรับและจายเงินสดแลว ยังใหขอมูลเก่ียวกับภาระผูกพันท่ีกิจการตองจาย

เปนเงินสดในอนาคต และขอมูลเก่ียวกับทรัพยากรท่ีจะไดรับเปนเงินสดในอนาคตดวย 

ดังนั้น งบการเงินจึงสามารถใหขอมูลรายการ และเหตุการณทางบัญชีในอดีตซ่ึงเปน

ประโยชนแกผูใชงบการเงินในการตัดสินใจเชิงเศรษฐกิจ 

 

2.) การดําเนินงานตอเนื่อง (Going Concern) โดยท่ัวไปงบการเงินจัดทําข้ึนตามขอ

สมมติท่ีวา กิจการจะดําเนินงานอยางตอเนื่องและดํารงอยูตอไปในอนาคต ดังนั้น จึง

สมมติวากิจการไมมีเจตนา หรือมีความจําเปนท่ีจะเลิกกิจการ หรือลดขนาดของการ

ดําเนินงานอยางมีสาระสําคัญ หากกิจการมีเจตนาหรือความจําเปนดังกลาว งบการเงิน

ตองจัดทําข้ึนโดยใชเกณฑอ่ืน และตองเปดเผยเกณฑนั้นในงบการเงิน 

 

จากขอสมมติในการจัดทํางบการเงิน การบันทึกรายการและเหตุการณทางบัญชีจะรับรูเม่ือ

เกิดข้ึน มิใชเม่ือรับเงินหรือจายเงิน ทําใหงบการเงินสามารถใหขอมูลรายการและเหตุการณทางบัญชี

ในอดีตท่ีเปนประโยชนตอผูใชงบการเงินในการตัดสินใจเชิงเศรษฐกิจ รวมถึงขอมูลในอนาคตท่ีกิจการ

มีภาระผูกพันท่ีจะตองจายหรือรับเงินสดในอนาคต ซ่ึงในทางบัญชีมีการใชหลักเกณฑคงคางในการ

บันทึกรายการท้ังรายได คาใชจาย สินทรัพย หนี้สิน และสวนของเจาของ ดังนั้นขอมูลท่ีแสดงจึงมี

ลักษณะเปนจํานวนเงินใหทราบถึงสภาพคลองและความสามารถในการชําระหนี้ของกิจการ ทําใหการ

จัดทํางบการเงินเพ่ือใหงบการเงินของแตละกิจการสามารถแสดงขอมูลผลการดําเนินงานและการ

เปลี่ยนแปลงฐานะการเงินไดอยางมีประสิทธิภาพ  

 
2.2.2 กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ฉบับปรับปรุง 2558) 

 

คณะกรรมการมาตรฐานการบัญชีระหวาประเทศ (คณะกรรมการฯ) ตองการพัฒนา

มาตรฐานการบัญชีและกระบวนการท่ีเก่ียวของกับการจัดทํางบการเงินและนําเสนองบการเงินใหมี

ความสอดคลองกันเปนไปตามเกณฑของมาตรฐานการบัญชีระหวางประเทศ เนื่องดวยปจจัยดาน

เศรษฐกิจของแตละประเทศทําใหความตองการของผูใชงบการเงินของแตละประเทศแตกตางกัน

ออกไป แตยังคงตองคํานึงถึงวัตถุประสงคและความสําคัญของงบการเงินโดยมีกรอบแนวคิดสําหรับ
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การรายงานทางการเงิน (ฉบับปรับปรุง 2558) เปนหลักการสําคัญซ่ึงมีการพัฒนาปรับปรุงอยาง

ตอเนื่อง 

 

วัตถุประสงคและสถานะของกรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงินกําหนดแนวคิดท่ีใช

เปนเกณฑในการจัดทําและนําเสนองบการเงินสําหรับผูใชภายนอก18

19 คือ 

1.) เพ่ือชวยคณะกรรมการฯ พัฒนามาตรฐานการรายงานทางการเงินในอนาคตและ

ทบทวนมาตรฐานการรายงานทางการเงินท่ีมีอยู 

2.) เพ่ือชวยคณะกรรมการฯ สงเสริมการทําใหกฎระเบียบ มาตรฐานบัญชีและ

กระบวนการเก่ียวกับการนําเสนองบการเงินสอดคลองกันโดยใหเกณฑเพ่ือลดวิธี

ปฏิบัติทางบัญชีท่ีเปนทางเลือกตามท่ีมาตรฐานการรายงานทางการเงินอนุญาต 

3.) เพ่ือชวยหนวยงานกําหนดมาตรฐานการรายงานทางการเงินของประเทศ และพัฒนา

มาตรฐานการรายงานทางการเงินของประเทศ 

4.) เพ่ือชวยผูจัดทํางบการเงินปฏิบัติตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินและจัดการ

กับประเด็นท่ียังไมไดนํามาพิจารณากําหนดเปนมาตรฐานการรายงานทางการเงิน 

5.) เพ่ือชวยผูสอบบัญชีในการแสดงความเห็นวา งบการเงินเปนไปตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินหรือไม 

6.) เพ่ือชวยผู ใชงบการเงินตีความขอมูลท่ีแสดงในงบการเงินซ่ึงไดจัดทําข้ึนตาม

มาตรฐานการรายงานทางการเงิน และ 

7.) เพ่ือใหขอมูลแกผูสนใจงานของคณะกรรมการฯ เก่ียวกับแนวทางการกําหนด

มาตรฐานการรายงานทางการเงิน 

 

ถึงแมวากรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงินนี้จะไมใชมาตรฐานการรายงานทาง

การเงิน แตกรอบแนวคิดก็ถือเปนแนวทางท่ีใชในการพัฒนามาตรฐานการรายงานทางการเงินใน

อนาคตของแตละประเทศท่ีมีการจัดทํางบการเงินตามสภาพแวดลอมทางเศรษฐกิจและกฎหมายของ

ประเทศนั้น อยางไรก็ตามคณะกรรมการมาตรฐานการบัญชีระหวางประเทศก็มุงหวังใหหาแนวทางท่ีดี

ท่ีสุดเพ่ือใหงบการเงินสามารถใหขอมูลท่ีมีประโยชนตอการตัดสินใจเชิงเศรษฐกิจ โดยมีการกําหนด

ขอบเขตในสวนของวัตถุประสงคของการรายงานทางการเงิน ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทาง

การเงินท่ีมีประโยชน คํานิยาม การรับรูรายการและการวัดมูลคาองคประกอบของโครงสรางงบ

การเงินไวดังนี้ 

 

                                                             
19 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: วัตถุประสงคและสถานะ หนา 4 
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2.2.2.1 วัตถุประสงคของการรายงานทางการเงิน 
 

วัตถุประสงคของการรายงานทางการเงินเพ่ือวัตถุประสงคท่ัวไป 19

20 คือ การใหขอมูลทาง

การเงินเก่ียวกับกิจการท่ีเสนอรายงานท่ีมีประโยชนตอผูลงทุน ผูใหกูยืม หรือเจาหนี้อ่ืนท้ังในปจจุบัน

และในอนาคตเพ่ือตัดสินใจเก่ียวกับการใหทรัพยากรแกกิจการ การตัดสินใจเหลานี้เก่ียวกับ การซ้ือ

ขายหรือถือตราสารทุนหรือตราสารหนี้และการใหหรือชําระเงินกูและสินเชื่อในรูปแบบอ่ืน 

 

 การบันทึกรายการทางบัญชีตามเกณฑคงคางทําใหแสดงผลของทรัพยากรเชิงเศรษฐกิจ และ

สิทธิเรียกรองในงวดท่ีผลกระทบนั้นเกิดข้ึน ผูใชงบการเงินท้ังผูลงทุน ผูใหกูยืม หรือเจาหนี้อ่ืนสามารถ

ประเมินอนาคตของกิจการเก่ียวกับทรัพยากรเชิงเศรษฐกิจ สิทธิเรียกรองท่ีเปนผลมาจากผลการ

ดําเนินงานทางการเงินของกิจการ และจากเหตุการณหรือรายการอ่ืน และความสามารถของกิจการใน

การรับผิดชอบทรัพยากรอยางมีประสิทธิภาพและไดประสิทธิผลเก่ียวกับกระแสเงินสดในอนาคต การ

ปฏิบัติงานตามความรับผิดชอบของตนของฝายบริหาร ซ่ึงตองเปนไปตามมาตรฐานการบัญชีและ

ปฏิบัติตามกฎหมายท่ีมีความเก่ียวของกับภาระผูกพันของกิจการ การทําใหขอมูลในงบการเงิน

สามารถสะทอนผลการดําเนินงานท่ีแทจริงไดนั้นมาจากการบันทึกบัญชีตามเกณฑคงคาง โดยขอมูล

ทรัพยากรเชิงเศรษฐกิจและสิทธิเรียกรองของกิจการจะทําใหผูใชงบการเงินทราบจุดแข็งและจุดออน

ทางการเงินของกิจการ สิทธิเรียกรองของกิจการจะทําใหประเมินผลการดําเนินงานในอดีตและ

สามารถพยากรณการจัดสรรกระแสเงินสดในอนาคตได 

 

อยางไรก็ดีกิจการไมสามารถเสนอรายงานทางการเงินใหเจาะจงผูใชงบการเงินเฉพาะกลุมได 

ดังนั้นจึงตองเสนอรายงานทางการเงินเพ่ือวัตถุประสงคท่ัวไป โดยยังคงตองวิเคราะหขอมูลของผูใชงบ

การเงินประกอบกับขอมูลในดานอ่ืนท้ัง สภาพเศรษฐกิจ การเมือง และแนวโนมของอุตสาหกรรม 

ท้ังนี้การรายงานทางการเงินตองอางอิงกับการประมาณการ การใชดุลยพินิจ มากกวาภาพท่ีถูกตอง

ทุกรายละเอียด โดยกรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงินนี้มีการกําหนดแนวคิดท่ีใชเปนเกณฑ

ในการใชดุลยพินิจดังกลาว 

 

2.2.2.2 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน 
 

 การใหขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชนตอผูใชงบการเงินตามวัตถุประสงคท่ีไดกลาวมาขางตน 

ลักษณะของขอมูลตองเปนขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชนตอการตัดสินใจ  

 

                                                             
20 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: วัตถุประสงคของการรายงานทางการเงินเพ่ือวัตถุประสงคท่ัวไป วรรค วป 2, หนา 7 
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1.) ลักษณะเชิงคุณภาพพ้ืนฐาน 20

21 คือ ความเก่ียวของกับการตัดสินใจและความเปน

ตัวแทนอันเท่ียงธรรม 

ความเกี่ยวของกับการตัดสินใจ21

22  

ขอมูลทางการเงินท่ีเก่ียวของกับการตัดสินใจสามารถทําใหผูใชตัดสินใจแตกตางไป 

ขอมูลอาจสามารถทําใหการตัดสินใจแตกตางไปแมวาผูใชบางรายเลือกท่ีจะไมใชประโยชน

จากขอมูลหรือไดรับทราบขอมูลจากแหลงอ่ืนแลว คุณคาทางการพยากรณและคุณคา

ทางการยืนยันของขอมูลทางการเงินมีความสัมพันธกัน ขอมูลท่ีมีคุณคาทางการพยากรณมัก

มีคุณคาทางการยืนยันดวย เชนขอมูลรายไดสําหรับปปจจุบันซ่ึงสามารถใชเปนเกณฑสําหรับ

พยากรณรายไดในปตอ ๆ ไปดวย ผลของการเปรียบเทียบดังกลาวสามารถชวยผูใชแกไขและ

ปรับปรุงกระบวนการตาง ๆท่ีใชในการพยากรณในอดีต 

 

ความมีสาระสําคัญ22

23  

ขอมูลมีสาระสําคัญหากการละเวนการแสดงขอมูลหรือการแสดงขอมูลผิดอาจมี

อิทธิพลตอการตัดสินใจโดยใชขอมูลทางการเงินเก่ียวกับกิจการท่ีเสนอรายงานกิจการใด

กิจการหนึ่ง กลาวอีกนัยหนึ่ง ความมีสาระสําคัญเปนลักษณะเฉพาะกิจการของความ

เก่ียวของกับการตัดสินใจท่ีอิงกับลักษณะหรือขนาดของรายการหรือท้ังลักษณะและขนาด

ของรายการซ่ึงมีความสัมพันธกับขอมูลในบริบทของรายงานทางการเงินของกิจการแตละ

แหง ดังนั้น คณะกรรมการฯ ไมอาจกําหนดเกณฑ ข้ันตํ่าเชิงปริมาณสําหรับความมี

สาระสําคัญท่ีเหมาะสมกับทุกกรณีหรือกําหนดไดวาอะไรอาจมีสาระสําคัญในสถานการณใด

สถานการณหนึ่ง 

 

ความเปนตัวแทนอันเท่ียงธรรม23

24  

รายงานทางการเงินเปนตัวแทนปรากฏการณเชิงเศรษฐกิจในรูปของขอความและ

ตัวเลขขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชนตองไมเปนเพียงตัวแทนปรากฏการณท่ีเก่ียวของกับการ

ตัดสินใจ แตตองเปนตัวแทนอันเท่ียงธรรมของปรากฏการณท่ีขอมูลนั้นนําเสนอดวย ในการ

เปนตัวแทนอันเท่ียงธรรมอยางสมบูรณ ภาพท่ีแสดงควรมี 3 ลักษณะคือ ครบถวน เปนกลาง 

                                                             
21 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 5, หนา 14 
22 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 6 และ ลค 10, หนา 14 
23 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 11, หนา 15 
24 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 12, หนา 15 
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และปราศจากขอผิดพลาด ท้ังนี้ความสมบูรณ เกิดข้ึนไดยากหรืออาจไม เกิดข้ึนเลย 

วัตถุประสงคของคณะกรรมการฯ คือการทําใหขอมูลมีคุณภาพดังกลาวมากท่ีสุดเทาท่ีจะ

เปนไปได  

ลักษณะของขอมูลทางการเงินท่ีเปนประโยชนตอการตัดสินใจ ตองมีคําอธิบายท่ี

จําเปน สามารถทําใหผูใชงบการเงินเขาใจถึงสถานการณท่ีเกิดข้ึน ความถูกตองครบถวนและ

ความเปนกลางของขอมูลโดยปราศจากอคตินั้น ท้ังนี้เพ่ือใหผูใชงบการเงินสามารถประเมินได

วาขอมูลทางการเงินนั้นเปนท่ีนาพอใจหรือไม และขอมูลการประมาณการท่ีจะสามารถทําให

ขอมูลทางการเงินมีความเท่ียงธรรมไดตองมีการอธิบายอยางชัดเจนและถูกตอง พรอมท้ัง

อธิบายถึงขอจํากัด และความไมแนนอนอยางมีนัยสําคัญ 

 

2.) ลักษณะเชิงคุณภาพเสริม 24

25 เปนลักษณะเชิงคุณภาพท่ีเสริมความมีประโยชนของ

ขอมูลท่ีเก่ียวของกับการตัดสินใจและเปนตัวแทนอันเท่ียงธรรม  

ความสามารถเปรียบเทียบได2526  

ความสามารถเปรียบเทียบไดเปนลักษณะเชิงคุณภาพท่ีชวยใหผูใชสามารถระบุและ

เขาใจความเหมือนหรือความแตกตางของรายการตาง ๆ ความสามารถเปรียบเทียบไดไม

เหมือนลักษณะเชิงคุณภาพอ่ืนคือไมสัมพันธกับรายการเดียว การเปรียบเทียบตองมีอยาง

นอย 2 รายการ ความสามารถเปรียบเทียบไดไมใชความเปนแบบแผนเดียวกัน ในการทําให

ขอมูลสามารถเปรียบเทียบได สิ่งท่ีเหมือนกันตองดูเหมือนกันและสิ่งท่ีแตกตางกันตองดู

แตกตางกัน ความสามารถเปรียบเทียบไดของขอมูลทางการเงินไมไดเพ่ิมข้ึนดวยการทําใหสิ่ง

ท่ีไมเหมือนกันดูเหมือนกันหรือการทําใหสิ่งท่ีเหมือนกันดูแตกตางกัน 

 

ความสามารถพิสูจนยืนยันได2627  

ความสามารถพิสูจนยืนยันไดชวยใหความเชื่อม่ันแกผูใชวาขอมูลเปนตัวแทนอัน

เท่ียงธรรมของปรากฏการณเชิงเศรษฐกิจท่ีกิจการนําเสนอ ความสามารถพิสูจนยืนยันได

หมายความวา ผูสังเกตการณรายตาง ๆ ท่ีมีความรอบรูและมีความเปนอิสระสามารถได

ขอสรุปตรงกันแตไมจําเปนตองเปนขอตกลงอยางสมบูรณวา ภาพนั้นเปนตัวแทนอันเท่ียง

ธรรม ขอมูลเชิงปริมาณท่ี สามารถพิสูจนยืนยันไดไมจําเปนตองเปนประมาณการ ณ จุดเดียว 

                                                             
25 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 19, หนา 17 
26 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 21 และ ลค 23, หนา 17 
27 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 26, หนา 18 
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จํานวนเงินตาง ๆท่ีเปนไปไดซ่ึง แสดงเปนชวงและความนาจะเปนท่ีเก่ียวของเปนขอมูลท่ี

สามารถพิสูจนยืนยันไดเชนกัน 

 

ความทันเวลา27

28  

ความทันเวลา หมายถึง การมีขอมูลพรอมใหผูตัดสินใจทันเวลาท่ีขอมูลสามารถมี

อิทธิพลตอการตัดสินใจ โดยท่ัวไป ขอมูลยิ่งยอนอดีตนานข้ึน ขอมูลยิ่งมีประโยชนนอยลง แต

ขอมูลบางอยาง อาจยังถือวาทันเวลาไปเปนระยะเวลานานหลังสิ้นรอบระยะเวลารายงาน 

ดวยเหตุผลเชน ผูใชบางรายอาจจําเปนตองระบุและประเมินแนวโนมตาง ๆ 

 

ความสามารถเขาใจได2829  

การจัดประเภท การกําหนดลักษณะ และการนําเสนอขอมูลอยางชัดเจนและกระชับ

ทําใหขอมูลนั้น สามารถเขาใจได และปรากฏการณบางอยางโดยลักษณะของปรากฎการณ

นั้นมีความซับซอนและไมสามารถทําใหงายตอความเขาใจ การไมรวมขอมูลเก่ียวกับ

ปรากฎการณนั้นในรายงานทางการเงินอาจทําใหขอมูลในรายงานทางการเงินงายตอความ

เขาใจ แตรายงานทางการเงินนั้นจะไมสมบูรณและอาจเปนไปไดท่ีจะทําใหเกิดความเขาใจผิด 

 

ลักษณะเชิงคุณภาพเสริมของขอมูลทางการเงินจะทําใหขอมูลทางการเงินมีประโยชนตอผูใช

งบการเงินได ขอมูลตองเก่ียวของกับการตัดสินใจและเปนตัวแทนอันเท่ียงธรรม ดังนั้นการใชลักษณะ

เชิงคุณภาพเสริมท้ัง 4 ลักษณะ ตองพิจารณาถึงสถานการณท่ีเก่ียวของ ดังนั้นการเปดเผยขอมูลท่ี

เก่ียวของจึงมีความสําคัญตอลักษณะเชิงคุณภาพเสริมของขอมูลทางการเงินดวย 

 

2.2.2.3 คํานิยามขององคประกอบของงบการเงิน 
 

การแสดงตัวเลขในงบการเงินท่ีตองอยูบนพ้ืนฐานของขอสมมติ โดยกิจการมีการรับรูรายการ

ภายใตเกณฑคงคางเพ่ือแสดงขอมูลภาระผูกพันของกิจการท่ีมีผลตอการตัดสินใจ และกิจการมีการ

ดําเนินการอยางตอเนื่องและดํารงอยูตอไป  ดังนั้นกิจการจึงตองมีการเปดเผยเกณฑในงบการเงินหาก

มีการเปลี่ยนแปลงอยางมีสาระสําคัญ เนื่องจากกฎเกณฑดังกลาวสงผลตอองคประกอบของงบการเงิน

ในการวัดฐานะทางการเงินและผลการดําเนินงาน องคประกอบท่ีเก่ียวของโดยตรงกับการวัดฐานะทาง

การเงินคือ สินทรัพย หนี้สิน และสวนของเจาของ และองคประกอบท่ีเก่ียวของกับการวัดผลการ

                                                             
28 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 29, หนา 19 
29 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 

: บทท่ี 3 ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูลทางการเงินท่ีมีประโยชน วรรค ลค 30 และ ลค 31, หนา 19 
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ดําเนินงาน คือ รายไดและคาใชจาย ซ่ึงการจัดประเภทขององคประกอบตาง ๆ ข้ึนอยูกับลักษณะการ

ประกอบธุรกิจ เนื่องจากมีประโยชนตอผูใชงบการเงินในการตัดสินใจ 

 

1.) คํานิยามขององคประกอบตาง ๆ ท่ีใชวัดฐานะทางการเงินกําหนดไวดังนี2้930 

สินทรัพย หมายถึง ทรัพยากรท่ีอยูในความควบคุมของกิจการ ทรัพยากรดังกลาวเปนผลของ

เหตุการณในอดีตซ่ึงกิจการคาดวาจะไดรับประโยชนเชิงเศรษฐกิจจากทรัพยากรนั้นในอนาคต  

หนี้สิน หมายถึง ภาระผูกพันในปจจุบันของกิจการ ซ่ึงเปนผลของเหตุการณในอดีต โดยการ

ชําระภาระผูกพันนั้นคาดวาจะสงผลใหกิจการสูญเสียทรัพยากรท่ีมีประโยชนเชิงเศรษฐกิจ  

สวนของเจาของ หมายถึง สวนไดเสียคงเหลือในสินทรัพยของกิจการหลังจากหักหนี้สินท้ังสิ้น

ออกแลว  

 การพิจารณารายการสินทรัพย หนี้สิน และสวนของเจาของตองคํานึงถึงเนื้อหาและความเปน

จริงเชิงเศรษฐกิจ โดยไมไดคํานึงแตเพียงรูปแบบทางกฎหมายเทานั้น การท่ีกิจการไดรับประโยชนเชิง

เศรษฐกิจในอนาคตจากสินทรัพย คือ ศักยภาพของสินทรัพยในการกอกระแสเงินสดหรือเทียบเทาเงิน

สดแกกิจการท้ังทางตรงและทางออม อาจอยูในรูปการณเพ่ิมประโยชนของกิจกรรมดําเนินงาน 

สามารถแลกเปลี่ยนกับสินทรัพยอ่ืนได นําไปชําระหนี้ได หรือศักยภาพในการลดกระแสเงินสดจาย 

สินทรัพยดังกลาวรวมถึงสินทรัพยท่ีมีรูปแบบทางกายภาพ และไมมีรูปแบบทางกายภาพ เชน 

สิทธิบัตร ลิขสิทธิ์ ซ่ึงอยูในความควบคุมของกิจการ ซ่ึงกิจการสามารถควบคุมประโยชนของสินทรัพย

นั้น ๆ ได แมกิจการจะมีหรือไมมีสิทธิทางกฎหมายในสินทรัพยนั้น 

 สําหรับหนี้สินมีลักษณะสําคัญคือ กิจการมีภาระผูกพันท่ีตองรับผิดชอบ อาจเกิดจากมีผล

บังคับตามกฎหมาย เกิดจากการดําเนินงานตามปกติของกิจการ หรือความตองการรักษา

ความสัมพันธเชิงธุรกิจ ซ่ึงตามลักษณะการประกอบธุรกิจท่ีเปนปกติกิจการตองมีการเสียทรัพยากรท่ีมี

ประโยชนเชิงเศรษฐกิจเพ่ือชําระภาระผูกพันใหกับผูอ่ืนท่ีมีสิทธิเรียกรอง ไมวาจะเปนการจายเงินสด 

การโอนทรัพยอ่ืน การใหบริการ การเปลี่ยนภาระผูกพัน หรือ การแปลงหนี้ใหเปนทุน หนี้สินท่ีมีการ

วัดคาจากการประมาณการจะถือเปนหนี้สินตามคํานิยามไดหากหนี้สินนั้นเก่ียวของกับภาระผูกพันท่ี

เกิดข้ึนตามคํานิยาม 

 องคประกอบท่ีเก่ียวของกับการวัดฐานะทางการเงินของกิจการอีกอยางหนึ่งคือ สวนของ

เจาของ จากคํานิยามในสวนของเจาของวาเปนสวนไดเสียคงเหลือจากสินทรัพยหลักหักหนี้สิน ซ่ึงใน

สวนของเจาของมีผลตอการตัดสินใจของผูใชงบการเงินท่ีทําใหเห็นความสามารถของกิจการในการ

จายเงินใหกับผูมีสวนไดเสีย นอกจากนี้การจัดประเภทในสวนของเจาของยังทําใหเห็นถึงการบริหาร

จัดการของกิจการในการนําสวนของทุนไปใช  

                                                             
30 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรงุ 2558) 

: บทท่ี 4 กรอบแนวคิดขอความสวนท่ีเหลือจากแมบทการบัญชี (ปรับปรุง 2552) วรรค 4.4, หนา 22 และ 23 
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2.) คํานิยามขององคประกอบตาง ๆ ท่ีใชวัดผลการดําเนินงานกําหนดไวดังนี3้031 

รายได หมายถึง การเพ่ิมข้ึนของประโยชนเชิงเศรษฐกิจในรอบระยะเวลาบัญชีในรูปกระแส

เขา หรือการเพ่ิมคาของสินทรัพย หรือ การลดลงของหนี้สิน อันสงผลใหสวนของเจาของเพ่ิมข้ึน ท้ังนี้ 

ไมรวมถึงเงินทุนท่ีไดรับจากผูมีสวนรวมในสวนของเจาของ 

คาใชจาย หมายถึง การลดลงของประโยชนเชิงเศรษฐกิจในรอบระยะเวลาบัญชีในรูปกระแส

ออก หรือ การลดคาของสินทรัพย หรือการเพ่ิมข้ึนของหนี้สิน อันสงผลใหสวนของเจาของลดลง ท้ังนี้ 

ไมรวมถึงการแบงปนใหกับผูมีสวนรวมในสวนของเจาของ 

  

 การวัดผลการดําเนินงานของกิจการจะใชกําไรเปนเกณฑโดยองคประกอบของงบการเงินท่ีใช

วัดคือ รายไดและคาใชจาย จากคํานิยามของรายไดและคาใชจายท่ีกําหนดลักษณะสําคัญ ซ่ึงแตละ

กิจการอาจมีการแสดงรายการตาง ๆ ในลักษณะท่ีใหขอมูลทางการเงินมีผลตอการตัดสินใจเชิง

เศรษฐกิจ ท้ังนี้ตองคํานึงถึงลักษณะการดําเนินงานของกิจการเปนหลัก 

 จากคํานิยามของรายไดขางตน รวมถึง ผลกําไร และรายไดท้ังท่ีเกิดจากกิจกรรมท่ีเปนปกติ

และไมปกติของกิจการ ในสวนของผลกําไรจะแสดงถึงการเพ่ิมข้ึนของประโยชนเชิงเศรษฐกิจ ซ่ึงเปน

สวนหนึ่งของรายไดตามคํานิยาม สวนคาใชจาย รวมถึง ผลขาดทุน และคาใชจายท่ีเกิดจากกิจกรรมท่ี

เปนปกติและไมปกติของกิจการ ผลขาดทุนนั้นจะแสดงถึงการลดลงของประโยชนเชิงเศรษฐกิจและ

เปนสวนหนึ่งของคาใชจายตามคํานิยาม ท้ังรายไดและคาใชจายท่ีรับรูในงบกําไรขาดทุนหากเปน

รายการท่ีมีผลตอการตัดสินใจของผูใชงบจะมีการแสดงรายการแยกตางหาก 

 

2.2.2.4 การรับรูรายการขององคประกอบของงบการเงิน31

32 
 

 การรับรูรายการ หมายถึง การรวมรายการเขาเปนสวนหนึ่งของงบดุลหรืองบกําไรขาดทุน 

หากรายการนั้นเปนไปตามคํานิยามขององคประกอบและเขาเกณฑการรับรูรายการ โดยการรับรู

รายการ คือ การแสดงรายการในงบดุลหรืองบกําไรขาดทุนดวยขอความและจํานวนเงิน พรอมกับรวม

จํานวนเงินนั้นในยอดรวมของงบดุลหรืองบกําไรขาดทุนดังกลาว กิจการตองรับรูรายการท่ีเขาเกณฑ

การรับรูรายการ หากไมไดรับรูรายการท้ังท่ีเขาเกณฑถือเปนขอผิดพลาดท่ีไมอาจแกไขไดดวยการ

เปดเผยนโยบายการบัญชีท่ีใชหรือการเปดเผยขอมูลในหมายเหตุประกอบงบการเงินหรือคําอธิบาย

เพ่ิมเติม 

 

                                                             
31 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 
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 รายการท่ีเปนไปตามคํานิยามขององคประกอบใหรับรูเม่ือเขาเง่ือนไขทุกขอ ดังตอไปนี้ 

1.) มีความเปนไปไดคอนขางแนท่ีกิจการจะไดรับหรือสูญเสียประโยชนเชิงเศรษฐกิจใน

อนาคตจากรายการดังกลาว 

2.) รายการดังกลาวมีราคาทุนหรือมูลคาท่ีสามารถวัดไดอยางนาเชื่อถือ 

การพิจารณาวารายการใดเขาเกณฑการรับรูในงบการเงินท้ัง สินทรัพย หนี้สิน รายได และ

คาใชจาย ตองคํานึงถึงลักษณะของรายการนั้น ๆ ตามคํานิยาม และ ลักษณะเชิงคุณภาพของขอมูล

ทางการเงิน โดยการรับรูองคประกอบหนึ่งจะทําใหเกิดการรับรูรายการของอีกองคประกอบหนึ่งโดย

ปริยาย ซ่ึงการรับรูรายการมีแนวคิดหลัก 2 ประการคือ แนวคิดความนาจะเปนของประโยชนเชิง

เศรษฐกิจในอนาคต โดยประเมินจากหลักฐานท่ีใชในการจัดทําในขณะนั้น และ แนวคิดความเชื่อถือ

ไดของการวัดมูลคา หากเปนการประมาณการตองประมาณการอยางสมเหตุสมผล เพ่ือใหการจัดทํา

งบการเงินมีความนาเชื่อถือ และตองเปดเผยในหมายเหตุประกอบงบการเงินหากไมสามารถประมาณ

การไดอยางนาเชื่อถือ หรือหากรายการนั้นเขาคํานิยามขององคประกอบแตไมเขาเกณฑการรับรู

รายการ เนื่องจากรายการตาง ๆ นั้นมีความสําคัญตอการตัดสินใจของผูใชงบการเงิน 

 

การรับรูรายการขององคประกอบหนึ่งจะทําใหเกิดการรับรูรายการของอีกองคประกอบหนึ่ง

โดยปริยาย กลาวคือ กิจการรับรูรายไดในงบกําไรขาดทุนเม่ือประโยชนเชิงเศรษฐกิจในอนาคตเพ่ิมข้ึน 

และกิจการสามารถวัดมูลคาไดอยางนาเชื่อถือ เนื่องจากการเพ่ิมข้ึนของสินทรัพย หรือลดลงของ

หนี้สิน และกิจการรับรูคาใชจายเม่ือประโยชนเชิงเศรษฐกิจในอนาคตลดลง เนื่องจากการลดลงของ

สินทรัพยหรือการเพ่ิมข้ึนของหนี้สิน สําหรับการรับรูคาใชจายจะใชเกณฑความเก่ียวพันโดยตรง

ระหวางรายไดท่ีไดมาจากรายการเดียวกัน ซ่ึงเปนเกณฑท่ีเรียกวา “การจับคูตนทุนกับรายได” เม่ือ

เกิดรายการหรือเหตุการณเดียวกัน  

 

2.2.2.5 การวัดมูลคาขององคประกอบของงบการเงิน32

33 
 

การวัดมูลคาคือ กระบวนการกําหนดจํานวนท่ีเปนตัวเงินเพ่ือรับรูองคประกอบของงบการเงิน 

ในงบดุลและงบกําไรขาดทุน การวัดมูลคาจะเก่ียวของกับการเลือกใชเกณฑการวัดมูลคา ซ่ึงงบการเงิน

ใชเกณฑในการวัดมูลคาตาง  ๆ โดยใชประกอบกันในสัดสวนท่ีแตกตางกัน ไดแก 

 

ราคาทุนเดิม หมายถึง การบันทึกสินทรัพยดวยจํานวนเงินสดหรือรายการเทียบเทา

เงินสดท่ีจายหรือดวยมูลคายุติธรรมของสิ่งท่ีนําไปแลกสินทรัพย ณ เวลาท่ีไดมาซ่ึงสินทรัพย

นั้น และการบันทึกหนี้สินดวยจํานวนเงินท่ีไดรับจากการกอภาระผูกพันหรือดวยจํานวนเงิน
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 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) 
: บทท่ี 4 กรอบแนวคิดขอความสวนท่ีเหลือจากแมบทการบัญชี (ปรับปรุง 2552) วรรค 4.54, หนา 31 - 32 
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สดหรือรายการเทียบเทาเงินสดท่ีคาดวาจะตองจายเพ่ือชําระหนี้สินท่ีเกิดจากการดําเนินงาน 

ตามปกติของกิจการ 

ราคาทุนปจจุบัน หมายถึง การแสดงสินทรัพยดวยจํานวนเงินสดหรือรายการเทียบ

เทาเงินสดท่ีตองจายในขณะนั้นเพ่ือใหไดมาซ่ึงสินทรัพยชนิดเดียวกันหรือสินทรัพยท่ีเทาเทียม

กัน และการแสดงหนี้สินดวยจํานวนเงินสดหรือรายการเทียบเทาเงินสดท่ีตองใชชําระภาระ

ผูกพันในขณะนั้นโดยไมตองคิดลด 

มูลคาท่ีจะไดรับ (จาย) หมายถึง การแสดงสินทรัพยดวยจํานวนเงินสดหรือรายการ

เทียบเทาเงินสดท่ีจะไดมาในขณะนั้นหากกิจการขายสินทรัพยโดยเปนไปตามข้ันตอนปกติ ใน

การจําหนายสินทรัพยและการแสดงหนี้สินดวยมูลคาท่ีจะตองจายคืนหรือดวยจํานวนเงินสด

หรือรายการเทียบเทาเงินสดท่ีคาดวาจะตองจายเพ่ือชําระหนี้สินท่ีเกิดจากการดําเนินงาน

ตามปกติโดยไมตองคิดลด  

มูลคาปจจุบัน หมายถึง การแสดงสินทรัพยดวยมูลคาปจจุบันของกระแสเงินสดรับ

สุทธิในอนาคตซ่ึงคาดวาจะไดรับจากสินทรัพยนั้นในการดําเนินงานตามปกติของกิจการ และ

การแสดงหนี้สินดวยมูลคาปจจุบันของกระแสเงินสดจายสุทธิซ่ึงคาดวาจะตองจายชําระ

หนี้สินในการดําเนินงานตามปกติของกิจการ  

 
2.2.3 มาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 (ปรับปรุง 2560) เรื่อง รายได 

 

จากกรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 2558) ท่ีไดใหคํานิยามของ 

รายได ซ่ึงมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่อง รายได(ปรับปรุง 2560) นี้ จึงมีการกําหนดวิธีปฏิบัติทาง

บัญชีสําหรับรายไดซ่ึงเกิดจากรายการหรือเหตุการณบางประเภท ประเด็นหลักทางการบัญชีสําหรับ

รายได คือ การกําหนดวาเม่ือใดกิจการรับรูรายการเปนรายได รายไดตองรับรูเม่ือมีความเปนไปได

คอนขางแนท่ีประโยชนเชิงเศรษฐกิจในอนาคตของรายการจะเขาสูกิจการและ กิจการสามารถวัด

มูลคาของประโยชนเชิงเศรษฐกิจของรายการดังกลาวไดอยางนาเชื่อถือ ตามเง่ือนไขการรับรูรายการ

ของกรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน 

 

ตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่อง รายได (ปรบัปรุง 2560) นี้ มีขอบเขตสําหรับรายการ

หรือเหตุการณท้ัง การขายสินคา การใหบริการ และการใหผูอ่ืนใชสินทรัพยของกิจการซ่ึงกอใหเกิด

รายได ท้ังกําหนดคํานิยาม การวัดมูลคา การระบุรายการ ลักษณะของการขายสินคา การใหบริการ 

รวมไปถึงการเปดเผยขอมูลในงบการเงินท่ีเก่ียวของ ในเอกัตศึกษาฉบับนี้ผูเขียนศึกษาเฉพาะกรณีการ

ใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของอุตสาหกรรมรถยนตจึงศึกษาเก่ียวกับ สินคา การขายสินคา คํานิยาม 

การวัดมูลคาและการระบุรายการเก่ียวกับรายได รายไดจากการขายสินคาสําหรับผูผลิต(ผูใหสวนลด) 

และรายไดจากการไดรับสวนลดของตัวแทนจําหนาย (ผูไดรับสวนลด) 
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สินคา 33

34 หมายรวมถึง สินคาท่ีกิจการผลิตหรือท่ีซ้ือมาเพ่ือขายตอ เชน สินคาท่ีซ้ือมาโดย

กิจการคาปลีก หรือท่ีดินและอสังหาริมทรัพยอ่ืนท่ีกิจการถือครองไวเพ่ือขายตอ 

การขายสินคา 34

35 กิจการตองรับรูรายไดจากการขายสินคาเม่ือเปนไปตามเง่ือนไขทุกขอ

ดังตอไปนี้ 

1.) กิจการไดโอนความเสี่ยงและผลตอบแทนท่ีมีนัยสําคัญของความเปนเจาของสินคาใหกับผู

ซ้ือแลว 

2.) กิจการไมเก่ียวของในการบริหารสินคาอยางตอเนื่องในระดับท่ีเจาของพึงกระทําหรือ

ไมไดควบคุมสินคาท่ีขายไปแลวท้ังทางตรงและทางออม 

3.) กิจการสามารถวัดมูลคาของจํานวนรายไดไดอยางนาเชื่อถือ 

4.) มีความเปนไปไดคอนขางแนท่ีกิจการจะไดรับประโยชนเชิงเศรษฐกิจของรายการนั้น 

และ 

5.) กิจการสามารถวัดมูลคาของตนทุนท่ีเกิดข้ึนหรือท่ีจะเกิดข้ึนอันเนื่องมาจากรายการนั้นได

อยางนาเชื่อถือ 

รายได 3536 หมายถึง กระแสรับของประโยชนเชิงเศรษฐกิจ (กอนหักคาใชจาย) ในรอบ

ระยะเวลาบัญชีซ่ึงเกิดข้ึนจากกิจกรรมตามปกติของกิจการ เม่ือกระแสรับนั้นสงผลใหสวนของเจาของ

เพ่ิมข้ึน ท้ังนี้ ไมรวมถึงเงินทุนท่ีไดรับจากผูมีสวนรวมในสวนของเจาของ 

 

มูลคายุติธรรม36

37 หมายถึง ราคาท่ีจะไดรับจากการขายสินทรัพย หรือจะจายเพ่ือโอนหนี้สิน

ในรายการท่ีเกิดข้ึนในสภาพปกติระหวางผูรวมตลาด ณ วันท่ีวัดมูลคา  

 

เม่ือกิจการมีการขายสินคาและรับรูรายได ตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายไดนี้ 

กิจการตองคํานึงถึงสถานการณแวดลอมในขณะนั้นและรับรูรายไดจากการขายสินคาไดเม่ือเปนไป

ตามเง่ือนไขท้ัง 5 ขอ โดยพิจารณาการโอนความเสี่ยงและผลตอบแทนอยางมีนัยสําคัญ บางกรณี

ผูผลิตรถยนตขายสินคาและเกิดการโอนกรรมสิทธิ์หรือโอนความครอบครองสินคาใหตัวแทนจําหนาย

ไดในเวลาเดียวกัน ผูผลิตจึงสามารถรับรูรายได ณ เวลานั้น และในบางกรณีสําหรับตัวแทนจําหนาย

รถยนตท่ีไมมีความพรอมดานสถานท่ีจัดเก็บสินคา ถึงแมมีการตกลงซ้ือขาย และการแจงหนี้จากผูผลิต

แลวแตสินคายังอยูในความครอบครองของผูผลิตอยู เนื่องจากใชพ้ืนท่ีในการเก็บสินคาของผูผลิต 

                                                             
34 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.: มาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 (ปรับปรุง 2560) เรื่องรายได , 

สินคา วรรค 3, หนา 4 
35 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.: มาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 (ปรับปรุง 2560) เรื่องรายได , 

การขายสินคา วรรค 14, หนา 7 
36 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.: มาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 (ปรับปรุง 2560) เรื่องรายได , 

คํานิยามคําศัพทท่ีใชในมาตรฐานฉบับน้ีโดยเฉพาะ, วรรค 7, หนา 5 
37 เรื่องเดียวกัน 
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กรณีนี้ถือไดวาเปนการโอนกรรมสิทธิ์แหงทรัพยสินใหตัวแทนจําหนายแลวตามประมวลกฎหมายแพง

และพาณิชย มาตรา 45338 และเม่ือผูผลิตสามารถพิจารณาสถานการณขอเท็จจริงแลวเปนไปตาม

เง่ือนไขขออ่ืนครบท้ัง 5 ขอของการรับรูรายได กิจการตองบันทึกรายการในงบการเงินโดยวัดมูลคา

ของรายไดโดยใชมูลคายุติธรรมของสิ่งตอบแทนท่ีไดรับหรือคางรับ 38

39 ซ่ึงมูลคายุติธรรมดังกลาวเปน

รายไดตามท่ีผูซ้ือและผูขายตกลงสิ่งตอบแทนท่ีจะไดรับตามคํานิยามของมูลคายุติธรรม และกิจการ

ตองวัดมูลคารายไดจากจํานวนสุทธิหลังหักสวนลดการคาและสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีกิจการกําหนด

39

40 
 
จากกรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ฉบับปรับปรุง 2558) เก่ียวกับการรับรู

รายการขององคประกอบในงบการเงินของรายไดและคาใชจาย ท่ีใชเกณฑความเก่ียวพันกันโดยตรง

ระหวางรายไดและคาใชจายของรายการเดียวกัน ซ่ึงเปนเกณฑท่ีเรียกวา “การจับคูตนทุนกับรายได” 

ในมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่อง รายได (ปรบัปรุง 2560) ก็ไดกําหนดในการปฏิบัติทางบัญชีของ

การขายสินคา ใหกิจการตองรับรูรายไดและคาใชจายท่ีเก่ียวของกับรายการหรือเหตุการณเดียวกันใน

งวดบัญชีเดียวกัน กระบวนการนี้ เรียกวา “การจับคูรายไดและคาใชจาย” คาใชจายซ่ึงรวมถึง 

คาใชจายในการรับประกัน และคาใชจายท่ีเกิดหลังการสงสินคาจะสามารถวัดมูลคาไดอยางนาเชื่อถือ

เม่ือเง่ือนไขในขออ่ืน ๆ ในการรับรูรายไดเกิดข้ึนแลว หากกิจการไมสามารถวัดมูลคาของคาใชจายได

อยางนาเชื่อถือ ในกรณีนี้ ใหกิจการบันทึกสิ่งตอบแทนท่ีกิจการไดรับจากการขายสินคาเปนหนี้สิน ท้ัง

หลัก “การจับคูตนทุนกับรายได” และ “การจับคูรายไดและคาใชจาย” (Matching Concept)

สอดคลองกับขอสมมติในการจัดทํางบการเงินเก่ียวกับ เกณฑคงคาง ท่ีรับรูรายการท่ีมุงเนนการเกิดข้ึน

ของรายไดและคาใชจายมิใชเม่ือมีการรับหรือจายเงินสด เพ่ือใหขอมูลแสดงภาระผูกพันและสิทธิ

เรียกรองของกิจการ ดังนั้น การรับรูรายการรายได และคาใชจาย จึงมีความสําคัญเปนไปตามคํา

นิยาม และเง่ือนไขการรับรูรายการท้ัง 2 ขอท่ีไดกลาวขางตน และหากกรณีรายไดรายจายเกิดข้ึนโดย

มีคาบเก่ียวระหวาง 2 รอบบัญชี ตองมีการปรับปรุงรายการคางรับคางจายรับลวงหนา และจาย

ลวงหนา ใหถูกตองตามรอบระยะเวลาท่ีเก่ียวของ 

 

หลักการพิจารณาการรับรูรายไดอีกประการหนึ่ง คือ การทําสัญญาตั้งตัวแทนเพ่ือรับฝากขาย

สินคาของผูผลิต โดยตัวแทนจําหนายไดคาตอบแทนเปนคานายหนาเทานั้น จากคํานิยามของรายไดท่ี

หมายถึงกระแสเงินสดรับของประโยชนเชิงเศรษฐกิจของกิจการ และจะรับรูโดยใหความสําคัญใน

                                                             
38 ประมวลกฎหมายแพงและพาณิชย มาตรา 453 อันวาซื้อขายน้ัน คือ สัญญาซึ่งบุคคลฝายหน่ึง เรยีกวา

ผูขาย โอนกรรมสิทธ์ิแหงทรัพยสินใหแกบุคคลอีกฝายหน่ึง เรียกวา ผูซื้อ และผูซื้อตกลงวาจะใชราคาทรัพยสินน้ัน
ใหแกผูขาย 

39 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 (ปรับปรุง 2560) เรื่องรายได, 
คํานิยามคําศัพทท่ีใชในมาตรฐานฉบับน้ีโดยเฉพาะ, วรรค 9, หนา 5 

40 เรื่องเดียวกัน  
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ตัวการ ตัวแทน บุคคลท่ีสาม

เง่ือนไขของการโอนความเสี่ยงและผลตอบแทน ดังนั้นหากตัวแทนจําหนายของผูผลิตไดรับเงินจาก

การขายสินคาใหบุคคลท่ีสาม ตัวแทนจําหนายยังไมสามารถบันทึกรายไดเนื่องจากเปนการเรียกเก็บ

รายไดจากการขายสินคาแทนผูผลิตซ่ึงเปนตัวการ จะรับรูรายไดไดเฉพาะคานายหนาเทานั้น และ

ผูผลิตซ่ึงเปนตัวการจะตองรับรูรายไดเม่ือผูรับฝากขายสามารถขายสินคาดังกลาวใหบุคคลท่ีสาม

เนื่องจากผูผลิตยังเปนผูรับความเสี่ยงในตัวสินคาและมีการโอนความเสี่ยงนั้นใหกับบุคคลท่ีสามท่ีมา

ซ้ือสินคากับตัวแทน 

 

 

 
 

ภาพท่ี 3 แผนภาพแสดงการขายสนิคามากกวาหน่ึงทอด 

 
2.2.4 กรณีศึกษาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือระหวางผูผลิตและตัวแทนจําหนายใน

ธุรกิจรถยนต 
 

ในอุตสาหกรรมรถยนตรูปแบบโครงสรางธุรกิจแตละยี่หอมีความแตกตางกันแลวแตนโยบาย

ในการบริหาร สําหรับการขายสินคาของผูผลิตผานตัวแทนจําหนายนั้นมีท้ังการขายสินคาโดยตัวแทน

จําหนายเปนเพียงผูรับคําสั่งซ้ือจากผูบริโภค เชน เม่ือผูบริโภคมีการจองรถยนต ตัวแทนจําหนายมีการ

ออกใบจองแลวจึงรวบรวมขอมูลสงใหผูผลิต เปนการผลิตตามคําสั่งซ้ือ เปนตน ในกรณีนี้ตัวแทน

จําหนายจึงเสมือนเปนตัวแทนของผูผลิต และไดรับสิ่งตอบแทนเปนคานายหนา โดยตัวแทนจําหนาย

เองไมไดมีการรับความเสี่ยงในการเก็บสินคาแตอยางใด และกรณีการขายผานตัวแทนจําหนายโดยมี

บริษัทตัวแทนจําหนายท่ีมีแหลงเก็บสินคาเปนของตัวเอง รับความเสี่ยงในการบริหารจัดการ โดยสวน

ใหญแลวอาจเปนบริษัทในเครือท่ีถูกจัดตั้งข้ึนเพ่ือเปนธุรกิจซ้ือมาขายไปเพ่ือกระจายสินคา มีท้ังท่ี

จัดตั้งข้ึนในประเทศและตางประเทศ ในกรณีนี้ตัวแทนจําหนายจะไมไดเปนเพียงตัวแทนของผูผลิตใน

การรับฝากขายสินคาท่ีไดรายไดเฉพาะคานายหนา แตจะไดกําไรจากการประกอบธุรกิจจากการบวก

ราคาเขาไปในตัวสินคา จากการกระจายสินคาของผูผลิตในธุรกิจรถยนตมีท้ังขายในประเทศและ

สงออกตางประเทศและมีท้ังการตั้งตัวแทน และธุรกิจท่ีไมใชตัวแทนของผูผลิต ดังนั้นการรับรูรายได

ของผูผลิตรถยนตตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายได สําหรับการขายสินคาจึงตองเขา

เง่ือนไขท้ัง 5 ขอ ดังท่ีไดกลาวเก่ียวกับการรับรูรายไดจากการขายสินคา  

 

หากพิจารณากรณีท่ีตัวแทนจําหนายไดรับการแตงตั้งใหเปนตัวแทนของผูผลิต หรือเปนเพียง

ตัวแทนท่ีรับคําสั่งซ้ือจากลูกคา และไดสิ่งตอบแทนเปนคานายหนา ตัวแทนจําหนายนั้นไมไดรับความ

เสี่ยงและผลตอบแทนของความเปนเจาของสินคา และไมสามารถควบคุมและบริหารสินคาแตอยางใด 

เม่ือผูผลิตขายสินคาจึงตองรับรูรายไดเม่ือตัวแทนจําหนายท่ีทําหนาท่ีเปนตัวแทนสามารถขายสินคา

ใหกับผูซ้ือได แตเนื่องจากตัวแทนจําหนายประเภทนี้ดังท่ีไดยกตัวอยางขางตน จะมีการออกใบจอง
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ใหกับผูซ้ือถือเปนการตกลงซ้ือขายของผูซ้ือแลวจึงมีการสงคําสั่งซ้ือไปยังผูผลิต ดังนั้น เม่ือผูผลิตขาย

สินคาใหตัวแทนจําหนายตามใบสั่งจอง จึงเปนการโอนความเสี่ยงและผลตอบแทนท่ีมีนัยสําคัญใหกับผู

ซ้ือ และสามารถวัดมูลคาของรายไดไดอยางนาเชื่อถือ หากพิจารณาแลวเปนไปตามเง่ือนไขท้ัง 5 ขอ

ผูผลิตจึงสามารถรับรูรายไดไดทันทีท่ีมีการขายใหตัวแทนจําหนาย 

 

กรณีตัวแทนจําหนายเปนบริษัทในเครือ หรือไมไดเปนเพียงตัวแทนของผูผลิต ซ่ึงตัวแทน

จําหนายดังกลาวเปนธุรกิจซ้ือมาขายไป มีการบริหารและควบคุมสินคาท่ีซ้ือจากผูผลิต เม่ือผูผลิตมี

การขายสินคาใหกับตัวแทนจําหนาย โดย ณ เวลาท่ีผูผลิตมีการโอนความเสี่ยงและผลตอบแทนท่ีมี

นัยสําคัญของความเปนเจาของสินคาใหกับตัวแทนจําหนายคือ ตัวแทนจําหนายมีการตรวจรับสินคา

เรียบรอยแลว นั่นหมายความวา ผูซ้ือ (ตัวแทนจําหนาย) เกิดความเปนเจาของสินคาโดยรับโอนความ

เสี่ยงและผลตอบแทน และสามารถวัดมูลคาของรายไดจากราคาท่ีตกลงซ้ือขายกัน ดังนั้นการรับรู

รายไดจากการขายสินคาของผูผลิตจะเกิดข้ึนทันทีเม่ือมีการขายใหตัวแทนจําหนาย 

 

ตามเกณฑคงคาง ของขอสมมติทางบัญชี และหลักการจับคูตนทุนกับรายได ผูผลิตจึงตอง

รับรูตนทุนสินคา คาใชจายตาง ๆ ท่ีเก่ียวของกับรายไดท่ีเกิดข้ึน ในรอบบัญชีเดียวกัน รวมไปถึงหาก

กิจการมีการใหสวนลดการคา หรือสวนลดตามปริมาณซ้ือ ผูผลิตตองรับรูรายไดในจํานวนสุทธิหลัง

การหักสวนลดแลว แตในทางปฏิบัติการใหสวนลดตามเปาจะเกิดข้ึนหลังจากท่ีผูผลิตขายสินคาไปแลว 

ซ่ึงเปนสวนลดเพ่ือการกระตุนใหตัวแทนจําหนายขายสินคาท่ีซ้ือไป ทําใหการบันทึกรายการสําหรับ

สวนลดตามปริมาณซ้ือเกิดข้ึนหลังจากการขาย หรือ เปนการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีผูผลิตมีการ

กําหนดกอนการผลิต เพ่ือประโยชนในการบริหาร ดังกรณีศึกษาท่ีผูเขียนจะกลาวตอไป 

 

ตัวอยางกรณีศึกษาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีเกิดข้ึนภายหลังการขาย 
- เม่ือผูผลิตรถยนตขายรถยนตใหตัวแทนจําหนาย เม่ือเดือนเมษายน 2560 ราคาคันละ 

535,000 บาท จํานวน 150 คัน เปนเงินมูลคา (รวมภาษีมูลคาเพ่ิม) 80,250,000 บาท 

มีตนทุนการผลิตคันละ 280,000 และออกใบกํากับภาษีดังนี้ 

มูลคาสินคา    75,000,000 บาท  

บวก ภาษีมูลคาเพ่ิม     5,250,000 บาท 

รวมเงิน    80,250,000 บาท 

 

- ตอมาเดือนกันยายน 2560 ผูผลิตทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกับตัวแทน

จําหนายภายในชวงเดือน ตุลาคม - ธันวาคม 2560 โดยตัวแทนจําหนายตองทําการขาย

รถยนตใหกับตัวแทนจําหนายรายยอยท่ีอยูตางประเทศภายในชวงเดือนดังกลาว มี

เง่ือนไขดังนี้ 
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จํานวนคัน สวนลดตอคัน(บาท) 

1-50 1,000 

51-150 2,000 

 

- จากเง่ือนไขการใหสวนลดตามปริมาณ หากตัวแทนจําหนายขายรถได 1-50 คันผูผลิตจะ

ใหสวนลดตอคันคันละ 1,000 บาท และหากตัวแทนจําหนายสามารถขายรถไดท้ังหมด 

150 คัน ผูผลิตจะใหสวนลดสําหรับคันท่ี 51 ถึง 150 ในจํานวนคันละ 2,000 บาท จาก

เง่ือนไขท่ีกําหนดมาขางตน รวมจํานวนสวนลดมากท่ีสุดท่ีตัวแทนจําหนายจะไดรับจาก

ผูผลิตเปนเงิน 250,000 บาท  

 

- เดือนธันวาคม 2560 ตัวแทนจําหนายสามารถขายรถได 150 คัน ราคาขายคันละ 

550,000 บาทตามสัญญาท่ีทํากับผูผลิตตามเง่ือนไขท่ีกําหนด  

การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิตตามมาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 

จากกรณีศึกษาขางตนการบันทึกรายจายสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิตท่ีเปนไปตาม

หลักการบัญชีท่ัวไป เม่ือผูผลิตมีการโอนความเสี่ยงและผลตอบแทนของสินคาไปยังตัวแทนจําหนาย 

ผูผลิตจึงรับรูรายไดจากการขายสินคา ณ เดือนเมษายน ท่ี มูลคา 75,000,000 บาท(ไมรวม

ภาษีมูลคาเพ่ิม) ตนทุนการผลิตมูลคา 42,000,000 บาท และ ผูผลิตบันทึกจํานวนสวนลดท่ีให

ภายหลังการขายโดยปรับกับรายไดจากการขาย ณ เดือนธันวาคม เม่ือมีการใหสวนลดตามปริมาณกับ

ตัวแทนจําหนายท่ีสามารถปฏิบัติตามเง่ือนไขสําเร็จ และผูผลิตไดตรวจสอบเอกสารหลักฐานการสง

มอบท่ีตัวแทนจําหนายสงมอบรถใหกับตัวแทนจําหนายยอย ผูผลิตทําการบันทึกเปนรายการคาใชจาย

ท่ีมูลคา 250,000 บาท  

  

การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของตัวแทนจําหนายตามมาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 

จากท่ีผูเขียนไดกลาวไปในหัวขอท่ี 2.2.4 เม่ือผูผลิตรถยนตมีการขายสินคาใหตัวแทนจําหนาย 

ท้ังกรณีท่ีตัวแทนจําหนายเปนตัวแทนและไมไดเปนตัวแทนของผูผลิต การรับรูรายไดของผูผลิตตอง

พิจารณาตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายได และรับรูรายไดเม่ือมีการโอนความเสี่ยงและ

ผลตอบแทนอยางมีนัยสําคัญเปนหลัก ในกรณีตัวแทนจําหนายเปนเพียงตัวแทนของผูผลิต ไมไดมีการ

รับความเสี่ยงในการบริหารจัดการสินคาแตอยางใด ดังนั้นการรับรูรายไดจึงรับรูเฉพาะคานายหนา

เทานั้น และรับรูรายการคาใชจายตามหลักการจับคูรายไดและรายจาย แตหากในกรณีตัวแทน

จําหนายเปนบริษัทในเครือหรือเปนธุรกิจซ้ือมาขายไป มีการบริหารควบคุม จัดการความเสี่ยงในตัว
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สินคา ตามหลักการบัญชีท่ีรับรองท่ัวไปแลว ตองมีการจัดทําบัญชีสินคาคงเหลือ และรับรูรายไดจาก

ผลตางของราคาสินคาท่ีซ้ือจากผูผลิตและราคาขายท่ีขายใหกับบุคคลท่ีสาม อีกท้ังตองรับรูรายจาย 

เชน คาขนสง คาใชจายบริหาร เปนตน ตามหลักการจับคูรายไดและคาใชจาย ดังนั้นจากกรณีศึกษา

ตัวแทนจําหนายจึงรับรูรายไดจากการขาย 82,500,000 บาท (150 คัน คันละ 550,000 บาท) และ

ตนทุนสินคาตามมูลคากอนหักสวนลด ณ เดือนเมษายน ท่ี มูลคา 75,000,000 บาท(ไมรวม

ภาษีมูลคาเพ่ิม) และบันทึกจํานวนสวนลดตามปริมาณท่ีไดรับ ณ เดือนธันวาคม เม่ือสามารถขาย

สินคาใหกับตัวแทนจําหนายรายยอยไดตามเง่ือนไขดวยมูลคา 250,000 บาท 

 

จะเห็นไดวาจากกรณีศึกษาท่ีผูเขียนไดกลาวมาเปนการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ ท่ีเกิดข้ึน

หลังจากผูผลิตไดขายสินคาใหกับตัวแทนจําหนายแลว ซ่ึงอาจเกิดข้ึนในกรณีท่ีผูผลิตตองการผลักดัน

สินคาเกาท่ีตัวแทนจําหนายซ้ือไปแลว เพ่ือใหสามารถซ้ือสินคาใหมกับผูผลิตไดอีก หรือตองการให

ตัวแทนจําหนายขายสินคาล็อตเกาท่ีอาจเปนสินคาตกรุน เพ่ือไมใหสินคานั้นเสื่อมสภาพเสียกอน โดย

กรณีนี้จะเกิดข้ึนกับผูผลิตและตัวแทนจําหนายท่ีเปนบริษัทในเครือ และตองแสดงตัวเลขในงบการเงิน

รวม ผูผลิตจึงตองการใหสวนลดตอตัวแทนจําหนายเพ่ือกระตุนใหมีการขายสินคา และเพ่ือเปนการ

บริหารจัดการสินคาคงคลังไมใหเกิดสินคาเสื่อมสภาพ หรือลาสมัย เม่ือพิจารณาตามหลักเกณฑการ

รับรูรายไดตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 ซ่ึงมีการกําหนดให กิจการตองวัดมูลคารายไดจาก

จํานวนสุทธิหลังหักสวนลดการคาและสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีกิจการกําหนด แตไมไดมีการระบุ

วิธีการรับรูรายไดท่ีเก่ียวของกับการใหสวนลดอยางชัดเจน หากมีกรณีการใหสวนลดนั้นเกิดข้ึน

ภายหลังการขาย หรือเกิดข้ึนขามรอบบัญชี ซ่ึงทําใหผูประกอบการแตละรายมีการรับรูรายไดและ

รายจายท่ีแตกตางกันไป ซ่ึงอาจไมไดเปนไปตามหลักการจับคูรายไดและรายจายท่ีถูกตอง 

 

นอกจากนี้ในบางกรณีท่ีผูผลิตตองการเรงยอดขายสําหรับสินคาท่ีผลิตชวงสิ้นป ฝายบริหารมี

การวางแผนกระตุนการขายกอนการผลิตโดยทําสัญญากับตัวแทนจําหนายในการใหเงินสนับสนุนหาก

ตัวแทนจําหนายสามารถขายสินคาได และเพ่ือการวางแผนการผลิตและปองกันความเสี่ยง เงิน

สนับสนุนดังกลาวจะข้ึนอยูกับปริมาณสินคาท่ีตัวแทนจําหนายสั่งซ้ือ ผูเขียนจึงไดแสดงการรับรูรายได

และรายจายของกรณีนี้ในตัวอยางถัดไป 

 

ตัวอยางกรณีศึกษาการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต 

- ณ เดือนกันยายน 2560 ผูผลิตมีการวางแผนในการจําหนายรถยนตชวงสิ้นปซ่ึงผลิตใน

เดือนธันวาคม 2560 โดยทําสัญญาจูงใจใหตัวแทนจําหนายสั่งซ้ือรถยนตท่ีผลิตในเดือน

ธันวาคมใหได 300 คัน และผูผลิตจะใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกําหนดคันละ 2,000 

บาท (ราคาขายรถยนตคันละ 500,000 บาท และตนทุนในการผลิตคันละ 320,000) 

ดังนั้นรวมสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีตัวแทนจําหนายจะไดรับเปนมูลคา 600,000 บาท 
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ในเดือนกันยายน 2560 เม่ือตัวแทนจําหนายตองการจําหนายรถยนตท่ีซ้ือจากผูผลิตใน

เดือนธันวาคม 2560 ใหไดถึง 300 คัน จึงทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกับ

ตัวแทนจําหนายรายยอยในตางประเทศ โดยหากตัวแทนจําหนายรายยอยสั่งซ้ือรถยนตท่ี

ผลิตในเดือนธันวาคมถึง 300 คัน ตัวแทนจําหนายในไทยจะใหสวนลดคันละ 1,500 

บาท เปนมูลคาสวนลด 450,000 บาท (ราคาขายท่ีตัวแทนจําหนายขายใหตัวแทน

จําหนายรายยอยคันละ 570,000 บาท ) 

 

- ณ เดือนธันวาคม 2560 ผูผลิตขายรถยนตท่ีผลิตภายในเดือนใหกับตัวแทนจําหนายใน

ไทย 300 คัน เนื่องจากในเดือนกันยายนตัวแทนจําหนายรายยอยท่ีตางประเทศมียอด

สั่งซ้ือกับตัวแทนจําหนายในไทยถึงเปาท่ี 300 คัน และตัวแทนจําหนายในไทยสามารถ

สงออกรถยนตไปถึงตัวแทนจําหนายรายยอยท่ีตางประเทศครบภายในเดือนธันวาคม 

2560 

 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาพท่ี 4 แผนภาพแสดงการใหสวนลดตามปริมาณซื้อตามตัวอยางกรณีศึกษาการตกลงใหสวนลดตาม
ปริมาณซื้อกอนการผลิต 

 
 
 

   กันยายน     ตุลาคม  พฤศจิกายน  ธันวาคม 

     2560    2560  2560   2560   
  

ผูผลิตรถยนตในไทย 
 

ผลิตและขายรถยนต 300 คัน 
ราคาขายคันละ 500,000 บาท 
 
 ทําสัญญาตกลงการให 

สวนลดตามปริมาณซื้อ 
คันละ 2,000 

ตัวแทนจําหนายรถยนตในไทย 

สงออกรถยนต 300 คัน 
ราคาขายคันละ 570,000 บาท 
 

ตัวแทนจําหนายรถยนต 
รายยอยในตางประเทศ 

ทําสัญญาตกลงาการให 
สวนลดตามปริมาณซื้อ 

คันละ 1,500 
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ตารางท่ี 1 ตารางเปรียบเทียบการคํานวณกําไร(ขาดทุน) ของผูผลิตและตัวแทนจําหนายตาม
ตัวอยางกรณีศึกษาการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซื้อกอนการผลิต 

 

 ผูผลิต ตัวแทนจําหนายในไทย 

รายไดจากการขาย  150,000,000 171,000,000 
หัก ตนทุน (96,000,000) (150,000,000) 
หัก สวนลด (600,000) (450,000) 
สวนลดรับ - 600,000 
กําไร (ขาดทุน) 53,400,000 21,150,000 
ท่ีมา.การคํานวณ 

 
การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิตตามมาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 

จากกรณีศึกษาขางตน เม่ือผูผลิตตองการกระตุนการขายสําหรับรถยนตท่ีผลิตชวงสิ้นปและ

ทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต ผูผลิตรับรูรายไดเม่ือมีการขายรถยนตในมูลคา 

150,000,000 บาท ณ เดือนธันวาคมท่ีมีการขายใหตัวแทนจําหนาย และในเดือนเดียวกันผูผลิตให

สวนลดตามปริมาณซ้ือแกตัวแทนจําหนายเนื่องจากมีการสั่งซ้ือตามเปาตั้งแตเดือนกันยายน โดยการ

ปรับมูลคารายไดลงจํานวน 600,000 บาท 

 
การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของตัวแทนจําหนายตามมาตรฐานการบัญชี ฉบับท่ี 18 

ตัวแทนจําหนายในประเทศมีการรับคําสั่งซ้ือจากตัวแทนจําหนายรายยอยท่ีตางประเทศ

สําหรับรถยนตท่ีจะผลิตในเดือนธันวาคม และมีการสงออกรถยนตไปตางประเทศภายในเดือนจํานวน 

300 คัน ตัวแทนจําหนายในประเทศไทยจึงรับรูตนทุนจากการซ้ือดวยมูลคา 150,000,000 บาท และ 

สามารถรับรูรายไดจากการขายสินคาตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 ไดดวยมูลคา 171,000,000 

บาท พรอมกับบันทึกการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือแกตัวแทนจําหนายรายยอยท่ีตางประเทศดวย

จํานวน 450,000 บาท และเนื่องจากไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือจากผูผลิตเชนกัน ตัวแทนจําหนาย

ในประเทศไทยจึงบันทึกสวนลดรับดวยมูลคา 600,000 บาท 

 
ในทางปฏิบัติเนื่องจากการกระจายสินคาตองผานตัวแทนจําหนายหลายทอด การทําการ

สงเสริมการขายของผูผลิตท่ีตองการกระตุนยอดขาย จะเกิดการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเปนไปตาม

เสนทางการกระจายสินคา การบันทึกรายการสวนลดดังกลาวสําหรับตัวแทนจําหนายท่ีไดรับสวนลด

ตามปริมาณซ้ือจากผูผลิต และมีการใหสวนลดกรณีเดียวกันกับตัวแทนจําหนายยอย การบันทึก

รายการจึงเปนท้ังการบันทึกรายไดและคาใชจาย โดยใชหลักเกณฑการจับคูรายไดและคาใชจาย ใน

ทํานองเดียวกัน ซ่ึงการใชชื่อทางบัญชีสําหรับรายการดังกลาวจึงจัดทําใหมีความสอดคลองกัน และ

เปนท่ีเขาใจเพ่ือการนําไปจัดทํารายงานทางการเงินตาง ๆ สําหรับการวิเคราะหของฝายบริหาร 
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บทท่ี 3 

การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณการซ้ือเพ่ือสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต              
ตามประมวลรัษฎากร และตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 

 
 เนื่องจากสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีผูผลิตรถยนตใหกับตัวแทนจําหนาย ถือเปนรายจายของ

ผูใหสวนลดและเปนรายไดของผูไดรับสวนลด ท่ีเกิดข้ึนเนื่องจากวัตถุประสงคเพ่ือเพ่ิมปริมาณในการ

ขายสินคาของกิจการ ซ่ึงการมีเครื่องมือทางการตลาดกระตุนเพ่ือใหสงผลตอการขายโดยตรงนั้นยอม

สงผลตอตัวเลขทางการเงินในสวนของรายไดและคาใชจายของกิจการอยางมีนัยสําคัญ ซ่ึงเปนขอมูล

ทางการเงินท่ีมีความสําคัญตอการตัดสินใจของผูใชงบการเงิน และการคํานวณกําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษี

เงินไดนิติบุคคลของกิจการ ดังนั้นกิจการควรตองทําความเขาใจหลักเกณฑการรับรูรายไดและรายจาย

ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 ท่ีจะมีผลบังคับใชในป 2562 ซ่ึงจะทําใหหลักเกณฑ

การรับรูรายไดตามมาตรฐานการบัญชีของกิจการเปลี่ยนแปลงไป และอาจมีความแตกตางจาก

หลักเกณฑการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากร ผูเขียนจึงไดศึกษาการรับรูรายไดและ

รายจายตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 และตามประมวลรัษฎากรเก่ียวกับการให

สวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) ดังจะไดกลาวตอไปในบทนี้ 

  

3.1 หลักเกณการรับรูรายการการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการ
สงเสริมการขายของธุรกิจรถยนตตามประมวลรัษฎากร  
 
 รายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเปนสวนหนึ่งในขอมูลทางการเงินท่ีนําไปคํานวณกําไร

สุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล โดยมีหลักเกณฑตามประมวลรัษฎากร ดังนี้ 

 

3.1.1 การใชเกณฑสิทธิในการรับรูรายไดรายจายเพ่ือคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคล 
 

ภาษีเงินไดนิติบุคคลมีหลักการจัดเก็บจากฐานกําไรสุทธิโดยการคํานวณรายไดและรายจาย

เพ่ือหากําไรสุทธิ ประมวลรัษฎากรไดกําหนดหลักเกณฑการรับรูรายไดและรายจายไวดังนี้ 

 

ตามนัยมาตรา 65 แหงประมวลรัษฎากรบัญญัติไววา  

“เงินไดท่ีตองเสียภาษีตามความในสวนนี้ คือ กําไรสุทธิซ่ึงคํานวณไดจากรายไดจากกิจการ 

หรือ เนื่องจากกิจการท่ีกระทําในรอบระยะเวลาบัญชีหักดวยรายจายตามเง่ือนไขท่ีระบุไวในมาตรา 

65 ทวิ และมาตรา 65 ตรี...... 

 

 การคํานวณรายไดและรายจายตามวรรคหนึ่งใหใชเกณฑสิทธิ โดยนํารายไดท่ีเกิดข้ึนในรอบ

ระยะเวลาบัญชีใด แมวาจะยังไมไดรับชําระในรอบระยะเวลาบัญชีนั้น มารวมคํานวณเปนรายไดใน
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รอบระยะเวลาบัญชีนั้น และใหนํารายจายท้ังสิ้นท่ีเก่ียวกับรายไดนั้นแมจะยังมิไดจายในรอบ

ระยะเวลาบัญชีนั้นมาคํานวณเปนรายจายของรอบระยะเวลาบัญชีนั้น 

 

ในกรณีจําเปน ผูมีเงินไดจะขออนุมัติตออธิบดีเพ่ือเปลี่ยนแปลงเกณฑสิทธิและวิธีการทาง

บัญชี เพ่ือคํานวณรายไดและรายจายตามวรรคสองก็ได และเม่ือไดรับอนุมัติจากอธิบดีแลว ใหถือ

ปฏิบัติตั้งแตรอบระยะเวลาบัญชีท่ีอธิบดีกําหนดเปนตนไป” 

 

หลักในการคํานวณกําไรสุทธิเพ่ือนําไปคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลตามประมวลรัษฎากรให

ใชเกณฑสิทธิในการรับรูรายไดและรายจาย โดยรายไดและรายจายท่ีจะนําไปคํานวณตองเปนรายได

และรายจายเนื่องจากการประกอบกิจการ ซ่ึงกระทําภายในรอบระยะเวลาบัญชีไมวาจะเกิดการรับ

ชําระหรือจายภายในรอบระยะเวลาบัญชีนั้นหรือไม และรายจายท่ีนํามาคํานวณตองเก่ียวกับรายได

นั้น อีกท้ังยังตองพิจารณาใหเปนไปตามเง่ือนไขท่ีระบุไวในมาตรา 65 ทวิ และมาตรา 65 ตรี สําหรับ

รายจายท่ีไมถือใหเปนรายจายในการคํานวณกําไรสุทธิทางภาษี นั่นหมายถึง เม่ือกิจการคํานวณกําไร

สุทธิทางบัญชีตามงบกําไรขาดทุนแลว ตองมีการคํานวณปรับปรุงรายการบางรายการท่ีในทางภาษี

ไมใหถือเปนรายจาย ซ่ึงตามประมวลรัษฎากรมีการกําหนดขอบเขตของรายจาย และทําใหการ

คํานวณกําไรสุทธิทางภาษีแตกตางจากการคํานวณกําไรสุทธิทางบัญชี เชน กรณีรายจายตองหาม 

ตามมาตรา 65 ตรี (9) รายจายซ่ึงกําหนดข้ึนเองโดยไมมีการจายจริง หรือเปนรายจายท่ีควรจายใน

รอบระยะเวลาบัญชีอ่ืน นอกจากนี้ตามมาตรา 65 ยังกลาวถึงหลักเกณฑทางบัญชีท่ีกิจการใชในการ

รับรูรายไดและรายจายท่ีตองไดรับอนุมัติจากอธิบดีแลวเทานั้น 

 

จากการคํานวณกําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคลโดยใชเกณฑสิทธิ ตามความในมาตรา 

65 กรมสรรพากรไดออกคําสั่งกรมสรรพากร 40

41 สําหรับธุรกรรมเฉพาะ 11 ธุรกรรม เพ่ือเปนแนวทาง

ปฏิบัติใหผูเสียภาษี สําหรับการรับรูรายไดและรายจายจากการขายสินคาและการใหสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือระหวางผูผลิตและตัวแทนจําหนายรถยนตสามารถพิจารณาจากการรับรูรายไดและ

รายจายของกิจการฝากขายสนิคาตามคําสั่งฉบับนี้ โดยกําหนดวา  

 

“การคํานวณรายไดและรายจายของบริษัทหรือหางหุนสวน นิติบุคคลซ่ึงประกอบกิจการฝาก

ขายสินคาซ่ึงผูรับฝากสินคา (Consignee) ทําหนาท่ีขายสินคาแทนผูฝากสินคา (Consignor) ใหใช

เกณฑสิทธิ โดยบริษัทหรือหางหุนสวนนิติบุคคลนั้นตองนํารายไดจากการขายสินคามารวมคํานวณเปน

รายไดท้ังจํานวนในรอบระยะเวลาบัญชีท่ีมีการฝากขายสินคา 

 

                                                             
41 คําสั่งกรมสรรพากร ท่ี ท.ป. 1/2528 ซึ่งแกไขเพ่ิมเติมโดยคําสั่งกรมสรรพากรท่ี ท.ป.155/2549 ขอ 3.3 
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กรณีบริษัทหรือหางหุนสวนนิติบุคคลซ่ึงประกอบกิจการฝากขายสินคาตามวรรคหนึ่งไดทํา

สัญญาการต้ังตัวแทนผูรับฝากสินคา (Consignee) เพ่ือขายเปนหนังสือ โดยตัวแทนผูรับฝากสินคา 

(Consignee) ไดรับคาตอบแทนหรือบําเหน็จตามท่ีกําหนดไวในสัญญา บริษัทหรือหางหุนสวนนิติ

บุคคลนั้นจะคํานวณรายไดเม่ือตัวแทนผูรับฝากสินคา (Consignee) ขายสินคาใหแกผูซ้ือก็ได” 

 

สําหรับธุรกรรมการฝากขายสินคาตามคําสั่งกรมสรรพากร ทําใหตองพิจารณาจุดของการรับ

ผิดทางภาษี และการทําสัญญาตามประมวลกฎหมายแพงและพาณิชย การรับรูรายไดของผูฝากขาย

สินคา (ผูผลิตรถยนต) เม่ือมีการทําสัญญาเพ่ือขายเปนหนังสือกับผูรับฝากขายสินคา (ตัวแทน

จําหนาย) ผูผลิตรถยนตจะรับรูรายไดเม่ือตัวแทนจําหนายขายสินคาใหกับผูซ้ือ หากไมไดมีการทํา

สัญญาตั้งตัวแทนฝากขายสินคาก็สามารถรับรูรายไดไดทันทีเม่ือมีการฝากขาย ซ่ึงเปนไปหลักการบัญชี

ท่ีรับรองท่ัวไป ตามท่ีไดกลาวในหัวขอ 2.2.4 ดังนั้นการรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือจึง

ตองสอดคลองกับรายไดเชนกัน 

 

การยื่นรายการตอกรมสรรพากร ตามประมวลรัษฎากรไดกําหนดการยื่นรายการตอเจา

พนักงานพรอมเอกสารทางบัญชีท่ีเก่ียวของ ดังนี้ 

 

ตามนัยมาตรา 68 ทวิ แหงประมวลรัษฎากร ไดบัญญัติไววา “เพ่ือประโยชนในการคํานวณ

ภาษี ใหบริษัทหรือหางหุนสวนนิติบุคคลจัดทําบัญชีงบดุล บัญชีทําการ และบัญชีกําไรขาดทุนในรอบ

ระยะเวลาบัญชีตามมาตรา 65” 

 

ตามนัยมาตรา 69 แหงประมวลรัษฎากร ไดบัญญัติวา “ภายในหนึ่งรอยหาสิบวันนับแตวัน

สุดทายของรอบระยะเวลาบัญชี ใหบริษัทหรือหางหุนสวนนิติบุคคลยื่นรายการซ่ึงจําเปนตองใชในการ

คํานวณภาษีตามมาตรา 65 มาตรา 65 ทวิ มาตรา 66 และมาตรา 67 เก่ียวกับรายรับ รายจาย กําไร

สุทธิ และรายการอ่ืน ๆ ตอเจาพนักงานประเมินตามแบบท่ีอธิบดีกําหนดพรอมดวยบัญชีงบดุล บัญชี

ทําการ และบัญชีกําไรขาดทุน บัญชีรายรับ รายจาย หรือบัญชีรายรับกอนหักรายจาย ท่ีมีบุคคลตาม

มาตรา 3 สัตต ตรวจสอบและรับรองในรอบระยะเวลาบัญชีดังกลาว แลวแตกรณี” 

 

กรมสรรพากรไดกําหนดใหยื่นบัญชีงบดุล บัญชีทําการ บัญชีกําไรขาดทุนในรอบระยะเวลา

บัญชีนั้น เพ่ือการประเมินของเจาหนาท่ี ดังนั้นเจาหนาท่ีกรมสรรพากรจึงจําเปนตองใชขอมูลในงบ

การเงินเพ่ือการประเมินความถูกตองในการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคล ถึงแมวาการรับรูรายการเพ่ือ

แสดงตัวเลขในงบการเงินจะใขหลักเกณฑคงคางโดยรายการ และเหตุการณทางบัญชีจะรับรูเม่ือ

เกิดข้ึนมิใชเม่ือมีการรับหรือจายเงินสดเพ่ือสะทอนถึงภาระผูกพันของกิจการ และตามประมวล

รัษฎากรกําหนดใหใชหลักเกณฑสิทธิท่ีรับรูรายไดและรายจายเม่ือเกิดข้ึนภายในรอบระยะเวลาบัญชี
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นั้น ไมวาจะมีการรับหรือจายจริงภายในรอบเดียวกันหรือไม ท้ังนี้กรมสรรพากรก็ไมไดระบุชัดเจนวา

เกณฑสิทธิ เปนหลักเกณฑเดียวกับเกณฑคงคางแตอยางไร 

 

การรับรูรายไดและรายจายตามประวลรัษฎากรเก่ียวกับการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ 
 

การรับรูรายไดและรายจายตามมาตรา 65 แหงประมวลรัษฎากรกําหนดใหผูเสียภาษีคํานวณ

กําไรสุทธิทางภาษีโดยใชเกณฑสิทธิ ซ่ึงผูเสียภาษีตองพิจารณาจุดรับผิดทางภาษีเพ่ือรับรูรายการในแต

ละเดือน ดังนั้น การรับรูรายไดจากการขายสินคาและรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของ

ผูผลิตผูใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ เนื่องมาจากตองการเพ่ิมยอดขายของกิจการผานตัวแทนจําหนาย 

เม่ือพิจารณาตามการคํานวณภาษีมูลคาเพ่ิมแลว คํานิยามคําวา “ขาย” ตามมาตรา 77/1 แหง

ประมวลรัษฎากรบัญญัติไววา “ขาย หมายความวา จําหนาย จาย โอนสินคา ไมวาจะมีประโยชนหรือ

คาตอบแทนหรือไม.....” และการคํานวณฐานภาษีมูลคาเพ่ิมตามมาตรา 79 แหงประมวลรัษฎากร 

วรรคหนึ่ง บัญญัติไววา “ฐานภาษีสําหรับการขายสินคาหรือการใหบริการ ไดแก มูลคาท้ังหมดท่ี

ผูประกอบการไดรับหรือพึงไดรับจากการขายสินคาหรือการใหบริการ.......” จากท้ังคํานิยามของคําวา 

ขาย ท่ีบัญญัติในมาตรา 77/1 และฐานภาษีตามมาตรา 79 แหงประมวลรัษฎากรเพ่ือการคํานวณ

ภาษีมูลคาเพ่ิม สําหรับรายไดจากการขายสินคา ผูเสียภาษีจะรับรูเม่ือมีการสงมอบสินคา และถือวา

มูลคาท่ีไดรับจากการขายสินคานั้น ตองนํามาคํานวณเปนฐานในการคิดภาษีมูลคาเพ่ิม และสําหรับ

สวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีผูผลิตจายใหแกตัวแทนจําหนาย ไมเขาลักษณะในการคํานวณเปนฐาน

ภาษีมูลคาเพ่ิม และไมสามารถออกใบลดหนี้เพ่ือปรับปรุงภาษีมูลคาเพ่ิม ซ่ึงไมสอดคลองกับหลักการ

ทางบัญชี ทําใหกิจการผูใหสวนลดไมสามารถขอคืนภาษีมูลคาเพ่ิมไดจึงตกเปนภาระของกิจการซ่ึงขัด

กับหลักการพ้ืนฐานของภาษีมูลคาเพ่ิม ท่ีควรจะเปนของผูบริโภคข้ันสุดทาย41
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เม่ือพิจารณาตามมาตรา 39 แหงประมวลรัษฎากร บัญญัติไววา “เงินไดพึงประเมิน 

หมายความวา เงินไดอันเขาลักษณะพึงเสียภาษีในหมวดนี้ เงินไดท่ีกลาวนี้ใหหมายความรวมตลอดถึง

ทรัพยสิน หรือประโยชนอยางอ่ืนท่ีไดรับซ่ึงอาจคิดคํานวณไดเปนเงิน.......” สําหรับตัวแทนจําหนายผู

ไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือจากผูผลิต เงินคาสวนลดดังกลาวเขาลักษณะเปนเงินไดพึงประเมินท่ีตอง

เสียภาษีเงินไดตามคํานิยาม ตัวแทนจําหนายจึงมีการรับรูรายไดจากสวนลดท่ีไดรับเพ่ือนํามาคํานวณ

กําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคลตามมาตรา 65 โดยใชเกณฑสิทธิเชนเดียวกับผูผลิต 

 

 

                                                             
42 อารีรัตน อนรรฆเวช, “ปญหาภาษีมูลคาเพ่ิมเก่ียวกับสวนลดภายหลังการขายท่ีไมถือเปนฐานภาษีตาม

ประมวลรัษฎากรไมสอดคลองกับหลักการบัญชีและหลักภาษีอากรท่ีดี ศึกษาเปรียบเทียบการใหสวนลดภายหลังการ
ขายของประเทศอังกฤษและประเทศสิงคโปร”,(เอกัตศึกษา คณะนิติศาสตร จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย, 2557) หนา 
50 
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หากพิจารณารายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือตามคําสั่งกรมสรรพากร 42

43ไดกลาวถึง 

กรณีบริษัทหรือหางหุนสวนนิติบุคคล หรือ นิติบุคคลอ่ืน ไดขายสินคาใหแกผูซ้ือเพ่ือวัตถุประสงคท่ีจะ

นําไปขายตอโดยผูประกอบการขายปลีก หรือ ตัวแทนจําหนาย เม่ือผูขายมีการจายรางวัล สวนลด 

หรือประโยชนใด ๆ เนื่องจากการสงเสริมการขาย เพ่ือเปนแนวปฏิบัติในการหักภาษี ณ ท่ีจายในแต

ละกรณี และไดใหความหมายของ รางวัล สวนลด หรือประโยชนใด ๆ เนื่องจากการสงเสริมการขาย 

ไววา 

“รางวัล สวนลด หรือประโยชนใด ๆ เนื่องจากการสงเสริมการขาย ตามวรรคหนึ่ง หมายถึง 

เงินอุดหนุน เงินสนับสนุน เงินชวยเหลือ เงินสวนลด หรือเงินอ่ืนใดในลักษณะทํานองเดียวกันท่ีผูขาย

สินคาซ่ึงเปนผูผลิตหรือผูจัดจําหนายไดจายใหแกผูซ้ือสินคาซ่ึงเปนผูแทนจําหนายท่ีซ้ือสินคาโดยมี

วัตถุประสงคนําไปขายตอ ท้ังนี้ไมวาเงินดังกลาวจะคํานวณจากฐานการซ้ือขาย หรือ คํานวณจากฐาน

อ่ืนใดเพ่ือใหมีผลตอการขาย การลดตนทุน หรือลดรายจาย ของผูซ้ือซ่ึงเปนผูแทนจําหนาย” 

 

จากความหมายขางตน กรณีท่ีผูผลิตรถยนตตองการสงเสริมการขายโดยการจายสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือใหกับตัวแทนจําหนายซ่ึงมีวัตถุประสงคเพ่ือเพ่ิมยอดขาย ดังนั้นการใหสวนลดดังกลาว จึง

เขาลักษณะเปน รางวัล สวนลด หรือประโยชนใด ๆ เนื่องจากการสงเสริมการขาย ตามความหมาย 

เชน กรณีบริษัทขายยางรถยนต มีขอตกลงกับบริษัทตัวแทนจําหนายท่ีซ้ือสินคาเพ่ือนําไปขายตอ หาก

ตัวแทนจําหนายสามารถขายยางรถยนตไดตามเปาท่ีกําหนด บริษัทจะจายสวนลดภายหลัง (Rebate) 

ในลักษณะออกใบลดหนี้ใหตัวแทนจําหนาย เพ่ือนําไปชําระหนี้ในการซ้ือขายครั้งตอไป 43

44 และหาก

พิจารณาตามหนังสือตอบขอหารือของกรมสรรพากร 44

45 กรณีบริษัทผูผลิตและจําหนายอุปกรณไฟฟา 

ยานยนต อุปกรณ และสวนประกอบเครื่องปรับอากาศรถยนต ไดจําหนายสินคาใหแกผูประกอบการ

รถยนตท้ังในประเทศและตางประเทศ และมีการจําหนายอะไหลหลังการขายใหตัวแทนจําหนายและ

ศูนยบริการตาง ๆ บริษัทผูผลิตตองการเพ่ิมยอดขายสินคา จึงไดจัดรายการสงเสริมการขายโดย

จายเงินชวยเหลือคาสงเสริมการขายแกตัวแทนจําหนายโดยกําหนดเปนอัตรารอยละของยอดขาย

สินคา เงินชวยเหลือท่ีตัวแทนจําหนายไดรับจากผูผลิตตามรอยละของยอดขายนั้นไมถือเปนฐานภาษี

ในการคํานวณภาษีมูลคาเพ่ิม แตถือเปนรายไดในการคํานวณภาษีเงินไดตามมาตรา 65 แหงประมวล

รัษฎากร  

ตามหนังสือตอบขอหารือของกรมสรรพากร 45

46 สําหรับกรณีการใหสวนลดเนื่องจากการ

สงเสริมการขายใหตัวแทนจําหนายหลังจากมีการสั่งซ้ือครบตามจํานวนท่ีผูผลิตกําหนด สวนลดตาม

ปริมาณซ้ือนี้เขาลักษณะเปนเงินคาตอบแทนจากการขายสินคาไดตามเปา มิใชมูลคาของฐานภาษี

                                                             
43 คําสั่งกรมสรรพากรท่ี ป.118/2545.  
44 คําสั่งกรมสรรพากรท่ี ป.118/2545. ขอ 8 
45 หนังสือกรมสรรพากรท่ี กค 0811/พ.05191 
46 หนังสือกรมสรรพากรท่ี กค 0811/พ.5756  
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สําหรับการขายสินคาตามมาตรา 79 จึงไมอยูในบังคับตองเสียภาษีมูลคาเพ่ิม โดยตัวแทนจําหนาย

ตองขายสินคาในราคาตลาด และเงินคาตอบแทนในการสงเสริมการขายท่ีไดรับนั้นใหถือเปนรายไดใน

การคํานวณภาษีเงินไดดวย ทําใหเห็นวากรมสรรพากรไดตีความตามประมวลรัษฎากรใหสวนลดตาม

ปริมาณท่ีเกิดข้ึนภายหลังจากผูผลิตขายสินคาใหตัวแทนจําหนายท่ีนําสินคานั้นไปขายตอ ไมเขา

ลักษณะเปนคาตอบแทนจากการชายสินคาหรือการใหบริการตามมาตรา 77 แหงประมวลรัษฎากร 

โดยถือคาตอบแทนดังกลาวเปน รางวัล สวนลด หรือ ประโยชนใด ๆ เนื่องจากการสงเสริมการขาย 

อยูในบังคับตองหักภาษี ณ ท่ีจาย  

 

3.1.2 การรับรูรายการของผูผลิต (ผูใหสวนลด) 
 

 เม่ือพิจารณาตามกรณีศึกษาท่ีไดกลาวในบทท่ี 2 เก่ียวกับการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ

ภายหลังการขายและการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต รายจายการใหสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือของผูผลิตเปนรายจายท่ีเก่ียวของกับรายไดจากการขายสินคาซ่ึงเปนรายไดและรายจาย

เนื่องจากการประกอบกิจการ ผูผลิตตองนํารายไดจากการขายและรายจายการใหสวนลดตามปริมาณ

ซ้ือมาคํานวณกําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคลตามประมวลรัษฎากรภายในรอบระยะเวลาบัญชีท่ี

เกิดดังนี ้
 

ตารางท่ี 2 : การคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของผูผลิตกรณีการใหสวนลดตามปรมิาณซื้อ
ภายหลังการขายและการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซื้อกอนการผลิต 

 

ผูผลิต 
กรณีการใหสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือภายหลังการขาย 
กรณีการตกลงใหสวนลด

ตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต 

รายไดจากการขาย  75,000,000 150,000,000 
หัก ตนทุน (42,000,000) (96,000,000) 
หัก สวนลดจาย (250,000) (600,000) 
กําไร (ขาดทุน) 32,750,000 53,400,000 
ภาษี 20% 6,550,000 10,680,000 

ท่ีมา.การคํานวณ 

 
3.1.3 การรับรูรายการของตัวแทนจําหนาย (ผูไดรับสวนลด)  

 

 เม่ือพิจารณาการไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือจากผูผลิตของตัวแทนจําหนายถือเปนเงินไดพึง

ประเมินท่ีตองนํามาคํานวณเพ่ือเสียภาษีเงินได เชนเดียวกับ รายไดจากการขาย โดยตัวแทนจําหนาย

รับรูรายไดดังกลาวในรอบระยะเวลาบัญชีท่ีเกิดรายการ และ สวนของตนทุนในการซ้ือสินคาถือเปน

รายจายท่ีเก่ียวเนื่องกับรายไดนั้น อีกท้ังสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีตัวแทนจําหนายไดรับยังเปน รางวัล 

สวนลด หรือ ประโยชนใด ๆ เนื่องจากการสงเสริมการขายท่ีตัวแทนจําหนายตองถูกหักภาษี ณ ท่ีจาย 
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จากกรณีศึกษาท้ังการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือภายหลังการขายท่ีมีการใหสวนลดเพียงทอดเดียว 

และการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิตท่ีมีการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือจากผูผลิตไปยัง

ตัวแทนจําหนายในไทยและ การใหสวนลดตามปริมาณซ้ือจากตัวแทนจําหนายในไทยไปยังตัวแทน

จําหนายรายยอยในตางประเทศ ตัวแทนจําหนายในไทยตองรับรูรายการและคํานวณภาษีเงินไดนิติ

บุคคลดังนี้ 

 

ตารางท่ี 3 : การคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของตัวแทนจําหนายกรณีการใหสวนลดตาม

ปริมาณซื้อภายหลังการขายและการตกลงใหสวนลดตามปริมาณซื้อกอนการผลิต 

 

ตัวแทนจําหนาย 
ในไทย 

กรณีการใหสวนลดตาม
ปริมาณซ้ือภายหลังการขาย 

กรณีการตกลงใหสวนลดตาม
ปริมาณซ้ือกอนการผลิต 

รายไดจากการขาย  82,500,000 171,000,000 
หัก ตนทุน (75,000,000) (150,000,000) 
หัก สวนลดจาย - (450,000) 
สวนลดรับ 250,000 600,000 
กําไร (ขาดทุน) 7,750,000 21,150,000 
ภาษี 20% 1,550,000 4,230,000 
ภาษีหัก ณ ท่ีจาย 3% 7,500 18,000 

ท่ีมา.การคํานวณ 

 

3.2 หลักเกณการรับรูรายการการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการ
สงเสริมการขายของธุรกิจรถยนตตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 (TFRS 15) 
 
 การออกมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา ได

ใหความสําคัญกับรายไดท่ีเปนขอมูลทางการเงินสําหรับการประเมินผลการดําเนินงานของผูใชงบ

การเงินมากข้ึน ซ่ึงขอกําหนดในการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินระหวางประเทศ

มีความแตกตางกับขอกําหนดตามหลักการบัญชีท่ัวไปของประเทศสหรัฐอเมริกา ดังนั้นคณะกรรมการ

มาตรฐานการบัญชีของท้ังสองฝายจึงไดเริ่มพิจารณารวมกันเก่ียวกับหลักการสําหรับการรับรูรายไดให

เปนแบบแผนเดียวกัน กําหนดกรอบในการพิจารณาใหชัดเจนยิ่งข้ึน และกําหนดการเปดเผยขอมูลท่ีมี

ผลตอความไมแนนอนของรายไดใหกับผูใชงบการเงิน 

จากวัตถุประสงคของมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้มุงเนนการรับรูรายได ทําให

กําหนดหลักการเก่ียวกับลักษณะ จํานวน จังหวะเวลา และความไมแนนอนของรายไดท่ีเกิดข้ึนจาก

สัญญาท่ีทํากับลูกคา ดังนั้นการรับรูรายไดตองคํานึงถึงเง่ือนไขของสัญญา ขอเท็จจริง และสถานการณ

ท่ีเก่ียวของเพ่ือใหการสะทอนรายไดเปนคาตอบแทนท่ีกิจการคาดวาจะไดรับเพ่ือเปนการแลกเปลี่ยน

กับสินคาหรือบริการนั้น ๆ  
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3.2.1 แนวคิดในการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15  
 

 จากหลักการสําคัญของการรับรูรายไดท่ีมุงเนนใหมีการสะทอนสิ่งตอบแทนท่ีกิจการคาดวา

จะไดรับจากการแลกเปลี่ยนสินคาหรือบริการ ทําใหมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 นี้ 

ออกโมเดลสําหรับการรับรูรายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคาโดยมีแนวคิดจากการรับรูรายไดเม่ือมีการ

เปลี่ยนแปลงของสินทรัพยหรือหนี้สินตามสัญญา ซ่ึงแนวคิดนี้เรียกวา Asset-Liability Approach 

โดยแนวคิดดังกลาว มีการพิจารณาถึงภาระผูกพันท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาเม่ือขอตกลงตามสัญญามีผล

บังคับได ซ่ึงทําใหกิจการมีสิทธิไดรับสิ่งตอบแทนจากการแลกเปลี่ยนสินคาหรือบริการนั้น ดังนั้นการ

วัดมูลคาของรายการท่ีเกิดข้ึนจึงสําคัญท้ังการวัดมูลคาของสินทรัพยและหนี้สินตามสัญญา การรับรู

รายไดของกิจการจึงจะเกิดข้ึนเม่ือมีการเปลี่ยนแปลงสินทรัพยหรือหนี้สินตามสัญญา เปนผลมาจาก

การปฏิบัติตามภาระผูกพันในการโอนสินคาหรือบริการใหลูกคา ท้ังนี้เพ่ือใหเปนไปตามคํานิยามของ

รายไดท่ีระบุไวในกรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรงุ 2558)  

 

 การรับรูรายไดเม่ือมีการปฏิบัติตามภาระผูกพันในสัญญาซ่ึงสงผลตอการเปลี่ยนแปลง

สินทรัพยหรือหนี้สินทําใหมีการกําหนดสิทธิท่ีจะไดรับการแลกเปลี่ยนกับสินคาหรือบริการตามสัญญา 

ซ่ึงกิจการตองปฏิบัติตาม 5 ข้ันตอน46

47ดังนี้ 

 

1.) การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา   

ทําใหคูสัญญาตั้งแต 2 ฝาย เกิดสิทธิท่ีสามารถบังคับได และภาระผูกพันตามสัญญา  

 

2.) การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา  

ภาระท่ีตองสงมอบสินคาหรือใหบริการแกลูกคา คําสัญญาตาง ๆ ในสัญญาถือเปนภาระ

ท่ีตองปฏิบัติซ่ึงตองบันทึกรายการแยกกันหากสินคาหรือบริการนั้นมีความแตกตางกัน 

 

3.) กําหนดราคาของรายการ  

การกําหนดราคาของรายการ ถือเปนการกําหนดจํานวนสิ่งตอบแทนในสัญญาท่ีกิจการ

คาดวาจะมีสิทธิไดรับทําใหเกิดการแลกเปลี่ยนกับการสงมอบสินคาหรือบริการตาม

สัญญา ซ่ึงสิ่งตอบแทนนั้นอาจเปนจํานวนท่ีระบุไดแนนอน และเปนสิ่งตอบแทนท่ีผัน

แปร หรือสิ่งตอบแทนอ่ืนท่ีไมอยูในรูปของเงินสด ทําใหการกําหนดราคาของรายการตอง

รวมการประมาณการสิ่งตอบแทนในกรณีมีความเปนไปไดคอนขางแนสูงวาจะไมมีการ

กลับรายการท่ีมีนัยสําคัญของรายไดท่ีรับรูไปแลว 

 
                                                             

47 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : รางมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง 
รายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, ลกัษณะท่ีสําคัญ, หนา 7 
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4.) ปนสวนราคาของรายการใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา   

โดยปกติกิจการตองปนสวนราคาไปยังภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญาโดยใชราคาขายแบบ

เอกเทศของสินคาหรือบริการ หรือ กรณีราคามีสิ่งตอบแทนท่ีแปรผันไดเก่ียวของดวย 

ราคาของรายการตองรวมสวนลดหรือจํานวนผันแปรไดท้ังหมดท่ีเก่ียวของกับสัญญา 

 

5.) รับรูรายไดเม่ือ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติแลวเสร็จ 

เม่ือกิจการไดปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญาแลวโดยการสงมอบสินคาหรือ

บริการใหลูกคา กิจการตองรับรูรายไดโดยใชจํานวนท่ีมีการปนสวนใหภาระท่ีตองปฏิบัติ

ท่ีแลวเสร็จนั้น การปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติดังกลาวสามารถเกิดข้ึน ณ เวลาใดเวลา

หนึ่ง (Point in time) หรือ เสร็จสิ้นตลอดชวงเวลาหนึ่ง (Over time) โดยวิธีในการรับรู

รายไดกิจการตองกําหนดการวัดความกาวหนาของความสําเร็จในการปฏิบัติตามภาระ

ของคูสัญญาตามชวงเวลาดังกลาว 

 

3.2.2  คํานิยามตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15  
 

คํานิยามตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 มีดังนี4้748 
 

1.) สัญญา คือ ขอตกลงระหวางคูสัญญาตั้งแตสองฝายข้ึนไปท่ีกอใหเกิดสิทธิและภาระ

ผูกพันท่ีใชบังคับได 

การกําหนดคํานิยามของสัญญาตามมาตรฐานฉบับนี้ไดกําหนดใหสอดคลองกับสัญญาตาม

กฎหมาย ซ่ึงสัญญาตามกฎหมายมีสาระสําคัญตามองคประกอบของสัญญา 48

49ท้ัง บุคคลผูทําสัญญา 

วัตถุประสงคของสัญญา เจตนาของสัญญาท่ีเสนอสนองตองตรงกัน และรูปแบบหรือวิธีการในการ

แสดงเจตนาซ่ึงเปนวิธีใดก็ไดไมวาดวยวาจา กิริยา อาการ หรือลายลักษณอักษรท่ีชัดเจน 

ขอตกลงระหวางคูสัญญาดังกลาวรวมไปถึง ขอตกลงโดยนัยท่ีเปนไปตามประเพณีปฏิบัติทาง

ธุรกิจของกิจการ นโยบายหรือคําแถลงท่ีเผยแพร ณ เวลาท่ีทําสัญญา ขอตกลงโดยนัยนั้นสรางความ

คาดหวังท่ีผูกพันไดแกลูกคาวากิจการจะสงมอบสินคาหรือบริการนั้น ไมรวมถึง การปฏิบัติท่ีไมไดเปน

การสงมอบสินคาหรือบริการแกลูกคา กิจกรรมเหลานั้นไมใชภาระท่ีตองปฏิบัติ  

 

2.) ลูกคา คือ ฝายท่ีทําสัญญากับกิจการเพ่ือใหไดมาซ่ึงสินคา หรือบริการท่ีเปนผลจาก

กิจกรรมตามปกติธุรกิจของกิจการ โดยแลกเปลี่ยนกับสิ่งตอบแทนท่ีกิจการไดรับ 
                                                             

48 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : รางมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง 
รายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, ภาคผนวก ก คํานิยามศัพท, หนา 42 

49 ศาสตราจารย ดร.ศนันทกรณ โสตถิพันธุ(2559), คําอธิบายนิติกรรมสัญญา : องคประกอบท่ีเปน
สาระสําคญัของสัญญา, หนา 299 
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คูสัญญาท่ีทําสัญญาระหวางกันตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้ใชเฉพาะคูสัญญา

ท่ีเปนลูกคาเทานั้น โดยลูกคาเปนไปตามคํานิยามขางตน  

 

3.) สินทรัพย ท่ี เกิดจากสัญญา คือ สิทธิ ท่ี กิจการจะไดรับผลตอบแทนเปนการ

แลกเปลี่ยนกับสินคาหรือบริการซ่ึงกิจการไดโอนใหกับลูกคาแลว โดยสิทธิดังกลาวจะเกิดข้ึนตาม

เง่ือนไขบางประการท่ีไมใชเรื่องของระยะเวลาท่ีผานไป 

 

4.) หนี้สินท่ีเกิดจากสัญญา คือ ภาระผูกพันของกิจการในการโอนสินคาหรือบริการ

ใหแกลูกคาซ่ึงกิจการไดรับ (หรือมีสิทธิเรียกรอง) คาตอบแทนจากลูกคาแลว 

 

5.) รายได คือ การเพ่ิมข้ึนของประโยชนเชิงเศรษฐกิจในรอบระยะเวลาบัญชีในรูปของ

กระแสรับเขาของสินทรัพย หรือการเพ่ิมข้ึนของสินทรัพย หรือการลดลงของหนี้สิน ซ่ึงสงผลใหสวน

ของเจาของเพ่ิมข้ึน โดยไมรวมถึงสวนทุนท่ีไดรับจากผูมีสวนรวมในสวนของเจาของ 

 

6.) ภาระท่ีตองปฏิบัติ คือ ขอตกลงในสัญญาท่ีทํากับลูกคาเพ่ือโอนรายการอยางใดอยาง

หนึ่งดังตอไปนี้ไปใหกับลูกคา 

6.1) สินคาหรือบริการ (หรือ กลุมสินคาหรือบริการท่ีขายแบบรวมกันไป) ท่ีแตกตาง

กัน หรือ 

6.2) ชุดของสินคาและบริการท่ีแตกตางกันแตมีลักษณะเชิงเนื้อหาเหมือนกันและมี

รูปแบบการโอนไปยังลูกคาแบบเดียวกัน 

ท้ังนี้ตามมาตรฐานการรายงานทางการงินฉบับท่ี 15 ท่ีกลาวถึงการรับรูรายไดตามสัญญาท่ีทํา
กับลูกคา ซ่ึงในแตละสัญญาไดระบุถึงภาระท่ีตองปฏิบัติ ไมวาจะเปนสินคาหรือบริการท่ีตองสงมอบ
ใหแกลูกคา ดังนั้นสินคาหรือบริการดังกลาวไดรวมถึง49

50 รายการดังตอไปนี้ 
- การขายสินคาท่ีกิจการผลิต 

- การขายตอสินคาท่ีกิจการซ้ือมา 

- การขายตอสิทธิตอสินคาหรือบริการท่ีกิจการซ้ือมา 

- การปฏิบัติงานตามท่ีตกลงในสัญญาใหกับลูกคา 

- การใหบริการในลักษณะการแสดงความพรอมในการสงมอบสินคาหรือบริการ หรือผลิต

สินคาหรือบริการใหลูกคาพรอมใชเม่ือลูกคาตัดสินใจจะใชสินคาหรือบริการ 

- การใหบริการโดยการจัดการใหบุคคลอ่ืนเปนผูสงมอบสินคาหรือบริการแกลูกคา 

                                                             
50 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, สินคาหรือบริการท่ีแตกตางกัน, หนา 9 
 



48 

 

- การใหสิทธิตอสินคาหรือบริการท่ีจะไดจัดหาในอนาคต ซ่ึงลูกคาสามารถนําไปขายตอ

หรือมอบใหลูกคาของลูกคาได 

- การสราง การผลิต หรือการพัฒนาสินทรัพยในนามของลูกคา 

- การใหใบอนุญาต และ 

-  การใหสิทธิท่ีจะซ้ือสินคาหรือบริการเพ่ิมเติม  

โดยสินคาหรือบริการท่ีเปนภาระท่ีตองปฏิบัติตอลูกคานั้นจะมีความแตกตางกันโดยมีเง่ือนไข
ท่ีกําหนดเพ่ือพิจารณาแยกภาระท่ีตองปฏิบัติและกําหนดราคาของรายการเพ่ือรับรูรายได  

 
7.) รายไดหลัก (ท่ีเกิดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา) คือ รายไดซ่ึงเกิดจากกิจกรรมตามปกติ

ธุรกิจของกิจการ  

 

8.) ราคาของรายการ คือ จํานวนของสิ่งตอบแทนซ่ึงกิจการคาดวาจะมีสิทธิไดรับเพ่ือ

เปนการแลกเปลี่ยนกับการโอนสินคาหรือบริการตามท่ีไดตกลงกันใหแกลูกคา ท้ังนี้ไมรวมถึงจํานวนท่ี

เรียกเก็บแทนบุคคลท่ีสาม 

 
3.2.3  แนวทางการปฏิบัติของการรับรูรายได  

 

3.2.3.1  แนวทางการปฏิบัติของการรับรูรายได 
 

แนวทางในการปฏิบัติท่ีตองพิจารณาตาม 5 ข้ันตอนของการรับรูรายไดตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ท่ีคํานึงถึงปจจัยท่ีจะมีผลตอการรับรูรายได รวมไปถึงความไมแนนอนท่ี

อาจจะเกิดข้ึน จึงไดกําหนดข้ึนตอนการพิจารณากอนการรับรูรายได 5 ข้ันตอนท่ีไดกลาวขางตน ใน

สวนนี้ผูเขียนจะกลาวถึงแนวทางท่ีกิจการใชเปนหลักในการปฏิบัติสําหรับแตละข้ันตอนดังนี้ 

 

1.) การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา  

การทําสัญญาซ่ึงทําใหเกิดภาระผูกพันของคูสัญญา 2 ฝาย โดยการระบุสัญญาจะเกิดข้ึน

ตอเม่ือเปนไปตามเง่ือนไขท้ัง 5 ขอ50

51ตอไปนี้ 

1.1) คูสัญญาอนุมัติและเห็นชอบในขอตกลงทําใหเกิดภาระผูกพันตามสัญญา 

1.2) กิจการสามารถระบุสิทธิท่ีคูสัญญาจะไดรับเม่ือมีการโอนสินคาหรือบริการใหแก

ลูกคา 

                                                             
51 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การรับรูรายการ, หนา 9 
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1.3) กิจการสามารถระบุเง่ือนไขของสิ่งตอบแทนสําหรับสินคาหรือบริการท่ีจะสง

มอบได 

1.4) สัญญามีเนื้อหาในเชิงพาณิชย และ 

1.5) มีความเปนไปไดคอนขางแนวากิจการจะเรียกเก็บสิ่งตอบแทนท่ีกิจการมีสิทธิท่ี

จะไดรับเพ่ือแลกเปลี่ยนกับสินคาหรือบริการท่ีสงมอบ ท้ังนี้หากสิ่งตอบแทนมี

ความผันแปร กิจการตองประเมินความสามารถในการเรียกเก็บ ซ่ึงอาจนอยกวา

ท่ีระบุในสัญญา เชน กรณีกิจการอาจเสนอการลดราคาใหลูกคา 

จากเง่ือนไขท่ีทําใหเกิดการระบุสัญญาจะเห็นไดวา ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงิน

ฉบับนี้ใหความสําคัญกับการกําหนดความแนนอนท่ีกิจการจะไดรับประโยชนเชิงเศรษฐกิจ โดยไมวา

รูปแบบสัญญานั้นจะเปนลายลักษณอักษรหรือไม 

 

2.) การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา  

เม่ือกิจการมีการทําสัญญา ณ วันเริ่มตนสัญญา กิจการตองประเมินสินคาหรือบริการท่ีสัญญา

วาจะให และระบุเปนภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญา ภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาของคูสัญญาแตละ

ฝายนั้น เปนขอตกลงท่ีสัญญาวาจะมีการสงมอบใหแกกัน หากสินคาหรือบริการท่ีระบุในสัญญามี

ความแตกตางกัน กิจการตองบันทึกรายการแยกออกจากกัน โดยพิจารณาเง่ือนไขทุกขอตอไปนี5้152 

2.1) สินคาหรือบริการท่ีแตกตางกันนั้น ลูกคาสามารถไดรับประโยชนจากสินคาหรือ

บริการนั้น ๆ โดยแยกจากกันได หรือไดรับประโยชนโดยใชควบคูกับทรัพยากร

อ่ืนได 

2.2) ขอตกลงในการสงมอบสินคาหรือบริการ สามารถแยกจากขอตกลงอ่ืนในสัญญา

ได หรือมีความแตกตางกันตามเนื้อหาของสัญญา 

 

3.) กําหนดราคาของรายการ  

เนื่องจากการกําหนดราคาของรายการเปนการกําหนดจํานวนสิ่งตอบแทนตามสัญญา จึง

เก่ียวของกับความแนนอนหรือไมแนนอนของรายได ทําใหตองคํานึงถึงลักษณะ จํานวน จังหวะเวลา 

และปจจัยท่ีมีผลตอความไมแนนอนของรายไดท่ีเกิดข้ึนจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา โดยราคาของ

รายการ คือจํานวนสิ่งตอบแทนซ่ึงกิจการคาดวาจะมีสิทธิไดรับเพ่ือเปนการแลกเปลี่ยนกับการโอน

สินคาหรือบริการตามท่ีไดตกลงกันใหแกลูกคา แตไมรวมจํานวนท่ีเรียกเก็บแทนบุคคลท่ีสาม 52

53 ท้ังนี้

                                                             
52 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติ, หนา 14 
53 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การวัดมูลคา วรรค 47, หนา 20 
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กิจการตองมีขอสมมติท่ีวา มีการโอนสินคาหรือบริการเปนไปตามสัญญาท่ีตกลงกัน สัญญาดังกลาวจะ

ไมถูกยกเลิก จัดทําใหม หรือมีการเปลี่ยนแปลงสัญญา  

สิ่งตอบแทนตามสัญญาซ่ึงอาจมีท้ังจํานวนท่ีคงท่ี และจํานวนท่ีผันแปร กิจการจึงตองมีการ

ประมาณการราคาโดยคํานึงถึงลักษณะ จํานวน จังหวะเวลา และปจจัยท่ีมีผลตอความไมแนนอนของ

รายไดจากสัญญา ท้ังนี้ทําใหการกําหนดราคาของรายการจึงตองคํานึงถึงผลดังตอไปนี้ 

 

3.1) สิ่งตอบแทนผันแปร 53

54 ถาในสัญญาไดรวมสิ่งตอบแทนท่ีมีจํานวนผันแปร ซ่ึง

ข้ึนกับเหตุการณท่ีกําหนดหรือไมไดกําหนดในอนาคต สิ่งตอบแทนผันแปรนั้น

เนื่องจากการใหสวนลด การใหสวนลดภายหลัง เงินคืน การหักหนี้ การลดราคา 

เงินจูงใจ เงินตอบแทนพิเศษท่ีกําหนดจากผลปฏิบัติงาน คาปรับ หรือรายการ

อ่ืนท่ีมีลักษณะคลายคลึงกัน 

  การประมาณการสิ่งตอบแทน กิจการตองประมาณการจํานวนสิ่งตอบแทนท่ีกิจการ

จะมีสิทธิไดรับเปนการแลกเปลี่ยนกับการโอนสินคาหรือบริการ กิจการใชวิธีประมาณการสิ่ง

ตอบแทนท่ีผันแปรเพียงวิธีเดียวอยางสมํ่าเสมอตลอดอายุสัญญา โดยใชมูลคาดังตอไปนี้

พิจารณาอยางสมเหตุสมผล  

- มูลคาท่ีคาดไว คือ ผลรวมของจํานวนสิ่งตอบแทนในชวงของจํานวนสิ่งตอบ

แทนท่ีเปนไปไดถวงน้ําหนักดวยความนาจะเปน มูลคาท่ีคาดไวอาจเปนประมาณการท่ี

เหมาะสมของจํานวนสิ่งตอบแทนผันแปร หากกิจการมีสัญญาจํานวนมากท่ีมีคุณลักษณะ

เหมือนกัน 

- มูลคาท่ีมีความเปนไปไดสูงสุด คือ จํานวนสิ่งตอบแทนท่ีเปนไปไดมากท่ีสุด

จํานวนเดียวภายใตสัญญานั้น มูลคาท่ีมีความเปนไปไดสูงสุดอาจเปนประมาณการท่ีเหมาะสม

ของจํานวนสิ่งตอบแทนผันแปร  

 

3.2) การจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนท่ีผันแปร 54

55 กิจการรวมการประมาณการ

จํานวนสิ่งตอบแทนผันแปรบางสวนหรือท้ังหมดเปนสวนหนึ่งของราคาของ

รายการ เฉพาะในกรณีท่ีมีความเปนไปไดคอนขางแนในระดับสูงมากวาจะไมมี

การกลับรายการท่ีมีนัยสําคัญของจํานวยรายไดท่ีรับรูสะสม เม่ือความไม

แนนอนเก่ียวกับสิ่งตอบแทนผันแปรไดหมดไปในภายหลัง กิจการตองพิจารณา

โอกาสและปจจัย เชน 

                                                             
54 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, สิ่งตอบแทนผันแปร วรรค 50, หนา 20 
55 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปร วรรค 56-58, หนา 22 
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- จํานวนสิ่งตอบแทนนั้นออนไหวสูงกับปจจัยท่ีอยูนอกเหนือการควบคุมของ

กิจการ การใชดุลยพินิจหรือการดําเนินการของบุคคลท่ีสาม สภาพอากาศ และความเสี่ยง

ของความลาสมัยของสนิคาหรือบริการ 

- ความไมแนนอนของจํานวนสิ่งตอบแทนอาจใชเวลานานกวาจะหมดได 

- กิจการมีประสบการณอยางจํากัดสําหรับสัญญาท่ีมีลักษณะคลายกัน หรือจาก

ประสบการณดังกลาวไมเพียงพอท่ีจะใชในการประมาณการมูลคา 

- กิจการมีธรรมเนียมปฏิบัติ ในการเสนอใหสวนลดท่ีอยู ในชวงกวางหรือ

เปลี่ยนแปลงเง่ือนไขการชําระเงินสําหรับสัญญาท่ีคลายกันหรือในสถานการณท่ีคลายกัน 

- สัญญามีจํานวนมาก และจํานวนสิ่งตอบแทนท่ีเปนไปไดท่ีอยูในชวงกวาง 

 

3.3) การมีองคประกอบเก่ียวกับการจัดหาเงินท่ีมีนัยสําคัญในสัญญา 55

56 หากการจาย

ชําระตามสัญญาทําใหเกิดประโยชนในรูปการจัดหาเงินใหกับลูกคา กิจการตอง

ปรับปรุงสิ่งตอบแทนดวยมูลคาของเงินตามเวลา เทียบเทากับกิจการไดรับชําระ

เปนเงิน 

 

3.4) สิ่งตอบแทนท่ีไมใชเงินสด 56

57 กิจการตองวัดมูลคาสิ่งตอบแทนท่ีไมใชเงินสดท่ีโอน

ใหดวยมูลคายุติธรรม ซ่ึงอาจมีความผันแปรไดกิจการจึงตองมีการประมาณการ

สิง่ตอบแทนผันแปรและรวมในราคาของรายการดวย 

 

3.5) สิ่งตอบแทนท่ีจายใหลูกคา57

58 รวมถึงจํานวนเงินท่ีกิจการจายหรือคาดวาตองจาย

ใหแกลูกคา สิ่งตอบแทนท่ีจายใหลูกคารวมถึงจํานวนเครดิตหรือสิทธิอ่ืน 

(ตัวอยางเชน คูปองหรือเอกสารสวนลด) ท่ีลูกคาสามารถนํามาใชหักกับจํานวน

ท่ีลูกคาคางชําระแกกิจการ กิจการควรบันทึกสิ่งตอบแทนท่ีจายใหลูกคาหักจาก

ราคาของรายการและรายไดท่ีรับรูจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา หากสิ่งตอบแทนท่ี

จายใหกับลูกคามีลักษณะผันแปร กิจการตองประมาณการราคาของรายการ 

(รวมท้ังประเมินดวยวามีขอจํากัดท่ียังไมอนุญาตใหรับรูหรือไม) หากกิจการถือ

วาสิ่งตอบแทนท่ีจายใหแกลูกคาเปนสวนหักกับราคาของรายการ กิจการตอง

                                                             
56 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การมีองคประกอบเก่ียวกับการจัดหาเงินท่ีมีนัยสําคญัในสญัญา วรรค 60-65, หนา 23 
57 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, สิ่งตอบแทนท่ีไมใชเงินสด วรรค 66-69, หนา 25 
58 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, สิ่งตอบแทนท่ีจะจายใหกับลูกคา วรรค 70-72, หนา 25 
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บันทึกสวนหักดังกลาวกับรายไดท่ีรับรูเม่ือเหตุกาณณใดเหตุการณหนึ่งตอไปนี้

เกิดข้ึนแลวแตวาเหตุกาณใดจะเกิดข้ึนชากวา58

59 

- กิจการรับรูรายไดจากการโอนสินคาหรือบริการใหกับลูกคา 

- กิจการจายชําระหรือใหคําม่ันวาจะชําระสิ่งตอบแทน (ถึงแมวาการจายจะข้ึนอยู

กับเหตุการณในอนาคต) ท้ังนี้ คําม่ันวาจะจายอาจเปนไปโดยนัยตามธรรมเนียมปฏิบัติของ

ธุรกิจ) 

 
4.) ปนสวนราคาของรายการใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา   

เม่ือกิจการสามารถกําหนดราคาของรายการตามข้ันตอนท่ี 3 แลว กิจการตองปนสวนราคา

ของรายการนั้น ๆ กับภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาท่ีระบุในข้ันตอนท่ี 2 โดยใชราคาขายแบบเอกเทศ

ของสินคาหรือบริการ นั่นคือ ราคาของสินคาหรือบริการตามสัญญา เนื่องจากกิจการตองรับรูรายการ

ดวยจํานวนสิ่งตอบแทนท่ีกิจการคาดวาจะมีสิทธิไดรับ  และกรณีราคาของรายการมีสิ่งตอบแทนท่ี

แปรผันไดเก่ียวของดวย ราคาของรายการตองรวมสวนลดหรือจํานวนผันแปรไดท้ังหมดท่ีเก่ียวของกับ

สัญญา เม่ือเขาเง่ือนไขทุกขอดังนี้5960 

4.1) เง่ือนไขของการจายสิ่งตอบแทนผันแปรเก่ียวพันกับการปฏิบัติตามภาระท่ีตอง

ปฏิบัติใหเสร็จสิ้น หรือการโอนสินคาหรือบริการท่ีแตกตางกัน  

4.2) การปนสวนจํานวนเงินท่ีผันแปรท้ังหมดของสิ่งตอบแทนใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติ

นั้นสอดคลองกับวัตถุประสงคในการปนสวนราคาของรายการท่ีจํานวนของสิ่ง

ตอบแทนตามสัญญาตองสะทอนถึงจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนท่ีกิจการคาดวา

จะมีสิทธิไดรับ 

 

5.) รับรูรายไดเม่ือ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติแลวเสร็จ  

เม่ือกิจการไดปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญาแลวโดยการสงมอบสินคาหรือบริการให

ลูกคา และการสงมอบนั้นทําใหลูกคามีอํานาจควบคุม กิจการตองรับรูรายไดโดยใชจํานวนท่ีมีการปน

สวนใหภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีแลวเสร็จนั้น โดยอํานาจควบคุม 60

61 หมายถึง ความสามารถในการสั่งการ

การใชงาน และการไดรับประโยชนท่ีเหลืออยูจากทรัพย รวมถึงความสามารถในการกีดกันกิจการอ่ืน

จากการสั่งการการใชงานและการไดรับประโยชนจากสินทรัพยนั้น การปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติ
                                                             

59 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได
จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, สิ่งตอบแทนท่ีจายใหกับลูกคา วรรค 72, หนา 28 

60 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได
จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การปนสวนสิ่งตอบแทนผันแปร วรรค 85, หนา 29 

61 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได
จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การแลวเสร็จของภาระท่ีตองปฏบัิติ วรรค 33, หนา 16 
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ดังกลาวสามารถเกิดข้ึน ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) หรือ เสร็จสิ้นตลอดชวงเวลาหนึ่ง 

(Over time) โดยวิธีในการรับรูรายไดกิจการตองกําหนดการวัดความกาวหนาของความสําเร็จในการ

ปฏิบัติตามภาระของคูสัญญา 

 

5.1)  หลักเกณฑการรับรูรายไดในชวงท่ีภาระท่ีตองปฏิบัติแลวเสร็จตลอดชวงเวลา

หนึ่ง ตามเง่ือนไขขอใดขอหนึ่งตอไปนี้6162 
 

- ลูกคาไดรับและใชประโยชนจากการปฏิบัติงานของกิจการทันทีท่ีกิจการได

ปฏิบัติงาน 

- การปฏิบัติงานของกิจการทําใหสินทรัพยของลูกคาเพ่ิมข้ึน หรือลูกคามีอํานาจ

ควบคุมเม่ือสินทรัพยเพ่ิมข้ึน 

- การปฏิบัติงานของกิจการไมกอใหเกิดสินทรัพยท่ีกิจการมีทางเลือกในการ

นําไปใชหรือมีสิทธิบังคับใหจายชําระ 

 

5.2)  หลักเกณฑการรับรูรายไดในชวงภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีแลวเสร็จ ณ เวลาใดเวลา

หนึ่ง ทําใหทราบวาลูกคาไดรับอํานาจควบคุมสินทรัพยท่ีตกลงกัน กิจการตอง

พิจารณาขอกําหนดสําหรับอํานาจการควบคุมตามขอบงชี้ตอไปนี6้263 

 

-   กิจการมีสิทธิไดรับการชําระเงิน หากลูกคามีภาระผูกพัน แสดงใหเห็นวา ลูกคา

ไดรับความสามารถในการสั่งการ การใช และ การไดรับประโยชนจากสินทรัพยนั้น 

- ลูกคามีกรรมสิทธิ์ทางกฎหมายในสินทรัพย ซ่ึงบงชี้ไดวาคูสัญญาฝายใดฝายหนึ่ง

สามารถสั่งการการใชและการไดรับประโยชนจากสินทรัพย การโอนกรรมสิทธิ์ตามกฎหมาย

ในสินทรัพยอาจแสดงวาลูกคาไดรับอํานาจควบคุมสินทรัพยนั้น 

-  กิจการไดสงมอบการครอบครองทางกายภาพของสินทรัพยใหลูกคา อาจแสดง

วาลูกคาสามารถสั่งการการใชและการไดรับประโยชนจากสินทรัพย แตในบางกรณีอาจ

เกิดข้ึนไมพรอมกัน ในทางปฏิบัติสามารถเกิดข้ึนไดท้ังเม่ือผลิตภัณฑนั้นถูกสงไปยังสถานท่ี

ของลูกคา หรือ เม่ือมีการจัดสงผลิตภัณฑตามเง่ือนไขท่ีระบุในสัญญา แตหากสินคายังไมไดมี

การสงมอบใหกับตัวแทนจําหนายในทางกายภาพโดยผูผลิตเปนเพียงผูดูแลสินทรัพยเทานั้น 

และตัวแทนจําหนายสามารถควบคุมและกําหนดการไดรับประโยชนในตัวสินคาได โดยเขา

เง่ือนไขโดย มีการระบุในขอตกลงการซ้ือขายโดยตัวแทนจําหนายเปนผูขอใหยังไมมีการสง
                                                             

62 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได
จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, ภาระท่ีตองปฏิบัติซึ่งแลวเสร็จในตลอดชวงเวลาหน่ึง วรรค 35, หนา 19 

63 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได
จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, ภาระท่ีตองปฏิบัติซึ่งแลวเสร็จ ณ เวลาใดเวลาหน่ึง วรรค 38, หนา 20 
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มอบสินคา, สินคานั้นตองระบุวาเปนของตัวแทนจําหนาย, สินคานั้นตองอยูในสภาพพรอมสง

มอบ และผูผลิตตองไมสามารถใชประโยชนในสินคานั้นได 

- ลูกคามีความเสี่ยงและผลตอบแทนท่ีมีนัยสําคัญของความเปนเจาของใน

สินทรัพย แสดงวา ลูกคาสามารถสั่งการการใชและการไดรับประโยชนจากสินทรัพย การ

ประเมินความเสี่ยงและผลตอบแทนอยางมีนัยสําคัญของความเปนเจาของไมรวมถึงความ

เสี่ยงท่ีเกิดข้ึนตามภาระท่ีตองปฏิบัติอ่ืน  

- ลูกคาไดยอมรับสินทรัพยแลว แสดงวา ลูกคาสามารถสั่งการการใชและการ

ไดรับประโยชนจากสินทรัพย  

 

3.2.3.2 การโอนความควบคุมของสินคากับการทําสัญญาในลักษณะตัวการ 

หรือตัวแทน 
 

 ในมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้ไดกลาวถึงการพิจารณาการเปนตัวการหรือ

ตัวแทน 63

64สําหรับรายการของสินคาหรือบริการท่ีระบุในสัญญาวาจะใหกับลูกคา โดยการกําหนด

ลักษณะของสัญญาวากิจการเปนตัวการหรือตัวแทน กิจการตองระบุสินคาหรือบริการท่ีสัญญาวาจะ

ใหกับลูกคา และประเมินวากิจการควบคุมสินคาหรือบริการแตละรายการหรือไม กอนท่ีสินคาหรือ

บริการนั้นจะโอนไปใหกับลูกคา 

 การประเมินวากิจการมีอํานาจในการควบคุมสินคาหรือบริการหรือไม ตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินฉบับนี้ไดกลาวถึง อํานาจควบคุมสินทรัพยในลักษณะตาง ๆ เชน การใชสินทรัพย

เพ่ือผลิตสินคาหรือใหบริการ การใชสินทรัพยเพ่ือเพ่ิมมูลคาของสินทรัพยอ่ืน การใชสินทรัพยเพ่ือ

ชําระหนี้สิน หรือลดคาใชจาย การขายหรือแลกเปลี่ยนสินทรัพย การใชสินทรัพยเปนหลักประกัน

เงินกู และการถือครองสินทรัพย 
 

 กรณีกิจการเปนตัวการ มีขอบงชี้วากิจการควบคุมสินคาหรือบริการท่ีระบุกอนโอนไปยังลูกคา

ดังนี ้

1.) กิจการเปนผูรับผิดชอบหลักในการปฏิบัติตามขอตกลงท่ีจะจัดหาสินคาหรือบริการท่ี

ระบุ 

2.) กิจการมีความเสี่ยงจากสินคาคงเหลือกอนท่ีสินคาหรือบริการท่ีระบุจะโอนไปให

ลูกคาหรือหลังจากโอนการควบคุมใหลูกคา 

3.) กิจการมีสิทธิในการกําหนดราคาสินคา หรือบริการท่ีระบุ การกําหนดราคาซ่ึงลูกคา

จายชําระสําหรับสินคาหรือบริการท่ีระบุ ถือวากิจการมีความสามารถในการสั่งการ

การใช และไดรับประโยชน  
                                                             

64 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได
จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การพิจารณาวาเปนตัวการหรือตัวแทน วรรค ข34, หนา 52 
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3.2.3.3 การใหความสําคัญตอการเปดเผยขอมูลในงบการเงินตามมาตรฐาน

การรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15  
 

 วัตถุประสงคของมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 นี้ ใหความสําคัญกับความไม

แนนนอนของรายไดท่ีเกิดจากการทําสัญญากับลูกคา ดังนั้นการเปดเผยขอมูลอยางเพียงพอในงบ

การเงินยอมสงผลตอการตัดสินใจของผูใชงบการเงินในการเขาใจลักษณะ จํานวน ระยะเวลาและ

ความไมแนนอนของรายได และกระแสเงินท่ีเกิดข้ึนจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา ขอมูลท่ีกิจการตอง

เปดเผยท้ังขอมูลเชิงคุณภาพและเชิงปริมาณดังตอไปนี6้465 

1.) รายการสัญญาของกิจการท่ีทํากับลูกคา  

2.) ดุลยพินิจสําคัญท่ีใชในการพิจารณารายการสัญญาท่ีกิจการทํากับลูกคาเพ่ือการ

ปฏิบัติตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้ รวมท้ังดุลยพินิจท่ีเปลี่ยนแปลง

ไป 

3.) สินทรัพยท่ีรับรูมาจากตนทุนท่ีทําใหไดมาซ่ึงสัญญาหรือตนทุนในการทําใหแลวเสร็จ

ตามสัญญาท่ีทํากับลูกคา 

การพิจารณารายละเอียดและใหความสําคัญของขอมูลท่ีเปดเผย กิจการตองรวมหรือแยก

ขอมูลตามนัยสําคัญเพ่ือไมใหขอมูลซ่ึงเปนประโยชนถูกบดบัง ท้ังนี้กิจการตองจําแนกรายไดท่ีรับรูจาก

สัญญาเปนแตละประเภทโดยแสดงใหเห็นลักษณะ จํานวนเงิน ระยะเวลา และความไมแนนอนของ

รายไดและกระแสเงินสดท่ีไดรับผลกระทบจากปจจัยทางเศรษฐกิจตาง ๆ โดยยังยึดหลักความเพียงพอ

ของขอมูลเพ่ือขอมูลท่ีมีคุณภาพตอผูใชงบการเงิน 

กิจการตองเปดเผยยอดคงเหลือของสัญญาท่ีทํากับลูกคาโดยแสดง ยอดยกมาตนงวด และ

ยอดคงเหลือสิ้นงวดของลูกหนี้ สินทรัพยท่ีเกิดจากสัญญาและหนี้สินท่ีเกิดจากสัญญา และจํานวน

รายไดท่ีรับรูในงวดกอน กิจการตองอธิบายลักษณะจังหวะเวลาในการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติให

เสร็จสิ้นซ่ึงสัมพันธกับจังหวะเวลาในการชําระเงิน 

การเปดเผยขอมูลเก่ียวกับภาระท่ีตองปฏิบัติ  

 กิจการตองเปดเผยขอมูลท่ีเก่ียวกับภาระท่ีตองปฏิบัติดังนี้6566 

1.) กิจการถือวาภาระท่ีตองปฏิบัติไดเสร็จสิ้นลงเม่ือใด 

2.) เง่ือนไขการจายชําระท่ีสําคัญ เชน จํานวนสิ่งตอบแทนเปนจํานวนผันแปร ประมาณ

การจํานวนสิ่งตอบแทนมีขอจํากัด 

                                                             
65 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, การเปดเผยขอมลู วรรค 110, หนา 34 
66 สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา, ภาระท่ีตองปฏิบัติ วรรค 119, หนา 36 



56 

 

3.) ลักษณะของสินคาหรือบริการท่ีกิจการไดใหสัญญาวาจะโอน และเปดเผยหากการ

ปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติในการโอนสินคาหรือบริการเปนการกระทําแทนผูอ่ืน 

4.) ภาระผูกพันในการรับคืน การคืนเงิน และภาระผูกพันอ่ืนในลักษณะท่ีคลายกัน และ 

5.) ประเภทของการรับประกันและภาระผูกพันท่ีเก่ียวของ 

เนื่องจากมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้กําหนดใหมีการประมาณการราคาของ

รายการ ตามหลักเกณฑท่ีไดกลาวมาขางตน ตองพิจารณาถึงปจจัยเชิงเศรษฐกิจตาง ๆ ดังนั้นจึงตอง

อาศัยการใชดุลยพินิจของฝายบริหารเปนสวนสําคัญ กิจการจึงตองเปดเผยขอมูลเก่ียวกับการใชดุลย

พินิจและการเปลี่ยนแปลงของการใชดุลยพินิจท่ีมีผลกระทบสําคัญตอการกําหนดรายการรายได 

จังหวะเวลาในการรับรูรายไดโดยเฉพาะ จังหวะเวลาในการรับรูรายไดของภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จสิ้น

ลง และราคาของรายการท่ีมีการปนสวน 

 

3.2.3.4 ดุลยพินิจท่ีมีนัยสําคัญในการปฏิบัติตามมาตรฐานการรายงานทาง

การเงินฉบับนี้  
  

กิจการตองเปดเผยขอมูลเก่ียวกับการใชดุลยพินิจและการเปลี่ยนแปลงของการใชดุลยพินิจ 

สําหรับการปฏิบัติตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้ท่ีมีผลกระทบท่ีสําคัญตอการกําหนด

จํานวนเงินรายไดและจังหวะเวลาในการรับรูรายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา โดยเฉพาะในกรณีท่ี

กิจการใชดุลยพินิจในการกําหนดรายการดังตอไปนี้  

1.) จังหวะเวลาของการเสร็จสิ้นของภาระท่ีตองปฏิบัติ และ 

2.) ราคาของรายการและจํานวนเงินท่ีไดปนสวนใหกับแตละภาระท่ีตองปฏิบัติ   

การกําหนดจังหวะเวลาของการเสร็จสิ้นของภาระท่ีตองปฏิบัติ  

สําหรับภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีกิจการปฏิบัติใหสําเร็จตลอดชวงเวลาหนึ่ง กิจการตองเปดเผย

ขอมูลเก่ียวกับวิธีการท่ีใชในการรับรูรายได (ตัวอยางเชน คําอธิบายวากิจการใชวิธีการวัดผลจาก 

ผลลัพธหรือวัดผลจากปจจัยการผลิต และมีวิธีการปฏิบัติอยางไร) และ คําอธิบายวาเหตุใดวิธีการท่ีใช

เปนวิธีท่ีเหมาะสมในการสะทอนภาพการโอนสินคาหรือ บริการ 

สําหรับภาระท่ีตองปฏิบัติซ่ึงเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง กิจการตองเปดเผยดุลยพินิจท่ี

สําคัญท่ีกิจการใชเพ่ือประเมินวาเม่ือไรลูกคาไดควบคุมสินคาหรือบริการนั้นแลว   
  

การกําหนดราคาของรายการและจํานวนเงินท่ีปนสวนใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติ  

กิจการตองเปดเผยขอมูลเก่ียวกับวิธี ขอมูลและขอสมมติท่ีใชในการกําหนดรายการดังตอไปนี้ 

1.) การกําหนดราคาของรายการ ซ่ึงรวมถึงจํานวนประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปร 

การปรับปรุงสิ่งตอบแทนเนื่องจากผลกระทบของมูลคาของ เงินตามเวลา และการ

วัดมูลคาของรายการสิ่งตอบแทนท่ีไมเปนตัวเงิน 
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2.) การประเมินวาประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปรมีขอจํากัดท่ีทําใหยังไมสามารถรับรู 

เปนรายไดไดหรือไม 

3.) การปนสวนราคาของรายการ รวมท้ังการประมาณการราคาขายแบบเอกเทศของ

สินคา หรือบริการท่ีสัญญาวาจะให และการปนสวนสวนลดและสิ่งตอบแทนผันแปร

ใหกับองคประกอบของสัญญา และ  

4.) การวัดมูลคาภาระผูกพันเนื่องจากการรับคืนสินคา หรือจายคืนเงิน หรือภาระผูกพัน 

ประเภทอ่ืนท่ีมีลักษณะใกลเคียงกัน   

 

3.2.4 กรณีศึกษาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือระหวางผูผลิตและตัวแทนจําหนาย
ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15  

 

 จากหลักเกณฑในการรับรูรายไดท่ีตองพิจารณาตามข้ันตอนท้ัง 5 ข้ันตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 สามารถพิจารณาไดตามตัวอยางดังนี้ 

 

ผูผลิตมีการวางแผนในการจําหนายรถยนตสําหรับป 2560 โดยทําสัญญาจูงใจใหตัวแทน

จําหนายสั่งซ้ือรถยนตใหไดมากกวา 300 คัน ภายในเดือนมกราคม – ธันวาคม 2560 ราคารถยนตคัน

ละ 400,000 บาท และผูผลิตจะใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกําหนดคันละ 10,000 บาท ดังนั้นเม่ือไดรับ

สวนลด ราคารถยนตจะเปนคันละ 390,000 บาท และตัวแทนจําหนายมีการสั่งซ้ือรถยนตดังนี้ 
 

ตารางท่ี 4 : ตารางการใหสวนลดตามปริมาณซื้อของผูผลิตตามกรณีศึกษาเมื่อมีการพิจารณา
ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ท่ีมา.การคํานวณ 

 รายการส่ังซ้ือ (คัน) 
ยอดซ้ือ

สะสม (คัน) 
ราคารถยนต 

(ไมรวมสวนลด) 
ราคารถยนต 

(หลังหักสวนลด) 

ไตรมาสท่ี 
1 

มกราคม 30 30 12,000,000 11,700,000 

กุมภาพันธ 40 70 16,000,000 15,600,000 

มีนาคม 50 120 20,000,000 19,500,000 

ไตรมาสท่ี 
2 

เมษายน 60 180 24,000,000 23,400,000 

พฤษภาคม 40 220 16,000,000 15,600,000 

มิถุนายน 40 260 16,000,000 15,600,000 

รวม 104,000,000 101,400,000 
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ข้ันตอนการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 

 

ข้ันตอนท่ี 1: ระบุสัญญากับลูกคา 

ผูผลิตและตัวแทนจําหนายทําสัญญาตกลงการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต โดยท้ัง

สองฝายมีการตกลงการคาโดยมีเนื้อหาเชิงเศรษฐกิจ และท้ังผูผลิตและตัวแทนจําหนายรับทราบสิทธิ

ในผลตอบแทนตามสัญญา รวมท้ังเง่ือนไขในการชําระเงิน 

 

ข้ันตอนท่ี 2: ระบุภาระผูกพันท่ีตองปฏิบัติ 

ผูผลิตมีภาระผูกพันท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาแยกตางหาก 2 อยางคือ ผลิตและสงมอบสินคา

ตามคําสั่งซ้ือ และการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเม่ือตัวแทนจําหนายสั่งซ้ือรถยนตตลอดท้ังปได

มากกวา 300 คัน  

 

ข้ันตอนท่ี 3: กําหนดราคาของรายการคา 

ผูผลิตกําหนดราคาของรายการจากการขายสินคาและการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือตาม

สัญญาเทากับ 117,000,000 บาท (300 คัน ราคาคันละ 390,000 บาท) โดยราคาดังกลาวไดรวมการ

ประมาณราคาของการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีเปนสิ่งตอบแทนผันแปรสําหรับรถยนตท่ีตัวแทน

จําหนายสั่งซ้ือแลว 

 

ข้ันตอนท่ี 4: ปนสวนราคาของรายการคาใหแกภาระผูกพันท่ีตองปฏิบัติตามสัญญา 

ผูผลิตกําหนดราคาของรายการตามสัญญาดังนี้ รายไดจากการขาย 120,000,000 บาทและ

สวนลดตามปริมาณซ้ือมูลคา 3,000,000 บาท  

 

ข้ันตอนท่ี 5: รับรูรายไดเม่ือปฏิบัติตามภาระผูกพัน 

ณ เดือนมกราคม 2560 วันเริ่มสัญญาผูผลิตตองพิจารณาปจจัยตาง ๆ ท่ีมีผลตอการสั่งซ้ือ

ของตัวแทนจําหนาย และฝายบริหารตองมีการรวมรวมขอมูลประวัติการสั่งซ้ือของตัวแทนจําหนายแต

ละรายโดยผูผลิตตองคาดการณไวกอนวาตัวแทนจําหนายจะยังไมสามารถสั่งซ้ือรถยนตไดถึงเปาท่ี 

300 คัน และจะยังไมไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือไดถึง 3,000,000 บาท  

 

ณ สิ้นเดือนมีนาคม 2560 (ไตรมาสท่ี 1) ผูผลิตยังคงตองรับรูรายไดจากการขายสินคาใน

ราคาท่ียังไมมีการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีราคาคันละ 400,000 บาท  

 

ณ สิ้นเดือนมิถุนายน 2560 (ไตรมาสท่ี 2) ตัวแทนจําหนายสามารถสั่งซ้ือรถยนตไดถึง 260 

คัน ผูผลิตตองใชการวิเคราะหพิจารณาจากขอมูลในอดีตและความนาเชื่อถือของตัวแทนจําหนาย ซ่ึง
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สามารถพิจารณาไดวา อีก 40 คันท่ีตัวแทนจําหนายจะสั่งซ้ือเพ่ือใหถึงเปาท่ี 300 คัน ภายใน

ระยะเวลาอีก 6 เดือน และตัวแทนจําหนายจะไดรับสวนลดคันละ 10,000 บาท ดังนั้นผูผลิตจึงตองมี

การรับรูรายการสวนลดท่ีตัวแทนจําหนายจะไดรับนั้น โดยมีความเปนไปไดคอนขางแนในระดับสูงวา

จะไมมีการกลับรายการท่ีมีนัยสําคัญ และผูผลิตตองปรับปรุงรายไดจากท่ีเคยรับรูเม่ือไตรมาสท่ี 1 ใน

ราคาคันละ 400,000 เปนราคาคันละ 390,000 บาทโดยรวมคํานวณการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ

เพ่ือปรับปรุงรายไดใหสะทอนสิ่งตอบแทนตามสัญญา 

 

ไตรมาสท่ี 1 รับรูรายไดมูลคา 48,000,000 บาท จากยอดสั่งซ้ือท้ังหมด 120 คัน (ราคาคัน

ละ 400,000 บาท) 

ไตรมาสท่ี 2 รับรูรายไดมูลคา 56,000,000 บาท จากยอดสั่งซ้ือท้ังหมด 140 คัน (ราคาคัน

ละ 400,000 บาท) 

 

การคํานวณรายไดของผูผลิตเม่ือตัวแทนจําหนายสามารถสั่งซ้ือไดเกิน 300 คันดังนี้ 

การคํานวณการรับรูรายไดของไตรมาสท่ี 1 

เดิมรับรูรายไดของไตรมาสท่ี 1     48,000,000 บาท  

ปรับปรุงดวยมูลคา    (1,200,000) บาท** 

ปรับการรับรูรายไดของไตรมาสท่ี 1 ใหเปน   46,800,000 บาท   

** 120 คัน  x  (390,000 – 400,000) = -1,200,000 บาท  

 

การคํานวณการรับรูรายไดของไตรมาสท่ี 2 

เดิมรับรูรายไดของไตรมาสท่ี 2     56,000,000 บาท  

ปรับปรุงดวยมูลคา    (1,400,000) บาท** 

ปรับการรับรูรายไดของไตรมาสท่ี 1 ใหเปน   54,600,000 บาท   

** 140 คัน  x  (390,000 – 400,000) = -1,400,000 บาท  

 

 จากตัวอยางการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 จะเห็นไดวาให

ความสําคัญกับสิ่งตอบแทนท่ีจะไดรับตามสัญญาโดยพิจารณาท้ังลักษณะ จํานวน จังหวะเวลา และ

ความไมแนนอนของรายไดเม่ือมีสิ่งตอนแทนผันแปรไดรวมอยูดวย กิจการตองใชการพิจารณาขอมูลท่ี

เก่ียวของท่ีมีผลตอรายไดอยางมีนัยสําคัญ ซ่ึงรายไดท่ีรับรูนั้นมีท้ังมูลคาท่ีกิจการคาดไว หรือเปนมูล

คาท่ีมีความเปนไปไดสูงสุด ซ่ึงตองใชการประมาณจํานวนสิ่งตอบแทนดังกลาว โดยมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินฉบับนี้ ไดจํากัดการประมาณการสิ่งตอบแทนท่ีผันแปรไดโดยพิจารณาความ

เปนไปไดคอนขางแนในระดับท่ีสูงมากวาจะไมมีการกลับรายการท่ีมีนัยสําคัญของจํานวนรายไดท่ีรับรู 

เม่ือความไมแนนอนนั้นหมดไปภายหลัง  
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3.3 แนวความคิดของผูสอบบัญชีในการรับรูรายการการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume 
Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขาย 
 
 จากท่ีผูเขียนไดกลาวถึงความสําคัญของการจัดทํางบการเงินท่ีตองมีความนาเชื่อถือของขอมูล

เนื่องจากมีผลตอการตัดสินใจของผูใชงบการเงิน และงบการเงินยังเปนเอกสารท่ีใหเจาพนักงาน

ประเมินพิจารณาเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล ดังนั้นการจัดทํางบการเงินท่ีนาเชื่อถือตองไดรับการ

ตรวจสอบจากผูสอบบัญชีท่ีไดรับอนุญาต และใหความเห็นตองบการเงิน สําหรับรายจายการให

สวนลดตามปริมาณซ้ือผูเขียนเห็นวามีความสัมพันธกับรายไดท่ีนําไปคํานวณเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติ

บุคคล และตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายได และมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับ

ท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญากับลูกคา ไดกลาวถึงการรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ

ในทํานองเดียวกัน คือ กิจการตองนํามาหักกับรายได เพ่ือใหแสดงจํานวนสุทธิหลังหักสวนลด โดย

ผูสอบบัญชีไดใหความเห็นกับการรับรูรายจายดังกลาวไว โดยหากขอตกลงทางการคาท่ีรวมถึงการคืน

เงินท่ีตองจายใหลูกคาเม่ือปริมาณการขายถึงในระดับหนึ่ง เชน เม่ือลูกคาซ้ือสินคาในปริมาณท่ีจะ

ไดรับคืนเงินเปนเปอรเซ็นต ในมุมมองผูสอบบัญชีหากกิจการตองคืนเงินดังกลาวและมูลคานั้นสามารถ

วัดไดอยางนาเชื่อถือ การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือควรรับรูรายการเปนสวนปรับลด

รายได  

 

 โดยท่ัวไปแลวจํานวนเงินท่ีกิจการคืนใหตามปริมาณการซ้ือสามารถประมาณการไดอยาง

นาเชื่อถือ แตถากรณีท่ีไมสามารถประมาณการไดอยางนาเชื่อถือ ผูสอบบัญชีเห็นวากิจการควรมีการ

ประมาณการดวยวิธีท่ีเหมาะสมในขณะท่ีทํารายการขายตั้งแตครั้งแรกโดยพิจารณาจากความไม

แนนอนของการคืนเงินในอนาคต ซ่ึงผูสอบบัญชีเห็นวาวิธีท่ีเหมาะสมคือ การคํานวณเงินคืนเม่ือมี

ปริมาณการซ้ือสูงสุด และเงินคืนในจํานวนสูงสุดนั้นปรับลดกับรายไดนับต้ังแตเกิดรายการขายครั้ง

แรก 
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บทท่ี 4 

ปญหาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจ

รถยนตและการหักรายจายตามประมวลรัษฎากร เม่ือมีมาตรฐานการรายงานทางการเงิน                     

ฉบับท่ี 15 (TFRS 15) 

 
 จากลักษณะการกระจายสินคาของธุรกิจรถยนตผานตัวแทนจําหนายท่ีมีมากกวา 1 ทอด 

และการทําการสงเสริมการขายเพ่ือกระตุนยอดขายผานตัวแทนจําหนาย การกระตุนยอดขายของ

ผูผลิตผานตัวแทนจําหนายจึงนิยมใชการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือซ่ึงมีประสิทธิภาพอยางมาก ทําให

การพิจารณาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิตตองเปนไปตามเง่ือนไขท่ีกําหนดทุกประการจึงจะ

รับรูรายจายการใหสวนลดดังกลาวได เนื่องจากสงผลตอการรับรูรายไดและรายจายเพ่ือนํามาคํานวณ

กําไรสุทธิของกิจการตามเกณฑคงคาง และตามหลักการจับคูรายไดและรายจาย (Matching 

Concept) ในทางปฏิบัติการกระตุนยอดขายในชวงกอนสิ้นรอบบัญชีของธุรกิจรถยนตมีการสงเสริม

การขายโดยใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเปนจํานวนมาก อาจทําใหมีการสงมอบรถยนตและใหสวนลด

ตามปริมาณซ้ือแกตัวแทนจําหนายขามรอบบัญชี การวิเคราะหในบทนี้ผูเขียนจะกลาวถึงปญหาการ

ตีความเกณฑสิทธิท่ีผูผลิตและตัวแทนจําหนายใชในการรับรูรายไดและรายจายในการคํานวณกําไร

สุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคลตามประมวลรัษฎากร และปญหาอ่ืน ๆ ท่ีเกิดจากความไมชัดเจนของ

เกณฑสิทธิ 

 

4.1 เปรียบเทียบหลักการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากร กับมาตรฐานการ
รายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญากับลูกคา 
 
 เนื่องจากรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเปนรายจายท่ีเกิดจากการมีจุดประสงคเพ่ือ

การกระตุนยอดขาย เกิดรายไดเพ่ิมข้ึนแกกิจการ การรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ จึง

ตองสอดคลองกับการรับรูรายไดจากการขายสินคาตามหลักการจับคูรายไดและรายจาย (Matching 

concept) เม่ือเกิดรายการทางการคาท่ีทําใหรายไดและคาใชจายเกิดข้ึนในชวงคาบเก่ียวระหวาง 2 

รอบบัญชี ผูจัดทําบัญชีจึงตองมึการบันทึกบัญชีใหเปนไปตามเกณฑคงคางเพ่ือแสดงภาระผูกพันท่ี

กิจการตองจายในอนาคต ซ่ึงเหมาะสมสําหรับธุรกิจผลิตและธุรกิจซ้ือมาขายไปท่ีมักเกิดรายการทาง

การคาท่ีไมสัมพันธกับการรับจายเงิน และการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฏากรท่ีใหใช

เกณฑสิทธิเพ่ือการคํานวณกําไรสุทธิทางภาษีในการเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล ผูเขียนจึงแสดงการ

เปรียบเทียบหลักการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากรและตามมาตรฐานการรายงานทาง

การเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญากับลูกคา ท่ีเก่ียวของกับการขายรถยนตและการให

สวนลดตามปริมาณซ้ือดังนี้ 
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ตารางท่ี 5 : การเปรียบเทียบหลักการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากรกับมาตรฐานการ
รายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญากับลูกคา 

 

ประมวลรัษฎากร 
มาตราฐานการรายงานทางการเงิน

ฉบับท่ี 15 

การรับรูรายได กิจการขายสินคา  
-ตามมาตรา 65 คํานวณรายไดจาก
รายไดจากกิจการ หรือเนื่องจาก
กิจการท่ีกระทําภายในรอบระยะเวลา
บัญชี แมวาจะยังไมไดรับชําระภายใน
รอบบัญชีนั้น 
 

-ตามมาตรา 77/1 (ภาษีมูลคาเพ่ิม)  
ขาย หมายถึง การจําหนาย จาย โอน
สินคา ไมวาจะมีประโยชนหรือ
คาตอบแทนหรือไม  
 

กรณีฝากขายสินคา 
- คําสั่งกรมสรรพากรท่ี ท.ป.1/2528
ขอ 3.3 ใหคํานวณรายได เม่ือมีการ
ฝากขายสินคาแกผูรับฝากสินคา 
(Consignee) 
 

- กรณีทําสัญญาตั้งตัวแทนผูรับฝาก
สินคาเปนหนังสือ ผูฝากสินคา 
(Consignor) จะคํานวณรายไดเม่ือ
ผูรับฝากสินคา (Consignee) ขาย
สินคาใหแกผูซ้ือได 
 
 
 
 
 

 

กิจการขายสินคา  
พิจารณาตามสัญญาท่ีทํากับลูกคา ตาม
ข้ันตอน 5 ข้ัน 

1.การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา  
  พิจารณาการเกิดข้ึนของสัญญาตาม  
  เง่ือนไข 
 

2.การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา 
  บันทึกแยกรายการเม่ือเขาเง่ือนไข  
 

3.กําหนดราคาของรายการโดยคํานึงถึง   
  สิ่งตอบแทนตามสัญญา 
  พิจารณาปจจัยท่ีมีผลตอรายได 
 

4.ปนสวนราคาของรายการใหกับภาระ 
  ท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา   
  พิจารณาการประมาณการเม่ือมีสิ่ง 
  ตอบแทนผันแปร 
 

5.รับรูรายไดเม่ือปฏิบัติตามภาระผูกพัน 
   พิจารณาการโอนอํานาจการควบคุม  
   ใหลูกคาและสามารถเกิดการสั่งการ  
   และการใชประโยชนในตัวสินทรัพย 
 

กรณีตั้งตัวแทนเพ่ือขายสินคา  
กิจการควบคุมสินคาหรือบริการแตละ
รายการหรือไม พิจารณาตามอํานาจ
การควบคุม 

การรับรูรายจาย - คํานวณรายจายท่ีเก่ียวของกับรายได
ท่ีเกิดข้ึนภายในรอบบัญชี แมวาจะยัง
ไมไดจายภายในรอบระยะเวลาบัญชี
นั้น 

เกณฑการรับรู เกณฑสิทธิ :  คํานวณรายไดและ
รายจายท่ีเกิดข้ึนในรอบระยะเวลา
บัญชี แมวาจะยังไมไดรับชําระและยัง
ไมไดจายในรอบบัญชีนั้น 

เกณฑคงคาง :  รับรูเม่ือเกิดเหตุการณ
ทางการคาข้ึน ไมไดรับรูเม่ือมีการรับ
หรือจายเงินสด 
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 จากตารางการเปรียบเทียบหลักการรับรูรายไดและรายจายขางตน จะเห็นไดวา การรับรู

รายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากรโดยใชเกณฑสิทธิ เม่ือมีการฝากขายสินคา ทําใหเกิดการขาย

สินคามากกวา 1 ทอด รายไดท่ีรับรูเปนไปตามการขายใหกับผูซ้ือคนแรก และรับรูรายจายในรอบ

บัญชีเดียวกันเนื่องจากรายจายนั้นเก่ียวของกับรายได และหากมีการฝากขายสินคา โดยทําสัญญาต้ัง

ตัวแทนฝากขาย เม่ือพิจารณาตามคําสั่งกรมสรรพากรท่ี ท.ป.1/2528 จุดรับผิดทางภาษีในการรับรู

รายไดจะเกิดเม่ือมีการสงมอบในทอดท่ี 2 ทําใหเห็นวาการรับรูรายไดเม่ือมีการขายสินคามากกวา 1 

ทอดตามคําสั่งกรมสรรพากร มีหลักการพิจารณาสิทธิและหนาท่ีจากการทําสัญญาตามประมวล

กฎหมายแพงและพาณิชย เพ่ือกําหนดผูรับฝากขายสินคาซ่ึงแสดงถึง สิทธิในตัวทรัพยของผูรับฝาก

สินคา สําหรับการพิจารณาตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 มีหลักการระบุลักษณะ

สัญญาวากิจการเปนตัวการหรือตัวแทน เพ่ือแสดงอํานาจในการควบคุมสินคา และรับความเสี่ยง ทํา

ใหเห็นวา การรับรูรายไดเม่ือผูผลิตรถยนตมีการขายสินคาผานตัวแทนจําหนาย ท้ังจากการพิจารณา

ตามประมวลรัษฎากรและตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 สอดคลองกันโดยให

ความสําคัญกับการมีสิทธิ และอํานาจควบคุมในตัวสินคา ดังนั้นการรับรูรายจายเม่ือมีการใหสวนลด

ตามปริมาณซ้ือจึงตองสอดคลองกันตามหลักการจับคูรายไดและรายจาย  

 
 การรับรูรายไดและรายจายตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 มีแนวทางปฏิบัติ

ท่ีชัดเจนมากข้ึนจากมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 ท่ีบังคับใชอยูในปจจุบันเก่ียวกับการรับรูรายได โดย

ใหความสําคัญกับภาระท่ีตองฏิบัติตามสัญญาท่ีทํากับลูกคา และไมวาภาระท่ีตองปฏิบัตินั้นมีท้ังสินคา

และบริการท่ีตองสงมอบซ่ึงอาจพิจารณารวมสินคาและบริการเปนภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาอยาง

เดียว หรือแยกเปนตางภาระกันข้ึนอยูกับเง่ือนไขการพิจารณาท่ีไดกลาวไวในบทท่ี 3 จึงมีวิธีการรับรู

รายไดท่ีตองปฏิบัติตามข้ันตอนท้ัง 5 ข้ันตอน ตั้งแตการระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา การกําหนดภาระท่ี

ตองปฏิบัติ การกําหนดราคาของรายการ การปนสวนราคาของรายการท้ังหมดใหกับภาระท่ีตอง

ปฏิบัติตามสัดสวน และการรับรูรายไดท่ีคํานึงถึงอํานาจการควบคุม และความสามารถในการสั่งการ

ของลูกคาในตัวสินคาท่ีสงมอบ ท้ังนี้เพ่ือการสะทอนมูลคาของรายไดท่ีแทจริงมากข้ึน การคํานวณ

ราคาของรายการจึงตองใหความสําคัญกับการปนสวนราคาใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติของกิจการโดย

คํานึงถึงลักษณะ จํานวน จังหวะเวลา และความไมแนนอนของรายได เนื่องจากรายไดจากบางสัญญา

อาจมีสิ่งตอบแทนผันแปรรวมอยู เชน สัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ ท่ีปริมาณซ้ือสินคาของผู

ซ้ือสงผลตอการรับรูรายไดและรายจาย  

 

จากการเปรียบเทียบการรับรูรายไดและรายจายตามประมวลรัษฎากร ประกอบกับคําสั่ง

กรมสรรพากรท่ี ท.ป.1/2528 และตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 มีหลักเกณฑท่ี

สอดคลองกันเก่ียวกับการรับรูรายจายใหมีความสอดคลองกันกับรายไดท่ีเกิดข้ึนภายในรอบบัญชี

เดียวกัน แตหลักการพิจารณาตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินจะมีข้ันตอนการรับรูรายไดในแต
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ละข้ันตอนท่ีเจาะจงมากข้ึน ซ่ึงในแตละข้ันตอนจะระบุเง่ือนไขใหพิจารณามากข้ึนโดยมีรายละเอียด

ของแตละข้ันตอนตามท่ีกลาวในบทท่ี 3 แลว จะเห็นไดวาตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้ 

ใหความสําคัญตอปจจัยตาง ๆ ท่ีมีผลตอการรับรูรายไดมากข้ึน ท้ังนี้เพ่ือเปนการแสดงตัวเลขในงบ

การเงินท่ีเปนจริงและนาเชื่อถือมากท่ีสุด ซ่ึงผูเขียนจะกลาวถึงความแตกตางระหวางการรับรูรายได

และรายจายโดยใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากรและตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 

15 และวิเคราะหประเด็นปญหาท่ีเกิดข้ึนกับผูผลิตและตัวแทนจําหนายในธุรกิจรถยนตเม่ือมีการให

สวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) เพ่ือเปนการกระตุนใหซ้ือสินคาและสงผลตอการรับรู

รายไดและรายจายในหัวขอถัดไป 

 

4.2 ปญหาการตีความการรับรูรายไดจากการขายสินคาและการรับรูรายจายการใหสวนลด

ตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) โดยใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากร 

 

ตามความในมาตรา 65 เงินไดท่ีตองเสียภาษีคือ กําไรสุทธิซ่ึงคํานวณจากรายไดจากกิจการ 

หรือ เนื่องจากกิจการท่ีกระทําในรอบระยะเวลาบัญชีหักดวยรายจายตามเง่ือนไขท่ีระบุในมาตรา 65 

ทวิ และมาตรา 65 ตรี โดยการคํานวณรายไดและรายจายใหใชเกณฑสิทธิ ซ่ึงกรมสรรพากรไดกําหนด

แตเพียงวา รายไดท่ีนํามาคํานวณตองเกิดข้ึนในรอบระยะเวลาบัญชีและรายจายท่ีนํามาคํานวณตอง

สัมพันธกับรายไดนั้น ตามหลักการ Matching Concept ท้ังนี้ไมวารายไดและรายจายดังกลาวจะยัง

ไมไดรับชําระและยังไมไดจายภายในรอบระยะเวลาบัญชีเดียวกันก็ตาม หากพิจารณารายได รายจาย 

และเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากรไมไดมีการระบุการรับรูรายไดและรายจายไวอยางชัดเจน แตได

ออกแนวปฏิบัติตามคําสั่งกรมสรรพากรท่ี ท.ป. 1/2528 สําหรับธุรกรรมบางประเภท เพ่ือการคํานวณ

รายไดและรายจายตามเกณฑสิทธิหรือยกเวนใหใชเกณฑอ่ืน ดังนั้นกรณีผูผลิตรถยนตท่ีมีชองทางการ

กระจายสินคาผานตัวแทนจําหนายจึงตองพิจารณาตามธุรกรรมการขายฝาก ในขอ 3.3 ของคําสั่ง

กรมสรรพากรท่ี ท.ป. 1/2528  สามารถตีความตามธุรกรรมดังกลาวไดดังนี้  

 

ผูรับฝากสินคาทําหนาท่ีในการขายแทนผูฝากสินคา ใหผูฝากรับรูรายไดในรอบระยะเวลา

บัญชีท่ีมีการฝากขาย แตหากมีการทําสัญญาโดยตั้งตัวแทนผูรับฝากขายสินคาเปนหนังสือ และผูรับ

ฝากไดรับคาตอบแทนตามสัญญา ผูฝากขายจึงตองรับรูรายไดเม่ือผูรับฝากขายสินคาใหแกผูซ้ือ และ

การรับรูรายจายใหรับรูตามการรับรูรายได จากแนวปฏิบัติของกรมสรรพากร ทําใหผูผลิตหรือผูขาย

สนิคาตองพิจารณาจากความหมายของคําวา “ขาย” ตามมาตรา 77/1 ในการคํานวณภาษีมูลคาเพ่ิม 

เพ่ือรับรูรายไดตามจุดรับผิดทางภาษี (Tax Point) เม่ือพิจารณาตามมาตรา 77/1 “ขาย” หมายถึง 

การจําหนาย จาย โอนสินคา ไมวาจะมีประโยชนหรือคาตอบแทนหรือไม และตามมาตรา 77/1 

(8)(ข) ท่ีใหความหมายของคําวา “ขาย” รวมถึงการสงมอบสินคาใหตัวแทนขาย ซ่ึงหากเทียบเคียงกับ

หลักการทางบัญชีท้ังตามมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายได การรับรูรายไดยึดตามการโอน
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ความเสี่ยงและผลตอบแทนใหกับผูซ้ือ และมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดท่ี

ทําสัญญากับลูกคา ท่ีจะมีผลบังคับใชในอนาคต การรับรูรายไดยึดตามการโอนอํานาจการควบคุมให

ลูกคา โดยลูกคาสามารถเกิดการสั่งการและการใชประโยชนในตัวสินทรัพย  จะเห็นไดวาการรับรู

รายไดจากการขายสินคาเพ่ือคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลตามมาตรา 65 และการพิจารณาการขาย

ตามมาตรา 77/1 ตองตีความอางอิงถึงหลักการบัญชีโดยยึดตามการโอนความเสี่ยงและผลตอบแทน

เปนหลัก และสําหรับรายจายตามมาตรา 65 แหงประมวลรัษฎากร กําหนดเพียงวารายจายท่ีนํามา

คํานวณนั้นตองเก่ียวกับรายไดนั้นในรอบบัญชีเดียวกัน ซ่ึงเปนไปตามหลักการจับคูรายไดและรายจาย 

(Matching concept) แตในทางปฏิบัติหากพิจารณาตามสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีมีการ

ทําสัญญาหลังจากการขายสินคา ซ่ึงรายจายนั้นถือวาเก่ียวของกับรายไดท่ีไดขายสินคาไปแลว ท้ังนี้ทํา

ใหผูผลิตจึงมีการตีความการรับรูรายจายตามประมวลรัษฎากรโดยอางอิงกับหลักการบัญชี ตามการ

เกิดภาระผูกพันในการจายตามสัญญา ซ่ึงหากมีรูปแบบและเนื้อหาการทําสัญญาท่ีแตกตางกันทําให

การรับรูรายจายแตกตางกันไปโดยไมมีหลักเกณฑท่ียึดปฏิบัติรวมกัน ทําใหบางกรณีหากมีภาระผูกพัน

ในการจายตามสัญญาขามรอบบัญชี การรับรูรายจายจะไมสัมพันธกับการรับรูรายไดตามมาตรา 65 

แหงประมวลรัษฎากร ซ่ึงผูเขียนจะไดกลาวถึงในกรณีศึกษาตอไป  

 

4.3 ปญหาของผูผลิตในการรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) 
เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต 
 

 ในทางปฏิบัติการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือโดยผูผลิตตองการกระตุนใหตัวแทนจําหนายมีการ

ซ้ือสินคาเพ่ือเพ่ิมยอดขาย และมีการสงมอบสินคาบางสวนในรอบบัญชีถัดไป เพ่ือความเขาใจในการ

วิเคราะหปญหาถึงการใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากรในการคํานวณรายไดและรายจายเพ่ือเสีย

ภาษีเงินไดนิติบุคคล ผูเขียนจะยกตัวอยางการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเปน 2 กรณีดังนี้ 

 

กรณีท่ี 1 การทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือโดยผูผลิตมีการสงมอบสินคาบางสวนให

ตัวแทนจําหนายขามรอบบัญชี โดยมีการต้ังประมาณการรายไดและรายจายตามมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินฉบับท่ี 15  

 

กรณีท่ี 2 การทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือโดยผูผลิตมีการสงมอบสินคาบางสวนให

ตัวแทนจําหนายขามรอบบัญชี โดยไมมีการตั้งประมาณการรายไดและรายจาย 
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ตัวอยางปญหาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือระหวางผูผลิตและตัวแทนจําหนายในธุรกิจ
รถยนตกรณีผูผลิตสงมอบสินคาบางสวนขามรอบบัญชี 

 
- ณ เดือนตุลาคม 2560 ผูผลิตมีการวางแผนในการจําหนายรถยนตชวงสิ้นปซ่ึงผลิตใน

เดือนธันวาคม 2560 โดยทําสัญญาจูงใจใหตัวแทนจําหนายในตางประเทศซ้ือรถยนตท่ี

ผลิตในเดือนธันวาคมใหได 300 คัน ภายในระยะเวลา 6 เดือนคือภายในเดือนมิถุนายน 

2561 และผูผลิตจะใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเม่ือซ้ือครบ โดยกําหนดไวคันละ 2,000 

บาท มีเง่ือนไขจะใหสวนลดทุก ๆ 100 คัน (ราคาขายรถยนตคันละ 500,000 บาท 

ตนทุนการผลิตคันละ 320,000 บาท)  

 

- สําหรับรถยนตท่ีผลิตภายในเดือนธันวาคม 2560 จํานวน 300 คัน ตัวแทนจําหนายซ้ือ

รถยนตภายในเดือนธันวาคมได 180 คัน ซ้ืออีก 70 คัน ในเดือนเมษายน 2561 และอีก 

50 คันในเดือนมิถุนายน 2561 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

 

ภาพท่ี 5 แผนภาพแสดงการกระจายสินคาและการใหสวนลดตามปริมาณซื้อของผูผลิตกับตัวแทนจาํหนายใน
ตางประเทศตามกรณีศึกษา 

 
 

   ตุลาคม พฤศจิกายน ธันวาคม   เมษายน  มิถุนายน 

     2560      2560  2560   2561  2561 
   

ผูผลิตในไทย 
 

ผลิตและขายรถยนต 180 คัน 
ราคาขายคันละ 500,000 บาท 
 
 ทําสัญญาตกลงการให 

สวนลดตามปริมาณซ้ือ 
คันละ 2,000 เมื่อซ้ือครบ

ทุก 100 คัน 

สิ้นรอบบัญชี 

ตัวแทนจําหนาย
รถยนตในตางประเทศ 
 

ตัวแทนจําหนายรถยนตใน
ตางประเทศ 
 

ผูผลิตในไทย 
 

สงมอบรถยนต 50 คัน 
ราคาขายคันละ 
500,000 บาท 

 

ตัวแทนจําหนายรถยนตใน
ตางประเทศ 
 

ผูผลิตในไทย 
 

สงมอบรถยนต 70 คัน 
ราคาขายคันละ  
500,000 บาท 
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กรณีท่ี 1 ผูผลิตตั้งประมาณการตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 

จากกรณีศึกษาการทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือโดยผูผลิตมีการสงมอบสินคา

บางสวนใหตัวแทนจําหนายขามรอบบัญชี ในทางปฏิบัติผูผลิตบางรายมีการต้ังประมาณการสวนลดท่ี

ตัวแทนจําหนายจะไดรับไว เนื่องจากผูผลิตมีการวิเคราะหแลววาตัวแทนจําหนายจะสามารถซ้ือ

รถยนตไดครบตามสัญญา 300 คัน และผูผลิตมีภาระผูกพันท่ีตองใหสวนลดตอตัวแทนจําหนายตาม

เง่ือนไข โดยใหสวนลดคันละ 2,000 บาท ทุก 100 คัน แมตัวแทนจําหนายจะซ้ือรถยนตในเดือน

ธันวาคมท่ี 180 คัน ผูผลิตจึงมีการตั้งประมาณการรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ โดยรวม

ประมาณการและปนสวนสวนลดสําหรับรถยนตอีก 20 คันท่ีเหลือเพ่ือใหครบตามท่ีตัวแทนจําหนาย

จะไดรับสวนลดภายในป 2560 ซ่ึงสวนลดท่ีตัวแทนจําหนายจะได มาจาก 1-100 คันแรก 200,000 

บาท และคันท่ี 101-200 อีก 200,000 บาท โดยผูผลิตพิจารณาแลววามีความเปนไปไดคอนขางแนใน

ระดับท่ีสูงแลววาตัวแทนหนายจะสามารถไดรับสวนลดสําหรับคันท่ี 101-200  

 

ตารางท่ี 6 : ตารางแสดงการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของผูผลิตท่ีมีการตั้งประมาณการตาม

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 
 

 
ตามมาตรฐานการรายงาน 

ทางการเงินฉบับท่ี 15 

รายไดจากการขาย (180 คัน) 90,000,000 
หัก ตนทุน (57,600,000) 
หัก การประมาณการรายจาย (400,000) 
กําไร (ขาดทุน)ทางบัญช ี 32,000,000 
รายการปรับปรุง (บวกกลับ) 40,000 
กําไรสุทธิทางภาษี 32,040,000 
ภาษี 20% 6,408,000 

ท่ีมา.การคํานวณ 

 

 เม่ือผูผลิตมีการทําสัญญาจูงใจใหตัวแทนจําหนายซ้ือสินคาตามท่ีกําหนด ผูผลิตมีการใชดุลย

พินิจประกอบกับวิเคราะหตามประวัติการสั่งซ้ือของตัวแทนจําหนายแตละรายแลว สามารถวิเคราะห

ไดวาตัวแทนจําหนายจะตองสามารถซ้ือรถยนตไดตามจํานวนท่ีกําหนด ผูผลิตตองใชการประมาณการ

รายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือตามจํานวนท่ีตัวแทนจําหนายจะไดรับ โดยการรับรูรายการยังคง

สอดคลองกับข้ันตอนท่ี 5 ของการรับรูรายไดตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ท่ี

พิจารณาการโอนอํานาจการควบคุมของสินคาใหตัวแทนจําหนายและตัวแทนจําหนายสามารถเกิด

การใชประโยชนในตัวสินคาได ผูผลิตจึงรับรูรายไดโดยหักรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือในงบ

การเงิน แตหากพิจารณาและตีความตามเง่ือนไขการคํานวณรายจายตามมาตรา 65 ตรี (9) ท่ีใหถือวา 

รายจายท่ีควรจะไดจายในรอบบัญชีอ่ืน ไมถือเปนรายจายในการคํานวณกําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินได
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นิติบุคคล ผูผลิตจึงตองบวกกลับการประมาณการรายจายการใหสวนลดท่ี 40,000 บาท ของรถยนต 

20 คันท่ียังไมไดมีการขายในป 2560 และสงผลใหฐานกําไรสุทธิในการเสียภาษีสูงข้ึน 

 

กรณีท่ี 2 ผูผลิตไมมีการตั้งประมาณการ 

 แตสําหรับกรณีท่ีผูผลิตไมไดคาดการณภายในป 2560 วาตัวแทนจําหนายจะสามารถซ้ือ

รถยนตไดครบตามจํานวน 300 คันหรือไม เนื่องจากระยะเวลาตามเง่ือนไขการใหสวนลดท่ีตัวแทน

จําหนายตองซ้ือสินคามีระยะเวลาขามรอบบัญชีไปถึงเดือนมิถุนายนปถัดไป ผูผลิตจึงรับรูรายไดจาก

การขายสินคาตามการโอนความเสี่ยงและผลตอบแทนภายในป ท่ี 180 คัน แตไมไดมีการรับรูรายจาย

การใหสวนลดตามปริมาณซ้ือไว ท้ังนี้เนื่องจากในทางปฏิบัติผูผลิตบางรายอาจไดรับขอมูลการสั่งซ้ือ

จากตัวแทนจําหนายในเดือนสุดทายของระยะเวลาตามสัญญาซ่ึงเปนการขามรอบบัญชี ทําใหผูผลิต

รับรูรายไดเม่ือมีการขายรถยนตไปภายในเดือนธันวาคม 180 คันเทากับราคาขายโดยไมมีการหัก

สวนลดตามปริมาณซ้ือ  

 

ตารางท่ี 7 : ตารางแสดงการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลของผูผลิตท่ีไมมีการตั้งประมาณการ

ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 
 

 
ผูผลิตไมมีการตั้งประมาณการ

รายจายการใหสวนลด 

รายไดจากการขาย  90,000,000 
หัก ตนทุน (57,600,000) 
หัก การประมาณการสวนลดตามการสงมอบ - 
กําไร (ขาดทุน)ทางบัญช ี 32,400,000 
รายการปรับปรุง (บวกกลับ) - 
กําไรสุทธิทางภาษี 32,400,000 
ภาษี 20% 6,480,000 

ท่ีมา.การคํานวณ 

 

 จะเห็นไดวากรณีท่ีผูผลิตไมมีการตั้งประมาณการวาตัวแทนจําหนายจะสามารถซ้ือรถยนตได

ตามสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือนั้น ฐานกําไรสุทธิทางบัญชีจะแตกตางจากการต้ังประมาณ

การ ซ่ึงกรณีนี้แสดงถึงการรับรูรายไดของผูผลิตท่ีไมเปนไปตามหลักการจับคูรายไดและรายจาย 

(Matching Concept) และหากพิจารณาตามเกณฑสิทธิเพ่ือการคํานวณรายไดและรายจายตาม

ประมวลรัษฎากรท่ีกําหนดใหคํานวณเฉพาะรายไดและรายจายท่ีเกิดข้ึนภายในรอบบัญชีไมวาจะไดรับ

ชาํระหรือจายไปจรงิในรอบบัญชีเดียวกันหรือไม ผูผลิตถือวารายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือยัง

ไมเกิดข้ึนเนื่องจากตัวแทนจําหนายยังซ้ือรถยนตไมครบตามสัญญา และไมไดมีการประมาณการ
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สวนลดนั้น ทําใหเห็นวากรณีนี้ผูผลิตไมไดใหความสําคัญกับการประมาณการซ่ึงไมเปนไปตามเกณฑคง

คางของหลักการบัญชีและไมเปนไปตามเกณฑสิทธแิหงประมวลรัษฎากร  

 

 จากกรณีศึกษาท้ังการตั้งประมาณการและไมมีการตั้งประมาณการรายจายการใหสวนลด

ตามปริมาณซ้ือของผูผลิต ผูเขียนเห็นวาการตั้งประมาณการและปนสวนมูลคาใหกับภาระท่ีผูผลิตตอง

ปฏิบัติตามสัญญาเนื่องจากใหสวนลดตามปริมาณซ้ือแกตัวแทนจําหนาย ตามหลักการของมาตรฐาน

การรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 จะทําใหผูผลิตสามารถคํานวณรายไดและรายจายเพ่ือเสียภาษีเงิน

ไดนิติบุคคลใหเปนไปตามเกณฑสิทธิท่ีกําหนดวาตองเปนรายไดและรายจายท่ีเกิดข้ึนในรอบบัญชี

เดียวกัน ไมวาจะไดรับจริงหรือจายจริงในรอบบัญชีเดียวกันหรือไม ใหชัดเจนมากข้ึนจากการใช

หลักการประมาณการตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15  

 

4.4 ปญหาของตัวแทนจําหนายในการรับรูรายไดจากสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume 
Rebate) เพ่ือการสงเสริมการขายของธุรกิจรถยนต 
 

จากกรณีศึกษาท่ีกลาวในหัวขอ 4.3 เม่ือมีการทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือระบุ

เง่ือนไขการซ้ือของตัวแทนจําหนายครอบคลุมเกินรอบบัญชีเนื่องจากผูผลิตตองการกระตุนยอดขาย

ในชวงสิ้นป ดังนั้นผูผลิตจึงมีการสงมอบสินคาบางสวนใหตัวแทนจําหนายขามรอบบัญชี ตัวแทน

จําหนายจึงไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือบางสวนของสัญญาในรอบบัญชีถัดไป ทําใหตัวแทนจําหนาย

ตองมีการตั้งประมาณการรายไดจากการไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือเชนกัน ซ่ึงหากในอนาคตการ

ประกาศใชมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ท่ีมีการกําหนดแนวปฏิบัติใหประมาณการราคา

ของสิ่งตอบแทนในสัญญา ซ่ึงการประมาณการจะจําเปนอยางมากเม่ือสัญญาท่ีทํากับผูผลิตนั้นมีสิ่ง

ตอบแทนผันแปรท่ีมีผลกับรายไดรวมอยูดวย เชน สัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ ตามมาตฐาน

การรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 จึงมีหลักการการต้ังประมาณการท่ีชัดเจนมากข้ึนจากมาตรฐานการ

บัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายไดท่ีบังคับใชในปจจุบัน เม่ือผูผลิตมีการตั้งประมาณการรายจาย ฝายตัวแทน

จําหนายก็ตองตั้งประมาณการรายไดจากการไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือใหสอดคลองกัน 

  

เนื่องจากการตีความของผูเสียภาษีในการใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากรท่ีใหคํานวณ

รายไดและรายจายท่ีเกิดข้ึนภายในรอบบัญชีเดียวกัน แตเนื่องจาการทําสัญญาการใหสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือบางครั้งทําใหผูผลิตและตัวแทนจําหนายตองมีการประมาณการการรับรูรายไดและรายจาย 

ใหสอดคลองกัน แตเง่ือนไขการคํานวณรายไดและรายจายตามมาตรา 65 ทวิ และ มาตรา 65 ตรี 

แหงประมวลรัษฎากร กําหนดเก่ียวกับรายจายท่ีกําหนดเองไมมีการจายจริง หรือ รายจายท่ีควรจะ

จายในรอบระยะเวลาบัญชีอ่ืน ใหปรับปรุงบวกกลับไมถือเปนรายจายในการคํานวณกําไรสุทธิทางภาษี 

แตในทางปฏิบัติตัวแทนจําหนายมีการตีความ ในการปรับปรุงกําไรสุทธิทางบัญชีใหเปนกําไรสุทธิทาง
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ภาษี ในสวนของรายไดจากการไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือ โดยการหักออกจากกําไรสุทธิทางบัญชี 

แตตามเง่ือนไขการคํานวณรายไดตามประมวลรัษฎากรไมไดมีการระบุการปรับปรุงรายไดท่ีอาจ

เกิดข้ึนขามรอบบัญชีไวอยางชัดเจน ดังกรณีตัวอยางในหัวขอ 4.3 ท่ีผูผลิตมีการตั้งประมาณการ

รายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือไวท่ี 400,000 บาท เนื่องจากพิจารณาแลววาตัวแทนจําหนาย

สามารถซ้ือรถยนตไดถึง 200 คันจาก 300 คันตามสัญญาอยางแนนอน และตัวแทนจําหนายมีสิทธิ

ไดรับสวนลดแลวท่ี 200 คัน คันละ 2,000 บาท แตเนื่องจากการสงมอบสินคาอีก 20 คันจะสงมอบ

สําเร็จในเดือนมกราคม 2561 ทําใหผูผลิตตองมีการบวกกลับการประมาณการรายจายท่ี 40,000 

บาท (20 คัน คันละ 2,000 บาท) เนื่องจากไมใหถือเปนรายจายในการคํานวณกําไรสุทธิตามมาตรา 

65 ตรี (9) สําหรับตัวแทนจําหนายผูรับสวนลดจึงตองมีการประมาณการใหสอดคลองกันตามเกณฑคง

คางของหลักการบัญชี ท้ังนี้เง่ือนไขการคํานวณรายไดเพ่ือนํามาคํานวณกําไรสุทธิทางภาษีไมไดมีการ

กําหนดเก่ียวกับรายรับท่ีควรจะไดรับในรอบระยะเวลาบัญชีอ่ืน อยางเชนรายจายตามมาตรา 65 ตรี 

(9) ซ่ึงหากตัวแทนจําหนายมีการตั้งประมาณการรายรับ ใหสอดคลองกันกับท่ีผูผลิตตั้งประมาณการ

รายจาย ในทางปฏิบัติตัวแทนจําหนายบางรายท่ีมีการตั้งประมาณการรายรับไว จึงนํารายไดสวนท่ี

พิจารณาแลววาควรรับรูในรอบบัญชีอ่ืนหักออกจากการคํานวณกําไรสุทธิทางภาษี แตก็เปนเพียงการ

คํานวณจากการตีความของผูประกอบการเทานั้น ไมไดมีการกําหนดเกณฑการคํานวณไวอยางชัดเจน 

 

4.5 ปญหาการรับรูรายไดและรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume Rebate) 
เนื่องจากรูปแบบการทําสัญญา 
 

กรณีการทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือกอนการผลิต 

ผูผลิตหากตองการวางแผนการผลิตและจําหนายรถยนตท่ีจะผลิตในอนาคต จึงมีการทํา

สัญญารับคําสั่งซ้ือจากตัวแทนจําหนายโดยกําหนดจํานวนรถยนตท่ีตัวแทนจําหนายจะสั่งซ้ือแลว

สามารถไดรับสวนลดตามปริมาณซ้ือจากผูผลิตได ท้ังนี้เนื่องจากผูผลิตตองการจัดการกับความเสี่ยงใน

การผลิตและขายสินคาไมได และยังสามารถทําใหขายสินคาไดเร็วข้ึน แตเนื่องจากการใหสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือมีเง่ือนไขเปนไปตามคําสั่งซ้ือจากตัวแทนจําหนาย ซ่ึงในทางปฏิบัติตัวแทนจําหนายตอง

รับคําสั่งซ้ือจากลูกคามาอีกทอดหนึ่ง ทําใหการรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิตไม

เปนไปตามเกณฑสิทธิท่ีจะตองคํานวณรายไดและรายจายในรอบบัญชีเดียวกันได เนื่องจากเกณฑสิทธิ

ตามประมวลรัษฎากรไมไดกําหนดวารายไดจะตองรับรูจากอะไร หากผูเสียภาษีพิจารณาจากภาระ

ผูกพันท่ีเกิดข้ึนตามสัญญาและรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือซ่ึงเกิดกอนการผลิตสินคา

และขาย จึงเกิดความสับสนในการรับรูรายจายดังกลาว แมจะมีแนวปฏิบัติตามคําสั่งท่ีท.ป. 1/2528 

สําหรับธุรกรรมฝากขายสินคา แตก็ยังไมมีแนวทางใหผูเสียภาษีปฏิบัติตามสําหรับรายจายท่ีเกิดข้ึน

ภายหลังการขาย ยิ่งถามีการขายสินคาผานตัวกลางหรือตัวแทนจําหนายอีกหลายทอด การรับรู
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รายจายใหสัมพันธกับรายไดตามเกณฑสิทธิของท้ังผูผลิตและตัวแทนจําหนายจึงตองใชการพิจารณา

ตีความของผูเสียภาษีหรืออางอิงจากหลักการบัญชีเปนหลักแทน  

 

กรณีการทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือภายหลังการขาย 

เม่ือผูผลิตตองการกระตุนการขายสําหรับสินคาท่ีขายใหตัวแทนจําหนายไปแลว โดยทํา

สัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือภายหลังการขาย ซ่ึงอาจถือเปนชองทางของผูผลิตในการวางแผน

ภาษีเนื่องจาก รถยนตท่ีขายใหตัวแทนจําหนายไปแลวอาจมียอดการขายจํานวนมากในชวงครึ่งปแรก 

หลังจากนั้นผูบริหารจึงตองการลดรายไดโดยทําใหเกิดรายจายเพ่ิมมากข้ึนจากการใหสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือ ทําใหเห็นวาการรับรูรายจายจะไมสัมพันธกับรายไดท่ีผูผลิตขายสินคาไปแลว ท้ังนี้อาจมี

ผลกระทบกับการเสียภาษีครึ่งปของบริษัทจดทะเบียนฯ ท่ีตองเสียภาษีครึ่งปจากกําไรสุทธิจริงในรอบ 

6 เดือนแรก 

 

4.6 ปญหาอ่ืน ๆ 
 

เนื่องจากการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลครึ่งป กรมสรรพากรกําหนดวิธีการชําระภาษีนิติ

บุคคลลวงหนา โดยชําระปละ 2 ครั้ง ซ่ึงคํานวณภาษีจากก่ึงหนึ่งของประมาณการกําไรสุทธิ หรือจาก

กําไรสุทธิจริงใน 6 เดือนแรกของรอบบัญชี เพ่ือเปนการบริหารการเงินของภาครัฐ และไดกําหนด

บทลงโทษหากประมาณการกําไรสุทธิผิดพลาดขาดไปเกินกวา 25 % โดยไมมีเหตุอันสมควร ตองเสีย

เงินเพ่ิมรอยละ 20 ของจํานวนเงินภาษีท่ีชําระขาด ท้ังนี้ไมไดมีการกําหนดหลักเกณฑการจัดทํา 

ประมาณการกําไรสุทธิ ไวอยางชัดเจน อีกท้ังการใชเกณฑสิทธิตามประมวลรัษฎากรในการรับรูรายได

และรายจายเพ่ือคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคล สําหรับธุรกิจผลิตและธุรกิจซ้ือมาขายไป การรับรูรายได

และรายจายมักมีปญหาจากจุดความรับผิดของการคํานวณรายไดและรายจาย การใชวิธีการประมาณ

การกําไรสุทธิเพ่ือคํานวณภาษีนิติบุคคลครึ่งปจึงเสี่ยงตอการถูกประเมินใหเสียเงินเพ่ิม ซ่ึงสําหรับธุรกิจ

ผูผลิตรถยนตรายไดจากการขายรถยนตและชิ้นสวนรถยนต กับการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเพ่ือ

กระตุนยอดขายผานตัวแทนจําหนายหลายทอด หากกิจการไมมีการจัดทําระบบบัญชี และการบริหาร

ท่ีดี อาจทําใหการประมาณการกําไรสุทธิ หรือการคํานวณกําไรสุทธิจริงในรอบ 6 เดือนแรกมีความ

คลาดเคลื่อนและสงผลตอการเสียภาษีนิติบุคคลครึ่งปท่ีคลาดเคลื่อนไปดวย 
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บทท่ี 5 

บทสรุปและขอเสนอแนะ 
 

5.1 บทสรุป 
 

ในอุตสาหกรรมรถยนตประกอบไปดวยธุรกิจหลากหลายประเภทโดยแบงเปน 2 ประเภท

หลักคือ กลุมกิจกรรมหลักท่ีเปนผูผลิตรถยนตและชิ้นสวนตาง ๆ และ กลุมกิจกรรมสนับสนุนท่ีมีท้ัง

กลุมสถาบันการเงิน กลุมกระจายสินคาและบริการหลังการขาย ซ่ึงถือไดวาอุตสาหกรรมรถยนตเปน

กลุมอุตสาหกรรมท่ีสรางการเจริญเติบโตทางเศรษฐกิจของประเทศไดอยางมาก การบริหารจัดการ

เพ่ือกระจายสินคาจากผูผลิตไปยังผูบริโภคคนสุดทายจึงตองอาศัยธุรกิจหลายประเภทตามความ

เชี่ยวชาญ และความเหมาะสม เพ่ือการสงมอบรถยนตและการบริการท่ีมีประสิทธิภาพ และเนื่องจาก

ประเทศไทยเปนประเทศแหลงผลิต จึงมีกลุมธุรกิจตัวแทนจําหนายเพ่ือการกระจายสินคาท่ีผลิตจาก

โรงงานภายในประเทศจํานวนมาก กลุมธุรกิจตัวแทนจําหนายจึงมีหลากหลายรูปแบบเชนกันท้ังท่ีเปน

บริษัทในเครือและไมใชบริษัทในเครือ ดังนั้นผูผลิตจึงเลือกการใชกลยุทธิ์ทางการตลาดชวยในการ

ผลักดันสินคาของผูผลิต โดยการจูงใจตัวแทนจําหนายดวยวิธีการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ (Volume 

Rebate) และอาจมีการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเปนทอด ๆ ตามการกระจายสินคาผานตัวแทน

จําหนายจึงถือไดวาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือเปนเครื่องมือท่ีมีผลอยางมากตอการเพ่ิมยอดขาย 

และรายไดของผูผลิตและตัวแทนจําหนาย 

 

เนื่องจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของผูผลิตมีวัตถุประสงคเพ่ือจูงใจใหเกิดการซ้ือสินคา

และกระตุนการขายของตัวแทนจําหนาย ซ่ึงถือเปนรายจายท่ีมีความเก่ียวของและสําคัญตอการเกิด

รายไดเปนอยางมาก ดังนั้นการคํานวณกําไรสุทธิท้ังทางบัญชีและทางภาษีจึงตองใหความสําคัญกับ

การรับรูรายไดและรายจายท่ีเก่ียวของกับการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ เนื่องจากการรับรูรายไดตาม

มาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายได ท่ีใชในปจจุบันจะถูกยกเลิกและมีการประกาศใชมาตรฐาน

การรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญากับลูกคาแทน ท้ังนี้เพ่ือตองการให

มาตรฐานการรับรูรายไดของมาตรฐานการรายงานทางการเงินระหวางประเทศและหลักการบัญชีท่ี

รับรองท่ัวไปของประเทศสหรัฐอเมริกาเปนไปในทิศทางเดียวกัน โดยวัตถุประสงตของมาตรฐานการ

รายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 นี้ มุนเนนการรับรูรายไดท่ีคํานึงถึงลักษณะ จํานวน จังหวะเวลา และ

ความไมแนนอนของรายได กิจการจึงตองประมาณการเม่ือรายไดตามสัญญามีปจจัยอ่ืนท่ีเก่ียวของ ซ่ึง

ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้ ถือวารายไดจากสัญญาดังกลาวเปนสิ่งตอบแทนผันแปร 

และใชการพิจารณาปจจัยตาง ๆ จากการรวบรวมขอมูลของกิจการและวิเคราะหอยางสมเหตุสมผลถึง

สิ่งท่ีมีผลกระทบตอสิ่งตอบแทนนั้น จนกิจการมีความแนนอนสูงมากท่ีจะนํามาปรับกับรายไดเพ่ือให

สะทอนสิ่งตอบแทนท่ีกิจการจะไดรับจริงตามสัญญา  
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การคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลตามประมวลรัษฎากรท่ีกําหนดใหรับรูรายไดและรายจายโดย

ใชเกณฑสิทธิ รายไดและรายจายท่ีนํามาคํานวณตองเก่ียวเนื่องจากการประกอบกิจการและมี

ความสัมพันธกัน อีกท้ังตองเกิดข้ึนภายในรอบระยะเวลาบัญชีเดียวกัน โดยไมไดคํานึงถึงการรับหรือ

จายจริงภายในรอบบัญชีนัน้ การใชหลักเกณฑดังกลาวมีความสอดคลองและใกลเคียงกับเกณฑคงคาง

ตามขอสมมติในการบันทึกบัญชีท่ีตองบันทึกรายการ และเหตุการณทางบัญชีเม่ือเกิดข้ึนมิใชเม่ือมีการ

รับหรือจายเงิน และใชการจับคูรายไดและรายจายเพ่ือนํามาคํานวณกําไรสุทธิจากการประกอบกิจการ 

นอกจากนี้กรมสรรพากรไดกําหนดแนวปฏิบัติตามคําสั่งกรมสรรพากรท่ี ทป.1/2528 (แกไขโดย ทป.

155/2549) ในการรับรูรายไดและรายจายเพ่ือคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลสําหรับธุรกรรม 11 

ธุรกรรม เม่ือพิจารณาธุรกรรมระหวางผูผลิตรถยนตและตัวแทนจําหนายแลว การรับรูรายไดและ

รายจายสามารถยึดแนวปฏิบัติไดจาก กรณีการฝากขายสินคา เม่ือผูผลิตมีการกระจายสินคาผาน

ตัวแทนจําหนายหลายทอด และเนื่องจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีผูผลิตมีการจูงใจตัวแทน

จําหนายในการซ้ือขายสินคา ผูเขียนเห็นวาการรับรูรายจายการใหสวนลดของผูผลิต และการรับรู

รายไดเม่ือไดรับสวนลดของตัวแทนจําหนาย อาจไมเปนไปตามหลักการจับคูรายไดและรายจายไดใน

ทุกกรณี เนื่องจากรูปแบบและเง่ือนไขการใหสวนลดของผูผลิตมีความหลากหลาย ซ่ึงอาจสงผลตอการ

รับรูรายไดและรายจายเพ่ือการคํานวณกําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล หากมีการทําสัญญาการ

ใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีอายุสัญญาขามรอบบัญชี  
 

จากท่ีผูเขียนไดวิเคราะหกรณีศึกษาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ กรณีผูผลิตทําสัญญาการให

สวนลดตอตัวแทนจําหนายท่ีมีการสั่งซ้ือสินคาและสงมอบสินคาตลอดอายุสัญญาขามรอบบัญชี ทําให

มีผลตอการใชเกณฑสิทธิในการรับรูรายไดและรายจายเพ่ือการคํานวณกําไรสุทธิในการเสียภาษีเงินได

นิติบุคคลตามประมวลรัษฎากร การเกิดธุรกรรมทางการคาขามรอบบัญชีเชนนี้ ตามหลักการบัญชีท่ี

รับรองท่ัวไปผูประกอบการตองรับรูรายการตามหลักเกณฑคงคาง และหลักการจับคูรายไดและ

รายจาย เพ่ือแสดงภาระผูกพันของกิจการเปนตัวเลขในงบการเงินท่ีถูกตอง และเชื่อถือได แตในทาง

ปฏิบัติการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีผูผลิตไดทําการจูงใจตัวแทนจําหนายเพ่ือใหมีผลตอการตัดสินใจ

ซ้ือมากข้ึน ผูผลิตอาจไมไดคํานึงถึงการประมาณการรายจายการใหสวนลดนี้ ทําใหมีท้ังผูประกอบการ

ท่ีมีการตั้งประมาณการ และไมไดตั้งประมาณการรายจายดังกลาว ซ่ึงหากพิจารณาตามวัตถุประสงค

ของการใหสวนลดนี้ ผูใหสวนลดยอมตองการใหผูซ้ือซ้ือสินคามากข้ึน ดังนั้นรายจายการใหสวนลด

ตามปริมาณซ้ือจึงมีความสัมพันธและเก่ียวของกับรายไดจากการขายสินคาอยางมีนัยสําคัญ ดังนั้นเม่ือ

มีการทําสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ คูสัญญาท้ัง 2 ฝาย ตองใหความสําคัญกับการประมาณ

การท้ังรายไดและรายจาย หากเปนกรณีท่ีผูเขียนไดยกตัวอยางการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีเกิดข้ึน

ขามรอบบัญชีแลว ท้ังผูผลิตและตัวแทนจําหนายยิ่งตองใหความสําคัญตอเง่ือนไขของการใหสวนลด 

เนื่องจากมีผลตอการคํานวณสวนลดตามสัญญา อีกท้ังยังตองพิจารณาเง่ือนไขการคํานวณกําไรสุทธิ

ตามมาตรา 65 ตรี (9) สําหรับรายจายซ่ึงควรจะไดจายในรอบระยะเวลาบัญชีอ่ืน ถือเปนรายจาย

ตองหามในการคํานวณกําไรสุทธิทางภาษี ผูเสียภาษีตองนํามาบวกกลับในการคํานวณภาษีเงินไดนิติ
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บุคคล หากผูผลิตผูใหสวนลดมีการต้ังประมาณการรายจายดังกลาวตามมาตรฐานการรายงานทาง

การเงินฉบับท่ี 15 กรมสรรพากรอาจมองวาเปนรายจายท่ีควรจายในรอบบัญชีอ่ืน จึงตองบวกกลับท้ัง

จํานวน แตในทางปฏิบัติการบวกกลับการประมาณการอาจแตกตางไป ท้ังนี้ตองพิจารณาวิธีการ

บันทึกบัญชีของแตละกิจการ ดังนั้นผูผลิตท่ีต้ังประมาณการรายจายจึงตองชี้แจงถึงหลักการตั้ง

ประมาณการตอเจาหนาท่ีประเมินวา การบวกกลับรายการดังกลาวควรบวกกลับท้ังจํานวนหรือเพียง

บางสวนเทานั้น สําหรับตัวแทนจําหนายผูไดรับสวนลดก็ตองมีการตั้งประมาณการรายรับจากการ

ไดรับสวนลดใหสอดคลองเชนกัน  

 

นอกจากนี้การใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีผูผลิตสามารถกําหนดเง่ือนไขการใหสวนลดได

หลากหลายรูปแบบ อาจทําใหผูผลิตทําสัญญาการใหสวนลดดังกลาวโดยมีวัตถุประสงคในการวางแผน

ภาษีเพ่ือลดรายไดจากการขายสินคา ซ่ึงสามารถกระทําไดจากการกําหนดรูปแบบและเง่ือนไขใน

สัญญา จากการศึกษาของผูเขียนเก่ียวกับการรับรูรายไดและรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ

ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ท่ีมีการกําหนดหลักการรับรูรายไดเปนข้ันตอน และ

ใหความสําคัญตอการใชดุลยพินิจของผูบริหารในการประมาณการสิ่งตอบแทนตามสัญญา ท่ีมีความ

ผันแปรไดและมีผลตอการรับรูรายไดอยางมีนัยสําคัญ ตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้

เนนใหกิจการมีการเปดเผยขอมูลในงบการเงินมากข้ึน เชน สัญญาท่ีทํากับลูกคา สิ่งตอบแทนท่ีเกิด

จากสัญญา วิธีการประมาณการเม่ือสิ่งตอบแทนตามสัญญามีความผันแปรได เปนตน ทําใหเห็นวา

วัตถุประสงคของมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้ใหความสําคัญกับการรับรูรายไดตามภาระ

ผูกพันเปนสําคัญ นอกจากนี้ยังใหความสําคัญกับขอมูลท่ีผูบริหารใชในการประมาณการรายได โดย

ตองเก็บรวบรวมขอมูลในอดีตถึงปจจุบัน เพ่ือวิเคราะหแนวโนมความสามารถของคูสัญญาในการ

ปฏิบัติตามเง่ือนไขเพ่ือใหไดรับสวนลด และจากมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เรื่องรายได ท่ีมีการ

กําหนดใหรับรูรายไดจากการขายสินคาดวยมูลคายุติธรรมโดยเปนมูลคาสุทธิหลังหักสวนลดแลว แต

ไมไดมีการกําหนดวิธีปฏิบัติอยางชัดเจน ซ่ึงหากมีการบังคับใชมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 

15 นี้ผูประกอบการสามารถพิจารณาวิธีปฏิบัติไดชัดเจนมากข้ึน 

 

5.2 ขอเสนอแนะ 
 

1. จากปญหาการรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือขามรอบบัญชีของผูผลิต โดย

การเปรียบเทียบการคํานวณภาษีเงินไดนิติบุคคลตามประมวลรัษฎากร และตามมาตรฐานการรายงาน

ทางการเงินฉบับท่ี 15 ทําใหเห็นความแตกตางของการรับรูรายจายการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือใน

เรื่องของการรับรูรายจายตางรอบบัญชี การรับรูรายจายตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 

15 ท่ีคํานึงถึงสิ่งตอบแทนท่ีกิจการจะไดรับตามสัญญา เม่ือกิจการมีภาระผูกพันท่ีตองจายสวนลดตาม

ปริมาณซ้ือซ่ึงเปนสิ่งตอบแทนผันแปร กิจการตองมีการประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปรนั้น และใช
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การพิจารณาปจจัยตางๆ ท่ีจะมีผลกระทบตอสิ่งตอบแทน จนกิจการมีความแนนอนสูงมากท่ีจะนํามา

ปรับรายไดเพ่ือใหสะทอนสิ่งตอบแทนท่ีกิจการจะไดรับจริงตามสัญญา ผูเขียนพิจารณาไดวาการใช

หลักการตามมาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 นี้ ทําใหสะทอนถึงสิ่งท่ีกิจการจะไดรับจริง

ตามภาระผูกพันท่ีเกิดข้ึน และแสดงถึงความเชื่อถือไดและความถูกตองของขอมูลทางการเงินท่ีเจา

พนักงานจะนําไปประเมินเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล แตอยางไรก็ตามแนวทางปฏิบัติตามมาตรฐาน

การรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 ท่ีใหความสําคัญตอการประมาณการเปนแนวปฏิบัติท่ียังไมมีความ

ชัดเจนมากพอ เนื่องจากตองใชดุลยพินิจของฝายบริหารทําใหยังไมเปนหลักเกณฑท่ีสามารถยึดปฏิบัติ

โดยท่ัวไปได 

 

2. จากปญหาการมีรูปแบบสัญญาการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือท่ีหลากหลายตามกลยุทธิ์

ของฝายบริหารซ่ึงสงผลตอการรับรูรายไดและรายจายจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือของท้ังผูผลิต

และตัวแทนจําหนาย อาจเปนชองทางในการใหผูเสียภาษีมีการวางแผนภาษีเพ่ือชะลอการชําระภาษี

ใหชาลง หรือ การสรางรายจายเพ่ือลดรายไดจากการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือ ผูเขียนจึงเห็นวาเม่ือมี

การกอภาระผูกพันตามสัญญา และคูสัญญาระหวางกันตางเกิดผลตอบแทน ซ่ึงสัญญาทางธุรกิจถือ

เปนเอกสารสําคัญในการประกอบการพิจารณาการประเมินภาษีของเจาพนักงาน กรมสรรพากรจึง

ควรใหความสําคัญกับลักษณะ รูปแบบและเง่ือนไขของสัญญาทางธุรกิจ อาจกําหนดใหมีการจัดทํา

รายงานรวบรวมภาระผูกพันตามสัญญาตางๆ โดยระบุผลตอบแทนจากสัญญานั้น ๆ ใหชัดเจน ซ่ึงตาม

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 มีการกําหนดใหกิจการแสดงรายการสัญญา และระบุ

ภาระผูกพันท่ีตนเองตองปฏิบัติอยูแลว  

 

3. กรมสรรพากรควรมีการออกแนวปฏิบัติเพ่ิมเติมเก่ียวกับการใชเกณฑสิทธิในการคํานวณ

รายไดและรายจายนอกเหนือจาก 11 ธุรกรรมตามคําสั่งกรมสรรพากรท่ี ทป.1/2528 เนื่องจาก

คาใชจายสงเสริมการขายโดยการใหสวนลดตามปริมาณซ้ือมีผลตอการรับรูรายไดและรายจายตาม

เกณฑสิทธิของท้ังผูผลิต(ผูใหสวนลด) และตัวแทนจําหนาย(ผูไดรับสวนลด) ผูเขียนจึงเห็นวาควรมีการ

ออกแนวปฏิบัติเพ่ิมเติมในการรับรูรายไดและรายจายท่ีเก่ียวของกับการสงเสริมการขายเนื่องจากมี

วัตถุประสงคโดยตรงในการเพ่ิมรายไดของกิจการ ซ่ึงหากพิจารณาตามโครงสรางการประกอบธุรกิจใน

อุตสาหกรรมรถยนต การกระจายสินคาท่ีผานตัวแทนจําหนายหลายทอด การสงเสริมการขายจึงตอง

เกิดข้ึนอยางตอเนื่องเชนกัน ทําใหเห็นไดวารายจายการสงเสริมการขายโดยการใหสวนลดตามปริมาณ

ซ้ือมีผลตอรายไดจากการขายสินคาในอีกหลายทอด จึงจําเปนตองมีการรับรูรายจายดังกลาวให

สอดคลองกับรายไดท่ีเกิดข้ึนตามมาตรา 65 นอกจากนี้ควรมีการพิจารณาเง่ือนไขการคํานวณรายได

และรายจายตามมาตรา 65 ทวิ และ มาตรา 65 ตรี เก่ียวกับรายจายท่ีควรจะจายในรอบระยะเวลา

บัญชีอ่ืน โดยออกแนวทางปฏิบัติใหผูเสียภาษีเพ่ิมเติมในสวนของรายไดท่ีมีการตั้งประมาณการไว 

เนื่องจากการตั้งประมาณการดังกลาวเปนการรับรูรายไดและรายจายของผูเสียภาษีท่ีใชหลักเกณฑคง



76 

 

คางตามมาตรฐานการบัญชีท่ีรับรองท่ัวไปและหลักการจับคูรายไดและรายจาย เพ่ือความถูกตองของ

ตัวเลขในงบการเงิน 

 

4. เนื่องจากกรมสรรพากรมีการบริหารเงินการคลังในการรับเงินจากผู เสียภาษีจึง

กําหนดใหผูเสียภาษี เสียภาษีปละ 2 ครั้ง โดยใชตัวเลขจากการประมาณการกําไรสุทธิ หรือ จากกําไร

สุทธิจริงของระยะเวลา 6 เดือนแรกของรอบบัญชี โดยผูเสียภาษีตองใชความรูความชํานาญดาน

การเงิน การบริหาร และการบัญชีเพ่ือจัดทําประมาณการกําไรสุทธิ ไมใหเสี่ยงตอการถูกเก็บเงินเพ่ิม

จากภาษีท่ีจายจากการประมาณการกําไรสุทธิขาดเกินไปกวา 25 % และ การใชวิธีกําไรสุทธิจริงถึงแม

จะมีความแนนอนและแมนยํากวา แตก็ตองมีระบบบัญชีท่ีดีเพ่ือตัวเลขในการคํานวณกําไรสุทธิตาม

มาตรา 65 และ มาตรา 65 ตรี โดยใชเกณฑสิทธิอยางถูกตอง การใชวิธีการประมาณการกําไรสุทธิซ่ึง

กรมสรรพากรไมไดกําหนดแนวทางปฏิบัติของการประมาณการกําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล

ครึ่งป การใชดุลยพินิจของผูบริหารตามหลักเกณฑการประมาณการและการเปดเผยขอมูลตาม

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับท่ี 15 เรื่องรายไดจากการทําสัญญากับลูกคา ซ่ึงเปนสิ่งสําคัญ

ในการประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปรท่ีมีผลตอรายไดและยังกําหนดขอจํากัดของการใชการ

ประมาณการดังกลาว อาจเปนแนวทางใหกรมสรรพากรประเมินการเสียภาษีครึ่งปของผูเสียภาษีได  

 

5. จากท่ีผูเขียนไดกลาวเก่ียวกับการใชหลักการและแนวปฏิบัติตามมาตรฐานการรายงาน

ทางการเงินฉบับท่ี 15 เก่ียวกับรายไดตามสัญญาท่ีทํากับลูกคา เนื่องจากการประกาศใชตามมาตรฐาน

ฉบับนี้จะมีผลบังคับในไทยป 2562 หากจะพิจารณาความเหมาะสมของการนําหลักการตามมาตรฐาน

การรายงานทางการเงินฉบับนี้มาใช เพ่ือประโยชน ในการประเมินผู เสียภาษีของเจาหนาท่ี

กรมสรรพากร อาจตองมีการเปรียบเทียบตัวเลขในงบการเงินจากหลายอุตสาหกรรมหลังจากท่ี

มาตรฐานการรายงานทางการเงินฉบับนี้มีผลบังคับใชแลว ผูเขียนเห็นวาจึงควรมีการศึกษาตอไปใน

อนาคตถึงหลักการบันทึกบัญชีท่ีเปลี่ยนแปลงไป และมีผลตอการคํานวณการเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล 

ซ่ึงควรพิจารณาศึกษาในแตละธุรกรรมของอุตสาหกรรมตาง ๆ เพ่ือนํามาเปนแนวทางกําหนดให

กรมสรรพากรพิจารณาการออกคําสั่งเพ่ือเพ่ิมแนวทางปฏิบัติในการใชเกณฑสิทธิรับรูรายไดและ

รายจายในการคํานวณกําไรสุทธิเพ่ือเสียภาษีเงินไดนิติบุคคล  

 
 
 
 
 

 



77 

 

บรรณานุกรม 
 
ภาษาไทย 

หนังสือ 

 

รองศาสตราจารยองอาจ ปทะวานิช, การสงเสริมการขาย, กรุงเทพมหานคร : โรงพิมพแสงดาว, 

2557 
 

รองศาสตราจารยศิริ ภูพงษวัฒนา, การจัดการชองทางการตลาด, กรุงเทพมหานคร : โรงพิมพแสง

ดาว, 2549 
 

ดร.ศุภชาต เอ่ียมรัตนกูล, หลักการตลาด, กรุงเทพมหานคร : โรงพิมพแสงดาว, 2557 
 

ศาสตราจารย ดร.ศนันทกรณ โสตถิพันธุ, คําอธิบายนิติกรรมสัญญา, กรุงเทพมหานคร : สํานักพิมพ

วิญูชน  จํากัด, 2559 
 

รวิพร คูเจริญไพศาล, การกระจายชองทางการตลาดและลอจิสติกส, กรุงเทพมหานคร : หางหุนสวน

จํากัดสามลดา, 2552 
 

อาจารยอมรศักดิ์ พงศพศุตม, การบัญชีภาษีอากรชั้นสูง, กรุงเทพมหานคร : บริษัท ชวนพิมพ 50 

จํากัด, 2555 
 

สมเดช โรจนคุรีเสถียร และคณะ, กลยุทธิ์การวางแผนภาษีเพ่ือการสงเสริมการขาย, กรุงเทพมหานคร 

: บริษัท ธรรมนิติ เพรส จํากัด, 2554 

 

งานวิจัย 

 

อัศวิน วุฒิกนกวาณิชย, “การกระจายสินคาและการควบคุมตัวแทนจําหนายในแนวตั้งของธุรกิจ

จําหนายอะไหลรถยนต”,(งานวิจัยพาะเรื่อง คณะเศรษฐศาสตร มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร

,2552) 
  
อารีรัตน อนรรฆเวช, “ปญหาภาษีมูลคาเพ่ิมเก่ียวกับสวนลดภายหลังการขายท่ีไมถือเปนฐานภาษีตาม

ประมวลรัษฎากรไมสอดคลองกับหลักการบัญชีและหลักภาษีอากรท่ีดี ศึกษาเปรียบเทียบ

การใหสวนลดภายหลังการขายของประเทศอังกฤษและประเทศสิงคโปร”,(เอกัตศึกษา คณะ

นิติศาสตร จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย, 2557) 
  



78 

 

สมบัติ บุญสุทัศน, “ปญหาผลกระทบของความแตกตางระหวางดานบัญชีและภาษีอากรในเรื่องการ

ฝากขาย”, (เอกัตศึกษา คณะนิติศาสตร จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย, 2556) 

 

เอกสารอิเล็กทรอนิกส 

 

สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. : แมบทการบญัชี (ปรับปรงุ 2552)  
 

สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ.  : มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับท่ี 15 เรื่อง รายได

จากสัญญาท่ีทํากับลูกคา 
 

สภาวิชาชีพบัญชีในพระบรมราชูปถัมภ. กรอบแนวคิดสําหรับการรายงานทางการเงิน (ปรับปรุง 

2558)  

 
สมาคมนักบัญชีและผูตรวจสอบบัญชีรับอนุญาตแหงสหรัฐอเมริกา, นาย Ken Tysiac บรรณาธิการ 

อาวุโส วารสารทางดานบัญชี, บทความการรับรูรายไดแบบใหม และ 6 ปจจัยท่ีตองคํานึงถึง

เก่ียวกับการรับรูรายไดแบบใหม, “[ออนไลน]” เขาถึงเม่ือวันท่ี 10 มกราคม 2561 

แหลงท่ีมา : www.dbd.go.th/ewt_dl_link.php?nid=15373 

 

ดร.กุลยา จันทะเดช,วารสารวิชาชีพบัญชี บทความวิชาการ, การรับรูรายไดจากสัญญากับลูกคา   

โมเดลใหมในการรับรูรายได, “[ออนไลน]” เขาถึงเม่ือวันท่ี 19 มีนาคม 2561 

แหลงท่ีมา : http://www.jap.tbs.tu.ac.th/files/Article/Jap27/Full/Jap27Kulaya.pdf 

 

ศิริรัตน เจนศิริศักดิ์ และ คมทัศน ทัศวา, วารสารปญญาภิวัฒน ปท่ี 9 ฉบับท่ี 1 ประจําเดือนมกราคม  

– เมษายน 2560, ภาษีอากรกับการสงเสริมการขาย, “[ออนไลน]” เขาถึงเม่ือ วันท่ี 7 

ธันวาคม 2560 แหลงท่ีมา : 

https://journal.pim.ac.th/uploads/content/2017/04/o_1bepdmg7t1sba1qrn2pk

11of1qkca.pdf 

 
คณะกรรมการกําหนดมาตรฐานการบัญชี สภาวิชาชีพบัญชี, คุณพรทิพย ตันติฤทธิศักดิ์,รายไดจาก 

สัญญาท่ีทํากับลูกคาและผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงมาตรฐาน, “[ออนไลน]” เขาถึงเม่ือ 

วันท่ี 20 กุมภาพันธ 2561 แหลงท่ีมา : 

http://www.fap.or.th/upload/9414/c72pC3NFy6.pdf 

 
 

http://www.dbd.go.th/ewt_dl_link.php?nid=15373
http://www.fap.or.th/upload/9414/c72pC3NFy6.pdf


79 

 

ภาษาอังกฤษ 
 
Deloitte, IFRS 15 Revenue from Contracts with customers your questions answered,  

“[ออนไลน]” เขาถึงเม่ือ วันท่ี 18 เมษายน 2561 แหลงท่ีมา : 
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ca/Documents/audit/ca-en-
your-questions-answered_IFRS%2015_eFINAL%20FINAL-s.pdf 

 

https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ca/Documents/audit/ca-en-your-questions-answered_IFRS%2015_eFINAL%20FINAL-s.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ca/Documents/audit/ca-en-your-questions-answered_IFRS%2015_eFINAL%20FINAL-s.pdf
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