
ผลการวจย

วิทยานิพนธ์ฉปับนี้ได้แบ่งผลการวิจัยออกเป็น 3 ตอน คือ ตอนที่ 1 ข้อมูลทั่วไป 
สภาพเศรษฐกิจ สังคม และที่อยู่อาสัยปัจจุบัน ของผู้ที่จะซื้อที่อยู่อาศัยในโครงการบ้านสถาพร 
บ้านภัลสร 3 และบ้านพฤกษา 12 ตอนที่ 2 ความสนใจที่จะซื้อที่อยู่อาศัยใหม่ และปัจจัยในการ 
ศัดสินใจซื้อที่อยู่อาศัย ณ โครงการบ้านสถาพร บ้านภ'สสร 3 และบ้านพฤกษา 12 และ
ตอนสุดท้าย คือ ความสัมพันธ์ระหว่างสภาพเศรษฐกิจสังคม ของผู้ที่’จะ'ซ้ือ กับระศับราคาของ
ที่อยู่อาศัยที่สนใจในโครงการบ้านสถาพร บ ้านภ ัลสร3 และบ้านพฤกษา 12โดยมีรายละเอียดดังนี้

ตอนท่ี1 ข้อมูลท่ัวไปสภาพเศรษฐกิจ สงคม และท่ีอยู่อาศัยปัจจุบ้นของผู้ท่ีจะซ้ืเอ
ท่ีอยู่อาศัยท่ีเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12

ข้อมูลของกลุ่มตัวอย่างผู้ที่จะซื้อที่อยู่อาศัยจำนวน 189 คนพบว่าส่วนใหญ่เป็นเพศหญิง 
คิดเป็นร้อยละ 50.8มีอายุระหว่าง 30-40 ปี และมีการคืกษาในระดับบ่!,ญญาตรีดังปรากฏตาม 
ตารางที่ 4.1

ตารางที่ 4.1 เพศ อายุ ระดับการคืกษา ของกลุ่มตัวอย่างผู้ที่จะซื้อที่อยู่อาศัยที่เข้าชมโครงการ 
บ้านสถาพร บ้านภัลลร 3 และบ้านพฤกษา 12

รายละเอียด จำนวน ร้อยละ

1. เพศ

•  ชาย 93 49.2

•  หญิง 96 50.8

•  รวม 189 100.0

2. อายุ

•  ต่ํากว่า 30 ปี 61 32.3

•  30-40 ปี 87 46.0

•  41-50ปี 36 19.0

•  51-60ปี 5 26.0
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รายละเอยด จำนวน ร้อยละ
• มากกว่า 60 ปี 0 0
• รวม 189 100.0

3. ระดับการสืกษา
• ต่ํากว่า ปวซ. 24 12.7
• ปวซ. 11 5.8
• อนุปริญญา/ปวส. 25 13.2
• ปริญญาตร 116 61.4
• ปริญญาโท 13 6.9
• อื่นๆ(ระบุ) 0 0
• รวม 189 100.0

ท่ีอยู่อาศัยปัจจุบันของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาศัยในโครงการบ้านสถาพร บ้าพาสสร 
3 และบ้านพฤกษา 12 พบว่า เป็นทาวน์เฮ้าลั-อาคารพาณิชย์พักอาศัย-ห้องแถว-ตึกแถว คิดเป็น 
ร้อยละ 40.7 และบ้านเด่ียว-บ้านแฝด ร้อยละ 30.7 ลักษณะการครอบครองมี ท้ังท่ีเป็นเจ้าของเอง 
และเช่าอยู่ คิดเป็นร้อยละ 36.5 และ 29.6 ตามลำตับ ตังตารางท่ี 4.2

ตารางท่ี 4.2 รูปแบบและลักษณะการครอบครองท่ีอยู่อาศัยปัจจุบัน ของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือ
ท่ีอยู่อาศัยท่ีเข้าชมโครงการ บ้านสถาพร บ้า'พาสสร 3 และบ้านพฤกษา 12

ที่อยู่อาศัยปัจจุบัน จำนวน ร้อยละ
1. รูปแบบท่ีอยู่อาศัยปัจจุบัน

• บ้านเด่ียว-บ้านแฝด 58 30.7
• ทาวน์เร้าลั-อาคารพาณิชย์พักอาศัย-ห้องแถว-ตึกแถว 77 40.7
• อาคารชุด-อพาร์ทเมนต์-แฟลต 54 28.6
• รวม 189 100.0

2. ล้กษณะการครอบครองกรรมลิทธิ้ที่อยู่อาศัยในปัจจุบัน
• เป็นเจ้าของเอง 69 36.5
• อาศัยอยู่กับบิดา/มารดา 41 21.7
• เช่าอยู่ 56 29.6
• อยู่ฟ'ริ (บ้านพักสวัสดิการ) 16 8.5
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ท่ีอยู่อาลัยปัจจุบัน จำนวน ร้อยละ
•  อ่ืนๆ 7 3.7
•  รวม 189 100.0

โดยพักอา?โยอยู่ร่วมกับบิดา-มารดา-ญาติพี่น้องร้อยละ81.0 มีสมาชิกอยู่รวมกัน
ในครัวเรือนต้ังแต่ 2-5 คน (สมาชิกในครัวเรือน 2-3 คน ร้อยละ 47.1 และ 4-5 คน ร้อยละ 35.4) 
ดังปรากฏในตารางท่ี 4.3

ตารางท่ี 4.3 ความลัมพันธํในการพักอาลัยท่ีอยู่อาลัยปัจจุบันของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาลัย 
ท่ีเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12

ที่อยู่อาลัยปัจจุบัน จำนวน ร้อยละ
1. ความสัมพันธ์ของผู้ร่วมพักอาลัย

• บิดา-มารดา-คู่ลมรส-ญาติพ่ีน้อง 153 81.0
• เพ่ีอน 10 5.3
• อยู่คนเดียว 26 13.8
• รวม 189 100.0

2. จำนวนสมาชิกในครัวเรือน
• อยู่คนเดียว 9 4.8
• 2-3 คน 89 47.1
• 4-5 คน 67 35.4
• 6-7 คน 13 6.9
• มากกว่า 7 คน 11 5.8
• รวม 189 100.0

กลุ่มตัวอย่างเป็นผู้ท่ีอาดัยในบริเวณกรุงเทพตอนเหนือ (จตุจักร, ลาดพร้าว, บางเขน,
ลายไหม, ดอนเมือง, หลักล่ี, นนทบุรี,ปากเกร็ด, ลำลูกกา, ปทุมธานี, ธัญบุรี และ สามโคก) 
ร้อยละ 58.7 รองลงมาอาดัยอยู่บริเวณกรุงเทพฯ ศูนย์กลางธุรกิจ (พระนคร, ลัมพันธวงลั,
ป้อมปราบ, ดุสิต, บางซ่ือ, คลองลาน,ธนบุรี, บางกอกใหญ่, บางกอกน้อย, บางพลัด, ปทุมกัน,
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บางรัก, สาทร, ราชเทวี, พญาไท,ยานนาวา, ห้วยขวาง, คลองเตย, บางคอแหลม และวัฒนา)
ร้อยละ 21.2

ตารางท่ี 4.4 ทำเลท่ีอยู่อาศัยปัจจุบันของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะช้ึอท่ีอยู่อาศัย ท่ีเข้าชมโครงการ
บ้านสถาพร บ้านภัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12

ทำเลที่ตั้ง จำนวน ร้อยละ
• กรุงเทพฯ ตอนเหนือ (จตุจักร, ลาดพร้าว, บางเขน, สายไหม, ดอนเมือง, 

หลักส่ี, นนทบุรี,ปากเกร็ด, ลำลูกกา, ปทุมธานื, ธัญบุรี และ สามโคก)
111 58.7

• กรุงเทพฯ ศูนย์กลางธุรกิจ (พระนคร, ลัมพันธวงศั, ป้อมปราบ, ดุสิต, 
บางซื่อ, คลองลาน,ธนบุรี, บางกอกใหญ่, บางกอกน้อย, บางพลัด, 
ปทุมวัน, บางรัก, สาทร, ราชเทวี, พญาไท,ยานนาวา, ห้วยขวาง, คลอง 
เตย, บางคอแหลม และวัฒนา)

40 21.2

• กรุงเทพฯ ตะ,วันออกเฉียงเหนือ (บางกะปิ, บึงทุ่ม, มีนบุรี, วังทองหลาง, 
คลองสามวา, สะพานสูง, คันนายาว และหนองจอก)

10 5.3

• กรุงเทพฯ ตะวันออก (พระโขนง, ประเวค, ลาดกระบัง, สมุทรปราการ, 
บางพลี, ปากน้ํา, และบางนา)

7 3.7

• กรุงเทพฯ ตะวันตก (ตล่ิงชัน, ภาษีเจริญ, หนองแขม, สามพราน, 
นครชัยศรี, บางกรวย,บางใหญ่, บางบัวทอง, ไทรน้อย, ทวีวัฒนา และ 
บางแค)

7 3.7

• กรุงเทพฯ ตอนใต้ (ราษฎร์บุรณะ, จอมทอง, บางขุนเทียน, พระประแดง, 
อ้อมน้อย,สมุทรสาคร, ทุ่งครุ และบางบอน)

4 2.1

• ต่างจังหวัด 10 5.3
• รวม 189 100.0

สภาพสังคมของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะเอท่ีอยู่อาศัยเข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัสลร 3 
และบ้านพฤกษา 12 พบว่า ส่วนใหญ่เป็นพนักงานบริษัท และรับราชการ ร้อยละ 61.9 และ 14.8 
ตามลำตับ ส่วนใหญ่สมรสแล้ว ร้อยละ 51.9 และคู่สมรสเป็นแม่บ้านและพนักงานบริษัท หรือ
ร ้อยละ 55.6 และ 25.4 ตามลำตับ ตังปรากฎตามตารางท่ี 4.5
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ตารางท่ี 4.5 สภาพสังคมของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาตัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้าน 
ภัลสร3 และ บ้านพฤกษา 12

สภาพสังคม จำนวน ร้อยละ
1. อาชีพของกลุ่มตัวอย่าง

• พนักงานบริษ้ทเอกชน 117 61.9
• รบราชการ 28 14.8
• ธุรกิจของตัวเอง 16 8.5
• รัฐวิสาหกิจ 13 6.9
• อาชีพอิสระ 6 3.2
• อื่นๆ 9 4.8
• รวม 189 100.0

2. อาชีพของคู่สมรส
• พนักงานบริษัทเอกชน 48 25.4
• ธุรกิจของตัวเอง 14 7.4
• รับราชการ 9 4.8
• อาชีพอิสระ 9 4.8
• รัฐวิสาหกิจ 4 2.1
• อ่ืน ๆ 105 55.6
• รวม 189 100.0

3. สถานภาพสมรส
• สมรส 98 51.9
• โสด 84 44.9
• ม่าย/หย่า/แยกกันอยู่ 7 3.7
• รวม 189 100.0

สภาพเศรษฐกิจของกลุ่มตัวอย่างผู้ที่จะซื้อที่อยู่อาตัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร 
บ้านภสสร 3 และบ้านพฤกษา 12 ในเขตธัญบุรีมีรายได้/ครัวเรือน 3 ระดับ กล่าวคือ 20,001-
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30,000 บาท, 30,001-40,000 บาท และ 100,001 บาทข้ึนไป ร้อยละ 22.8, 16.9 และ 13.2 ตาม 
ลำดับ แต่ละครัวเรือนจะมีสมาชิกท่ีมีรายได้ 2-3 คน ร้อยละ 73.0 ดังปรากฏตามตารางท่ี4.6

ตารางท่ี 4.6 รายได้ และผู้มีรายได้ต่อครัวเรือนของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะข้ึอท่ีอยู่อาดัยท่ีเข้าชม
โครงการบ้านสถาพร บ้านภัลสร 3 และบ้านพฤกษา 12

สภาพเศรษฐกิจ จำนวน ร้อยละ
1. รายได้ต่อครัวเรือน (บาท/ครัวเรือน)

• ต่ํากว่า 4,500 บาท 2 1.1

• 4,501- 7,500 บาท 0 0

• 7,501-10,000 บาท 1 0.5

• 10,001-15,000 บาท 10 5.3

• 15,001-20,000 บาท 20 10.6

• 20,001-30,000 บาท 43 22.8

• 30,001-40,000 บาท 32 16.9

• 40,001-50,000 บาท 23 12.2

• 50,001-75,000 บาท 24 12.7

• 75,001-100,000บาท 9 4.8

• 100,001 บาทขึ้นไป 25 13.2

•  รวม 189 100.0

2. จำนวนลมาชักในครัวเรือนของท่ีมีรายได้ (คน)
• คน.ดียว 22 11.6
• 2-3 คน 138 73.0
• 4-5 คน 16 8.5
• 6-7 คน 9 4.8
• มากกว่า 7 คน 4 2.1
• รวม 189 100.0

ซ่ึงในการผ่อนชำระเงินดาวน์ มาจากเงินออมท้ังของกลุ่มตัวอย่างและคู่สมรส ร้อยละ 79.9 
และ 24.3 ส่วนการผ่อนชำระกับลถาบ้นทางการเงินนั้นกลุ่มตัวอย่างจะใช้แหล่งเงินจากรายได้
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ประจำของตนเองและรายได้จากคู่สมรส ร้อยละ 92.1 และ 25.4 ตามลำดับ ดังปรากฎในตารางท่ี
4.7

ตารางท่ี 4.7 แหล่งเงินในการผ่อนชำระสำหรับท่ีอยู่อาศัยใหม่ของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาดัย 
เข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัสลร 3 และ บ้านพฤกษา 12

0รายละเอยด จานวน ร้อยละ
1. แหล่งเงินในการผ่อนชำระเงินดาวน์สำหรับท่ีอยู่อาศัยใหม่ 
(เลือกได้มากกว่า า ข้อ)

• เงินออมของตนเอง 151 79.9
• เงินออมของคู่สมรส 46 24.3
• เงินกู้ยืมจากบุคคลในครอบครัว 10 5.3
• เงินกู้ยืมจากสวัสดิการของหน่วยงาน 29 15.3
•  เงินสมทบจากบุคคลในครอบครัว 31 16.4

2. แหล่งเงินในการผ่อนชำระสถาบันทางการเงินสำหรับท่ีอยู่ 
อาดัย'ใหม่ (เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• รายได้ประจำ 174 92.1
• รายได้ของคู่สมรส 48 25.4
• รายได้จากอาชีพเสรัม 37 19.6
• รายได้ของบุคคลอ่ึน 10 5.3
• อื่นๆ 15 7.9

ตอนท่ี 2 ความสนใจท่ีจะช้ื^ท่ีอยู่อาศัยใหม่และบ้จจ้ยในการตัดสินใจช้ือท่ี'อยู่อาศัย
ท่ีเข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12

กลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาดัยท่ีเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัสลร 3 และ บ้าน
พฤกษา 12 โดยพบว่าล่วนใหญ่ร้อยละ 77.2 เคยเข้ามาชมโครงการ บ้านสถาพร บ้าม๓ ลลร 3 และ 
บ้านพฤกษา 12 ในแต่ละโครงการท่ีทำการสำรวจไม่ต่ํากว่า 2 ครัง ร้อยละ 34.4 ระยะเวลาใน การ 
เข้าซมแต่ละคร้ังประมาณ 15-30 นาที และ มากกว่า 30 นาที ร้อยละ 65.6 และ 32.5 ตามลำดับ 
โดยในการเข้าชมโครงการของกลุ่มตัวอย่างมีเปรยบเทียบระหว่างโครงการตังแต่ 3 โครงการ, 2
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โครงการ และ ไม,ได้เปรียบเทียบโครงการใด  ๆเลย คิดเป็นร้อยละ 32.8, 18.0 และ 17.5 ตามลำดับ 
ใช้ระยะเวลาในการพิจารณาโครงการต่าง  ๆ น้อยกว่า 1 เดือน ร้อยละ 30.2 ดังปรากฏในตารางท่ี
4.8

ตารางท่ี 4.8 ความสนใจท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาดัยใหม่ในเรองของการเช้าชมโครงการของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ี 
จะซ้ือท่ีอยู่อาศัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัลลร 3 และบ้านพฤกษา 12

ความสนใจที่จะซื้อที่อยู่อาศัยใหม่ จำนวน ร้อยละ
1. จำนวนคร้ังในการเข้าชมโครงการท่ีทำการสำรวจ

• ไม่เคย 43 22.8
• เคย 146 77.2

• 1 คร้ัง 20 13.6
• 2 คร้ัง 51 34.4
• 3 คร้ัง 40 27.5
• มากกว่า 3 คร้ัง 35 23.5

• รวม 189 100.0
2. ระยะเวลาในการเข้าชมโครงการแต่ละครั้ง

• ต่ําก'ว่า 15 นาที 4 2.1
• 16-30นาที 124 65.6
• มากกว่า 30 นาที 61 32.3
• รวม 189 100.0

3. จำนวนโครงการท่ีเข้าชมและนำมาเปรียบเทียบกัน
• ไม่ได้เปรียบเทียบกับโครงการใด  ๆ เลย 33 17.5
• 2 โครงการ 34 18.0
• 3 โครงการ 62 32.8
• 4 โครงการ 18 9.5
• 5 โครงการ 15 7.9
• 6 โครงการข้ึนไป 27 14.3
• รวม 189 100.0
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ความสนใจที่จะซื้อที่อยู่อาศัยใหม่ จำนวน ร้อยละ
4. ระยะเวลาที่พิจารณาเปรยบเทียบโครงการต่าง ๆ

• น้อยกว่า 1 เดือน 57 30.2
• 1 เดือน 39 20.6
• 2-3 เดือน 48 25.4
• 4-6 เดือน 15 7.9
• 7-9 เดือน 7 3.7
• มากกว่า 9 เดือน 23 12.2
• รวม 189 100.0

การตัดสินใจจะซ้ือของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาศัยเข้าชมโครงการ บ้านสถาพร
บ้านภัลลร 3 และบ้านพฤกษา 12 พบว่ากลุ่มตัวอย่างจะพาผู้อ่ืนเข้ามา เพ่ือช่วยดูรายละเอียด
โครงการด้วย กล่าวคือล่วนใหญ่ร้อยละ 46.0 เป็นคู่ลมรล รองลงมาคือ บิดา/มารดา ร้อยละ 26.5 
ในทำนองเดียวกันท่ีคู่ลมรส มีล่วนร่วมมากท่ีสุดในการตัดสินใจซ้ือคร้ังน้ี คิดเป็นร้อยละ 45.0
นอกเหนือจากตัวเอง ร้อยละ 32.8 และในการได้รับข้อมูลรายละเอียดโครงการพบว่ากลุ่มตัวอย่าง 
จากป้ายโฆษณาหน้าโครงการ, โฆษณาทางลื่อส่ิงพิมพ์ และ มีผู้แนะนำ ร้อยละ 48.7, 44.4 และ 
24.9 ตามลำตับตังปรากฏตามตารางท่ี 4.9

ตารางท่ี 4.9 การตัดสินใจซ้ือของกลุ่มผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาศัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัลลร 3 
และบ้านพฤกษา 12

การตัดสินใจช้ือ จำนวน ร้อยละ
1. บุคคลท่ีมาช่วยดูรายละเอียดโครงการ (ตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• คู่สมรส 87 46.0
• บิดา/มารดา 50 26.5
• ทุกคนในบ้าน 49 25.9
• เพ่ือนฝูง 47 24.9
• บุตร 12 ธ.3
• มาคนเดียว 12 6.3
• ซินแสฮวงจุ้ย 1 0.5
• อื่นๆ 13 6.9
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การดัดสินใจชื้อ จำนวน ร้อยละ
2. ยู้มีล่วนร่วมมากที่สุดในการดัดสินใจจะชื้อในครั้งนี้ (ตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

•  คู่สมรส 85 45.0
•  ตัวเอง 62 32.8
•  บิดา/มารดา 48 25.4
•  ทุกคนในบ้าน 32 16.9
• เพ่ือนฝูง 11 5.8
• บุตร 9 4.8
• ซินแสรวงจุ้ย 0 0

• อื่นๆ 13 6.9
3. แหล่งข้อมูลของโครงการ (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ)

•  ปัายโฆษณาหน้าโครงการ 92 48.7
•  โฆษณาทางลือสิงพิมพ์ 84 44.4
•  มีผู้แนะนำ 47 24.9
• ป้ายบอกทาง (Direction Sign) 35 18.5
• ใบปลิว 26 13.8
• Web site 13 6.9
• โดยตรงจากพนักงานขาย 11 5.8
• Direct Mail 5 2.6
• อื่นๆ 37 19.6

เหตุผลของกลุ่มผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาศัยท่ีเข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้าน/โสสร 3 และบ้าน 
พฤกษา 12 พบว่ามีเหตุผลท่ีซ้ือท่ีอยู่อาศัยใหม่ 12 ลำดับ ดังปรากฏในตารางท่ี 4.10 คือ

1. ต้องการท่ีอยู่อาศัยใหม่เป็นของตนเอง/ต้องการความเป็นอิสระ ร้อยละ 56.6
2. ต้องการสภาพแวดล้อมใหม่ท่ีคืกว่าเดิม ร้อยละ 40.7
3. ท่ีอยู่อาศัยเดิมมีขนาดและพ้ืนท่ีใช้สอยคับแคบไม่พออยู่ ร้อยละ 31.2
4. มีความม่ันคงในฐานะการเงินมากข้ึน ร้อยละ 19.0
5. ซ้ือเพ่ือเป็นการลงทุนและเป็นทรัพย์สิน ร้อยละ 17.5
6. ท่ีอยู่อาศัยใหม่ลามารถนำพ้ืนท่ีเพ่ือใช้ทำกิจกรรมอ่ืนได้ (ท่ีทำงาน, ร้านค้า)ร้อยละ 16.9
7. วางแผนจะสมรส/วางแผนมีบุตร ร้อยละ 14.3
8. บ้านเดิมอยู่ต่างจังหวัด ร้อยละ 12.7
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9. ท่ีอยู่อาคัยเดิมทำให้เสืยเวลาและค่าใช้จ่ายในการเดินทางสูง
10. ท่ีอยู่อาคัยเดิมไม่มีความสะดวกในการเข้าถึง
11. ท่ีต้ังท่ีอยู่อาคัยเดิมเดิมน้ําท่วมถึง
12. พ่อแม่/ญาติช้ือให้

ร้อยละ 9.0 
ร้อยละ 8.5 
ร้อยละ 6.3 
ร้อยละ 3.7

ตารางท่ี 4.10 เหตุผลท่ีช้ือท่ีอยู่อาคัยใหม่รองกลุ่มผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาคัยเข้าซมโครงการบ้านสถาพร 
บ้านภัสลร 3 และบ้านพฤกษา 12

เหตุผลที่ชื้อที่อยู่อาคัยใหม่ จำนวน ร้อยละ
4. เหตุผลท่ีท่านชื้อท่ีอยู่อาคัยใหม่ (เลือกได้มากกว่า 1 ข้อ)

• ต้องการท่ีอยู่อาคัยใหม่เป็นของตนเอง/ต้องการความเป็นอิสระ 107 56.6
• ต้องการสภาพแวดล้อมใหม่ที่ดีกว่าเดิม 77 40.7
• ท่ีอยู่อาศัยเดิมมีฃนาดและพ้ืนท่ีใช้สอยคับแคบไม่พออยู่ 59 31.2
• มีความมั่นคงในฐานะการเงินมากข้ึน 36 19.0
• ชื้อเพื่อเป็นการลงทุนและเป็นทรัพย์สิน 33 17.5
• ที่อยู่อาศัยใหม่สามารถนำพื้นที่เพื่อใช้ทำกิจกรรมอื่นได้' (ท่ี 32 16.9

ทำงาน, ร้านค้า)
• วางแผนจะสมรส/วางแผนมีบุตร 27 14.3
• บ้านเดิมอยู่ต่างจังหวัด 24 12.7
• ที่อยู่อาศัยเดิมทำให้เสืยเวลาและค่าใช้จ่ายในการเดินทางสูง 17 9.0
• ที่อยู่อาศัยเดิมไม่มีความสะดวกในการเข้าถึง 16 8.5
• ที่ตั้งท่ีอยู่อาศัยเดิมเดิมนํ้าท่วมถึง 12 6.3
• พ่อแม่/ญาติชื้อให้ 7 3.7
• อื่นๆ 18 9.5

กลุ่มตัวอย่างไดิให้ความสำคัญกับข้อพิจารณา 7 ข้อ คือ ข้อพิจารณาในด้าน 
การเงินร้อยละ 41.3 เป็นอันดับ 1 รองลงมาคือ ข้อพิจารณาในด้านทำเล ร้อยละ 32.3, 
ข้อพิจารณาในด้านท่ีต้ัง ร้อยละ 30.2, ข้อพิจารณาในด้านรูปแบบบ้าน ร้อยละ 24.4,
ข้อพิจารณาในด้านลภาพแวดล้อม ร้อยละ 25.4 และท่ีกลุ่มตัวอย่างให้ความสำคัญเท่ากัน
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คือข้อพิจารณาในด้านการตลาดและข้อพิจารณาในด้านผู้ประกอบการ ร้อยละ 45.5 และ
32.3 ตามลำดับดังปรากฏตามตารางท่ี 4.11

ตารางท่ี 4.11 ความลำดัญฃองข้อพิจารณาในการตัดสินใจช้ือท่ีอยู่อาศัยใหม่ ฃองกลุ่มตัวอย่าง 
กลุ่มผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาศัยเข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้านศัลสร 3 และบ้านพฤกษา 12

ข้อพิจารณาในการตัดสินใจช้ือ ลำดับความสำคัญ รวมท้ังสิน ลำดับ
1 2 3 4 5 6 7 รวม ดัชนี ความสำคัญ

ข้อพิจารณาในด้านการเงิน 78 24 18 23 22 13 11 189 5.16 1
ข้อพิจารณาในด้านทำเล 43 61 32 22 12 15 4 189 5.21 2
ข้อพิจารณาในด้านที่ตั้ง 28 47 57 23 19 12 3 189 4.97 3
ข้อพิจารณาในด้านรูปแบบบ้าน 25 22 28 46 38 23 7 189 4.22 4
ข้อพิจารณาในด้านสภาพแวดล้อม 13 20 31 45 48 16 16 189 3.90 5
ข้อพิจารณาในด้านการตลาด 0 7 8 15 13 60 86 189 2.40 6
ข้อพิจารณาในด้านผู้ประกอบการ 2 8 15 15 37 50 62 189 2.38 7

โดยท่ีหมายเลข 'ฯ ” = สำคัญเป็นอันดับ 1, “2" = สำคัญเป็นอันดับ 2, “3” = สำคัญเป็นอันดับ 3, “4" = 
สำคัญเป็นอันดับ 4, "5" = สำคัญเป็นอันดับ 5, “6" = สำคัญเป็นอันดับ 6, และ “7" = สำคัญน้อยท่ีสุด

ค่าดัชนี (Index Value) = [(ความถี่ของความสำคัญอันดับ 1 X7 )  + (ความถ่ีของความสำคัญอันดับ 2 
X 6) + (ความถ่ีของความสำคัญอันดับ 3 X 5 )  + (ความถ่ีของความสำคัญอันดับ 4 X 4 )  + (ความถ่ีของความ 
สำคัญอันดับ 5 X 3 )  + (ความถ่ีของความสำคัญอันดับ 6 X 2 )  + (ความถี่ของความสำคัญอันดับ 7 X 1)] 4- 
จำนวนความถ่ีทั้งหมด

กลุ่มต ัวอย่างใดใช้เวลาในการเปรียบเท ียบข้อพ ิจารณาทัง 7 ภายในเวลาภายใน 1 เดือน
ค ิดเป ็นร้อยละ 27.0 ด ังปรากฏตามตารางที 4.12
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ตารางท่ี 4.12 ระยะเวลาในการเปรียบเทียบโดยใช้ข้อพิจารณาท้ัง 7 ข้อ ก่อนการตัดสินใจช้ือ
ท่ีอยู่อาคัยใหม่ของผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาคัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้า,พา,สสร 3 และบ้านพฤกษา
12

ระยะเวลาในการเปรียบเทียบโดยใช้ข้อพิจารณาทั้ง 7 จำนวน ร้อยละ
• ภายใน 7 วัน 40 21.2
• ภายใน15วัน 19 10.1
• ภายใน 1 เดือน 51 27.0
• ภายใน 2-3 เดือน 41 21.7
• ภายใน 4-6 เดือน 24 12.7
• มากกว่า 6-12 เดือน 12 6.3
• มากกว่า12 เดือน 1 0.5
• อื่นๆ 1 0.5
• รวม 189 100.0

ปัจจัยในการตัดสินใจช้ือ กลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาตัยเข้าชมโครงการ บ้านสถาพร
บ้านภ'ลสร 3 และบ้านพฤกษา 12 ให้ความสำคัญในรายละเอียดของข้อพิจารณาท้ัง 7 ด้าน ไว้ตังน้ี 
คอ

อันตับ 1 ข้อพิจารณาในด้านการเงินพบว่าส่วนใหญ่ร้อยละ 77.8 ให้ความสำคัญกับเรอง 
ราคาขายเหมาะลมเม่ือเทียบกับคุณภาพเป็นอันตับ 1 รองลงมาคือ เง่ือนไขการชำระเงินท่ีดี เช่น 
ระยะเวลาผ่อนดาวน์, อัตราส่วนเงินดาวน์ ส่วนลดเงินดาวน์ ฯลฯ ร้อยละ 54.0 เป็นลำดับท่ีลอง,
มีความสามารถในการจ่าย ร้อยละ 52.4 เป็นลำตับท่ีสาม, อัตราดอกเบ้ียผ่อนชำระกับสถาบันการ 
เงินจูงใจ ร้อยละ 27.0 เป็นลำดับท่ีส่ี, มีความม่ันคงทางการเงินดีช้ืน ร้อยละ 20.6 เป็นลำตับท่ีห้า, 
ได้รับการลดหย่อนภาษีค่าธรรมเนียมการโอน, ภาษีเงินได้บุคคลธรรมดา ฯลฯ ร้อยละ 13.8 เป็น 
ลำตับท่ีหก, มีเงินกองทุนช่วยเหลือจากแหล่งอ่ืน ร้อยละ 10.1 เป็นลำตับท่ีเจ็ด และ มีผู้ลน์บลนุน 
ทางการเงิน ร้อยละ 6.9 เป็นลำตับสุดท้าย ตังปรากฏในตารางท่ี 4.13
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ตารางท่ี 4.13 รายละเอียดของข้อพิจารณาในด้านการเงิน ท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาคัย
ท่ีเข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้า■ พาสสร 3 และบ้านพฤกษา 12 ให้ความสำคัญ

รายละเอียดในข้อพิจารณาทางด้านการเงิน จำนวน ร้อยละ
อันดับ 1 ข้อพิจารณาในด้านการเงิน (เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• ราคาขายเหมาะสมเม่ือเทียบกับคุณภาพ 147 77.8
• เง่ือนไขการชำระเงินท่ีดี เช่น ระยะเวลาผ่อนดาวน์, อัตรา 102 54.0

ส่วนเงินดาวน์ส่วนลดเงินดาวน์ฯลฯ
• มีความสามารถในการจ่าย 99 52.4
• อัตราดอกเบี้ยผ่อนชำระกับสถาบันการเงินจูงใจ 51 27.0
• มีความม่ันคงทางการเงินสืซ้ืน 39 20.6
• ได้!ปการลดหย่อในาาษีค่าธรรมเนียมการโอน, ภาษีเงินได้ 26 13.8

บุคคลธรรมดา ฯลฯ
• มีเงินกองทุนช่วยเหลือจากแหล่งอื่น 19 10.1
• มีผู้สนับสนุนทางการเงิน 13 6.9
• อื่นๆ 0 0

อันตับ 2 ข้อพิจารณาในด้านทำเลพบว่าส่วนใหญ่ร้อยละ 69.3 ให้ความสำคัญกับเร่ือง 
ความสะดวกต่อการเดินทางไปยังจุดต่าง  ๆ ของเมืองหลวงและไปส่แหล่งงานได้สะดวก เป็นอันตับ 
1 ติดถนนลายสำคัญ ร้อยละ 40.2 เป็นลำตับท่ีสอง, มีแนวโน้มว่าจะเป็นท่ีต้ังของสาธารณูปโภค 
และลาธารณูปการ ร้อยละ 32.8 เป็นสำตับท่ีสาม, เป็นทำเลค้าขาย ร้อยละ 17.5 เป็นสำตับท่ีสื, 
มีแนวโน้มว่าราคาท่ีดินในทำเลน้ีจะสูงข้ึนในอนาคต ร้อยละ 15.9 เป็นสำตับท่ีห้า, เป็นบริเวณท่ีจะ 
ไม่ถูกเวนคืนในอนาคต ร้อยละ 13.8 เป็นสำตับท่ีหก และเป็นทำเลท่ีอยู่อาคัยมาต้ังเดิม ร้อยละ 4.2 
เป็นลำดับสุดท้าย ตังปรากฏในตารางท่ี 4.14
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ตารางท่ี 4.14 รายละเอียดของข้อพิจารณาในด้านทำเลท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาคัยเข้าชม
โครงการบ้านสถาพร บ้านภ้ลลร 3 และบ้านพฤกษา 12 ให้ความสำคัญ

รายละเอียดในข้อพิจารณาทางด้านทำเล จำนวน ร้อยละ
อันดับ 2 ข้อพิจารณาในด้านทำเล (เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• สะดวกต่อการเดินทางไปยังจุดต่าง  ๆชองเมืองหลวงและไป 131 69.3
สูแหล่งงานได้สะดวก

• เป็นทำเลท่ีอยู่อาดัยมาดั้งเดิม 76 40.2
• ม ีแ น วโน ้ม ว ,าจะ เป ็น ท ี่ด ั้งของสาธารญ ป โภ ค และ 62 32.8

สาธารญปการ
• เป็นทำเลค้าขาย 33 17.5
• มีแนวโน้มว่าราคาท่ีดินในทำเลนี้จะสูงขึ้นในอนาคต 30 15.9
• เป็นบริเวณท่ีจะไม่ถูกเวนคืนในอนาคต 26 13.8
• ติดถนนลายสำคัญ 8 4.2
• อื่นๆ 11 5.8

อันดับ 3 ข้อพิจารณาในด้านท่ีต้ังพบว่าส่วนใหญ่ร้อยละ 51.9 ให้ความสำคัญกับเร่ีอง
การเดินทาง/การคมนาคมสะดวก.เป็นอันดับ 1 รองลงมาคึอ เข้า-ออกใด้หลายทาง ร้อยละ 48.7 
เป็นลำดับท่ีสอง 1 ใกล้ถนนใหญ่ร้อยละ 41.8 เป็นสำดับท่ีลาม 1เป็น'บริเวณท่ีน้ํา1ไม่ท่วม ร้อยละ
32.8 เป็นลำดับท่ีส่ี 1 ใกล้ท่ีทำงาน ร้อยละ 29.6 เป็นลำดับท่ีห้า 1 ใกล้สิงอำนวยความสะดวก :
โรงพยาบาล, โรงเรียน ร้อยละ 29.1 เป็นลำดับท่ีหก 1 หมู่บ้านมีชอบเขตท่ีแน่ชัด เป็นสัดส่วน ไม่มี 
การช้ือขายต่อไปเร่ือย  ๆทำให้ลักษณะขอบเขตและผังของหมู่บ้านไม่ชัดเจน ร้อยละ 27.0 เป็น 
ลำดับท่ีเจ็ด 1 มีรถประจำทางผ่าน ร้อยละ 23.8 เป็นลำดับท่ีแปด 1 ใกล้กับ . บ้าน พ่อ แม่ ญาติ 
ร้อยละ 10.6 เป็นลำดับท่ีเก้า ดังปรากฏในตารางท่ี 4.15
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ตารางท่ี 4.15 รายละเอียดของข้อพิจารณาในด้านท่ีต้ังท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อา*5เยเข้าชม
โครงการบ้านสถาพร บ้า,พาลสร 3 และบ้านพฤกษา 12 ให้ความสำคัญ

รายละเอียดในข้อพิจารณาทางด้านที่ตั้ง จำนวน ร้อยละ
อันดับ 3 ข้อพิจารณาในด้านที่ตั้ง (เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• การเดินทาง/การคมนาคมสะดวก 98 51.9
• เข้า-ออกได้หลายทาง 92 48.7
• ใกล้ถนนใหญ่ 79 41.8
• เป็นบริเวณท่ีน้ํา1ไม่ท่วม 62 32.8
• ใกล้ท่ีทำงาน 56 29.6
• ใกล้ลี่งอำนวยความสะดวก : โรงพยาบาล, โรงเรียน 55 29.1
• หมู่บ้านมีขอบเขตที่แน่ชัดเป็นสัดส่วนไม่มีการช้ือขายต่อไป 51 27.0

เร่ือย  ๆทำให้ลักษณะ ขอบเขตและผังของหมู่บ้านไม่ชัดเจน
• มีรถประจำทางผ่าน 45 23.8
• ใกล้กับบ้าน พ่อ แม่ ญาติ 20 10.6
• อ่ืน ๆ 6 3.2

อันตับ 4 ข้อพิจารณาในด้านรูปแบบบ้านพบว่าส่วนใหญ่ร้อยละ 61.4 ให้ความสำคัญกับ 
เร่ืองขนาดและพ้ืนท่ีใช้สอย, จำนวนห้องน้ํา-ห้องนอนตามจำนวนท่ีต้องการ.เป็นอันดับ 1 รองลงมา 
คือ ท่ีตัวบ้านต้ังถูกหลักของทิศทางแดดและลม ร้อยละ 59.8 เป็นสำดับท่ีลอง, การจัดวางตัวบ้าน 
และขนาดท่ีดินสอดคล้องเหมาะลมกัน ร้อยละ 46.6 เป็นลำดับท่ีสาม, การวางรูปแบบภายนอก 
บ้านสวยงามถูกใจ ร้อยละ 45.0 เป็นลำดับท่ีล่ี, มีแบบบ้านหลากหลายรูปแบบให้เลือก ร้อยละ
32.8 เป็นลำดับท่ีห้า, การจัดพ้ืนท่ีใช้ลอยในบ้านมีประโยชน์สะดวกลอดคล้องกับวิถีชีวิตประจำวัน 
ร้อยละ 27.5 เป็นลำดับท่ีหก, 'ฝืมีอการก่อสร้างดีโดยสังเกตจากบ้านตัวอย่าง ร้อยละ 27.0 เป็น 
ลำดับท่ีเจ็ด, รายละเอียดวัสดุท่ีใช้ในการก่อสร้างชัดเจนดี ร้อยละ 26.5 เป็นลำดับท่ีแปด,
เตรียมครัวไทยไว้เป็นสัดส่วนโดยอยู่นอกตัวบ้านร้อยละ 15.3 เป็นลำดับท่ีเก้า, รูปแบบบ้านลามารถ 
ดัดแปลงเพ่ือใช้ประกอบกิจกรรมอ่ืน  ๆ ได้ในอนาคต ร้อยละ 14.8 เป็นลำดับท่ีสิบ, วัสดุท่ีใช้ 
ประกอบโครงสร้างบ้านลามารถต่อเติมไดิในอนาคต ร้อยละ 14.3 เป็นลำดับท่ีสิบเอ็ด, มีสถาปนิก
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และวิศวกรควบคุมงานก่อสร้างอย่างใกลชิด และ มีพ้ืนท่ีใช้สอยตามต้องการ เช่น ท่ีทำงาน, ร้านค้า 
ฯลฯ ร้อยละ 12.7 เป็นลำดับท่ีลิบสอง ดังปรากฏในตารางท่ี 4.16

ตารางท่ี 4.16 รายละเอียดของข้อพิจารณาในด้านรูปแบบบ้านท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ึอ ท่ีอยู่อาดัย 
เช้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12 ให้ความสำคัญ

รายละเอียดในข้อพิจารณาทางด้านรูปแบบบ้าน จำนวน ร้อยละ
อันดับ 4 ข้อพิจารณาในด้านรูปแบบบ้าน 
(เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• ขนาดและพ้ืนท่ีใช้ลอย, จำนวนห้องนํ้า-ห้องนอนตาม 116 61.4
จำนวนที่ต้องการ

• ที่ตัวบ้านตั้งถูกหลักของทิศทางแดดและลม 113 59.8
• การลัดวางตัวบ้านและขนาดที่ดินสอดคล้องเหมาะสมกัน 88 46.6
• การวางรูปแบบภายนอกบ้านสวยงามถูกใจ 85 45.0
• การลัดพ้ืนที่ใช้สอยในบ้านมีประโยชน์สะดวกสอดคล้องกับ 62 32.8

วิถีชีวิตประจำกัน
• มีแบบบ้านหลากหลายรูปแบบให้เลือก 52 27.5
• มีสถาปนิกและวิศวกรควบคุมงานก่อสร้างอย่างใกล้ชิด 51 27.0
• นิมือการก่อสร้างดีโดยลังเกตจากบ้านตัวอย่าง 50 26.5
• เตรียมครัวไทยไว้เป็นลัดส่วนโดยอยู่นอกตัวบ้าน 29 15.3
• รายละเอียดวัสดุที่ใช้ในการก่อสร้างชัดเจนดี 28 14.8
• วัสดุท่ีใช้ประกอบโครงสร้างบ้านสามารถต่อเติมได้ใน 27 14.3

อนาคต
• รูปแบบบ้านสามารถดัดแปลงเพื่อใช้ประกอบกิจกรรมอื่นๆ 24 12.7

ได้ในอนาคต
• มีพ้ืนที่ใช้สอยตามต้องการ เซ่น ท่ีทำงาน, ร้านค้า ฯลฯ 24 12.7
• อื่นๆ 5 2.6

อันดับ 5 ข้อพิจารณาในด้านสภาพแวดล้อมพบว่าส่วนใหญ่ร้อยละ 62.4 ให้ความสำคัญ 
ก้บเร่ํอง บรรยากาศการสงบน่าอยู่อาศัย, มีการดูแลและรักษาหมู่บ้านให้ดูละอาดเป็นอันดับ 1
รองลงมาคือ ขนาดถนนเมนกว้าง/ทางเช้าถนน1ซอยสะดวก ร้อยละ 53.4 เป็นลำดับท่ีลอง,
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สาธารณูปโภคและส่ิงอำนวยความสะดวกภายในโครงการครบครัน ร้อยละ 51.9 เป็นลำดับท่ีสาม, 
มีระบบรักษาความปลอดภัย ในชีวิตและทรัพย์สิน ร้อยละ 50.8 เป็นลำดับท่ีส่ิ, สภาพแวดล้อม 
รอบ  ๆ โครงการดี ร้อยละ 44.4 เป็นลำดับท่ีห้า, สภาพแวดล้อมภายนอกใม่มีมลภาวะจากเสียง 
กล่ิน และอากาศ ร้อยละ 39.2 เป็นลำดับท่ีหก,จำนวนบ้านท่ีอยู่อาดัยภายในโครงการ มีจำนวน
พอเหมาะและลักษณะของเพ่ือนบ้านดูใม่ก่อปัญหารำคาญใจในอนาคตและมีลักษณะ เป็นคน
ในลังคมเดียวภัน (Social class) เป็นสองเหตุผลท่ีอยู่ในลำดับเดียวกัน ท่ีร้อยละ 29.6 เป็นลำดับท่ี 
เจ็ด, จำนวนยูนิตในแต่ละโซนไม่มาก-ไม่น้อยเกินไป ร้อยละ 29.1 เป็นลำดับท่ีแปด, สาธารณูปโภค 
และส่ิงอำนวยความสะดวกภายนอกโครงการครบครัน ร้อยละ 26.5 เป็นลำดับท่ีเก้า ดังปรากฏใน 
ตารางท่ี 4.17

ตารางท่ี 4.17 รายละเอียดของข้อพิจารณาในด้านสภาพแวดล้อมท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ที่จะช้ือท่ีอยู่ 
อาดัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12ให้ความสำคัญ

รายละเอียดในข้อพิจารณาทางด้านสภาพแวดล้อม จำนวน ร้อยละ
อันดับ 5 ข้อพิจารณาในด้านสภาพแวดล้อม
(เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• บรรยากาศการสงบน่าอยู่อาลัย, มีการดูแลและรักษาหมู่บ้านให้ดู 118 62.4
สะอาด

• ขนาดถนนเมนกว้าง/ทางเข้าถนนซอยสะดวก 101 53.4
• สาธารณูปโภคและสิงอำนวยความสะดวกภายในโครงการครบครัน 98 51.9
• มีระบบรักษาความปลอดภัยในชีวิตและทรัพย์สิน 96 50.8
• สภาพแวดล้อมรอบๆโครงการดี 84 44.4
• สภาพแวดล้อมภายนอกไม่มีมลภาวะจากเสียง กลน และอากาศ 74 39.2
• จำนวนบ้านที่อยู่อาลัยภายในโครงการมีจำนวนพอเหมาะ 56 29.6
• ลักษณะของเพื่อนบ้านดูใม่ก่อปัญหารำคาญใจในอนาคตและมี 56 29.6

ลักษณะเป็นคนในลังคมเดียวกัน (Social class)
• จำนวนยูนิตในแต่ละโชนไม่มาก-ไม่น้อยเกินไป 55 29.1
• สาธารณูปโภคและสิงอำนวยความสะดวกภายนอกโครงการครบครัน 50 26.5
• อื่นๆ 7 3.7
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อันตับ 6 ข้อพิจารณาในด้านการตลาด พบว่าส่วนใหญ่ร้อยละ 74.1 ให้ความสำคัญ
เก่ียวกับการมีบ้านตัวอย่างให้ชม, รองลงมาคือพนักงานขายให้การต้อนรับ รวมถึงมีความเความ 
เข้าใจเก่ียวกับรายละเอียดโครงการเป็นอย่างดีและลามารถตอบข้อชักถามได้อย่างชัดนจ้ง ร้อยละ
55.0 เป็นลำตับท่ีสอง, ชอบการจัดวางผังโครงการโดยใช้หลักภูมิสถาปัตย์และมีความเป็นส่วนตัว 
ร้อยละ 37.6 เป็นลำตับท่ีสาม, เข้าอยู่ได้ทันที ร้อยละ 30.7 เป็นสำตับ'ท่ีสิ1, มีการให้บริการหลัง
การขาย ในเร่ืองของการบำรุงรักษา ซ่อมแรมฯลฯ รวมถึงมีความรับผิดชอบต่อโครงการโดย มี
แนวความคิดในการจัดชุมชนและมีการค้ําประกันตัวบ้าน ร้อยละ 21.2 เป็นลำดับท่ีห้า, โฆษณา มี 
ความน่าเช่ือถือ ร้อยละ 19.6 เป็นลำตับท่ีหก, เง่ือนไขการส่งเสริมการจำหน่ายดี เช่น รายการ 
พิเศษ, ของแถม, ส่วนลด ฯลฯ ร้อยละ 10.6 เป็นลำตับที,เจ็ด, เป็นลูกค้าเก่าท่ีติดตามโครงการ
มานาน ร้อยละ 10.1 เป็นลำดับท่ีแปด ตังปรากฎในตารางท่ี 4.18

ตารางท่ี 4.18 รายละเอียดของข้อพิจารณาในด้านการตลาดท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือ ท่ีอยู่อาคัย 
เข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัลลร 3 และบ้านพฤกษา 12 ให้ความสำคัญ

รายละเอียดในข้อพิจารณาทางด้านการตลาด จำนวน ร้อยละ
อันตับ 6 ข้อพิจารณาในด้านการตลาด (เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ) 

• มีบ้านตัวอย่างให้ชม 140 74.1
• พนักงานขายให้การต้อนรับ รวมถึงมีความรู้ความใจเก่ียวกับราย 104 55.0

ละเอียดโครงการเป็นอย่างดีและสามารถตอบข้อซักถามได้อย่างชัดแด้ง
• ชอบการจัดวางผังโครงการโดยใชห้ลักภูมีสถาบ้ตย์และมีความเป็นส่วน 

ตัว
• เข้าอยู่ได้ทันที

71 37.6

58 30.7
• มีการให้บริการหลังการขายในเรื่องของการบำรุงรักษา ซ่อมแชมฯลฯ 40 21.2

รวมถึงมีความ!บผิดชอบต่อโครงการโดยมีความคิดในการจัดชุมชน 
และมีการคํ้าประกันตัวบ้าน 

• โฆษณามีความน่าเช่ือถือ 37 19.6
• เง่ือนไขการส่งเสริมการจำหน่ายดี เซ่น รายการพิเศษ, ของแถม, ส่วน 20 10.6

ลด ฯลฯ
• เป็นลูกค้าเก่าท่ีติดตามโครงการมานาน 19 10.1
• อื่นๆ 2 1.1
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และสุดท้ายคือข้อพิจารณาในด้านผู้ประกอบการ พบว่าส่วนใหญ่ร้อยละ 60.3 ให้
ความสำคัญกับเร่ืองเช่ือถือในช่ือเสียง (Brand Name) ของผู้ประกอบการโดยดูจาก มี
การดำเนินงานมานานและมีผลงานเป็นท่ีปรากฏและเป็นเจ้าตลาดในทำเล เป็นอันดับ 1 รองลงมา 
คือ โครงการได้รับอนุญาตค้าท่ีดินและจัดสรรท่ีดินแล้ว ร้อยละ 39.2 เป็นลำดับท่ีสอง,
ผู้ประกอบการมีความม่ันคงในการดำเนินธุรกิจ โดยดูจากเงินทุนจดทะเบียน ฯลฯ ร้อยละ 38.1 
เป็นลำดับท่ีสาม, ผู้ประกอบการมีเง่ือนใชการขายท่ีดี ร้อยละ 29.6 เป็นลำดับท่ีล่ี, ผู้ประกอบการ 
มีสถาบันทางการเงินท่ีน่าเช่ือถือสนับลนุน ร้อยละ 27.0 เป็นลำดับท่ีห้า, ผู้ประกอบการมีการ
นำเอาล้ญญามาตรฐานมาใข้ในการทำสัญญา ร้อยละ 20.1 เป็นลำดับท่ีหก ดังปรากฏในตารางท่ี
4.19

ตารางท่ี 4.19 รายละเอียดของข้อพิจารณาในด้านผู้ประกอบการท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือ ท่ีอยู่ 
อาคัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้าใ<๓สสร 3 และบ้านพฤกษา 12 ให้ความสำคัญ

รายละเอียดในข้อพิจารณาทางด้านผู้ประกอบการ จำนวน ร้อยละ
อันดับ 7 ข้อพิจารณาในด้านผ้ประกอบการ 
(เลือกตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)

• เช่ือถือในชื่อเสียง (Brand Name) ของผู้ประกอบการโดยดู 114 60.3
จาก มีการดำเนินงานมานานและมีผลงานเป็นที่ปรากฏและ 
เป็นเจ้าตลาดในทำเล

• โครงการได้รับอนุญาตค้าท่ีดินและจัดสรรที่ดินแล้ว 74 39.2
• ผู้ประกอบการมีความม่ันคงในการดำเนินธุรกิจโดยดูจาก 72 38.1

เงินทุนจดทะเบียน ฯลฯ
• ผู้ประกอบการมีเง่ือนไขการซายท่ีดี 56 29.6
• ผู้ประกอบการมีสถาบันทางการเงินท่ีน่าเชื่อถือสนับสนุน 51 27.0
• ผู้ประกอบการมีการนำเอากัญญามาตรฐานมาใช้ในการทำ 38 20.1

สี'ญญา
• อื่นๆ 13 6.9

กลุ่มตัวอย่างผู้ที่จะซื้อที่อยู่อาคัยเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านภัลลร 3 และบ้าน 
พฤกษา 12 ส่วนใหญ่ร้อยละ 58.7 สนใจรูปแบบท่ีอยู่อาคัยประ๓ ททาวน์เฮ้าสั-อาคารพาณิชย์
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พักอาดัย-ห้องแถว รองลงมาเป็นบ้านเด่ียว-บ้านแฝด ร้อยละ 40.7 ในดัานระดับราคาท่ีสนใจ
ส่วนใหญ่ร้อยละ 44.4 สนใจท่ีอยู่อาดัยระดับราคา 400,001-800,000 บาท รองลงมาเป็นระดับ 
ราคา 800,001-1,500,000 บาท ร้อยละ 24.9 เป็นลำดับสอง, ระดับราคา 1,500,001-3,000,000 
บาท ร้อยละ 15.3 เป็นลำดับลาม, และระดับราคา 3,000,001-5,000,000 บาท ร้อยละ 13.8 เป็น 
ลำดับล่ี ดังท่ีปรากฏในตารางท่ี 4.20

ตารางท่ี 4.20 รูปแบบและระดับราคาท่ีอยู่อาดัยท่ีกลุ่มตัวอย่างของกลุ่มผู้ท่ีช้ึอท่ีอยู่อาดัยเข้าชม 
โครงการบ้านสถาพร บ้านภัสลร 3 และบ้านพฤกษา 12 สนใจ

รูปแบบและระดับราคาท่ีอยู่อาดัยท่ีสนใจ จำนวน ร้อยละ
1. รูปแบบที่อยู่อาดัยท่ีสนใจ 
• ทาวน์เอ้าลํ-อาคารพาณิชย์พักอาดัย-ห้องแถว 111 58.7
• บ้านเด่ียว-บ้านแฝด 77 40.7
• อาคารชุด 0 0
• ท่ีดินเปล่า 0 0
• อื่นๆ 0 0
• Missing 1 0.5
•  รวม 189 100.0
2. ระดับราคาท่ีสนใจ 
•  ต่ํากว่า 400,000 บาท 0 0
• 400,001-800,000 บาท 84 44.4
•  800,001-1,500,000บาท 47 24.9
• 1,500,001-3,000,000บาท 29 15.3
• 3,000,001-5,000,000 บาท 26 13.8
• 5,000,001 บาท ข้ึนใป 2 1.1
• Missing 1 0.5
• รวม 189 100.0



113

สภาพเศรษฐกิจกับระดับราคาท่ีอยู่อาศัย ท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาศัยเข้าซม
โครงการบ้านสถาพร บ้านกัสลร 3 และบ้านพฤกษา 12 สนใจ มีความสัมพันธ์กันดังน้ี

ท่ีอยู่อาศัยในระดับราคา 400,001-800,000 บาท ได้รับความสนใจมากเป็นอันดับหน่ึง 
โดยมีระดับความสนใจท่ีร้อยละ 44.44 โดยท่ีเป็นผู้มีรายได้ระหว่าง 15,000-40,000 บาท/เดือน 
กล่าวคือ ผู้ท่ีมีรายได้อยู่ท่ี 20,001-30,000 บาท/เดือน ให้ความสนใจเป็นกลุ่มแรก รองลงมาคือผู้มี 
รายได้ 30,001-40,000 บาท/เดือน และลำดับกัดมาคือผู้มีรายได้ 15,001-20,000 บาท/เดือน

ท่ีอยู่อาศัยในระดับราคา 800,001-1,500,000 บาท ได้รับความสนใจเป็นอันดับสองโดย 
มีระดับความสนใจท่ีร้อยละ 24.36 โดยเป็นกลุ่มผู้มีรายได้ระหว่าง 20,001-50,000 บาท กล่าวคือ 
ได้รับความสนใจจากยู้ท่ีมีรายได้อยู่ท่ี 30,001-40,000 บาท/เดือน และผู้มีราย1ได้ 40,001-50,000 
บาท/เดือน ในระดับท่ีเท่ากัน ล่วนลำดับรองลงมา’ได้แก่ผู้มีราย'ได้ 20,001-30,000 บาท/เดือน

ท่ีอยู่อาศัยในระดับราคา 1,500,001-3,000,000 บาท ได้รับความสนใจเป็นอันดับลาม 
โดยมีระดับความสนใจท่ีร้อยละ 15.34 โดยเป็นกลุ่มผู้มีราย'ได้ดัง'แต่ 20,001-100,001 บาท/เดือน 
ข้ึนไปกล่าวคือ ได้รับความสนใจจากผู้ท่ีมีรายได้อยู่ท่ี 100,001 บาท/เดือน ข้ึนไป ให้ความสนใจ 
เป็นลำดับแรก รองลงมาเป็นผู้มีรายได้ 50,001-75,000 บาท/เดือน และกลุ่มท่ีให้ความสนใจ
เป็นลำดับสุดท้ายคือกลุ่มผู้มีรายได้ 20,001-30,000 บาท/เดือน

ท่ีอยู่อาศัยในระดับราคา 3,000,001-5,000,000 บาท/เดือน ได้รับความสนใจเป็นอันดับ 
ส่ีโดยมีระดับความสนใจท่ีผู้มีรายได้ 50,000-100,001 บาท/เดือน ฃึนไป กล่าวคือ ผู้มีรายได้อยู่ท่ี
100,001 บาทเดือนข้ึนไปจะให้ความสนใจเป็นกลุ่มแรก รองลงมาคือผู้มีราย1ได้ 50,001-75,000 
บาท/เดือน และลำดับสุดท้ายคือผู้มีรายได้ 75,001-100,000 บาท/เดือน ดังปรากฏในตารางท่ี

ตอนท่ี 3 ความศัมพันธ์ระหว่างสภาพเศรษฐกิจและศังคมของผู้ทจะสัอท่ีอยู่อาศัยกับระดับ
ราคาและรูปแบบของท่ีอยู่อาศัยท่ีเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัสสร 3 และบ้าน
พฤกษา 12 สนใจ

4.21
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ตารางท่ี 4.21 ความสัมพันธ์ระหว่างรายได้ต่อครัวเรือนกับระดับราคาท่ีอยู่อาศัยท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ี
จะซ้ึอท่ีอยู่อาดัยท่ีเซ้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้า,น/ไสสร 3 และบ้านพฤกษา 12 สนใจ

สภาพเศรษฐกิจ ระดับราคาท่ีอยู่อาศัยท่ีสนใจ (บาท)
< 400,000 400,001-

800,000
800,001-
1,500,000

1,500,001-
3,000,000

3.000. 001-
5.000. 000

> 5,000,001

รายได้ต่อครัวเรือน (บาท/ครัวเรือน)
• ต่ํากว่า 4,500 บาท 0 0 0 0 0 0
• 4,501- 7,500 บาท 0 0 0 0 0 0
• 7,501-10,000 บาท 0 1 0 0 0 0
• 10,001-15,000 บาท 0 7 1 2 0 0
• 15,001-20,000 บาท 0 14 6 0 0 0
• 20,001-30,000 บาท 1 29 8 4 1 0
• 30,001-40,000 บาท 0 19 11 2 0 0
• 40,001-50,000 บาท 0 5 11 3 4 0
• 50,001-75,000 บาท 0 4 6 7 7 0
• 75,001-100,000บาท 0 5 1 0 3 0
• 100,001 บาทขึ้นไป 0 0 3 9 11 2
• รวม 1 84 47 27 26 2

สำหรับแหล่งเงินในการผ่อนชำระสถาบันทางการเงินสำหรับท่ีอยู่อาดัยใหม่พบว่า 
ผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาดัยในระดับราคา 400,001-800,000 บาท ร้อยละ 65.51 ใช้แหล่งเงินใน 

การผ่อนชำระกับสถาบันทางการเงินสำหรับท่ีอยู่อาศัยใหม่ จากรายได้ประจำ, รายได้จาก
อาชีพเสริม, รายได้จากดู่สมรส, รายได้จากแหล่งอ่ืน  ๆและ รายได้ของบุคคลอ่ืน ตามลำดับโดยคิด 
สัดส่วนของแหล่งเงินท่ีผ่อนชำระได้ดังนี รายได้ประจำ : รายได้จากอาชีพเสริม : รายได้จากคู่สมรส 
: รายได้จากแหล่งอ่ืน  ๆ: รายได้ของบุคคลอ่ืนเท่ากับ 64.52 : 14.52 : 12.90 : 4.84 : 3.22

ผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาศัยในระดับราคา 800,001-1,500,000 บาท ร้อยละ 38.09 ใช้แหล่งเงินใน 
การผ่อนชำระกับสถาบันทางการเงินสำหรับท่ีอยู่อาศัยใหม่จากรายได้ประจำ, รายได้จากคู่ลมรส, 
รายได้จากอาชีพเสริม รายได้จากแหล่งอ่ืน  ๆ และ รายได้ของบุคคลอ่ืน ตามลำดับ โดยคิดสัดส่วน 
ของแหล่งเงินท่ีผ่อนชำระได้ดังนี รายได้ประจำ : รายได้จากคู่สมรส : รายได้จากอาชีพเสริม: รายได้ 
จากแหล่งอ่ืนๆ : รายได ้ของบุคคลอ่ืนเท่ากับ 51.39-.18.06 :1 5 .2 8 : 9 .7 2 : 5.55
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ผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาศัยในระดับราคา 1,500,001-3,000,000 บาท ร้อยละ 25.33 ใช้
แหล่งเงินในการผ่อนชำระกับสถาปันทางการเงินลำหรับท่ีอยู่อาดัยใหม่จากรายได้ประจำ, รายได้ 
จากคู่สมรส, รายได้จากอาชีพเสริม ตามลำดับ โดยคดสัดล่วนของแหล่งเงินท่ีผ่อนชำระได้ดังน้ี
รายได้ประจำ : รายได้จากคู่สมรส : รายได้จากอาชีพเสริม เท่ากับ 58.33 -.29.17 -.12.5

ผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาดัยในระดับราคา 3,000,001-5,000,000 บาท ร้อยละ 18.52 ใช้แหล่งเงิน 
ในการผ่อนชำระกับลถาปันทางการเงินสำหรับท่ีอยู่อาดัยใหม่จากรายได้ประจำ, รายได้จากคู่สมรส 
ตามลำดับ ล่วนรายได้จากอาชีพเสริม, รายได้จากบุคคลอ่ืน และแหล่งรายได้อ่ืน  ๆจะอยู่ในสัดล่วน 
ท่ีเท่า  ๆ กัน โดยคิดสัดล่วนของแหล่งเงินท่ีผ่อนชำระได้ดังน้ี รายได้ประจำ : รายได้จากคู่สมรส : 
รายได้จากอาชีพเสริม : รายได้จากบุคคลอ่ืน : แหล่งรายได้อ่ืน  ๆ เท่ากับ 74.29 : 8.58 : 5.71 : 
5.71; 5.71 ดังปรากฏในตารางท่ี 4.22

ตารางท่ี 4.22 ความสัมพันธ์ระหว่างแหล่งเงินในการผ่อนชำระลถาปันทางการเงินกับระดับราคาท่ี 
อยู่อาดัยฃองกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะช้ือท่ีอยู่อาดัยท่ีเช้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัสลร 3 และ 
บ้านพฤกษา 12 สนใจ

สภาพเศรษฐกิจ ระดับราคาท่ีอยู่อาศัยท่ีสนใจ (บาท)
< 4๓.000 400,001-

800,000
800,๓1- 
1,5๓,๓0

1,500,001-
3.000.000

3.000. 001-
5.000, ๓0

> 5,0๓,001

แหล่งเงินในการผ่อนชำระลถาปันทาง 
การเงินสำหรับท่ีอยู่อาศัยใหม่ 
(เลือกตอบโดัมากกว่า 1 ข้อ)

• รายได้ประจำ 1 80 37 28 26 2
• รายได้ของคู'สมรส 0 16 13 14 3 2
• รายได้จากอาชีพเสริม 0 18 11 6 2 0
• รายได้ของบุคคลอ่ืน 0 4 4 0 2 0
• อื่นๆ 0 6 7 0 2 0
• รวม 1 124 72 48 35 4

สภาพสังคมกับระดับราคาที่อย ู่อาด ัยท ี่สนใจของกลุ่มตัวอย่างผู้ท ี่จะชื้อท ี่อย ู่อาดัย เช้าขม 
โครงการบ ้านสถาพร บ ้านภัลลร 3 และบ้านพฤกษา 12 ม ีความสัมพันธ์ก ันดังนี กล ่าวคือล ่1วน'ใหญ่ 
ร ้อยละ 44.44 สนใจที่อย ู่อาศัยระดับราคา. 400,0001-800,000 บาท โดย เป็นกลุ่มของ
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พนักงานบริษัทเอกชนเป็นยู้ท่ีสนใจมากท่ีสุด รองลงมาคือ ข้าราชการ และ รัฐวิสาหกิจ ตามลำดับ 
ลํวนท่ีอย ู่อาด ัยในระดับราคา 800,001-1,500,000 บาท ร ้อยละ 24.36 เป็นลำดับสอง โด ย เป็น 
กลุ่มของพนักงานบริษัทเอกซนเป็นผู้ท่ีสนใจมากท่ีสุด รองลงมาคือ ข้าราชการ และผู้ประกอบธุรกิจ 
ของตัวเ'อง ตามลำดับ, สนใจท่ีอยู่อาด ัยในระดับราคา 1,500,001-3,000,000 บาท ร ้อยละ 15.34 
เป็นลำดับสาม โดยเป็นของพนักงานบริษัทเอกซนเป็นผู้ท่ีสนใจมากท่ีสุด รองลงมาคือ ข้าราชการ 
และ รัฐวิสาหกิจ ตามลำดับ, สนใจท่ีอยู่อาดัยในระดับราคา 3,000,001-5,000,000 บาท ร้อยละ 
13.76 เป็นลำดับส่ี โดยเป็นกลุ่มชองพนักงานบริษัทเอกชนเป็นผู้ท่ีสนใจมากท่ีสุด รองลงมาคือ
ผู้ประกอบธุรกิจเป็นของตัวเอง ตามลำดับ

สำหรับอาชีพของคู่สมรสของผู้ท่ีสนใจท่ีอยู่อาดัยระดับราคา. 400,0001-800,000 บาท 
โดยเป็นกลุ่มของแม่บ้านเป็นส่วนใหญ่ รองลงมาคือ พนักงานบริษัทเอกชน และประกอบอาชีพ 
อิสระ ตามลำดับ ส่วนท่ีอยู่อาดัยในระดับราคา 800,001-1,500,000 บาท ร้อยละ 24.36 เป็น 
ลำดับลอง โดยเป็นกลุ่มของแม่บ้านเป็นส่วนใหญ่ รองลงมาคือ พนักงานบริษัทเอกชน ตามลำดับ, 
สนใจท่ีอยู่อาดัยในระดับราคา 1,500,001-3,000,000 บาท ร้อยละ 15.34 เป็นลำดับสาม โดยเป็น 
แม่บ้านเป็นส่วนใหญ่ รองลงมาคือ พนักงานบริษัทเอกชน และ ประกอบอาชีพอิสระ ตามลำดับ, 
สนใจท่ีอยู่อาดัยในระดับราคา 3,000,001-5,000,000 บาท ร้อยละ 13.76 เป็นลำดับส่ี โดยเป็น 
กลุ่มของแม่บ้านเป็นส่วนใหญ่ นอกน้ัน พนักงานบริษัทเอกชน และ ประกอบอาชีพอิสระ ในอัตรา 
ส่วนท่ีเท่า  ๆ กัน โดยสถานภาพทางสังคมท่ีสมรสแล้วจะสนใจท่ีอยู่อาดัย ในระดับราคา
1,500,000-5,000,000บาท มากกว่าคนโสด ส่วนผู้ท่ียังใม่สมรสสนใจท่ีอยู่อาดัย ในระดับราคา 
400,001-1,500,000บาทมากกว่าผู้ท่ีสมรสแล้ว ดังท่ีปรากฏในตารางท่ี4.23



117

ตารางท่ี 4.23 ความสัมพันธ์ระหว่างสภาพสังคมกับระดับราคาท่ีอยู่อา^ยท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ี
อยู่อาดัยเข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12 สนใจ

สภาพสังคม ระตับราคาที่อยู่อาศัยที่สนใจ(บาท)
< 400,000 400,001- 800,001- 1,500,001- 3,๓0,001- > 5,๓0,001

800,000 1,500,000 3,000,000 5,000,๓0
1. อาชีพของกลุ่มตัวอย่าง

• รบราชการ 0 10 9 7 2 0

• รัฐวิสาหกิจ 1 5 2 4 2 0

• พนักงานบริษัทเอกชน 0 61 26 15 12 2

• ธุรกิจของตัวเอง 0 4 4 0 8 0

• อาชีพอิสระ 0 0 2 2 2 0

• อื่น ๆ 0 4 4 1 0 0

• รวม 1 84 47 29 26 2

2 .อาชีพของคู่สมรส

• รับราชการ 0 0 6 3 0 0

• รัฐวิสาหกิจ 0 1 2 0 1 0

• พนักงานบริษัทเอกชน 0 24 10 8 4 2

• ธุรกิจของตัวเอง 0 2 2 6 4 0

• อาชีพอิสระ 0 7 0 0 2 0

• อื่นๆ 1 50 27 12 15 0

• รวม 1 84 47 29 26 2

3. สถานภาพสมรส

• โสด 1 41 25 10 7 0

• สมรส 0 40 20 17 19 2

• ม่าย/หย่า/แยกก้นอยู่ 0 3 2 2 0 0

• รวม 1 84 47 29 26 2

สภาพเศรษฐกิจกับรูปแบบทีอยู่'อาดัยทีสนใจของกลุ่มตัวอย่างผู้ท,จะ1ซอทีอย่อาดัย เขาซม 
โครงการบ้านสถาพร บ้านกัลลร 3 และบ้านพฤกษา 12 มีความสัมพันธ์กันดังนี กล่าวคือส่วนใหญ่
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ร้อยละ 58.73 สนใจท่ีอยู่ประเภททาวน์เข้าสั-อาคารพาณิชย์พักอาดัย-ห้องแถว โดยเป็นกลุ่มของ 
ผูท่ีมีรายได้/ครัวเรือน/เดือนระหว่าง 15,001-50,000 บาท โดยมแีหล ่งเงิน ในการผ่อนชำระ
สถาบันทางการเงินสำหรับท่ีอยู่อาดัยใหม่จาก รายได้ประจำ, รายได้จากอาชีพเสริม และ รายได้ 
ของคู่สมรส ตามลำดับ ล่วนผู้ท่ีสนใจท่ีอยู่อาดัยในรูปแบบซองบ้านเด่ียว-บ้านแฝด เป็นยู้มีรายได้ 
ต้ังแต่ 30,001-100,000 บาทข้ึนไป มีแหล่งเงินในการผ่อนชำระสถาบันทางการเงินสำหรับท่ีอยู่ 
อาดัยใหม่จาก รายได้ประจำ, รายได้ของคู่สมรส และ รายได้จากอาชีพเสริม ตามลำดับ ดังท่ี 
ปรากฏในตารางท่ี 4.24

ตารางท่ี 4.24 ความสัมพันธ์ระหว่างสภาพเศรษฐกิจกับระดับรูปแบบท่ีอยู่อาดัยท่ีกลุ่มตวอย่างผู้ท่ี 
จะช้ือท่ีอยู่อาดัยท่ีเข้าซมโครงการบ้านสถาพร บ้านกัสสร3 และบ้านพฤกษา 12สนใจ

สภาพเศรษฐกิจ รูปแบบที่อยู่อาดัยที่สนใจ
บ้านเดี่ยว-บ ้านแฝด ทาวน์เฮาส ์-อาคารพาณิชย์ฟ ักอาสัย-ฟ ้องแกว

1. รายได้ต่อครัวเรือน (บาท/ครัวเรือน) 

•  ตํ่ากว่า 4,500 บาท 0 0

•  4,501- 7,500 บาท 0 0

•  7,501-10,000 บาท 0 1

•  10,001-15,000 บาท 2 8

•  15,001-20,000 บาท 4 15

•  20,001-30,000 บาท 8 35

•  30,001-40,000 บาท 10 2 2

•  40,001-50,000 บาท 11 1 2

•  50,001-75.000 บาท 17 7

•  75,001-100,000 บาท 4 5

•  1 0 0 ,0 0 1  บ าท ข ึ้น ไ ป 1 9 6

•  Missing 2 0

• รวม 77 111
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สภาพเศรษฐกิจ รูปแบบที่อยู่อาศัยที่สนใจ
บ้านเดี่ยว-บ้านนฝด ทาวน์เห้า«โ-อาคารพาณิชย์พักอาศัย-ห้องนทว

2. แหล่งเงินในการผ่อนชำระสถาบ้นทางการ

เงินสำหรับที่อยู่อาศัยใหม่ (เลือกตอบได้มาก

กว่า 1 ข้อ)

•  รายได้ประจำ 68 105

•  รายได้ของคู่สมรส 24 24

•  รายได้จากอาชีพเสริม 10 27

•  รายได้ของบุคคลอื่น 3 7

•  อื่นๆ 9 6

•  รวม 114 169

สภาพสังคมกับระดับรูปแบบท่ีอยู่อาศัยท่ีสนใจของกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่อาศัยเข้าซม 
โครงการบ้านสถาพร บ้านกัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12 มีความสัมพันธ์กันดังน้ี กล่าวคือ ล่วนใหญ่ 
ร้อยละ 58.73 ผู้ท่ีสนใจรูปแบบท่ีอยู่อาศัยในสักษณะทาวน์เฮ้าสั-อาคารพาณิชย์พักอาศัย-ห้องแถว 
โดยเป็นกลุ่มชองพนักงานบริษัทเอกชน, รับราชการ และรัฐวิสาหกิจ โดยท่ีมี คู่สมรสเป็นแม่บ้าน, 
พนักงานบริษัทเอกชน, ทำธุรกิจของตนเอง และประกอบอาชีพอิสระ ตามลำดับ ส่วนผู้ท่ีสนใจท่ีอยู่ 
อาศัยในรูปแบบของบ้านเด่ียว-บ้านแฝด โดยเป็นกลุ่มของพนักงานบริษัทเอกชน, ทำธุรกิจของ
ตนเอง รัฐวิสาหกิจ และ ประกอบอาชีพอิสระ โดยท่ีมีคู่สมรสเป็นแม่บ้าน, พนักงานบริษัทเอกชน 
และทำธุรกิจของตนเอง ตามลำดับ และคนโลดจะสนใจ รูปแบบท่ีอยู่อาศัยในลักษณะทาวน์เอ้าสั- 
อาคารพาณิชย์พักอาศัย-ห้องแถว ในขณะท่ีผู้ท่ีสมรสแล้วจะสนใจบ้านเด่ียว-บ้านแฝดมากกว่า
ดังท่ีปรากฏในตารางท่ี 4.25
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ตารางท่ี 4.25 ความสัมพันธ์ระหว่างสภาพสังคมกับรูปแบบท่ีอยู่อาตัยท่ีกลุ่มตัวอย่างผู้ท่ีจะซ้ือท่ีอยู่
อาตัยท่ีเข้าชมโครงการบ้านสถาพร บ้า,นภัสสร 3 และบ้านพฤกษา 12 สนใจ

สภาพสังคม รูปแบบท่ีอยู่อาตัยท่ีสนใจ
บ ้าน เด ี่ยว-บ ้านแฝด ทาวน ์เอ ้าย ์-อาคารพ าณ ิชย ์พ ักอาก ัย -ห ้อ งแกว

1. อาชีพร:องกลุ่มตัวอย่าง 
•  รันราชการ 10 18
•  รัฐวิสาหกิจ 5 8
•  พน้กงานบริษัทเอกชน 40 76

•  ธุรกิจของตัวเอง 11 5
•  อาชีพอิสระ 5 1
•  อ่ืนๆ 6 3
•  รวม 77 111

2. อาชีพของคู่สมรส

•  รับราชการ 6 3
•  รั^วิสาหกิจ 2 2JJ3
•  พนักงานบริษัทเอกชน 22 25
•  ธุรกิจของตัวเอง 7 7

•  อาชีพอิสระ 2 7

•  อ่ืนๆ 38 67

•  รวม 77 111

3. สถานภาพสมรส 
•  โสด 29 55

•  สมรส 46 51

•  ม่าย/หย่า/แยกกันอยู่ 2 5

•  รวม 77 111
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