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APPENDIX A

THE INVENTORY MANAGEMENT OF OTHER PRODUCT ITEM IN

CLASS ‘A ’



Product Name...Television 21” ..Model KV-HA21P52 Brand Supplier 1 Unit.....Set....

Receiving Selling Out Remaining

Date Quantity Cost/Unit Total Date Quantity Cost/Unit Total Quantity Total

2

12/02/03 3 7,560 - 22,680 - 20/2/03 2 8,990 - 17,980 - 3

21/02/03 5 7,560 - 37,800 - 27/02/03 2 8,990 - 17,980 - 6

04/03/03 5 7,560 - 37,800 - 04/03/03 1 8,990 - 8,990 - 10

10/03/03 2 8,990 - 17,980 - 8

19/03/03 1 8,990 - 8,990 - 7

21/03/03 1 8,990 - 8,990 - 6

24/03/03 5 7,560 - 37,800 - 24/03/03 1 8,990 - 8,990 - 10

31/03/03 1 8,990 - 8,990 - 9

0704/03 1 8,990 - 8,990 - 8

17/04/03 3 7,560 - 22,680 - 20/04/03 3 8,990 - 26,970 - 8



Page...2...

Product Name...Television 21” ..Model............. KV-HA21P52....................Brand................Supplier 1 ...................Unit......Set...

Receiving Selling Out Remaining

Date Quantity Cost/Unit Total Date Quantity Cost/Unit Total Quantity Total

30/04/03 5 7,560 - 37,800 - 13

12/05/03 2 8,990 - 17,980 - 11

21/05/03 3 7,560 - 22,680 - 29/05/03 1 8,990 - 8,990 - 13

05/06/03 5 7,560 - 37,800 - 05/06/03 7 8,990 - 62,930 - 11

19/06/03 4 8,990 - 35,960 - 7

25/06/03 2 7,560 - 15,120 - 9

09/07/03 5 8,990 - 44,950 - 4

14/07/03 5 7,560 - 37,800 - 14/07/03 1 8,990 - 8,990 - 8

17/07/03 3 7,560 - 22,680 - 26/07/03 8 8,990 - 71,930 - 3

28/07/03 4 7,560 - 30,240 - 7 52,920 -

CO
c h



Product Name...Television 25” ..Model KV-XG25P50/57 Brand Supplier 1 Unit......Set....

Receiving Selling Out Remaining

Date Quantity Cost/Unit Total Date Quantity Cost/Unit Total Quantity Total

12/02/03 1 12,600 - 12,600 - 1

03/03/03 1 14,990 - 14,990 - 0

12/03/03 2 12,600 - 25,200 - 2

14/03/03 3 12,600 - 37,800 - 25/03/03 1 14,990 - 14,990 - 4

07/04/03 2 14,990 - 29,980 - 2

11/04/03 6 12,600 - 75,600 - 20/04/03 1 14,990 - 14,990 - 7

21/04/03 2 14,990 - 29,980 - 5

26/04/03 1 14,990 - 14,990 - 4

18/05/03 2 14,990 - 29,980 - 2

26/05/03 2 11,760 - 23,520 - 4

29/05/03 3 11,760 - 35,280 - 7



Product Name...Television 25” ..Model KV-XG25P50/57 Brand Supplier 1 Unit.....Set

Receiving Selling Out Remaining

Date Quantity Cost/Unit Total Date Quantity Cost/Unit Total Quantity Total

05/06/03 1 13,990 - 13,990 - 6

09/06/03 1 13,990 - 13,990 - 5

10/06/03 2 13,990 - 27,980 - 3

16/06/03 3 11,760 - 35,280 - 19/06/03 1 13,990 - 13,990 - 5

25/06/03 2 11,760 - 23,520 - 7

03/07/03 2 13,990 - 27,980 - 5

14/07/03 4 11,760 - 47,040 - 18/07/03 1 13,990 - 13,990 - 8

21/07/03 2 13,990 - 27,980 - 6

28/07/03 1 13,990 - 13,990 - 5

29/07/03 3 13,990 - 41,970 - 2

30/07/03 3 11,760 - 35,280 - 5 58,800 -



Product Name...Digital still Camera...Model......... DSC-P8/S...........Brand.............. Supplier 1 ................. Unit.........Set

Receiving Selling Out Remaining

Date Quantity Cost/Unit Total Date Quantity Cost/Unit Total Quantity Total

04/04/03 1 16,440 16,440 - 1

25/04/03 1 16,440 16,440 - 2

08/05/03 2 19,990 - 39,980 - 0

12/05/03 2 16,440 - 32,880 - 14/05/03 1 19,990 - 19,990 - 1

26/05/03 1 16,440 16,440 - 2

04/06/03 1 19,990 - 19,990 - 1

07/06/03 1 16,440 16,440 - 2

29/06/03 1 19,990 - 19,990 - 1

01/07/03 2 16,440 - 32,880 - 14/07/03 1 19,990 - 19,990 - 2

27/07/03 1 16,440 16,440 - 3

31/07/03 1 19,990 - 19,990 - 2 32,880 -



Product Name...Digital still Camera...Model..........DSC-P8/L...........Brand.............. Supplier 1 .................Unit.........Set

Receiving Selling Out Remaining

Date Quantity Cost/Unit Total Date Quantity Cost/Unit Total Quantity Total

25/04/03 1 16,440 16,440 - 1

02/05/03 1 19,990 - 19,990 - 0

26/05/03 1 16,440 16,440 - 1

05/06/03 1 19,990 - 19,990 - 0

07/06/03 1 16,440 16,440 - 1

16/06/03 1 19,990 - 19,990 - 0

19/06/03 1 16,440 16,440 - 1 16,440 -



Product Name...Digital still Camera...Model..........DSC-P8/R.......... Brand.............. Supplier 1 ................. Unit........Set,

Receiving Selling Out Remaining

Date Quantity Cost/Unit Total Date Quantity Cost/Unit Total Quantity Total

05/06/03 1 16,440 16,440 - 1

16/06/03 1 19,990 - 19,990 - 0

19/06/03 1 16,440 16,440 - 1

22/06/03 1 19,990 - 19,990 - 0

25/06/03 1 16,440 16,440 - 1 16,440 -
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The e-dealer user guide

About this นรer guide

This document, the e-dealer User Guide, provides all the information and 

instructions you need to use the software effectively. This user guide covers the 

following major topics:

•  Getting started with the software (xxx_network)

•  Viewing the product catalogue

•  Creating and submitting orders

•  Managing the account

•  Searching for products

Getting started with the software

A valid account code and password is essential to access xxx_network. The 

account code is based on the account number of each dealer and deliver address, and 

it cannot be changed. The default password is valid for one login only: when the user 

logs in to xxx_network for the first time.

Logging in to XXX network 

To log in to xxx_network

1. Start your browser and open the xxx_network login page.

2. Type your account เอ in the User ID field.

3. Type your password in the Password field.

4. Click OK
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If the user types the password incorrectly, he or she cannot access the system 

and there is the page shown The password is not correct’ illustrated as follow.

i l l

T he  passw ord is not correct.

L

Handheld

Handheld or Palm is the equipment, which can keep and transfer the data of

transaction.
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Load Data from Handheld ร # ' ' ' '

R eady to syncrhonize with Handheld.

Press the H otS ync button on the cradle to begin.

[ l a n c e ï j

D irectory: cA program  files\satellite forms s e \p ro je c ts \so n y
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OFF LINE

PURCHASE

NEW PRODUCTS

■  เร8ก3นสัาคสัรข'พใน 3 U)8U

SELECT ITEMS 
TRANSACTED IN 

3 MONTHS

PERIOD
ส ิน ด ำ ! แ ช

SEARCH TEM

พีรกน่ว.«ว•ทน®-เทฮทิฑ้8-1การน««ง f* 7วัน 15วัน P 1 เฅิอน 
ร่งคา«จำนวนทินนะนำ: r  y {ะ' \น่

RECOMMENDED ORDER 
QUANTITY

CLOSE

■ Hiท■ ท■ ทHHHHBIËSÈ

I
!m ? N 'H C -V ,C 7 A \"  J ÏH 1

M H c -R V  2Ü//Q T H1 

MHC-RV50/70 THI

MHt;-RV60:VO 1 HI

HCROPIOOOD/QTHI 

HCR-S9D//Q TH1 

MHC-DP10Û0D/MC 

MHC-C'0-30 

MHC-FL5DSW/MC 

MHC-FL5D ร พ / QTH1 

{ผ e w}M H c  • G N 70 V y M c

1=ITEM, 2=BOUGHT, 3=SOLD, 4=CURRENT STOCK LEVEL, 5=MINIMUM STOCK LEVEL, 6=ORDERED, 
7=RECOMMENDED QUANTITY, 8=QUANTITY
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STOCK IN

ป  ร ะ  w i n  : 1 - ท า  % ร บ ส ิน ค า

— —
« น า ร พ น ไ น ส ิง 'ช อ ง :

A m ว ้น ฑ ิ:

C ส ิน ค ้า :

e V i i n  m a m n  ร 'อ ง : 

-

7 จ ัา น ว น :

23/08/2003

1 0OCDQ80SP3/TE
,  , _ 0  .
I า ม ่ม ่ไ น Jา ฆ 1 ก ฆ เ ท ร อ ง

ฒ เ ฒ ^ เ แ ฒ บ  m m

£ 10

1=TYPE, 2=INCOMING PRODUCTS, 3=INVOICE NUMBER, 4=DATE, 5= ITEM NAME, 6=SERIAL NUMBER, 
7=QUANTITY, 8=TICK HERE WHEN THE ITEM HAS NO SERIAL NUMBER, 9=CONFIRM, 10=CLOSE

STOCK OUT

ป ร ะ น ! ท : เ1-การขายสินค้า SOLD OUT PRODUCT

ณ . ว ัน ท ี:

ส ิน ค ้า :

« น า ร พ ข เ ค ร ึ๋อ ง :  

จ ์า น ว น :

23/08/2003

CFD-S250/LCSP5

1001228 3 โ ~  าน ่น ิ«น ายเสน เกร ึ๋อ ง
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TAX INVOICE

บันทึกใบกำกับภาษี
D  ©  พ  #  -10

ฆึ๋อ^กกัา 

ฑ ั๋อ น ่:

สินทา □

เลบฑ๋ัาฆก์ากับ: 
วนท๋ั:

J

ค 'าานวน โ 7 1  m  . 111, 1:  1รากา I I 'าานวนเง ิน

12 ร า ก ! ไ พ ่ร ว ม ก า บ ิน ล ก ำ  เ น ็เ ม  

ก า บ ิน ล ก ำ  l û i u  7  %  

ร า ก า ร ! เ ม ก า บ ิน ล ก ำ เ น ็เ ม

1 0  11

1 3

E S W f f i  11 I t i L f s ï ; I 1 4

1= TAX INVOICE, 2=CUSTOMER NAME, 3=CUSTOMER ADDRESS, 4=TAX INVOICE NUMBER, 5=DATE, 6=ITEM 

NAME, 7=QUANTITY, 8=PRICE, 9=TOTAL AMOUNT OF, 10=CONFIRM, 11=CLOSE, 12=EXCLUDE TAX PRICE, 

13=TAX 7% (VALUE ADDED TAX:VAT), 14=INCLUDE TAX PRICE

INQUIRY

1 ฒ ร ! ■ ฒ 1 1 ■ ■I ป ร ับ ป ร ง อ น ,  ๆ 2

Ü ? ร า ค า ส ิน ค ้า 3

1

1=TRANSACTION, 2=ADJUSTMENT, 3=PRODUCT PRICE
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TRANSACTION

I

เร on«m«:

H i F i

Hi Fi

เ ส ิอ ก ร ห ัส ส ิน ค ้า

จ า ท : MHC-RV20//QTH1 _ -J | 
MHC-WZ8D//Q TH1

[3 «งเพ«ร

S u m จำน วน ไฆ. เฆฤ. ท. ส. อา. 'ๆ. อ.
2 5 /0 6 /0 3 2 6 /0 6 /0 3 2 7 /0 6 /0 3 2 8 /0 6 /0 3 2 9 /0 6 /0 3 3 0 /0 6 /0 3 0 1 /0 7 /0 3

M H C -R V20//Q  TH1 4 m â a m
M H C -R V5//Q  TH1 4 • :

M H C -R V 50//Q  TH1 4 ffiAîfeft'iZ ' 2
2

M H C -R V6//Q  TH1 2 ■ - ■

M H C -R V60//Q  TH1 2 ■ .

MHC-RV600D 1 1. • ■ « :
3

MHC-RV900D 1 ■ ■
2

MHC-SV7AV 0 ■.1 : '  . ■ :

■ "  ■■■■ไMHC-VM330AV 0 ! ฒ ฒ ท ฒ ■ ' -■* - • :

M HC-VP700/SP 0 J:?:. F -

M HC-VP700/TH 0 ^ m , - 1'-

MHC-VP800AV 0 . ; . : .. . . . '

M H C-VX222/S Q T H 0 - . :
■ 1

บ _________________ ►

ADJUSTMENT

เ ล อ ก ร ห ัส ส ิน ค ้า

จาก:

แส«ง [3 «งเพSa13 smânfmms I3 ป้งพืน Sony13 ปวัฃจำนวนเนิน13 ปวันจำนวนรค
.... ... ^ •พ'^'*"'"'»

ส ิน  m 'จ า น ว น อ า . 'ๆ . อ . ณ . ณ ฤ . ท . ส .

2 3 / 0 2 / 0 3 2 4 / 0 2 / 0 3 2 5 / 0 2 / 0 3 2 6 / 0 2 / 0 3 2 7 / 0 2 / 0 3 2 8 / 0 2 / 0 3 0 1 / 0 3 / 0 3 0;

M H C - R V 2 0 / / Q  T H 1 4

...
M H C - R V 5 / / Q  T H 1 4

M H C - R V 5 0 / / Q  T H 1 4

«LJ___________________________________________2
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REPORT

1= REMAINING STOCK, 2=RECEIVED-SOLD OUT PRODUCT

UPDATED STOCK

#  ฒิฆณ์รายงไนสินกัไกงเฑลือ
เค รรงฟ ้ม ฟ ้

s a : EPSO N Stylus COLOR 480

ท : LPT1:

เส ิ'รกกล ุ่มส ินค ้า- 

C  ท ั๊งทมด 

( *  ร ่วง

” เส ิ'รกส ินค ้า

C  ท ั๊งทมด 

( *  ร ่วง
5

จาก:
6

ถีง:

XJ

เครรง'พ ิมพ ์

5 จาก: H F _ J

6 ถีง: H F Ü

H C D -R V 7/V Q  TH1

V U C D -777A

■■■ I

3

/ เ า น า :

เท ย T  I

ต ั๊งค ่าทน ้ากระดาน ...

10

7 b พ น 1 บ <*«✓ b-t 1 1 1

3 C  ท ั๊งทมด

4 <* ร ่วง 5 จาก:

6 ถีง: HD _ J

โ "  โม ่ม ีท ม าย พ ข เค ร ั่ร ง  

1*7 ต ัวรย ่างก ่รน พ ิม ฟ ้

พมพ ยก เส ิก

11

13 14

1=PRINTER, 2=PRODUCT GROUP SELECTING, 3=ALL, 4=PERIOD, 5=FROM, 6=TO, 7=PRODUCT TYPE 

SELECTING, 8=PRODUCT SELECTING, 9=LANGUAGE, 10=PAGE SETUP, 11=NO SERIAL NUMBER, 12= PRINT 

PREVIEW, 13=PRINT, 14=CANCEL



REMAINING STOCK REPORT

HUNG SENG ELEC.PART./U-THON 61 4 MOO 6 U-THO 
รายงานสินค้าคงเหลือ

ณ ว ัน ท ั๋23/08/2003 12:10:21

1 หมวด 2 หมวดย่อย 3 รหัสสินค้า 4 จ้านวน หมายเสข 5
HCD-RV7//Q TH1 1.00 500361 3
MHC-FL5DSW/QTH1 2.00 5005591

5005645
MHC-RV20//Q TH1 4.00 5000685

5002807
5005739
5005740

MHC-RV5//Q TH1 4.00 5022509
5025869
5025871
5025874

MHC-RV50//Q TH1 4.00 5001218
5001225
5003006
5003294

MHC-RV6//Q TH1 2.00 5012089
5012092

MHC-RV60//Q TH1 2.00 5000620
5000621

MHC-RV600D 1.00 5006675
MHC-RV900D 1.00 5005093
MHC-WZ8D//Q TH1 3.00 5003668

5003669 
5003671

1= CATEGORY, 2=SUB CATEGORY, 3=PRODUCT CODE, 4=QUANTITY, 5=SERIAL NUMBER
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RECEIVED-SOLD PRODUCTS

n i f f  m ’m ' i ' M m M M i
เคร ิaงพิมพ์ —  ---------------- -
sa: EPSON Stylus COLOR 480

. ท: LPT1:

เพรกกธุ่มสินค้า 

C  ทั้งทมด 

(* ร่วง

เพa กสินค้า 

!•' ทั้งทมด 

ร่วง

จาก:

ถัง:

จาก:

ถัง:

เพa กวันที

C  ทั้งทมด <* ร่วง

HF

HF

เครaงพิมพ์

จาก:

ถัง:

01/07/2003

31/07/2003

/ทนา:

ฟ
แ

J
J

น ิน *ิ 3

ตั๊งค่าหน้ากระดาน...

ตัว a ย่างก่รนพิมพ์ 

โ~ บ ันท ั้กไพ ิเ

พ์มพ์

------------ J P ร to ck -l ท /ร ๒ c k -0  u t --------

1
(* รับสินค้า

2 C  ยกเพกการขาย

3 C  ปรับ4ต็3กเพ์ม

4 C ชาย

5 C  สิงคนโหน้

6 r  ปรับค่านวน«ด
I i

ยกเพก

1=PRODUCT RECEIVED, 2=ORDER CANCELLATION, 3=INCREASED STOCK ADJUSTMENT, 4=SOLD 

OUT, 5=PRODUCT RETURN, 6=DECREASED STOCK ADJUSTMENT, 7=SAVE FILE

PRODUCT RECEIVED REPORT

HUNG SENG ELEC.PART./U-THON 61 4 MOO 6 U-THO
รายงามภารรับสินค้า

ณ ว ัน ท ั๋23/08/2003 12:17:04

หมวด วันท, รหัสสินค้า จานวน หมายเลข

HF 01/07/2003 MHC-RV50//Q TH1 2 5001218
5001225

03/07/2003 MHC-RV600D 2 5006675
5006677

14/07/2003 LBT-XGV6//Q TH1 1 5001961
MHC-RV900D 1 5005093
MHC-WZ8D//Q TH1 1 5000991
SS-XGV10R//QTH 1
SU-XGV10R//QTH 1

1 7/07/2003 MHC-WZ8D//Q TH1 2 5001600
5001602

22/07/2003 MHC-RV20//Q TH1 2 5002689
5002807

MHC-RV50//Q TH1 2 5003006
5003294

26/07/2003 MHC-RV900D 1 5005552
MHC-WZ8D//Q TH1 1 5001997

28/07/2003 MHC-WZ8D//Q TH1 2 5002299
5002301



APPENDIX c

The Future Plan (Phase II)
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Extranet Project (e-dealer project)

Phase II

1. A/C, Bookkeeping program add on.

2. Small Item spilt P/O: to improve speed of delivery at W/H

3. Other brand add on in e-dealer (Other brand?)

4. Printing warranty at e-dealer shop front.

5. Daily stock from e-dealer

6. Check stock by using Scanner (to value add the scanner at shop front: not only 

receive or sales function)

7. E-service job sheet at e-dealer shop front

8. E-payment (Three Party: Supplier I, Dealer, and Bank)

Job transfer

1. E-dealer helpdesk?

2. E-dealer implementation?

Sales analysis from e-dealer system

Correct e-dealer sales data in Power Play (I request K.Sumon to let K.Opas to 

learning in deeply technical detail for him to support sales data for marketing side)

1. Sales-in, Sales-out, Stock Report

2. Hot list model (analyze the quantity shortage for hot list model) for making

data to support Saihan meeting



104

1. Improve e-dealer quality Schedule

Issue PIC AprU J M a y t)3 Junt>3 JulTO AugU3 S ep '03 0 ๙ 0 3

Im prove  e -dea le r qua lity

- C la rify  d ea le rs ' s to c k  da ta  in e -dea le r sys tem  

’ S ta rt c le a r s to c k  &  m on ito r 2 s ites p e r w e e k

- C onv ince  dea le rs  to  do  co rre c t p ro ce ss

- C onv in ce  sa le sm an  to unde rs tand  the m o re  benefit

- In fo rm  S a le sm an  &  dea le rs  fo r th is  p ro g ram

- Se lec t the  cand ida te  (dea le r g rade  A )

- Plan to ro ll-ou t

- Ro ll-ou t (2 s ite s  p e r w eek )

- M on ito r &  Evaluation

•  16

•  18 
^ 3 - 3 0 ^

2. E-payment SchecMe

Issue PIC ApiU3 Mayt3 «

Ü M 8 B B

Augโ)3

mmm
Sepไ33

____
0ct‘03 NovT33

E-payment

-  K e e p  re q u ire m e n ts  fro m  c o n c e rn  p e rs o n  

(A c c o u n t D e p t, S a le s  D e p t, D ea le rs , B a n k  A s ia , e tc )

-  D e s ig n  s y s te m  

- D e v e lo p  s y s te m  

- T e s t in g  s y s te m

-  P re p a re  M a n u a l 

- T ra in in g

- R o l l  o u t to  e -d e a le r

A
2

ê
30

i

A

A

15-31
H
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3. E-dealer Stock Schedule

Issue PIC Api'03 l.lay'03 Jun'03 Jul'l)3 Aug'03

;«.■ไรร»&rf?- ïi*
Sep'03 Oct'03

Collecting Daily stock (Stock lopoit in Powoi Play)

- D e s ig n  sy s te m  (c o rp o ra te  w ith M S C )

-  D e v e lo p  s y s te m  (c o rp o ra te  w ith  MSC)

-  T e s tin g  s y s te m  (c o rp o ra te  w ith  M SC)

- P re p a re  M a n u a l 

- T r a in in g

- R oll o u t to  e -d e a le r  (u p d a te d  p ro g ra m )

ฟ ้เ
J s

1 -1 5
i - è

1 -15
M

m

1A 30
(1

V พ

V

4. Enhance Scanner Programme: Check and View stock

Issue PIC A|)|'03 lvlay'03 Jun'03 Jul‘03 Aug'03 Sop'03 0 ๙ 0 3 Nov'03

Enhance scannei piogiant; check « view stock

-  E n h a n c e  P a lm  p ro g ra m  (c o rp o ra te  w ith  M S C )

-  E n h a n c e  e - d e a le r  p ro g ra m  (c o rp o ra te  w ith  M S C )

- T e s t in g  s y s te m  (c o r p o r a te  w ith  M SC )

- P r e p a r e  M a n u a l

- T r a in in g

-  R o ll o u t  to  e - d e a le r  ( u p d a te d  p ro g ra m )

J 6 3 i

1 -1 5
M

1 -1 5
M

,
ê 3 0  1

V
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5. E-warranty Schedule

I s s u e P IC A u g จ 3 S epX )3 O c t '0 3 N o v D 3 D ecT )3 J a n  0 4 F e b D 4 W a r '04

E -u ra n a ir ty :  p i i i i t  w a n a n ty  c a u l  a t  d e a le i s h o p

-  K e e p  re q u ir e m e n ts  f ro m  c o n c e rn  p e rs o n

-  S tu d y  e n v ir o n m e n t  a t  d e a le r  s h o p

-  D e s ig n  s y s te m  ( c o r p o r a te  w ith  M S C )

-  D e v e lo p  s y s te m  (c o r p o r a te  w ith  M S C )

-  P re p a r in g  h a rd w a re

- S e le c t  d e a le r  fo r  t r ia l (1 0  s ite s )

-  T e s t in g  s y s te m  (c o r p o r a te  w ith  M S C ) 

- T r a in in g

-  R o ll o u t  to  e - d e a le r  ( u p d a te d  p r o g r a m )

A
1 6 -30

• — 4

A
1A 3i

1-31
•  *

1-31

ร
1-28

1 -30  t

6. E-service Schedule



E-service (contirmed)

Is s u e P IC A u g จ 3 S e p W O c t 1)3 N w W D e c C 3 J a n 0 4 F e b '0 4 M a i '0 4

Im p le m e n ta t io n  n e w  s ite s

- P la n n in g  ( s e le c t  d e a le r  &  p la n )

-  P re p a re  s c a n n e r  &  P ro d u c t  d a ta b a s e  

-T r a in in g

-  F o llo w -u p  n e w  e -d e a le r  s ite  

(d e a le r  c a n  d o  c o r re c t  p ro c e s s )

_ _ _ _ 3 L
1 - - - - - - -
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