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รายการอ้างอิง

ภาษาไทย
ก ม ล ท ิพ ย ์ เศวตม า ล ย ์. ระดับความสามารถด้านการฟังภาษาอังกฤษของนักเรียนระดับมัธยม- 

ศึกษาตอนด้น ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  

จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย , 2529 .

ก ำ พ ล  น ิรว ร ร ณ ์.  “ ม า ร ด า แ ห ่ง ภ า ษ า ”  ฐ า น เศ ร ษ ฐ ก ิจ -ก า ร เม ือ ง  13 (ส ิง ห า ค ม  2536) : 57 

จ ร ร ย า  ม โ น ร ส .  สมรรถวิสัยในการใช้ภาษาอังกฤษเพื่อการสื่อสารด้านการฟังของนักเรียนชั้น 
มัธยมศึกษา'ปีท่ี 6 โรงเรียนประจำจังหวัด ในเขตการศึกษา 9. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ 

ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ค ณ ะ ศ ึก ษ า ศ า ส ต ร ์ บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย เก ษ ต ร ศ า ส ต ร ์,

2 5 2 7 .

ช า ญ ณ ร ง ค ์ อินทรประเสริฐ. การเปรียบเทียบผลสัมฤทธิทางการเรียนวิชาภาษาอังกฤษทางด้าน 
การฟังเพื่อความเข้าใจของนักเรียนชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 5 โดยใช้วิธีการสอนแบบการแบ่ง 
กลุ่มคามสังกัดสัมฤทธิผลทางการเรียนกับการสอนฑงชั้น. ว ิท ย า นิพนธ์ป ร ิญ ญ า 

ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย , 2534 .

ด ำ ร ง ส ัก ด  ช ัย ส น ิท แ ล ะ ค ณ ะ .  เท ค น ิค ก า ร น ำ เส น อ .  ส ำ น ัก พ ิม พ ์ว ัง อ ัก ษ ร  ก ร ุง เ ท พ , 2 53 8 .

น ิต ย า  เจ ร ิญ ส ิท ธ ๙ิ. การเปรียบเทียบความสามารถในการฟัง การพูดภาษาอังกฤษและแรงจูงใจ 
ในการเรียนภาษาอังกฤษของนักเรียนชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 6 ที่เรียนโดยใช้โครงสร้าง 
ระดับยอดและการสอนตามคู'มือครู. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ก า ร ศ ึก ษ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต ,  

บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย ศ ร ีน ค ร ิน ท ร ว ิโ ร ฒ  ป ร ะ ส า น ม ิต ร ,  253 1 .

เน า วร ัต น ์ พ ง ษ ์เก ษ ม พ ร ก ุล .  ระดับความสามารถด้านการฟังภาษาอังกฤษของนักเรียนระดับ 
มัธยมศึกษาตอนปลาย. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า มัธยมศ ึก ษ า  

บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย , 2530 .

บุญพ ร ้อ ม  อ ต ิรัตน์. ความคิดเห็นของอาจารย์และนักศึกษาแผนกพณิชยการ สังกัดวิทยาลัย

เทคโนโลยี่และอาชีวศึกษาเกี่ยวกับการเรียนการสอนภาษาอังกฤษธุรกิจ. ว ิท ย า นิพนธ์ 
ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย ,

252 8 .

บุศรา จีดลำดวน. การเปรียบเทียบความสามารถในการอ่าน การเขียนภาษาอังกฤษ และความ 
รับผิดชอบในการเรียนภาษาอังกฤษของนักเรียนชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 2 ที่ได้รับการ 
สอนมินิคอร์สกับการสอนตามคู'มือครู. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า  การศึกษาม ห า บ ัณ ฑ ิต , 

บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย ศ ร ีน ค ร ิน ท ร ว ิโ ร ฒ  ป ร ะ ส า น ม ิต ร ,  253 1 .
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บ ุห ง า  ค ณ าวร ง ค ์.  การศึกษาเปรียบเทียบความสามารถทางการฟังการพูดภาษาอังกฤษและ 
มนุษยสัมพันธ์ของนักเรียนชั้นมัธยมศึกษาชี]ที่ 2 ที่ได้รับการสอนโดยการเรียนรู ้
ภาษาชุมชนตามแนวอรรถฐานกับการสอนดามคู'มือครู. ว ิท ย า นิพนธ์ป ร ิญ ญ า  

การศ ึก ษ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย ศ ร นีครินท ร ว ิโ ร ฒ  ประสานม ิต ร ,  

2 5 3 1 .

ป ร ะ ค อ ง  ก ร ร ณ ส ูต .  ส ถ ิต ิป ร ะ ยุกต์ส ำ ห ร ับ ค ร ู.  ก ร ุง เ ท พ ม ห า น ค ร : ไ ท ย ว ัฒ น า พ า ณ ิช ,253 5 .

พ ัช ร า พ ร  เข ีย ว ร ื่น ร ม ย ์.  ความสัมพันธ์ระหว่างกลวิธีในการเรียนกับความสามารถในทักษะรับสาร 
ภาษาอังกฤษของนักเรียนชันมัธยมศึกษาชี]ที 4 กรุงเทพมหานคร. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ 

ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย ,  

2 5 3 7 .

เพ ิร ์ล  ว ัฒ น า ก ูล . การศึกษาความสามารถในการฟังภาษาอังกฤษของนักเรียนมัธยมศึกษาชี]ที่ 3

ในโรงเรียนมัธยมที่คังอยู่ในเขตท้องที่การศึกษา 2 ของกรุงเทพมหานคร. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ 

ป ร ิญ ญ า ศ ึก ษ า ศ า ส ต ร ม ห า บ ัณ ฑ ิต  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย เก ษ ต ร ศ า ส ต ร ์,  2524 .

ม ะ น ีย า  เล ิศ ล า ย . สมรรถภาพด้านการฟ ัง ภาษาอังกฤษเพือการล ือ สารของนักเรียนชั้นมัธยม

ศึกษาชี]ท่ี 3 โรงเรียนสะเดา “ ขรรค์ชัยพลานนท์อนุสรณ์”  อำเภอสะเดา จังหวัดสงขลา. 
ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ศ ึก ษ า ศ า ส ต ร ม ห า บ ัณ ฑ ิต  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  

ม ห า ว ิท ย า ล ัย เก ษ ต ร ศ า ส ต ร ์ 2528 .

มาลี บุญคิริพันธ์. หลักการทำหนังสือพิมพ์เบื้องด้น. พิมพ์ครังที่ 3, ประกายพรึก :
ก ร ุง เท พ ม ห า น ค ร .  2534 .

ย ุพ ิน  พ ุท ธ า พิพัฒน์. การเปรียบเทียบความสามารถในการฟัง การพูด แรงจูงใจ และความคงทน 
ในการเรียนภาษาอังกฤษของนักเรียนชั้นมัธยมศึกษาชี]ที่ 3 ที่ได้รับการลอนโดยวิธ ี
ดามแนวทฤษฎีธรรมชาติและวิธีการสอนตามคู'มือครู. ว ิท ย า นิพนธป์ ร ิญ ญ า ก า ร ศ ึก ษ า  

ม ห า บ ัณ ฑ ิต  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย ศ ร ีน ค ร ิน ท ร ์ว ิโ ร ฒ  ประสานม ิต ร ,  2531.

ร ะ พีพ ร ร ณ  โกวิท ว า น ิช ย ์.  “ การศึกษาความสามารถในการฟังภาษาอังกฤษของนักเรียนชั้น 
มัธยมศึกษาชี]ที่ 3 ของกรุงเทพมหานคร.”  ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  

ภ า ค ว ิช า ก า ร ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย เก ษ ต ร ศ า ส ต ร ์,  252 2 .

ล ำ ด ว น  ท อ ง พ ร ห ม .  สมรรถวิสัยในการใช้ภาษาอังกฤษด้านการฟังเพื่อการสื่อสารของนักเรียน 
ชั้นมัธยมศึกษาชี]ที่ 6 ท้องที่การศึกษา 2 กรุงเทพมหานคร. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ค ิล ป ศ า ส ต ร -  

ม ห า บ ัณ ฑ ิต  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย เก ษ ต ร ศ า ส ต ร ์,  252 7 .

ว ร ว ร ร ณ  เป ล ี่ย น บ ุญ เล ิศ . เท ค น ิค ก า ร ส อ น ก า ร พ ิง  ใ น สุมิตรา  อังว ฒ น ก ุล  แนวคิดและเทคนิควิธี 
การสอนภาษาอังกฤษร ะ ด ับ มัธยมศึกษา. ก ร ุง เท พ ม ห า น ค ร ,  2 53 6 .
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ว า ท ิน ี ศ ร ีแปีะบ ัว .  การเปรียบเทียบความสามารถในการใช้ภ ใษาอังกฤษทักษะการฟัง-พูดและ 
ปฏิสัมพันธ์ทางวาจาของครูแล่ะนักเรียนชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 4 ที่ได้รับการสอน โดยใช ้
อรรถลักษณะประกอบกับกลวิธีเสริมต่อการเรียนรู้กับการสอนตามคู,มือครู.
ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า ก า ร ศ ึก ษ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย '

ม ห า ว ิท ย า ล ัย ศ ร ีน ค ร ิน ท ร ว ิโ ร ฒ  ใb ะ ส า น ม ิต ร ,  2538 .

ว ิช า ก า ร 1 ก ร ม  ก ร ะ ท ร ว ง ศ ึก ษ า ธ ิก า ร .  หลักสูตรภาษาอังกฤษ ทุทธศักราช 2539ในหลักสูตรประถม 
ศึกษา ทุทธศักราช 2521 ฉบับปรับปรุง 2533 หลักสูตรมัธยมศึกษาตอนด้น พุทธศักราช 
2521 ฉบับปรับปรุง พ.ศ. 2533 หลักสูตรมัธยมศึกษาตอนปลาย พุทธศักราช 2524 ฉบับ 
ปรับปรุง 2533. ก ร ุง เท พ ม ห า น ค ร ,  253 9 .

ว ิช า ก า ร  ก ร ม .  คู่มือการประเมินผลการเรียนตามหลักสูตรมัธยมศึกษาตอนปลาย พุทธศักราช 
2524. ก ร ุง เท พ  ก ร ม ว ิช า ก า ร  ก ร ะ ท ร ว ง ศ ึก ษ า ธ ิก า ร ,  2 52 9 .

ว ิร ัต น ์ บ ุญ ม า ต ย ์. การเปรียบเทียบความสามารถในการฟ ัง เพื่อความเข้าใจภาษาอังกฤษของ 
นักเรียนชั้นมัธยมศึกษาปที ี่ 3 ท ี่ม ีต ัว ป้อนแ ล ะ ปฏิสัมพันธ์ต่างกัน. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ 

ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย ,  

253 9 .

ศ ร ัณ ย า  ศ ร ีว ิช ัย .  การเปรียบเทียบการรับรู้เกี่ยวกับตัวแปรที่มีผ ล ต ่อ ความสามารถในการฟังภาษา 
อังกฤษระหว่างนักเรียนชันมัธยมศึกษาปีที 6 ทีมีความลามารถในการฟังภาษาอังกฤษ 
ต่างกันในโรงเรียนมัธยมศึกษา สังกัดกรมสามัญศึกษา กรุงเทพมหานคร. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ 

ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย ,

2 5 3 7 .

ศิริ,พ ร  พ ง ษ ์ส ุร พ ิพ ัฒ น ์.  ทฤษฎีและแนวคิดในการสร้างแบบทดสอบสมิทธิภาพทางภาษาอังกฤษ.
ก ร ุง เท พ ม ห า น ค ร  : ส ถ า บ ัน ภ า ษ า . จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย , 2 5 3 8 .

ส น ธ ย า พรรษ์ ยาท้วม. การเปรียบเทียบความสามารถในการฟัง-พูดภาษาอังกฤษและ
ความเชื่อมั่นในตนเองของน ัก เรียนชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 1 โดยการสอนแบบ T-P.R 
ที่พัฒนาตามแนวทฤษฎีอรรถฐานกับการสอนตามคู่มือครู. ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ป ร ิญ ญ า  

ก า ร ศ ึก ษ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  ม ห า ว ิท ย า ล ัย ศ ร ีน ค ร ิน ท ร ว ิโ ร ฒ  ป ร ะ ส า น ม ิต ร ,

253 8 .
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แอะ

รายนามผู้ทรงคุณวุฒิทีอัดเสียงประกอ'นแบบอ'อบ

ความสามารถในการฟัง



รายนามผ ู้ทรงค ุณว ุฒ ิ!1นการตรวจแบบสอบศวไนสามารถ'ในการฟ ังภาษาอ ังกฤษ

1. Ml". Michael Crabtree คณะอักษรศาสตร์ จุพาลงกรณ์มหาวิทยาลัย

2. รศ. ดร. อัจฉรา วงศ์โสธร สถาบันภาษา จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย
3. ดร. พิทักษ์ นิลนพคุณ
4. ดร. อารีรัฅษ์ หิรัญโญ

ศึกษานิเทศศ์ กรมสามัญศึกษา 
ผูเช่ียวชาญงานวิจัย กรมอาชีวศึกษา

5. อาจารย์วารี พู่ทุฒ อาจารย์ 3 ระดับ 8 วิทยาลัยพณิชยการเชตุพน

รายนามผู้ทรงคุณวุฒิในการอัดเสียงประกอบแบบสอบ-ความสามารถ'ในการฟังภาษาอังกคุษ

1. Mr. lain Tebb สถาบันภาษา จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย
2. Mr. Chcrlcc Joncs สถาบันภาษา จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย
3. Ms. Susan G’ Shea สถาบันภาษา จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย



ภาคผนวก ข หนังสือขอความร่วมมือในการวิจัย



92

ท ี่ ศ ธ  0 9 1 1 /3 5 7 ก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า

ก ร ะ ท ร ว ง ศ ึก ษ า ธ ิก า ร  ก ท ม .  103 00

19 ม ก ร า ค ม  2541

เร ื่อ ง  ข อ ค ว า ม อ น ุเค ร า ะ ห ์เก ็บ ร ว บ ร ว ม ข ้อ ม ูล เพ ือ ป ร ะ ก อ บ ก า ร ท ำ ว ิท ย า น ิ,พ น ธ  

เร ีย น  ค ณ บ ด ีบ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย  

อ ้า ง ถ ึง  ห น ัง ส ือ  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย

1. ท ี่ ท ม  0 3 0 9 /1 1 6 1 1  เร ื่อ ง  ข อ ค ว า ม ร ่ว ม ม ือ ใ น ก า ร ท ค ล อ ง ใ ช ้เค ร ื่อ ง ม ือ ว ิจ ัย  

ล ง ว ัน ท ี่ 27  พ ฤ ศ จ ิก า ย น  2 54 0

2 . ท ี่ ท ม 0 3 0 9 /1 1 6 1 0  เร ื่อ ง  ข อ ค ว า ม ร ่ว ม ม ือ ใ น ก า ร ว ิจ ัย ล ง ว ัน ท ี่ 2 7 พ ฤ ศ จ ิก า ย น  2 5 4 0  

ส ิ่ง ท ี่ส ่ง ม า ด ้ว ย  แ บ บ ส อ บ ถ า ม  1 ช ุด

ต า ม ห น ัง ส ือ ท ี่อ ้า ง ถ ึง  แ จ ้ง ว ่า  น า ง ส า ว ศ ร ีเ ง ิน  แ พ ส พ ัฒ น ั น ิส ิต ช ั้น ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  

ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย  ม ีค ว า ม ป ร ะ ส ง ค ์จ ะ ท ำ ก า ร ท ค ล อ ง ใ ช ้ 

เค ร ื่อ ง ม ือ ว ิจ ัย  ก ับ น ัก เ ร ีย น ร ะ ด ับ ป ร ะ ก า ศ น ีย บ ัต ร ว ิช า ช ีพ ช ั้น ป ีท ี่ 1 ว ิท ย า ล ัย อ า ช ีว ศ ึก ษ า ช ล บ ุร ี แ ล ะ  

ว ิท ย า ล ัย เท ค น ิค ส ม ุท ร ป ร า ก า ร  จ ัง ห ว ัด ส ม ุท ร ป ร า ก า ร  แ ล ะ น ำ เค ร ื่อ ง ม ือ ว ิจ ัย  ท ำ ก า ร เ ก ็บ ร ว บ ร ว ม ข ้อ ม ูล  

ก ับ น ัก เ ร ีย น ร ะ ด ับ ป ร ะ ก า ศ น ิย บ ัต ร ว ิช า ช ีพ ช ั้น ป ีท ี่ 1 ใ น ว ิท ย า ล ัย ส ัง ก ัด ก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า  ใ น เข ต

ก ร ุง เท พ ม ห า น ค ร  4  แ ห ่ง  ร า ย ล ะ เอ ีย ด ท ร า บ แ ล ้ว น ัน

ก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า  พ ิจ า ร ณ า แ ล ้ว  อ น ุญ า ต ใ ห ้ใ ช ้เก ็บ ข ้อ ม ูล ด ัง ก ล ่า ว ข ้า ง ด ้น ไ ด ้ 

จ ึง เ ร ีย น ม า เพ ื่อ โ ป ร ด ท ร า บ  แ ล ะ ก ร ุณ า จ ัด ส ่ง ผ ล ง า น ว ิจ ัย ใ ห ้ก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า  ท ร า บ ใ น  

โ อ ก า ส ต ่อ ไ ป ด ้ว ย  จ ัก ข อ บ ค ุณ ย ิ่ง

ข อ แ ส ด ง ค ว า ม น ับ ถ ือ

ศ ึก ษ า น ิเท ศ ก  7 ร ัก ษ า ก า ร ใ น ต ำ แ ห น ่ง  

ห ัว ห น ้า ห น ่ว ย ศ ึก ษ า น ิเท ศ ค ์ 

ป ฏ ิบ ัต ิร า ช ก า ร แ ท น  อ ธ ิบ ด ีก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า

หน ่วยศ ึกษาน ิเทศค ์

โท ร . 2829352
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ท ี่ ศ ธ  0 9 1 1 /3 5 8  ก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า

ก ร ะ ท ร ว ง ศ ึก ษ า ธ ิก า ร  ก ท ม .  103 00

19 ม ก ร า ค ม  2541

เร ื่อ ง  ข อ ค ว า ม อ น ุเ ค ร า ะ ห ้ใ น ก า ร ท ค ล อ ง ใ ช ้เ ค ร ื่อ ง ม ือ ว ิจ ัย แ ล ะ เก ็บ ร ว บ ร ว ม ข ้อ ม ูล เพ ื่อ ป ร ะ ก อ บ  

ก า ร ท ำ ว ิท ย า น ิพ น ธ ์

เ ร ีย น  ผ ู้อ ำ น ว ย ก า ร ว ิท ย า ล ัย

ส ิ่ง ท ี่ส ่ง ม า ด ้ว ย  แ บ บ ส อ บ  จ ำ น ว น  1 ช ุด

ด ้ว ย น า ง ส า ว ศ ร ีเ ง ิน  แ พ ส ุพ ัฒ น ิ เป ็น น ิส ิต ช ัน ป ร ิญ ญ า ม ห า บ ัณ ฑ ิต  ภ า ค ว ิช า ม ัธ ย ม ศ ึก ษ า  

บ ัณ ฑ ิต ว ิท ย า ล ัย  จ ุฬ า ล ง ก ร ณ ์ม ห า ว ิท ย า ล ัย  ก ำ ล ัง ด ำ เน ิน ก า ร ท ำ ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ ว ิช า ก า ร ส อ น ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ  

ใ น ก า ร ท ำ ว ิจ ัย น ีม ีค ว า ม ป ร ะ ส ง ค ์จ ะ ใ ช ้เ ค ร ื่อ ง ม ือ ว ิจ ัย แ ล ะ เ ก ็บ ร ว บ ร ว ม ข ้อ ม ูล เ พ ื่อ ป ร ะ ก อ บ ก า ร ท ำ  

ว ิท ย า น ิพ น ธ ์ ใ น ส ถ า น ศ ึก ษ า ข อ ง ท ่า น

ใ น ก า ร น ิ ก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า ไ ด ้พ ิจ า ร ณ า อ น ุญ า ต ใ ห ้น า ง ส า ว ศ ร ีเ ง ิน  แ พ ส ุพ ิฒ น ิ, ผ ู้ท ำ ว ิท ย า -  

น ิพ น ธ ์ ใ ช ้เค ร ื่อ ง ม ือ ว ิจ ัย แ ล ะ แ จ ก แ บ บ ส อ บ ถ า ม ไ ด ้ ส ำ ห ร ับ ก า ร ต อ บ แ บ บ ส อ บ ถ า ม ข อ ใ ห ้ต อ บ ช ุด ท ี่ม ี 

ต ร า ป ร ะ ท ับ เ ท ่า บ ัน  แ ล ะ เม ื่อ ด ำ เน ิน ก า ร เส ร ็จ แ ล ้ว ข อ ใ ห ้ส ่ง ค ืน บ ุค ค ล ด ัง ก ล ่า ว ด ้ว ย  จ ัก ข อ บ ค ุณ ม า ก

จ ึง เ ร ีย น ม า เพ ื่อ โ ป ร ด ท ร า บ แ ล ะ ด ำ เน ิน ก า ร ต ่อ ไ ป

ข อ แ ส ด ง ค ว า ม น ับ ถ ือ

หน ่วยศ ึกษาน ิเทศค ์

โท ร . 2829352

ศ ึก ษ า น ิเท ศ ก  7 ร ัก ษ า ก า ร ใ น ต ำ แ ห น ่ง  

ห ัว ห น ้า ห น ่ว ย ศ ึก ษ า น ิเท ศ ค ์ 

ป ฏ ิบ ัต ิร า ช ก า ร แ ท น  อ ธ ิบ ด ีก ร ม อ า ช ีว ศ ึก ษ า



ภาคผนวก ค

จุดประสงค์หลักสูฅรประเภทวิชาฑณิชยการ
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จุดประสงค์หลักสูตรประเภทวิ'»าพณิ,»ยก'ร'3ท

หมวดวิชาชีพ 
จุดประสงค์

1. เพื่อให้มีความรู้ ความเข้าใจ เก่ียวกับเศรษฐกิจ สังคม การพัฒนาประเทศ และการพัฒนา

เศรษฐกิจของโลก ในดานการคา ธุรกิจ และพาณชขกรรม

2. เพื่อให้มีเจตคติทด เห็นความสำกัญ ซอสัตข สจริต และยุติโเรรมต่องานอาชีพธุรกิจและพากไชย- 
.กรรม

3. เพื่อให้เสือกงานอาชีพที่เหมาะสมกับความถนัด ความรู้ ความสามารถของตนเอง
4. (•ทอให้ม 'เอกาสเทความรู้ และทักษะเพ่ิมเติม ปรับปรุง หริกเปลี่ยนอาชีพ จากการอาชีพเติม

5. เทือ!ห้มีทักษะ สามารถประกอบอาชีพ การบัญชี การขาย เลขานุการ คอมพิวเตอรั บริการธุรกิจ

สถานพยาบาล บริการธุรกิจโรงแรม อุฅสาบกรราทาองเทขว ประชาสัมพันธ์ ธุรกิจหนังสือพิมพ์ 
และสิ่งพิมพ์ในฐานะทไนผู้ประกอบการ และผู้ปฏิบัติการ



ภาคผนวก ง

จ ุด ป ร ะ ส ง ค ์ห ล ัก ส ูด ร ว ิช า ภ า ษ ไ อ ัง ก ฤ ษ ส ำ ห ร ับ น ัก เ ร ีย น  

ส า ข า พ ณ ิช ย ก า ร

เน ื้อ ห า ท ี่เ ร ีย น แ บ ่ง ด า ม ป ร ะ เภ ท ข ้อ ค ว า ม ค ่า ง  ๆ
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หลักสูตรประเภทวิชาพาณิชยกไรทุกสาขาวิชา หมวดว ิช า พ ีน ฐ า น  

วิชาภาษาอังกฤษ 120001201 
จุดประสงค์

1. ใ ห ้ม ีพ ัฒ น า ก า i l น ค ้า น ค ว า ม ร ู้ แ ล ะ ค ว า ม ส า บ า ร ถ ใ น ก า ร ใ ช ้ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ  เส ื่อ ก า ร ส ื่อ ส า ร อ ย ่า ง

ถ ูก ต ้อ ง  แ ล ะ เห ม า ะ ส ม ด า ม ก า ล เท ศ ะ  แ ล ะ ส ถ า น ก า ร ณ ์

2. เส ื่อ ย ีเก ท ัก ษ ะ ก า ร พ ีง  พ ูด  อ ่าน  แ ล ะ เข ีข น  ใ ห ้น ำ ม า ใ ช ้ป ร ะ โ ข ช น ไ ต ้ใ น ช ีว ิต ป ร ะ จ ำ ว ัน ใ น ง า น อ า ช ีพ  

แ ล ะ ใ น ก า ร ศ ึก ษ า ร ะ ด ับ ท ี่ถ ูง ข ึน ด า ม ศ ัก ย ภ า พ ข อ ง ผ ้เ ร ิข น

3. า ร ัฒ น า ท ัก ษ ะ ใ น ก า ร อ ่า น  แ ล ะ ก า ร ฟ ้ง  เส ื่อ ค น ค ว ัา ห า ก ว า ม ร ู้ เส ื่ม เต ิม ใ ห ้ก ว ้า ง ข ว า ง  แ ล ะ ท ัน ต ่อ  

เห ต ุก า ร ณ ์แ ล ะ ค ว า ม ก ้า ว ห ห ้า ท า ง เท ก โ น โ ล ข ีใ ห ม ่ ๆ  ใ น ป ิจ จ ุท ัน

4 . เพ ก ส ่ง เส ร ิม ค ว า ม เช ้า ใ จ ใ น ว ัฅ ท ท )ร ร ม ข อ ง ช า ต ิเจ ้า ข อ ง ภ า ษ า อ ัน จ ะ น ํ า ไ ป ส ู่ค ว า ม ส ัม พ ัน ธ ์อ ัน ด ี 

ต่อก ัน

5. เพ ือ ใ ห ้ส า ม า ร ถ ใ ช ้ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ เ ป ็น เค ร ื่อ ง ม ่อ ใ น ก า ร แ ส ว ง ห า ค ว า ม ร ู้ จ า ก เ อ ก ส า ร แ ล ะ เท ค โ น โ ล ย ี 

ใ ห ม ่ ๆ  เพ ัอ ส ่ง เส ร ิม ก า ร ป ร ะ ก อ บ อ า ช ีพ  ห ร ิอ เ ส ื่อ ก า ร ศ ึก ษ า ใ น ร ะ ด ับ ส ูง ต ่อ ไ ป

6. เพ ีล ใ ห ้ม ีค ว า ม ร ู้ต ้า น ว ัฒ น โ ) ร ร ม ข อ ง เจ ้า ข อ ง ภ า ษ า ท ี่ส อ ด แ ท ร ก อ ย ู่ใ น ภ า ษ ๅ ต ้ว ข



1 - 2 - 2ค ำ อ ธ ิบ า ย ร า ย ว ิช า  ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ  1 20001201

ฝึกทักษะการทัง พูด อ่าน "เขียน เกี่ยวกับงานอาชีพคามประ๓ ทวิชาที่ศึกษา โดยใช ้ 
คำศัพท์ สำนวน และโคราสร้างไวยากรณ์เบืองด,นของภาษาอังกฤษที่ม ีความกี่ในการใช้มากใน 
บทความ หรือเอกสารทางวิชาการ

‘ฝึกพ ูด ทักทาย และแนะนำ ค'น !อX ฝึกทังคำสั่ง คำแนะนำ และ‘ฝึกอ่านข้อความเกี่ยวกับ 
เคร้องมลหรืออุปกรณ์ที่ใช้ในงานอาชีพของคน ฝึกการอ่านฉลาก บืาขประกาส คำเตือนเกี่ยวกับ 
ความปลอดภัย

ค ำ อ ธ ิบ า ย ร า ย ว ิช า  ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ  2 200 0 1 0 2 0  1 -  2 - 2

ฝ ึก ก า ร ท ัง ค ำ ส ั่ง  ค ำแ น ะน ำ  แ ล ะ ก า ร พ ูด ด ้ว ย ถ อ ย ค ำ ท ี่ส ุภ า พ ใ น ก า ร ท ัก ท า ย  ก า ร ต ้อ น ร ับ  

ข อ ร ้อ ง  ข อ อ น ุญ า ต  ข อ ค ำ แ น ะ น ำ  บ อ ก เว ล า  บ อ ก ท ิส ท า ง  แ ล ะ ก า ร พ ูด โ ท ร ศ ัพ ท ์ ฝ ึก อ ่า น อ อ ก เส ืย ง  

จ ำ น ว น ค ัว เล ข  ก า ร อ ่า น เศ ษ ส ่ว น  ท ศ น ํข ม  เป ก ร ้เ 'ช ็น ท ์ อ ่า น น น ่า ย น ับ  แ ล ะ เข ีย น อ ัก ษ ร ข ่อ ข อ ง ม า ต ร า ช ั่ง  

ด ว ง  ว ัด  ท ี่ใ ช ้ท ็เน ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ  ต ล อ ด จ น ส ัญ ล ัก ษ ณ ์ท ี่พ บ ป อ ย  ๆ  ใ น ง า น อ า ช ีพ  ฝ ึก โ ค ร ง ส ร ้า ง ข อ ง  

ภ า ษ า ท ี่ใ ช ้ใ น ก า ร บ ร ร ย า ย ล ัก ษ ณ ะ ร ูป  ร'ไง ข น า ด  ส ัด ส ่ว น ข อ ง ว ัส ด ุส ิ่ง ข อ ง  ฝ ึก เ ข ีย น บ ัน ท ึก ข ้อ ม ูล ส ั่น  ๆ  

จ า ก ข ้อ ค ว า ม ท ี่ไ ด ้ท ัง ม า

เพอใบัสามารถทังคำส่ัง แลัวปฏิบัติตามไ ด ้ และพูดด้วยด้อยคำที่สุภาพ สามารถอ่าน 
นาท่ขนับ และจำนวนคัวเลข และบรรยายลักษณะของวัสดุได้

ค ำ อ ธ ิบ า ย ร า ย ว ิช า  ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ  3 2 0 0 0 1 2 0 3  0 -  2 - 1

ฝ ึก ส น ท น า เก ี่ย ว ก ับ ก า ร แ น ะ น ำ แ ล ะ เส น อ ข า ย ส ิน ค า  (S h o p p in g  D ia lo g )  ก า ร ต ่อ ร อ ง ร า ค า  

ฝ ึก อ ่า น แ ล ะ ส ร ูป ใ จ ค ว า ม ส ำ ค ัญ ข อ ง จ ด ห ม า ย  ห ร ือ เ อ ก ส า ร ธ ุร ก ิจ  ก ร อ ก แ บ บ ฟ อ ร ้ม เ อ ก ส า ร ธ ุร ก ิจ แ บ บ  

ต ่า ง  ๆ  ฝ ึก ก า ร เข ีย น เอ ก ส า ร ธ ุร ก ิจ  ( F A X .  M essages, T e le p hone  m essages) ก า ร เข ีย น บ ัน ท ก  (M e m o s )  

ก า ร ใ ช ้เ ก ร ้อ ง ห ม า ย ว ร ร ค ต อ น  อ ัก ษ ร ข ่อ  ส ัญ ล ัก ษ ฉ ท า ใ ช ้ใ น เอ ก ส า ร ธ ุร ก ิจ

เพ ื่อ ใ ห ้ผ ู้เ ร ีย น ส า ม า ร ถ พ ูด เพ ื่อ เส น อ ข า ย ส ิน ค ้า แ ล ะ ต ่อ ร อ ง ร า ค า  เ ข ้า ใ จ ร ูป แ บ บ ข อ ง

จ ด ห ม า ย ธ ุร ก ิจ  แ ล ะ เอ ก ส า ร ธ ุร ก ิจ ท ี่ใ ช ้ใ น ป ีจ จ ุบ ัน

ค ำ อ ธ ิบ า ย ร า ย ว ิช า  ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ  4 200 0 1 2 0 4  0 - 2  - 1

ฝึกพูดแนะนำตนเองและงานอาชีพของตน ฝึกอ่านและสรูปใจความสำคัญของจดหมาย 
หรือ(อกสารธุรกิจ ฝึกเขียนจดหมายธุรกิจหรือเอกสารธุรกิจ จดหมายเสนอขาย จดหมายสั่งซือ และ 
ตอบรับการสั่งชือ จดหมายสอบถาม ตอบรับการสอบถาม การจ่ายเงิน 

เพื่อให้สามารถเขียนจดหมายหรือเอกสารธุรกิจได้



ภาคผนวก จ

แ ส ด ง เน ื้อ ห า ท ี่เ ร ีย น แ บ ่ง ค า ม ป ร ะ เภ ท ข ้อ ค ว า ม ค ่า ง  ๆ



1 0 0

ค า ร า ง ท ี่ 6 แ ฮ ค ง เน ื้อ ห า ท ีเร ีย น แ บ ่ง ค า ร ง ป ร ะ เภ ! 'า ข ้อ ก ว 'ก -11ก ่1ง ๆ  (G e n re s )

บ ท เ ร ีย น ท ี ไ ? อ บ ท เร ีย น C o n v e rs a t io n N e w s P ré s e n ta t io n In te r v ie w

1 R e c e iv in g  V is i to r 1

2 S e ll in g  so m e th in g 1 1

3 K e e p in g  a p e tty  cash ac coun t 1

4 S e llin g I

5 H a n d lin g  the co rre sp ond ence 2

6 U s in g  the te lep hon e 1

7 E v e ry th in g  in  O lder 2 1

8 G e ttin g  and G iv in g  M essages 1 2

.9 K e e p in g  the f ile s 1

10 A t  W o rk  in  the  S m a ll O ff ic e 6

1 1 S e c re ta ry  on the  jo b 3 1

12 T h e  f irs t a p p lic a tio n  and the 2 1 ๆ

F irs t in te rv ie w

ร ว บ 21 4 3 2

ค า ร า ง ฑ ็ 7 ก า ร อ อ ก ข ,ธ ส อ บ ว ัค ค ว า ม ส า ม า ร ถ ใ น ก า ร ฟ ัง ข ้อ ค ว า ม ภ า ษ า อ ัง ก ฤ ษ ป ร ะ เภ ท ค ่า ง  ๆ ข อ ง  

น ก เ ร ย น ข น  ป ว ข .1 ส า ข า V เณ ิข ย ก า ร  ( T h e  i te m  s p e c if ic a t io n  o f  a te s t o f  a b i l i t ie s  in  

l is te n in g  to d i f fe r e n t  E n g lis h  g e n re  o f  f i r s t  y e a r  s tu d e n ts  a t  th e  v o c a t io n a l 

c e r t if ic a te  le ve l in  c o m m e rc ia l co lle g es)

นัวข้อ ประเทฑ นอกประ t ทฑข้ปีกวา» บอกใ«กรานทำก(บ บ»เกราบ«ไะ(อินก .■ โ7ปอิ น04«ากทีนัJ
Topic ข้อทวน! Ttllint ( le lire Telling Main Idea Telling défait Infee frem hearing รร»!

(Grnrcl
อำนวน ข้อทอน อำนวน ข้อทอน «โนวน ข้อทอน อำนวน ข้อทอน

ข้อ ข้อท ข้อ ข้อที ข้อ ข้อาไ ข้อ ข้อที
1 K.R a. ricscBtliiw (น 1 (น 3 (4) 2J.M (21 V รPh»K< .copying b. News (1) V <11 น <41 «(น?.!4.15 (21 11<« ร
Machine c. Conversât*»* <0 1 : <แ 24 (4) IK.20. 21.22 (21 ท A i 3
แ ร.ร. a. PrésentaÜW1 (ท 25 <แ 27 <4| 2*.2VJ(I.J1 (21 ท -3 1 3Depart ment b. News (น 3? (น 4(1 (41 34JC.JN.39 (2» 3ร-37 รStore's c. Conversât*•ท (น 41 <แ 4X (41 43.44.45.4f, (ะ) รNew branch

รวน f. ข้อกวาบ 6ข ้อ-12.5-/- 4ข้อ- 12.5-/- 24 ข้อ - 50-/- 12ข้อ-25-/- 4X - 100-/-



ภาคผนวก ฉ

ต ัว อ ย ่า ง เค ร ือ ง ม ือ ท ี่ใ ช ้ใ น ก า ร 'ว ิจ ัย



t a p e s c r i p t
102

แบบสอบความสามารถในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกฤษประเภทค ่าง ๆ
ของน ัก เร ียนช ั้น  ป ว ช .! สาขาพณ ิชยการ ..

ก ัว ช ั้แ ร -ง  แ บ บ ส อ บ ฉ บ ับ น ิ๋ม ี 19 บ า ท
น ัก เ ร ีย น จ ะ ไ ด ,บ ัง ข ้อ ค ว า ม ห ง ห ม ด  6 ข ้อ ค ว า ม  บ ัง ข ้อ ค ว า ม ท ีล ะ ข ้อ ก ว า ม  ข ้อ ค ว า ม ห น ึ่ง  

จ ะ ไ ค ้บ ัง  2  ค ร ั้ง  ค ร ั้ง แ ร ก จ ะ ไ ค ้บ ัง ข ้อ ค ว า ม ห ง ห ม ด ค ่อ เ น ึ่อ ง ก ัน  ค ร ั้ง ท ี่ 2  จ ะ ไ ค ้บ ัง ข ้อ ค ว า ม ท ีล ะ ค อ น  
ส ั้น  ๆ  ใ น ร ะ ห ว ่า ง บ ัง ใ ห น ัก เ ร ีย น จ ด โ น ัค ข ่อ  ๆ  ไ ค ้ ใ น ก ร ะ ด า ษ เ ป ล ่า ท ี่แ จ ก ใ ห ้ ห ล ัง จ า ก บ ัง ข ้อ ค ว า ม แ ค ่ 
ล ะ ข ้อ ค ว า ม แ ล ัว  ใ ห ้น ัก เ ร ีย น เล ือ ก ค ำ ต อ บ จ า ก ค ัว เล ือ ก ท ี่ใ ห ้โ ด ย ท ำ เก ร ึ๋อ ง ห ม า ย  X  ล ง ใ น ก ร ะ ค า บ ค ำ  
ค อ บ ท ี่แ จ ก ใ ห ้

ข ้อ ค ว า ม ท ี 1

L is te n  to  ___Ï& U  w i l l  ___U ie
ü is i - ü m c  Ls lisia iiügJÆ -tke-JY ljÆ k-passâge. T lie_seiiQ ^^JLbxeJ^dLbi£m jQ ^J^_eaร !น ก jiCL-QliL
M Ü k J ! it f iO ijQ i^ J M _ c a a J a J k e jQ O X & L __ A lte r  lis te n in g  to  e a c h  p a rt, c h e c k  th e  best a n s w e r hy»
c ro s s in g  ( X )  o v e r  the  le t te r  it. b. c o r  d o n  the  a n s w e r sh e e t.
N fly> '-JEh น{ J  1 . J in te jU o _ ll)e „vs 'iio le _ p  tissage.

• te s s n ia ü f in ^ J U L J E h P .. ta c 0 p y ia g J !d a d m e
G o o d  a fte rn o o n , la d ie s  and g e n tle m e n . 1 เฑ P h il l ip p e  V in e ,  a sa le sm a n a g e r f ro m  

K . R . S  H ead  O f f ic e  in  N e w  Y o r k .  F irs t  o f  a ll,  1 d l ik e  to  th a n k  a l l  sa le s m e n  f r o m  even,' 
b ra n c h  o f  K .R .  in  T h a ila n d . T h e  a im  o f  o u r  p re se n ta tio n  to d a y  is  to  la u n c h  a n e w  m o d e l o f  
K .R .  p h o to c o p y in g  m a c h in e .

P lease  lo o k  at th e  d e ta ils  in  the  b ro c h u re . I t  ร  th e  la te s t and  th e  cheapest a m o n g  
o th e r  p o p u la r  m o d e ls  in  the  m a rk e t. I t  ร o n ly  8 0 ,0 0 0  b a h t. I t  m a k e s  ac c u ra te  and sharp  
c o p ie s . I t  w o rk s  q u ic k ly ;  it  can  m a ke  60  cop ies  per m in u te . S o  it  saves t im e  and m o n e y . It 
has a tw o  y e a r  g uaran tee .

C u s to m e rs  w i l l  be o ffe re d  a 2 5 %  d isc o u n t and f re e  b o n u s  g if ts  d u r in g  o u r 
la u n c h in g  p e rio d , f r o m  D e c e m b e r 5 to  7 t i l ls  y e a r. T h a n k  y o u  f o r  y o u r  k in d  a tte n tio n . I hope 
o u r  p ro d u c t w i l l  be the  best S e ile r in  T h a ila n d . D o  y o u  h a ve  a n y  q u e s tio n s ’.' I II be g la c h to  
a n s w e r th e m .



N ow ,.th îs .JLS ..your,.second, l is te n in g . ..1 T ii^ .p a s s a g c J a J iiv id c d im O L X to L p a fla .__L is te n  and  che ck
tile,.lie .Si. a ils .w .e i.O il.iliC  f in s w e r sh e e r 1 -isten to  the  f ir s t  part.

P re s e n ta t io n J K .R J P lio lo c o p y in g .M a c h in e
G o o d  a fte rn o o n , lad ies  and g e n tle m e n . 1 m  P h illip p e  V in e , ' a sa les  m a n a g e r f r o m  

K .R . ร H ead O f f ic e  เท N e w  Y o rk .  F irs t  o f  a ll,  1 d lik e  to  th a n k  a ll sa le s m e n  f r o m  e v e ry  
b ranc h  o f  K .R .  in  T h a ila n d . T h e  a im  o f  o u r p rese n ta tion  tod ay  is to  la u n c h  a n e w  m o d e l o f  
K .R  p h o to c o p y in g  m a c h in e

C h e c k  the  best a n s w e r by  c ross ing  X  o v e r the le tte r  a. b- c. o r  d o n  th e  answ e r  shee t
1. W h a t  a re  y o u  lis te n in g  to '/

a ) A  c o n v e rs a tio n  ab ou t K .R  P h o to c o p y in g  m ach ine
b) N e w s  a b o u t goods o f  K .R
c ) A  c o m p a n y  ร a n n o u n c e m e n t
d ) A  p re s e n ta tio n  o f  a p roduc t

2 .  A t  w h a t  t i m e  d i d  t h e  s p e a k e r  t a l k ' /

a ) In  th e  m o rn in g
b) In  th e  a tte rn o o n
c) เท the  e v e n in g
d ) A t  n ig h t

3. W h a t ร th e  m a in  pu rp ose  o f  the speaker'/ «
a ) T o  in tro d u c e  M r .P h i l l ip e  V in e
b ) T o  in tro d u c e  a n e w  m o d e l o f  K .R .  P h o to c o p y in g  m ach ine .
c ) T o  in tro d u c e  a sa les  m a n a g e r o f  K .R . C o m p a n y
d ) T o  p ro m o te  the  goods o f  M r .P h i l l ip e  V in e

4. W h o  w a s  the  sp eaker'/
a) T h e  ass is tan t m a n a g e r f ro m  K .R . s Head O ff ic e
b ) T h e  sa les  m a n a g e r f r o m  K .R . .ร Head O f f ic e
c ) T h e  p e rso n n e l m a n a g e r fro m  K .R . ร Head O ff ic e .
d ) A  re p re s e n ta tiv e  f ro m  K .R . ร Head O ff ic e

N o w . . l is te n  to  f l ic  second p a il.
P lease  lo o k  at the  d e ta ils  111 the b io c h u te  It ร the la test and th e  cheapest a m o n g  o th e r  

p o p u la r m o d e ls  in  the  m a rk e t. It ร o n ly  x o .o tld  baht. It m akes acc u ra te  and sha rp  co p ie s . It 
w o rk s  q u ic k ly ;  it can m ake  60  cop ies  per m in u te . So  it s tives t im e  and  m o n e y . It  has a tw o  
y e a r g u a ra n te e .



C h e c k  th e  best an s w e r
5. W h a t  ร  th e  p r ic e  o f  the  n e w  m o d e l?

a ) f i f t y  - e ig h t thousand  baht
b ) s ix ty  -  e ig h t thousand  baht
c ) s e v e n ty  th ou sand  baht
d ) e ig h ty  th o u sa n d  bah t 

N o w ,  lis te n  to  th e  la s t p a rt.
C u s to m e rs  w i l l  be o ffe re d  2 5 %  d isc o u n t and fre e  bonus g if t  d u r in g  o u r  la u n c h in g  

•period  f r o m  D e c e m b e r 5 to  7 th is  y e a r. T h a n k  y o u  f o r  y o u r  k in d  a tte n tio n . I hope  o u r  
-p rod uc t w i l l  be th e  best s e lle r  in  T h a ila n d . D o  y o u  h a ve  a n y  q u e s tio n s?  I II be g lad  to  a n s w e r 
th e m .
C h e c k  th e  b es t a n s w e r
6 . H o w  m a n y  d a ys  w i l l  c u s to m e rs  be o ffe re d  a d isc o u n t?

. a ) 3 d a ys
b) 5 d a ys
c ) 7 d a ys
d ) 9  d a ys

7 . W h e re  d o e s  th e  sp eake r hop e  the  goods w i l l  be a best s e lle r?
a) [ท O x fo r d ,  E n g la n d
b) เท  N e w  Y o r k ,  A m e r ic a
c ) In  B a n g k o k , T h a ila n d
d ) เท  a l l  p ro v in c e s  in  T h a ila n d

8 . H o w  m u c lt  is  K .R .  o f fe r in g  d u r in g  th e  spec ia l p e rio d ?
a ) 5 %
b ) 1 5 %

- c )  2 5 %
d ) 5 0 %



แบบสอบความสามารถในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกฤษประเภทค ่าง ๆ
ของน ัก เร ียน ช ัน  ป .วช.! สไขไพณ ิชยการ

ข ้อ ค ว า ม ท ี่ 2

ท ; . to... th e  w h o le
passage. T l I f f  second  t im e  is l is tening: to  each p art o f  XL W i l l ie  lis te n in g  .la k e  jio lc > .
A f te r  l is te n in g  to  each p a rt, c h e e k  th e best a n s w e r by  c ross ing  ( X !  o v e r  t i le  le u e r  ะ! b c o r  d

- f i r s t  l is te n in g . L is te n  to  the w k o k L -p a a ^ e -

B u s in e ss  new s
G o o d  e v e n in g . T h is  is  th e  R a d io  T h a ila n d , and he re  is ' th e  b u s in e ss  n e w s . It w as  

re p o rte d  th a t t ire  v o lu m e  o f  sa le s  o f  th e  n e w  b ranch  o f  ร . ร . D e p a rtm e n t s to re  in c re a se d  e v e n ' 
m o n th  d u r in g  th e  past th re e  m o n th s .

O u r  re p o r te r  in te n 'ie w e d  M r .M a n it  M a ta ya n a n d h , the  sa les  m a n a g e r. H e sa id  tha t 
ร . ร . , .ร n e w  b ra n c h  at B an g na  inc re ased  its  v o lu m e  o f  sales e v e ry  m o n th . F ro m  2,()(K).()<)() baht 
in  O c to b e r, to  2 ,5 0 0 ,0 0 0  b ah t in  N o v e m b e r and to  2 ,6 0 0 ,0 0 0  b ah t in  D e c e m b e r. T h e  sa les 
to  ta le d  7 ,1 0 0 ,0 0 0  b a h t.

M r .M a n i t  sa id  th a t he  used a lo w -c o s t lo w -p r ic e  sa les p o lic y .  T h e  sa les  p r o f i t  w as 
3 ,0 0 0 ,0 0 0  b a h t d u r in g  th e  th re e  m o n th s . W e  sh o u ld  d a p  o u r  hands f o r  th is  d e p a rtm e n t w h ic h  
can keep  th e  v o lu m e  o f  sa les  h ig h  d u r in g  th is  in f la t io n  p e riod .

N o w , th is  i s y o u r  second  lis te n in g .  T h is  passage is  d iv id ed  in to  th re e  p a r ts, k is te n  and  check 
the  best a n s w e r o n  th e  a n s w e r sh e e t. L is te n  to  th e  f i r s t  part

G o o d  e v e n in g . T h is  is  R a d io  T h a ila n d , and he re  is  th e  b u s in e ss  n e w s . It w as  
re p o rte d  th a t th e  v o lu m e  o f  sa les  o f  t ire  n e w  b ranc h  o f  ร . ร . D e p a rtm e n t s to re  inc re a se d  e v e ry  
m o n th  d u r in g  tire  past th re e  m o n th s .
C h o o se  th e  best a n s w e r b y  c ro s s in g  X  o v e r  t i le  le tte r  a. b. c. d on  th e  a n s w e r  d i e d .
9 . W h a t  a re  y o u  l is te n in g  to ?

a ) A n  a d v e r t is e m e n t a b o u t good s
b) A  re p o rt o f  goods 
fc) A  n e w s  o f  b us iness  
d ) A  d e s c r ib in g  o f  good s
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10 W h e n  d id  the  speake r ta lk ' '
a) B e to re  n oo n
b) A t  n o o n
c l  In  ( lie  a fte rn o o n  

1 d ) In  the  e ve n in g  
I I .  W h a t d id  t i le  sp eake r ta lk  ab ou t '

a ) T h e  a n n u a l g rand  sa le  at ร - ร . , ร  n e w  b ra n c h
b ) A  re p o rt o l a m e e tin g  at ร . ร ไร  n e w  branch.
c ) T h e  n u m b e r o f  p ro f it  o f  ร . ร .  ร n e w  b ranch.
d ) T h e  n u m b e r o f  sa les  o f  ร . ร .  ร  n e w  b lanc h

XO Q d_p;W ,
O u r  re p o rte r  in te rv ie w e d  M r .M a n it  M a ta y a n a n d h , the sa les m a n a g e r. H e  sa id  th a t

ร . ร . , ร n e w  b ranc h  at B an g na  inc reased  its  v o lu m e  o f  sales e v e ry  m o n th . F ro m  2 ,(100.000 baht 
in  O c to b e r, to  2 ,5 0 0 ,0 0 0  baht in  N o v e m b e r and to  2 ,6 0 0 ,0 0 0  baht in  D e ce m b er. T h e  sa les 
to ta le d  7 ,1 0 0 ,0 0 0  baht.
12. In  w h ic h  m o n th  w as the  v o lu m e  o f  Sales the  lo w e s t .'

a) [ท S e p te m b e r
b) In  O c to b e r
c ) In  N o v e m b e r
d ) In  D e c e m b e r

13. W h o  w a s  M r .M a n it  M a ta y a n a n d h V
a) T h e  sa les  re p re s e n ta tiv e
b ) T h e  sa les m a n a g e r
c ) T h e  g e n e ra l m a n a g e r
d ) T h e  se c re ta ry

M r .M a n it  sa id  th a t he  used a lo w  cost -  lo w  p rice  sa les p o lic y . T h e  sa les  p ro f i t
w as  3 ,0 0 0 ,0 0 0  bah t d u r in g  th e  th re e  m o n th s . W e  shou ld  c lap  o u r  han d s  fo r  th is  d e p a rtm e n t 
w h ic h  can  keep  th e  v o lu m e  o f  sa les  h ig h  d u r in g  in f la t io n  p e riod .

14. W h a t te c h n iq u e  d id  ร . ร .  D e p a rtm e n t S to re  ร  n e w  branch use 111 o rd e r  to  m ake a p ro f i t?
a) T h e y  used 5 0 %  p o lic y
b) T h e y  so ld  good s in  h ig h  p ric e
c ) T h e y  used a ro o ts to c k  sa le s  p o lic y
A) T h e y  used a lo w  c o s t - lo w  p ric e  sales p o lic y



15.

16.

W h ic h  b ra n c h  o f  ร . ร .  D e p a rtm e n t s to re  c o u ld  keep  th e  n u m b e r -o f  sa les  h ig h ?
a) B an g na  H ead  o f f ic e
b) B a n g n a  b ranch
c ) B a n g n a -T ra d  b ranch
d ) C e n tra l B an g na  b ranch
W h y  d id  ร . ร .  D e p a rtm e n t S to re  ร  n e w  b ranc h  ha ve  g ood  sales?
a) B ecause  i t  had  a g ood  m a n a g e r
f>) B ecause  i t  had  a good  sa les  p o lic y -

c) B ecause  i t  had  g ood  w o rk e rs
d ) B ecause i t  had la rg e  space
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■ข 'อ ฅ ว า ม ท ี 3

แบบสอบความสามารถ'ในการV{งข้อควใมภไษาอังกฤษประเภทค่าง ๆ
ของนักเรียนชั๋น ปวช.1 สาขาY<ณิชยการ

J i m - l i m e., , JUL.

p a s s a g e  The, s e c o n d  t i m e  i s  l i s t e n i n g  IQ each  p a n  o f  i t .  W h i le  l i-Ste n i n t !  y o u  c a n  t a k e  n o t e s

A fte r  Jist<มlin g  to  each p a rt, che c k  t ile  best a n s w e r by-..ax>ssin g X X . l  o v e r  th e J e t tc jL jn  -b. c o r  d 
o n  the a n s w e r sheet.
'N o w : T h is  is  v o u r  f ir s t  l is te n in g , l i s ten  to

A  sa lesm an  
A  c u s to m e r 
A  sa lesm an

A  c u s to m e r 
A  sa lesm an

A  c u s to m e r 
A  sa lesm an

A  c u s to m e r 
A  sa lesm an

C o n v e rs a tio n  abou t K  R P h o to c o p y in g  M a c h in e  
G o o d  m o rn in g . M a y  I h e lp  y o u ?  W e lc o m e  to  K .R .  C o m p a n y .
Y e s , I m  lo o k in g  fo r  a g ood  p h o to c o p y in g  m a c h in e .
P lease  c om e  th is  w a y . W e  ha ve  m a n y  s e le c tio n s  h e re . M ita ,  C a n o n , 
N a t io n a l and  K .R .
W h ic h  one  w o u ld  y o u  suggest?
E r .  1 th in k  K .R . ร n e w  m o d e l is the best because it  ร th e  che ap es t. It 
p rod uc es  accura te  and sharp  cop ies. น  m ake s  60  c o p ie s  p e r m in u te .  S o  it 
saves t im e  and m o n e y . H e re  is  the  b ro c h u re .
H o w  m u c h  is  it?  D o e s  i t  ha ve  a g uaran tee?
Y e s , i t  does. It  ร  o n ly  8 0 ,0 0 0  baht. I t  has a tw o  y e a r  q u a ra n te e . W e ’ re  
o f fe r in g  a 25 %  d is c o u n t and  fre e  b onu s  g if ts  d u r in g  a 3 d a y  la u n c h in g  
p e r io d , f r o m  D e c e m b e r 5  to  7 .
I II ask  m y  boss b e fo re  I  b u y  -  T o d a y , I  m  ju s t  lo o k in g ,  th a n k  y o u .
Y o u  re  w e lc o m e . P lease  c o m e  aga in . G o o d b ye .

N o w U h ls jL S ^ ta u t i^ c o iid J h s fa iL a g . T h is q ia rs a  geJs^ U yided . jf llo _ lb re c _ p a rt.s ___Lust en. a n d  - d ie d :

A  sa lesm an 
A  c u s to m e r 
A  sa lesm an

G o o d  m o rn in g . M a y  1 h e lp  y o u ?  W e lc o m e  to  K .R .  C o m p a n y .
Y e s , I m  lo o k in g  fo r  a g ood  p h o to c o p y in g  m a c h in e .
P lease  c om e  th is  w a y . W e  have  m a n y  s e le c tio n s  h e re : M ita ,  C a n o n , 
N a t io n a l and K .R .
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C h o o se  [l ie  best a n sw e r b y_c ro ss ing  X  o v e r  the Letter i l , ,  b„. c . o r  .d .on  the  .a n s w e r-sh e e t
17. W h a t d id  y o u  hear'/

a ) A  p re se n ta tio n
b) A  p iece o f  new s
c) A  c o n v e rs a tio n
d ) A n  ann o u n c e m e n t

18. W h e n  d id  th e y  speak?
a) B e fo re  noo n
b) A t  n o o n
c )  A b o u t 2 p .m
d ) 6  p .m

19. W h e re  d id  the  s itu a tio n  ta ke  p lace?
a) In  an o f f ic e
b) A t  h o m e
c) In  a re s ta u ra n t
d ) A t  K .R .  C o m p a n y .

t k x L U k t !
A  c u s to m e r 
A  sa lesm an

W h ic h  on e  w o u ld  y o u  suggest?
E r . 1 th in k  K .R .  ร n e w  m o d e l is  the  best because it  ร the  cheapest. It 
p rod uces accura te  and sharp  co p ie s . It m ake s  6 0  c o p ie s  p e r m in u te . S o  it  
saves t im e  and m o n e y . H e re  is  the  b ro c h u re .

2 0 . H o w  m a n y  cop ies p e r m in u te  does i t  m a ke ?
a) 3 5  c op ie s
b ) 4 0  cop ies
c ) 55  cop ie s
d) 6 0  cop ies

N £ X L J jir te x i-to_ the  l a sL p a rL

A  c u s to m e r 
A  sa le sm a n

A  c u s to m e r 
A  sa lesm an

H o w  m u c h / D o e s  it  have  a g ua ra n tee  .'
Y e s , it  does. It ร o n ly  8 0 ,0 0 0  b a in . It lia s  .1 H so  ve a l g u .u . in to c . W e  are 
o f fe r in g  a 2 5 %  d isc o u n t and tre e  b onu s  g it l  d u r in g  a '  d a y  la u n c h in g  
p e rio d , f r o m  D e c e m b e r 5 to  7.
I 11 ask m y  boss b e fo re  I b u y . T o d a y , I am  ju s t lo o k in g , th a n k  yo u  
Y o u 'r e  w e lc o m e . P lease com e aga in . G o o d b y e .



H a w  .X iie c J o h c J ie iL Æ Q S iy  ex -
2 1 . W h ic h  m o d e l costs 8 0 ,0 0 0  b u ilt?

;i) C a n n o n
b) N a t io n a l
c) K.R.
d) K . L

22 . H o w  m u c h  d isc o u n t w o u ld  the  c u s to m e r re c e iv e  f ro m  K .R .7
a) 5 %
b) 15%  
c> 2 5 %
d ) 5 0 %

23 . I f  y o u  w a n t to  save  m o n e y , w h e n  sh o u ld  y o u  b u y  K .R .  ร n e w  m a c h in e ?
a) 1-3 D e c e m b e r
b) 3 -5  D e c e m b e r
c) 5 -7  D e c e m b e r
d ) 7 -9  D e c e m b e r

24 . W h a t is  the  w h o le  s to ry  abou t?
a) T o  in tro d u c e  a n e w  m a c h in e  to  a c le rk .
b) T o  in tro d u c e  a n e w  m a c h in e  to  a sa lesm an .
c ) T o  in tro d u c e  a n e w .m a c h in e  to  a c u s to m e r
d ) T o  in tro d u c e  a n e w  m a c h in e  to  an  agen t
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ข ้อ ค ว า น ท ี 4

L is te n  to  the  fo l lo w in g  p assage tw ic e .___H ie  f i r s t  t im e  is  lla a iia g ^ Q ^ L k e L -M if l lg
passage. T i le  .second tim e  is  lis te n in g  to  each par t  p f  i t .  W h i le  l is te n in g  y o u  c a n  ta k e  no tes . 
A f te r  lis te n in g  to  eac li part, cheek the  best a n sw e r_b y  c ross i n g X s) .o v e r  th e  le t te r  a ._b . c o r  d 
on t ile  a n s w e r sheet

N o w , th is  is  y o u r  f i r s t lis te n in g . L is te n  to  th e  w h o le  passage- 

p re s e n ta tio n  : v o lu m e  o f  sa les
G o o d  m o rn in g , la d ie s  and g e n tle m e n . M y  n a m e  is  M à n it  M a ta y a n a n d h . I m  the 

sales m a n a g e r f r o m  a n e w  b ranc h  o f  the  ร . ร . D e p a rtm e n t s to re  a t B a n g n a . T o d a y , i ’ l l  re p o rt 
the  v o lu m e  o f  sa les d u rin g  th e  past th re e  m o n th s .

m i l l io n  b ah t T ire  v o lu m e  o f  sa les o f  ร . ร .  n e w  b ra n c h

P lease  lo o k  at th e  g rap h  in  t i le  sa les re p o rt. W e  s ta r te d  o u r  sa les in  O c to b e r, 9 7  - 
In  th is  m o n th , the  v o lu m e  o f  sa les w a s  2,(K)0,(KX) bah t -  In  N o v e m b e r , i t  w a s  2 ,5 0 0 ,0 0 0  baht 
and in  D e c e m b e r, the  v o lu m e  o f  sa les ro se  to  2 ,6 0 0 ,0 0 0  bah t. Y o u  11 see th a t th e  v o lu m e  o f  
sa les inc reased  e v e ry  m o n th .

W e  m ade a p ro f i t  o f  3 ,0 0 0 ,0 0 0  bah t. T h e  a m o u n t o f  p r o f i t  is  fa v o ra b le  even 
th o u g h  w e  are  d o in g  business in  an in f la t io n  p e rio d . T h is  is  b ecause  w e  use a lo w  cost - lo w  
p ric e  sa les p o lic y . T ire  to ta l sa les in  the  past th re e  m o n th s  w a s  7 ,1 0 0 ,0 0 0  b ah t. T h a n k  yo u  
fo r  y o u r  in te re s t in  o u r  re p o rt. D o  y o u  ha ve  a n y  q u es tions?
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Nfl!»iA-Üiis is  y o u r  s g C Q a ( L U s i£ a lD g > J D ^ M ^ ^ - ^ ^ ^ < U ^ U h r é g lp .a t t^ J L i$ tc n ,a n ! d „ c l i€ .c k
Ih é best a n s w e r in  t i le  a n s w e r shee t. L̂ < u jJ o J k c J I i^ _ p .a r l

G o o d  m o rn in g , la d ie s  and g e n tle m e n . M y  nam e is  M a n it  M a ta y a n a n d h . l ’ m  the 
sa les m a n a g e r f r o m  a n e w  b ranc h  o f  th e  s .s .D ep a rtm en t s to re  at B a n g n a . T o d a y , I II re p o rt 
the  v o lu m e  o f  sa les  d u r in g  th e  past th re e  m on th s .

C h e c k  th e  best an sw e r  b y  iTPSSkt?: x  QY C L ik c  le t te r  a ._L _ t^ a i— cLojGLibe a n s w e r  sheet.
2 5 . W h a t  d id  y o u  h ea r?

a) - A  p re s e n ta tio n
b ) A  sa les  re p o r t
c ) A  c o n v e rs a tio n
d ) A n  a d v e r tis e m e n t

26 . W h o  is  th e  sp eake r?
a ) M r .  M a n it ,  th e  sa lesm an
b ) M r .  M a n it ,  th e  sa le s m a n a g e r
c ) M r .  M a n it ,  th e  m a n a g e r
d ) M r .  M a n it ,  th e  a ss is ta n t m a n a g e r

N o w , lis te n  to  th e  seco nd p a n

m i l l io n  b a h t T h e  v o lu m e  o f  sa les o f  ร . ร .  n e w  b ra n c h

P lease  lo o k  at th e  g ra p h  in  the  sa les re p o rt. W e  s ta rte d  o u r  sa les  in  O c to b e r, 9 7 . 
In  th is  m o n th , the  v o lu m e  o f  sa les  w as  2,000,(KK1 baht. In  N o v e m b e r, i t  w a s  2 .50 (1 ,000  baht 
and in  D e c e m b e r, the  v o lu m e  o f  sa les  rose to  2 ,6 0 0 ,0 0 0  bah t. Y o u  11 see th a t the  v o lu m e  o f  
sa les inc re ased  in  e v e ry  m o n th .
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CiiecjK_ib,e_b.eîi_anîVYer
27. W h a t d id  lh e  sp eake r ta lk  about'.'

a ) T h e  sa les p o lie ) '
b) T h e  w o rk  p lan  o f  a c o m p a n y
'■ ) T h e  v o lu m e  o f  sa les  in  th re e  m o n th s  

* d) T h e  p ro b le m  o t s e llin g  d u r in g  th re e  m o n th s  
2 s . W h ic h  m o n th  had the  (lig h te s t v o lu m e  o t sales?

a ) Ja n u a ry
b) M a rc h
c }  N o v e m b e r 
d ) D e c e m b e r

T h e n . l is te n to  th e  la s t pa n .
W e  m ad e  a p ro f i t  o t 3,()()().()()() baht. T h e  a m o u n t o f  p ro f i t  is  fa v o ra b le  e ve n  

th o u g h  w e  a re  d o in g  bus iness  in  in f la t io n  p e rio d . T h is  is  because w e  use a lo w -c o s t lo w -p r ic e  
sa les p o lic y . T h e  to ta l sa les  in  the  past th re e  m o n th s  w as 7 .1 0 0 ,0 0 0  bah t. T h a n k  y o u  f o r  y o u r  
in te re s t in  o u r  re p o rt. D o  y o u  have  a n y  q ues tions?

IlQ Y ^ _d ie i;Jo ke _b ^ ^ รพ.ex.
29 . W h a t d id  the  sp e a ke r say abou t the  a m o u n t o f  p ro fit?

a ) P r o f i t  is  ave ra g e
b ) P r o f i t  is  in te re s tin g
c )  P r o f i t  is  fa v o ra b le
d ) P r o f i t  is  n o t e n o u g h

3 0 . W h y  d id  ร . ร .  D e p a rtm e n t S to re  ร  n e w  b ranch get good p ro f i t  d u r in g  in f la t io n  p e rio d ?
a) B ec ause  th e y  h a ve  lo w  cost -  h ig h  p rice  sales p o lic y .
b) B ecause th e y  s e ll goods at c o m p e tit iv e  p r ic e .
c ) B ecause th e y  use a lo w -c o s t lo w -p r ic e  sa les p o lic y .
d ) T h e y  s e ll good s in  A m e r ic a n  d o lla rs .



million bain The number of sales o f ร.ร. new branch

1. H o w  m u c h  w a s  the  to ta l v o lu m e  o f  sales fo r  the  tltre e  m o n th  p e rio d ?
a) 4 ,0 0 0 ,0 0 0  baht
b) 5 ,1 0 0 ,0 0 0  baht
c ) 6 ,1 0 0 ,0 0 0  baht
d ) 7 ,1 0 0 ,0 0 0  baht

2. In  y o u r  o p in io n .  W h a t is  th e  cost o f  l iv in g  d u r in g  bad e c o n o m ic  p e rio d ?
a) T h e  cost o f  goods is lo w
b) T h e  cost o f  l iv in g  is lo w
c ) T h e  c o s t o f  l iv in g  is  h ig h
d ) T h e  c o s t o f  good s is  average
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ข อ ง น ัก เ ร ีย น ช ัน  ป ว ช . !  ส า ข า พ ณ ิช ย ก า ร

ข ้อ ค ว า ม ท ี 5 . ( T h e  f i f t h  passage)

L is te n  tQ _ lh £ J M .Q ^ ฟ
passage. T h e  .second t im e  is  1 h la ü a g h O -ณแ.:h r m i l^ J J f  ̂ h )*T iü (U jis if.ü u ig _  y o u  i UJ_Uike_Q2L « ,

o n  th e  ans w e r  shee t.
L T h i s .sage.

H e re  is  th e  R a d io  T h a ila n d  e v e n in g  new s. F irs t  is the  b us iness  n e w s . I t  w as 
re p o rte d  th a t K .R .  P h o to c o p y in g  m a c h in e  w i l l  becom e the  best s e llin g  p h o to c o p ie r  in  o u r 
m a rk e t.

M r .  P h il l ip p e  V in e ,  a sa lesm anag e r f ro m  the K .R .C o m p a n y  ร H ead  O f f ic e  in  N e w  
Y o r k ,  p resented  K .R .  ร la tes t P h o to c o p y in g  m a c h in e  to  100 sales re p re s e n ta tiv e s  f ro m  K .R . 
b ranches th ro u g h o u t T h a ila n d , at th e  R a m a  H o te l yes te rd ay .

M r .  V in e  said  the  la test K .R .P h o to c o p y in g  m a c h in e  is ch e a p e r th a n  o th e r  p o p u la r 
m o d e ls . I t  ร  o n ly  8 0 ,0 0 0  bah t. I t  p roduces accura te  and sharp  co p ie s . I t  w o rk s  q u ic k ly ,  
m a k in g  60  c o p ie s  a m in u te . S o  i t  w i l l  save  t im e  and m o n e y  and it  has a tw o  y e a r  q ua ra n tee , 
to o . C u s to m e rs  w i l l  be o ffe re d  a 2 5 %  d isc o u n t and fre e  b onu s  g if ts  d u r in g  a spec ia l 
la u n c h in g  p e r io d  f r o m  D e c e m b e r 5 to  7 th is  ye a r.

N o w ,  th is  is  v o u r  second  lis te n in g . T i l l s  passage is d iv id e d  in to  th re e  p a r ts. L is te n  and ch e c k  
the -b e s t a n s w e r o n  d ie  a n sw e r  sheet- L is ten  to  t i le  f i r s t  p a rt.

H e re  is  the  R a d io  T h a ila n d  e v e n in g  new s . F irs t  is  th e  b us iness  n e w s . I t  w as 
rep o rted  th a t K .R .  P h o to c o p y in g  m a c h in e  w i l l  becom e the  best s e llin g  p h o to c o p ie r  in  o u r  
m a rk e t.

C hoose, t i le  best a n s w e r b y  c ro s s in g X  o n  t he le t te r  a. b. c o r  d o n  tli£ _a jo s_ \m _s li£ £ !.
33 . W h a t a re  y o u  lis te n in g  to ?

a) A  p iece  o f  n e w s
b) A  ra d io  a d v e r tis e m e n t
c ) A  n e w  p re se n ta tio n
d ) A  ra d io  a n n o u n c e m e n t
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N e x t, l is te n  to  Üie ._se .co iid_parf
M r .P h i l l ip p e  V in e ,  a sa le sm a n a g e r f r o m  K .R .C o m p a n y  ร H e a d  o f f i c e  i n  N e w  

Y o r k ,  p resen ted  K .R .  ร la tes t P h o to c o p y in g  m a c h i n e  to  100 s a l e s  r e p r e s e n t a t i v e s  f r o m  K  R  

b ranches t l iro u g h o u t T h a ila n d , at the  R a m a  H o te l yes te rd ay .

N o w . C h e c k  th e  best a n s w e r b y  c ro s s in g X  o v e r  the le tte r  a. b. c o r  d o n  1 he. .answ er, s h e e t?
34 . W h o  p rese n ted  th e  K .R .  P h o to c o p y in g  m ach ine'.'

a) A  sa les  m a n a g e r o f  K .R .C o m p a n y .
b ) A  sa le s m a n  o f  K .R .  C o m p a n y  
c }  A  sa le s m a n  o f  R a m a  H o te l
d ) A  sa le s  m a n a g e r o f  R a m a  H o te l.

3 5 . H o w  m a n y  sa les  re p re s e n ta tive s  lis te n e d  to  th e  speaker?
a) 70
b) 80
c ) 9 0
d ) 100

36. W h e re  a re  th e  sa les re p re s e n ta tiv e s  fro m ?
a) T h e  R a m a  H o te l
b ) K .R .  b ranches
c ) K .R  o f f ic e  in  B a n g k o k
d ) K .R .  ร  H ead  O f f ic e

N e x t, l is te n  to  t i le  la s t p a n .
M r .  V in e  sa id  th e  la te s t K .R .p h o to c o p y in g  m a c h in e  is  c h e a p e r th a n  o th e r  p o p u la r  

m o d e ls . I t  ร  o n ly  8 0 ,0 0 0  b a h t. I t  p rod uces acc u ra te  and sharp  c o p ie s . I t  w o rk s  q u ic k ly ,  
m a k in g  6 0  c o p ie s  a m in u te . S o  i t  w i l l  save t im e  and m o n e y  and i t  has a tw o  y e a r q ua ra n te e  
to o . C u s to m e rs  w i l l  be o ffe re d  2 5 %  d is c o u n t and fre e  b o n u s  g if ts  d u r in g  a spec ia l la u n c h in g  
p e rio d  f r o m  D e c e m b e r 5 to  7 th is  y e a r.

N o w . C h e c k  th e  best a n s w e r
37 . W h a t is  K .R .?

'a )  T h e  b ra n d  n a m e  o f  a p h o to c o p y in g  m a c h in e .
b ) T h e  lo g o  o f  a c o m p a n y .
c ) T h e  n a m e  o f  a sa les  m a n a g e r.
d ) T h e  n am e  o f  p h o to g ra p h ic  su p p lie s .



38. H o w  m a n y  c op ie s  a m in u te  does K .R .  m a ke '/
a) 35  cop ies
b ) 4 0  c op ie s
c ) 50  cop ie s
d ) 60  c op ie s

39 . W h e n  is  th e  la u n c h in g  p eriod  to r  th e  n e w  K .R .7
a ) D e c e m b e r l -3
b ) D e c e m b e r 5 -7
c ) D e c e m b e r 2 -5
d )  D e c e m b e r 7 -9

40 . W h a t is  th e  w h o le  s to ry  abou t?
a ) It  s ab ou t K .R .  C o m p a n y  p o lic y .
b ) I t  ร  ab ou t R a m a  H o te l p o lic y .
c ) I t  ร  a b o u t in tro d u c in g  a sa les m a n a g e r f r o m  T h a ila n d
d ) I t  ร  ab ou t a n e w  p rod uc t f r o m  N e w  Y o r k .
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ข ้อ ค ว า ม ท ี่ 6

L is te n  to  th e  fQ l lQ w m g ^ i^ ig £ _ J A m £ .___T h e  f i r s t  t im e  is _ is ie n in j^ iQ _ ü i& _ a tb Q is
passage. T h e  second t im e  is  lis te n in g  to  each pa rt o f  i t .  W h i le  l is te n in g ya u _e a a _ ta ks_n o .te s . 
A f te r  lis te n in g  (๐ each p a rt, che ck  t i le  best answ e r  b y  c ro ss in g  ( X I  o v e r  t i le  le t te r  a. b. c o r  d 
on  the  a n s w e r sheet.

N o w , th is  is v o u r  f i r s t  l is te n in g . L is te n  to  the  w h o le  passage.

แบบสอบกวามสามารถในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกฤษปร ั้ะ (ภฑต ่าง ๆ
ของน ัก เร ียนชน  ป ว ช .! สาขาพณ ิชยการ

C o n v e rs a tio n  ab ou t a sa les re p o rt o f  th e  n e w  b ra n ch o f  th e ร . ร .  D ep a r tm e n t 's to re  at B an g na  
S a le s  m a n a g e r ะ T o m o r ro w ,  th e re  w i l l  be a m e e tin g  o f  sa les m an a g e rs  ' f r o m  e v e ry  b ra n c h

A c c o u n ta n t 
S a les  m a n a g e r 
A c c o u n ta n t 
S a les  m a n a g e r 
A c c o u n ta n t

S a les  m a n a g e r 
A c c o u n ta n t 
S a les  m a n a g e r

o f  ร . ร .  D e p a rtm e n t s to re  at th e  head o f f ic e .  H a v e  y o u  f in is h e d  th e  sa les  
re p o rt?
Y e s , w o u ld  y o u  l ik e  to  see i t  n o w ?
Y e s , c e r ta in ly .  1 h a ve  to  p rese n t it.
H e re  i t  is.
T h a n k  y o u  le t ร see. W h a t ร  th e  g raph he re?
น  s h o w s  d ie  v o lu m e  o f  sa les  f o r  o u r  b ranch  a t B a n g n a  d u r in g  th e  tlvree 
m o n d rs  p e rio d  s ta r t in g  f r o m  O c to b e r. In  O c to b e r i t  w a s  2 ,0 0 0 ,0 0 0  b a h t. In  
N o v e m b e r, d ie  sa les  to ta le d  2 ,5 0 0 ,0 0 0  b a h t and ro se  to  2 ,6 0 0 ,0 0 0  b a h t in  
D e c e m b e r. T h e  to ta l sa les  is  7 ,1 0 0 ,0 0 0  b aht.
H o w  m u c h  w a s  d ie  p r o f i t  f o r  d ie  d ire e  m o n d is ?
3 ,0 0 0 ,0 0 0  b a h t. I  h a v e  c h e c ke d  i t  tw ic e .
T h a n k  y o u , M a le e . Y o u  a re  a good  a c c oun tan t. T h e  p r o f i t  is  fa v o ra b le  
even  th o u g h  w e  a re  d o in g  bus iness  in  an  in f la t io n  p e rio d . T h is  is  because 
w e  use lo w -c o s t lo w -p r ic e  sa les  p o lic y .

N  o  V u .d iis  . is  ̂ '.Q.ur s e c o n d  ed. jriî£)_lbte.ç_pacl.s— L L i£ 0- im d ..d ie c k
d ie b c s i.a i is w c r jj i jL e _ a r is w .e ijs l is £ t= L L tc n . tQ  i l l s  f i r s t  _paiL

S a les m a n a g e r ะ

A c c o u n ta n t ะ 
S a les  m a n a g e r ะ

T o m o r ro w ,  th e re  w i l l  be a m e e tin g  o f  sa les m an a g e rs  f r o m  eve ry ' b ra n c h  
o f  ร . ร .  D e p a rtm e n t s to re  at the  head o f f ic e .  H a ve  y o u  f in is h e d  th e  sa les 
re p o rt?
Y e s , w o u ld  y o u  l ik e  to  see i t  n o w ?
Y e s , c e r ta in ly .  I h a v e  to  p resen t it.
H e re  it is.A. ( m ilitan t
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4 1 . W h a t d id  y o u  hea r?  ,
a) A  n e w s  b roadcast
b) A n  a d ve rtise m e n t 
(ะ) A  c o n v e rs a tio n  
d ) A  re p o rt

42 . W h o  is  th e  m a n ?
a) A  sa lesm an

'b ) A  sales m an a g e r 
(ะ) A n  a cc oun tan t ✓
d> A  se c re ta ry

4 3 . W h a t  d id  th e  m a n  w a n t to  see?
a) A  sa les accoun t
b) A  sa les  a p p o in tm e n t
c ) A  sa les re p o rt
d ) A  m e e tin g  re p o rt

N o w , le t ร lis te n  to  the  second p art.
S a les  m a n a g e r ะ T h a n k  y o u  le t ร  see. W h a t  ร the  g raph he re?
A c c o u n ta n t ะ I t  s h o w s  th e  v o lu m e  o f  sa les  lo r  o u r  n e w  b ra n c h  a t B a n g n a  d u r in g  the

th ree  m o n th  p e r io d  s ta r t in g  f ro m  O c to b e r. In  O c to b e r, i t  w a s  2,()()(),(KK) 
bah t. In  N o v e m b e r, th e  sa les  to ta le d  2 ,5 0 0 ,0 0 0  b a h t and  rose  to  2 ,600 ,()()() 
baht in  D e c e m b e r. T h e  to ta l sa les is  7 ,1 0 0 ,0 0 0  bah t.

4 4 . N o w  lo o k  a t t ire  g ra p h . W h a t ร i t  a b o u t?

m i l l io n  b ah t T ire  v o lu m e  o f  sa les  o f  ร . ร .  n e w  b ranc h

a) T h e  n u m b e r o f  sa les at ร . ร . D e p a rtm e n t s to re  ร m a in  b ranch.
b) T h e  n u m b e r o f  sa les  p ro f it  a t ร . ร .  D e p a rtm e n t S to re  ร  n e w  b ra n c h  at B an g na .
c ) T h e  n u m b e r o f  sa les at ร . ร .  D e p a rtm e n t S to re  ร n e w  b ranch  f o r  a 3 m o n th  p e rio d .
d ) T h e  n u m b e r o f cost เท e v e ry  m o n th  at ร . ร .  D e p a rtm e n t S to re  ร  n e w  b ranc h .
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45 . W h e re
a) A t
b) A t
c ) A t
d ) A t

is ร . ร . D e p a rtm e n t s to re  ร n e w  b ranc h?  '
B ang na
B ang ap i
B a n g kh e n
B an g p lee

N a w .. j^ n ù iiu e J k tÊ im ig . j& J l2 £ ja s L p ii£ L
S a les  m a n a g e r ะ H o w  m u c h  w as th e  p ro f it  fo r  the th re e  m o n th s ?
A c c o u n ta n t ะ 3 ,000,()()() b a h t. I have  checked  it  tw ic e .

-S a les  m a n a g e r ะ T h a n k  y o u , M a le e , y o u  are  a g ood  a c c o u n ta n t. T h e  p r o f i t  is  fa v o ra b le  
eve n  th o u g h  w e  a re  d o in g  business in  an in f la t io n  p e rio d . T h is  is  because 
w e  use a lo w -c o s t lo w -p r ic e  sales p o lic y .

4 6 . W h a t ร the  p e rio d  o f  p ro f it  o f  sa les?
a) 2 w e e ks
b ) 3 w e e k s
c) 3 m o n th s
d ) 4  m o n th s

4 7l. W h o  is M a le e ?
a) S h e  is  a sa les  m a n a g e r
b ) S h e  is  an a c c o u n ta n t
c ) S h e  is  a g e n e ra l m a n a g e r
d ) S h e  is  an  a ss is ta n t m a n a g e r 

48 . W h a t a re  th e y  ta lk in g  a b ou t?
a) A n  in f la t io n  p e rio d
b) A  p ro g ra m  o f  3 m o n th s  sales
c ) A  sa les  p o lic y  o f  ร . ร .  ร n e w  branch
d ) A  sa les  re p o rt o f  ร . ร .  ร n e w  branch
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แบ บ สอบว ัคควานลานารถในการฟ ังข ้อควานภาษาอ ังกฤษ

ประเภทค ่าง  ๆ ข องน ัก เร ีย น ช ัน ป ว^1 นาขาพณ ิชยการ

ค ะ แ น น เ ค น 4 8  ค ะ แ น น เ ว ล า  5 0  น า ท

กำช ีแ จ ง
y y

1. แ บ บ ส อ บ ช ุด น ีม ีฑ ัง า เ ม ด  19 ห น า  จ ำ น ว น  6 0  ข อ  แ บ ่ง อ อ ก เ บ น  6  ข ้อ ค ว า ม ด ัง น ี
ร' ร'ข ้อ ก ว า ม า า  1 ข อ  1 - 8
ร' 'ห้ข อ ก ว า ม ท ํ 2 ข ้อ  9 - 1 6
ร' ^ ร'ข อ ก ว า ม ท ํ 3 ข ้อ  1 7 -2 4
ร' ร'ข อ ก ว า ม ท ํ 4 ข ้อ  2 5 - 3 2
ร' ๘ ร'ข ้อ ก ว า บ ท  5 ข ้อ  3 3 - 4 0
ร' ^  . y

ข อ ค ว า ม ท ํ 6 ข ้อ  4 1 - 4 8

2 .  ก ่อ น ท ำ แ บ บ ส อ บ ใ ห ้น ัก เ ร ีย น เ ข ีย น ช ีอ น ัก เ ร ีย น  ช อ ว ิท ย า ล ัย  ล ง ใ น ก ร ะ ล า บ ก ำ ค อ บ

ไ ค ,'ช ัด เจน

3 .  ใ น ก า ร ท ำ แ บ บ ส อ บ  ใ ห ้น ัก เ ร ีย น ท ำ เ ก ร ีอ ง ห ม า ย  ( X )  ล ง ใ น ก ร ะ ด า บ ก ำ ต อ บ แ ล ะ ถ า  

น ัก เ ร ีย น ด อ ง ก า ร เ ป ล ี ่ย น แ ป ล ง ก ำ ค อ บ ใ ห ม ่ ใ ห ้ข ีด ! ส ัน ท ึบ ท ับ ก ำ ค อ บ เ ด ิม  ด ัง ต ัว อ ย ่า ง

A  B C  อ

4 .  ใ ห ้น ัก เ ร ีย น ท ำ ข ้อ ส อ บ ท ก ข ้อ  แ ล ะ อ ย ่า ท ำ เ ก ร ีอ ง ห ม า ย ใ ด  ๆ  ล ง ใ น แ บ บ ส อ บ

5 .  ข ้อ ส อ บ น ี ้ใ ข ้ว ัด ค ว า ม ส า ม า ร ถ ใ น ก า ร า ไ ง ภ า บ า อ ัง ก ฤ บ ข อ ง น ัก เ ร ีย น  แ ค ่จ ะ น ำ ไ ป ใ ช ไ น  

ก า ร ว ัจ ัข เ ท ่า น ัน  ข อ ใ ห ้น ัก เ ร ีย น ต ัง ใ จ ป ง แ ล ะ ท ำ ข ้อ ส อ บ อ ย ่า ง เ ค ็ม ก ว า ม ส า ม า ร ถ
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แบบสอบความสามารฉในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกฤษประเภทด ่าง ๆ
ของน ักเร ียนช ัน  ป วช .1 สาขาพณ ิชยการ

กำช!เจง แ บ บ ส อ บ ฉ บ ับ น ีร  19 ห น า  .
น ัก เ ร ีย น จ ะ ไ ค ับ ัง ข ้อ ก ว า แ ท ง ห ม ค  6  ข อ ก ว า ม  บ ัง ข อ ก ว า ม ท ีล ะ ข ้อ ก ว า ม  ข ้อ ก ว า บ น น ิ ่ง  

จ ะ ไ ค บ ัง  2  ก ร ง  ก ร ง แ ร ก จ ะ ไ ค ,บ ัง ข ้อ ก ว า ม ท ง ห ม ด ต ่อ ณ ํ ่อ ง ก ัน  ก ร ง ท ี ่  2  จ ะ ไ ค บ ัง ข ้อ ก ว า ม ท ีล ะ ค อ น  
ส น  ๆ  ใ น ร ะ ห ว ่า ง บ ัง ไ บ ับ ัก เ ร ีย น จ ค โ น ัด ข ่อ  ๆ  ไ ค  ไ น ก ร ะ ค า บ เ ป ล ่า ท ี ่แ จ ก ใ น ั ห ล ัง จ า ก บ ัง ข ้อ ก ว า บ แ ด ่  
ถ ะ ข ้อ ก ว า ม แ ล ัว  ใ น ัน ัก เ ร ีย น เ ล ือ ก ก ำ ค อ บ จ า ก ค ัว เ ล ือ ก ท ี ่ ใ ห โ ค ข ท ำ เ ก ร ิ ่อ ง ห ม า ย  X  ล ง ใ น ก ร ะ ด า ษ ก ำ  
ค อ บ ท ี ่แ จ ก ไ ห

ข ้อ ค ว า ม ท ี ่  1

L N le r t- lQ  -the fo l lo w in g sow passnoxs. Y m o N l l i i c a r - x a c l i  passage tw o  lim e s . T h e
f ir s t  t im e  is lis te n in g  to l he w h o le passage.__ T i le  second  l im e  is  l is te n in g to  e ach p art o f  it.
^luküisteJoiag-yQü ca n  la k e  n o te s .___ A f t e r  l i s t e n i n g  IQ e a c h  p a r t ,  c h e c k  t h e  b e s t  a n s w e r  h v

N o w . T J iijS J t^ ta u iiilt^ iL J jr tte j3 m j^ J Is i£ iL lQ JJr£^dJLal£^ras^age.
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N o w , th is  is  VQUT seco nd l is te n in g . T h is 4 3 a s s a ^ c J s _ d iy id & U jila d J i!g g -4 m ts . L is te n  and check 
the, best a n sw e r  o n  t ile  a n s w e r .sheet. L is ten  10-jh cJEÜ 2L p a a .

C h e e k  the  bcsl a n s w e r h ^ rp .s s in g j!< _ m a L ih f iJ c l le i ia u _ h ^ . .Q r .d  o n  the  a n s w e r shee t
1. W h a t a re  y o u  lis te n in g  to?

a) A  c o n v e rs a tio n  ab ou t K .R  P h o to c o p y in g  m ach ine
b) N e w s  a b o u t goods o f  K .R
c) A  c o m p a n y  ร  a n n o u n c e m e n t
d ) A  p re s e n ta tio n  o f  a p ro d u c t

2. A t  w h a t t im e  d id  the  sp eake r ta lk ?
a) In  th e  m o rn in g
b) In  the  a fte rn o o n  -
c )  In  th e  e v e n in g
d ) A t  n ig h t

3. W h a t ร th e  m a in  purpose o f  the  speaker?
a) T o  in tro d u c e  M r.P h iH ip e  V in e
b) T o  in tro d u c e  a n e w  m o d e l o f  K .R .  P h o to c o p y in g  m ach ine .
c ) T o  in tro d u c e  a sa les m a n a g e r o f  K .R .  C o m p a n y
d ) T o  p ro m o te  th e  goods o f  M r.P h iH ip e  V in e

4 . W h o  w a s  th e  speaker?
a) T ire  a ss is ta n t m an a g e r f r o m  K .R .  ร  H ead  O ff ic e
b) T h e  sa les m a n a g e r f r o m  K .R .  ร ุ H ead O f f ic e
c) T h e  p e rso n n e l m a n a g e r f r o m  K .R . ร H ead  O ff ic e .
d ) A  re p re s e n ta tiv e  f ro m  K .R .  ร Head O f f ic e

N û 5 itJ L iN if iu J ix J h e _ is m o d 4 M x L
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C h e d iJ J U e J ^ s jL J ix s m ^
5. W h a t  ร  th e  p r ic e  o f  th e  n e w  m o d e l?

a) f i f t y  - e ig h t thou sand  b a h t"
b) s ix ty  -  e ig h t thou sand  baht
c) s e ve n ty  thousand  baht
d) e ig h ty  th ou sand  b ah t 

M o iic J L b h m J fU k s L .

C h e c k  Ü ie J2££LJL0£at&r
6. H o w  m a n y  days w i l l  c u s to m e rs  be o ffe re d  a d isco un t?

a) 3 days
b) 5 days
c) 7 days
d ) 9 days

7. W h e re  does the  sp eake r hope tile  goods w i l l  be a best s e lle r?
a) In  O x fo rd ,  E n g la n d
b) In  N e w  Y o r k ,  A m e r ic a
c ) In  B a n g k o k , T h a ila n d
d ) In  a l l  p ro v in c e s  in  T h a ila n d

8 . H o w  m u c h  is  K .R .  o f fe r in g  d u rin g  th e  spec ia l pe riod '/
a) 5 %
b) 1 5 %
c) 2 5 %
d ) 5 0 %
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. ข ้ อ ก ว า » ท ี  2

แบบสอบความสามารถในการฟ ังข ้อควานภาษาอ ังกฤษประเภทต ่าง ๆ
ของน ัก เร ียนช ัน  ป วช .! .สาขาพณ ิชยการ

L i s i g idst e^_ J Uk l J î i s i  l im s J & J b i  exüog.j . o _ j l ie _ a : l iQ k  
p a .S ia .g c ____T h e  s e c o n d  l i m e  i s  l i s t e n i n g  IQ e a c h  p a n  o f  i l .  W h i l e ,  l i s t e n i n g  V QU  c a n  t a k e  n o t é s

A J tia J Ü L S la » f l jL if l -c a d L J K U l^ j± g d L il ig J ig s L ^ n s ^ m L to L im รรณ ิแะ! X I  m 'C T - lh e -Le tte r  a. b. c o r ri

-LL t£ j02t a J i i£ j^ L 2k _ p a s s a g £ -

N q w . t i l ls  is  y o u r  second  l is te n in g. T i l ls  passage is d iv ided in to  th re e  p a rts . L is te n and c h e c k  
the  best an s w e r  o n  Il i e a n s w e r s lice!__ Li.sten to the  f irs !  p a n

Cho.Q ie_tji.e_b£iI_an.SY,'£i-hti'. c i0 is ia g ..X ._ 0 i'c i_ ih c J c jL a i_ 4 ._ h .^ ji_ Q ji_ tJ je _ a -n îV ie x ^ h e e t.
9 . W h a t are y o u  lis te n in g  to?

a ) A n  a d v e r tis e m e n t abou t goods
b) A  re p o rt o f  goods
c) A  n e w s  o f b us iness
d ) A  d e s c r ib in g  o f goods
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10. When did the speaker talk?
a) Before noon
b) At noon
c) In the afternoon
d) i [ท the evening -

11. What did the speaker talk about?
a) The annual grand sale at ร.ร. ร new branch.
b) A report o f a meeting at ร.ร. ร new branch.
c) The number of profit o f ร.ร. ร new branch.
d) The number o f sales of ร.ร. ร new branch.

Then listen to ilie  sccond-paiL

12. In which month was the volume o f sales the lowest?
a) In September
b) In October
c) In November
d) In December

13. Who was Mr.Manit Matayanandh?
a) The sales representative
b) The sales manager
c) The general manager
d) The secretary

N o w  listen  IQ th e third .pan

14. What teclinicjue did ร.ร. Department Store ร new branch use in order to make a profit?
a) They used 50% policy
b) They sold goods in high price
c) They used a rootstock sales policy
d) They used a low cost-low price sales policy



15. Which branch o f ร.ร. Department store could keep tile number o f
a) Bangna Head office
b) Bangna branch
c) Bangna-Trad branch
d) Central Bangna branch

16. Why did ร.ร. Department Store ร new branch have good sales?
a) Because it had a good manager
b) Because it had a good sales policy
c) Because it had good workers
d) Because it had large space
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แซบสอบกวานสามารถในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกฤบประเภทต ่าง ๆ
รเองน ักเร ียนข ัน  ป วช .1 สาขาพณ ิชยการ

ข ้อ ค ว า ม ท ี. 3

■ วฟัแ̂ ว̂ ^ .x lxe^JioLe
pacage__The second time is listening IQ each part of il. While listening YOU can lake noie.s
AlkxJiaicnioiUiLxacJLL -CXjU!รC£XJkeJeU£LJi._b._LJ2i_d
DaJji£_aniiV£)iJib££L
Now. This is vour first listening, listen 1๐ the whole passage.

Now, this is your second listening. This pa.s.sâ c is divided into three pans—Li^C-OJiM-diSCk
the host answer on the answer sheet. JJia]£rapJJUej0xst_paO.
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Q iQ Q ^ & J h iiJ a g ^ L ^ D ^ a ü ^ u i^ iD ^ X QY er.llie leu cr  a . b- C:Qr d on  the an sw er  sheet
17. What did you hear? "••

a) A presentation
b) A piece o f news
c) A conversation
d) An announcement

18. When did they speak?
a) Before noon
b) At noon
c) About 2 p.m
d) 6 p.m

19. Where did the situation take place?
a) In an o f f ic e
b )  A t  h o m e

c) In a restaurant
d) At K..R. Company.

fk x L  Jiàl.caiJLQ_Lhe_se_.cüi)d_fiâ!i,

2 0 . H o w  m any c o p ie s  per m inute d o es  it m ake?
a) 35 c o p ie s
b) 4 0  co p ie s
c) 55  co p ie s
d) 60  co p ie s

î ic x .L _ L b U e n _ lQ _ Ü ic Ja s L p a i: i.



N o w . C h eck the b est an sw er.
■ 21. Which model costs 80,000 baht?

a) Cannon
b) National
c) K.R.
d) K .L

22. How much discount would the customer receive l'rom K.R.7
a) 5%
๖) 15%
c )  25%
d) 50%

23. II you want to save money, when should you buy K.R. ร new machine'/
a) 1-3 December
b) 3-5 December
c) 5-7 December
d) 7-9 December

24. What is the whole story about?
a) To introduce a new machine to a clerk.
b) To introduce a new machine to a salesman.-
c) To introduce a new machine to a customer
d) To introduce a new machine to an agent
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ข้อกวามที 4

L i3 i£ n - J X L jjj£ _ J ]d l£ ü îd a g - 4 m m g a ^ ^ __ I lK - J î r ^ i  iu n g -J jiJ x & a a iû i_ L Q _ iü fi_ » 'J :o lc
passage. .The second time is listening IQ cadi pari a l l  it. While listening Y OU can la k e , n o i r s  

After listening to each pan, check the best answer by crossing ^ า  over the letter a h (• n r  rl 
Q j t U h E L a n s w e r  s h e c L

Nm^ihiaJLsL-y^Lciit2LlisigQias^-Lisi£n-iQJiic-adial£-pa^ag£.

แบบสอบความสามารถในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกq ษประเภทต'าง ๆ

ของน ัก เร ียนช ัน  ป วช .1 •สาขาพณ ิชขการ

m i l l i o n  b a h t  T i l e  v o l u m e  o f  s a l e s  o f  ร . ร .  n e w  b r a n c h

month of sales
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Now, this is your second listening. This ta^ ^ C -jijlm d cxiin iQ three pans,
lh f_ h £ s i

■ Uriisjî aja/Lchsth

X Qxei_iii.eJlsucxji._b-.
25. What did you hear?

a) A presentation
b) A sales report
c) A conversation
d) An advertisement

26. Who is the speaker'/
a) Mr. Manit, the salesman
b) Mr. Manit, the salesmanager
c) Mr. Manit, the manager
d) Mr. Manit, the assistant manager

NowJüuiliiüJXLlJae_^^it^_paxl

million baht The volume o f sales o f ร.ร. new branch

month of salo



Q icctJ iie -hesi answer
27. What did the speaker talk about?

a) T ile  sales policy
b) The work plan o f a company
c) The volume o f sales in three months
d) The problem o f selling during three months 

2b. W hich month had the (lightest volume ot sales?
a) January'
b) March
c) November
d) December

IhaxJj^ax-failxcJ^LparL

29 . W hat did the speaker say about the am ount of profit?
a) P ro fit is average
b) P ro fit is interesting
c) P ro fit is favorable
d) P ro fit is not enough

30. W h y  did ร .ร .  Department Store ร new branch get good profit during in fla tion  period
a) Because they have low cost - high price sales policy.
b) Because they sell goods at competitive price.
c) Because they use a low-cost low-price sales policy.
d) They sell goods in American dollars.
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m illio n  baht The number o f  sales o f ร .ร . new branch .

month o f sales

1. How much was the total volume o f sales fo r the three month period?
a) 4,000,00» baht
b) 5,100,000 baht
c) 6,100,000 baht
d) 7,100,000 baht

2. In your opinion, What is the cost o f  liv ing  during bad economic period?
a) The cost o f  goods is low
b) The cost o f liv ing is low
c) The cost o f liv ing  is high
d) T ire  cost o f goods is average
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ขอความท '5 ( 'ท !c f if th  passage)

เฟ๒ w in g - P - a s s it£ C -  Ili£ _ û rs l_ ü m e J s J is je a ia g  (Q lhe whole
p a s s a g e . .  T h e  s e c o n d  lu n e  i s  l i s t e n i n g  IQ c a d i  p a rt o f  i l .  W h i l e  l i s t e n i n g  y o u  c a n  t a k e  n o t e s

A fte r üs tem ngJQ _£ad i4aû^d jÆ cJu laeJt£SL^0Swei-hy.^£QSslQg-I><3-O3'.QC 'tUeJ.eitejLii,.b._ç;j3j: d

แบบสอบกวไมสไมไรถในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกฤษประเภทต ่าง ๆ
ของน ัก เร ียนชน ป วช .1 สาขาพณ ิชยการ

N r i a s J l u s  i s  y o u L a t e m n d i i s i e j a L o g ___ I l i i s 4 ! a s s a ^ ü s ^ m d £ d J £ L i a J l i t £ £ _ p a £ L s . J J s i £ x o i i d _ d i s e k

C U .Q O S e J f i£ _ b £ S l _ a n s i S ' . e r _  ,b.y_cxossing_x_OJOL. tlic.iettex.a.. b .  c . .ox d .  ๐X 1.the. .answer..sheet. 
33. W hat are you listening to7 

a ) A  piece o f n e w s

b )  A  r a d i o  a d v e r t i s e m e n t

c )  A  n e w  p r e s e n t a t i o n

d )  A  r a d i o  a n n o u n c e m e n t
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Î^LJisicDJ£LJij^ejLmd_pâO.

Npjû^XUaL^Jii£±ciLMi'ii£r_bi,_«V̂ m îjâ -2<_03^X-XliLçj£ii.cx_a.Ji.j-L£u_d_aajb.ç_Jia ;̂d.ex_ih£<y.v
34. W ho presented llie K.R. Photocopying machine?

a) A  sales manager o f K.R.Company.
b) A  salesman o f K.R. Company
c) A  salesman o f Rama Hotel
d) A  sales manager o f Rama Hotel.

33. How many sales representatives listened to the speaker?
a) 70
b) KO
c) 90
d) 100

36. W here are the sales representatives from?
a) The Rama Hotel
b) K .R . branches
c) K .R  office in Bangkok
d) K .R . ร Head Office

M.O.V>wQi.eckjLlie..b.esLiinswer 
37. What is K .R .7

a) . The brand name o f a photocopying machine.
b) The logo o f a company.
c) The name o f a sales manager.
(I) The name o f photographic supplies.
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353. H ow  m any co p ies  a m inute d o e s  K .R . m ake?
a) 35 c o p ie s .
b) 4 0  co p ies
c) 5 0  co p ies
d) 6 0  co p ies

39 . W h en  is (lie launching period tor the n ew  K .R .7
a) D ecem b er 1-3
ช) D ecem b er  5-7
c ) D ecem b er  2-5
d) D ecem b er  7-9

4 0 . W hat is the w h o le  story' about?
a) It ร about K.R. C om pany p o licy , 
h) It ร about Rama H otel p o licy .
c) It ร about introducing a sa les  m anager from  T hailand .
d) It ร about a new  product from  N ew  Y ork.
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- ข ้ อ ค ว า ม ท ี  6

Listen IP I lls รa^e-im ee. Ih£Jksi_üm.e_jbiJisjçaiD "._iQ_tlie_jàl-hole
p a ssa g e . T h e secon d  tim e is lis ten in g  to e a ch  part o f  i l .  W hile listen in g  y m j-m J ta k e _ n a te ^ .  
A lie r .l iS ten in g to ea ch  part, c h e c k  the b est a n sw er  b y .cro ss in g ( X 1) o v e r the letter a. b. c  or d 
oaJJicjsxLSiî̂ Z1̂ sbeeL

N o w , tins is  y ou r  f i rst lis te n in g. L isten to d ie w ho le  p assa ge.

แบบสอบทวานสามารถในการฟ ังข ้อความภาษาอ ังกฤษประเภทด ่าง ๆ
ของน ัก เร ียน ช ัน  ป วช .1 สาขาพณ ิชยการ

N f l t t t .  t i l l s  is  y ta n t j jg .e m c i Jistem ag__ I I ü s 4 m s s a g e J s ^ \ d i j£ d J i i t i i J j jL C £ £ . ^ . ! in s , _ Id s ie j0 L  i u i d i i i e e k

tJ je J 3 .e ^ u m s ^ e c J a J d ie j iu is 3 y £ C -s l j f ia b L is i£ n -L P  t l i f i jO is L - p a iL
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4 1 . W h at did you  hear?
a) A  n ew s broadcast
b) A n advertisem ent
c )  A  co n versation
d) A  report

4 2 . W h o  is the man?
a) A  sa lesm an
b) A  sa le s  m anager
c )  A n  accountant
d) A  secretary

4 3 . W h at did  the m an want to see?
a) A  sa le s  account
b) A  sa le s  appointm ent
c ) A  sa le s  report
d) A  m ee tin g  report

NfliiLJsJ^!üjtsiÊaJiUii£L^Qnd_4iarL

4 4 . N o w  look  at the graph. W hat ร it about?

m illio n  baht T h e  v o lu m e o f  sa le s  o f  ร .ร . n ew  branch

a) The
b) The
Cl The
d) The

num ber o f  sa les  at s.s.D epartm ent store ร m ain branch, 
num ber o f  sa le s  prof it tit ร .ร .  Departm ent Store ร n ew  branch at B angna. 
num ber o f  sa le s  at ร .ร .  Departm ent Store ร n ew  branch for a 3 m onth period  
num ber o f  cost in ever)' m onth  at ร .ร . D epartm ent S tore ร n ew  branch;



4? . W h ere is ร .ร .D epartm ent store ร n ew  branch?
a) A t B angna
b) At Bangapi
c )  At B angkhen
d) At B an gp lee

-p.;ua.

Ql£dLJJicJi£^LmiW£x
46 . W hat ร the period o!' profit o f  sa les?

a) 2  w e ek s
b) รุ w e ek s
c )  .รุ m on th s
d) 4  m onths

47 . W h o  is M alee?
a) S h e  is  a sa le s  m anager
b) S h e  is an accountant
c )  S ite  is a general m an ager
d) S h e  is an assistant m an a ger

4 8 . W h at are they talk ing about?
a) A n  in flation  period
b) A  program  o f  รุ m on th s sa les
c )  A  sa le s  p o licy  o f  ร .ร .  .ร n ew  branch
d) A  sa le s  report o f  ร .ร .  ร n ew  branch



ภ าคผน วก ฉ

ค ัวอ ย ่างก ารค ำน วณ ส ถ ิต ิด ่าง  ๆ
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ค ไร า งท ิ๋ 8 ค ัว .อ ย ่า งก ารว ิเค ราะห ์ข ้อ ม ูล

ค ่าอำน าจจำแน กและค ่าค วาน ยากง ่ายขอ งแบ บ ส อบ

ประนาท•บอควาน T o p ic ข ้อสอบ ค ่าอำนาจ ค่าควาน

ข ้อท ี จำแนก ยากง่าย

P resenta tion 1 1 .68 .47

2 .31 .65

3 .22 .36

4 .45 .50

5 .22 .20

6 .31 .38

7 .50 .52

.ร .36 .50

N ews I I 9 .22 .34

10 .54 .72

1 ] .27 .36

12 .22 .25

13 .45 .54

\ 14 .22 .29

15 .31 .22

16 .27 .25

C onve rsa tio n I 17 .45 .63

18 .40 .34 •

19 .36 .36

20 .22 .20

21 .36 .54

22 .40 .52

23 .36 .45

24 .22 .22
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ป ระ๓ ทข้อความ Topic ข้อสอบ 
ข้อทิ่

ค ่าอำนาจ 
จานนก

ค่าความ 
ยากร่าย

Presentation II 25 .36 .50 •
26 .36 .52
27 .72 .59
28 .31 .59
29 .22 .29
30 .22 .38
31 .45 .50
32 .27 .27

News J. 33 .22 .29
34 .22 .43
35 .59 .61
36 .22 .25
37 .27 .45
38 .54 .40
39 .22 .43
40 .22 .27

Conversation Il 41 .22 .43
42 .45 .63
43 .27 .36
44 .31 .31
45 .31 .79
46 .40 .61
47 .31 .34
48 .36 .27



1 4 4

การคำนวณหาคา่ความเทีย่ง (Reliability) ของแบบสอบ1ใชส้ตูร

K
K - 1

S X

เม่ือ r
K

P

q

pq

ร :x

K-R,u แทนคา่

แทนสนัประสทิธแิห,งความเท่ียง 
แทนจำนวนขอ้สอบในแบบสอบ 
แทนสคัสว่นของผูท้ ีค่อบขอ้สอบไขถ้กูขอ้ง 
แทนสคัส ่ ว น ของผูข้อ้งขอ้สอบผิ ด (1 -p)

แทนควานแปรปรวนของคะแนนแคล่ะขอ้ 
แทนความแปร■ ปรวนของคะแนนสอบ

(ประคอง กรรณสต, 2535 : 41-42)

K
r . =  K - 1

ใ - ! >
SX

48 10.47
= 48 -1  [ 83.46

= 1.02[l-0 .125]
= 1.02 x 0.875

.89
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ประวิดผู้เขียน

น.ส. ศรีเงิน แพชุพัฒน์ เกิดวันท่ี 4 กุมภาพันธ์ 2491 ท่ีกรุงเทพมหานคร สำเร็จการ 
ศึกษาปริญญาฅรีอักษรศาสตร์บัณฑิต วิชาเอกภาษาอังกฤษ วิชาโทปร่ะวัติศาสตร์ จากจุฬาลงกรณ์ 
มหาวิทยาลัย ในปีการศึกษI 2513 และจนการศึกษาครุศาสตร์บัณฑิต (ภาคสมทบ) หลักสูตร 2 ปี 
เมื่อปีการศึกษา 2518 เข้าศึกษาต่อหลักสูตรครุศาสตร์มหาบัณฑิตสาขาการสอนวิชาภาษาอังกฤษ ท่ี 
จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย เม่ือ'ปีการศึกษา 2538 ปีจจุบันรับราชการตำแหน่งอาจารย์ 2 ระดับ 7 อยู่ท่ี 
วิทยาลัยพณิชขการบางนากรุงเทพมหานคร
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